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UNDERSTANDING THE INTERDEPENDENT RELATIONS BETWEEN TURKEY AND 

THE TURKISH REPUBLIC OF NORTHERN CYPRUS (TRNC) 

 

Mohammed Kamal ALHASSAN
  

 

ABSTRACT 

The Turkish Republic of Northern Cyprus (TRNC) has cordial relations with the Republic of 

Turkey. This is due to the fact that the former considers the latter as ‘motherland’. First of all, the aim 

of this study is to examine these special relations through the lenses of the interdependence theory and 

it uses secondary data extracted from relevant sources. It will trace the financial and economic 

development of Northern Cyprus from the 1950s. In addition to this, the study will analyse the 

interdependent relations between the two countries. Turkey has always been the financial backbone of 

TRNC. On 15th November 1983, the TRNC became a de facto state and since then Turkey began to play 

a major financial role for the territory. In view of this, the study will examine Turkey’s financial and 

economic assistance to the TRNC. This will include financial aid, loans and grants, provision of goods 

and services, investment and the provision of social infrastructure. Also, the study will analyse the 

contribution of the TRNC to Turkey’s economy: ready market for Turkish goods, provision of 

employment opportunities, the strategic position for the establishment of military bases and the 

enhancement of Turkey’s international image as a guarantor for Cyprus. Finally, the study employs a 

qualitative method of analysis using the interdependence theory as a theoretical framework to critically 

examine the interdependent relations between Turkey and the TRNC. In the end, data analysis will show 

that indeed the two countries mutually benefit from their economic and financial relations. 

Keywords: Interdependence, Financial Assistance, Aid, Trade, Investment. 

Jel Codes: B27, F10, F50. 
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1. INTRODUCTION 

The financial crisis in 2013 compelled the Republic of Cyprus (RoC) to seek a bailout on the 

account of severe global financial difficulties. According to Guryay (2011), for the Turkish Republic of 

Northern Cyprus (TRNC), the harsh economic conditions were felt as far back as in 2007. The economy 

of the territory slipped into recession as growth rate declined from 15.4% to -3.4% in 2004. The TRNC 

regards Turkey as a ‘mother- land’ and so the latter had to act as a supervising agent to ensure financial 

security. This essentially called for the integration of the two economies (Fortune Magazine, February 

2011). As a result of this, Turkey implemented an austerity economic programme resulting in the 

privatisation of state owned enterprises (SOEs) and salary cuts. This study is therefore intended to 

demonstrate the ‘father and son’ relations between Turkey and TRNC respectively. 

The TRNC has several structural problems due to limited export opportunities, unrecognition 

from the international community and embargo, unavailability of direct flights from other countries 

apart from Turkey and its impact on tourism and minimum benefits from tourism. Therefore, the TRNC 

government is introducing austerity and structural measures. It is important to note that the crisis in 

TRNC is linked to the crisis in Turkey. Since the 1950s, Turkey has been providing the needed revenue 

for Turkish Cypriots and that role has intensified since the creation of TRNC in 1983.  

According to Bozkurt (2013), between 1974- 2004 Turkey extended financial assistance of about 

US$3.07 billion to TRNC. Moreover, the former has initiated several infrastructural projects such as 

hospitals, schools, roads, telecommunication and irrigational facilities. Also, since 1983 the Turkish 

Lira (TL) has been used as the currency in the TRNC. Therefore, monetary policies in Turkey directly 

affect those in the TRNC (Apostolides et al., 2012). 

Moreover, since the 1980s, Turkey has been pursuing a neoliberal restructuring of its economy. 

The aim of this study is to look at the interdependence between Turkey and the TRNC: how Turkey 

benefits from its relations with the TRNC and how the former provides financial and other assistance to 

the latter. It will focus on the policies of the Adaletve Kalk›nma Partisi (AKP) headed by Recep Tayyip 

Erdoğan. The AKP has introduced a neoliberal agenda based on austerity and fiscal responsibility 

(Bozkurt, 2014). AKP’s restructuring in Turkey has automatically affected the fiscal and financial 

policies of the TRNC (Moudouros, 2013). The jubilation and cheers that followed the Turkish invasion 

of Cyprus has long disappeared among Turkish Cypriots. Most of the people regard Turkey’s political 

system as authoritarian and consequently, its grip on the TRNC.  

Since the 2000s there has been a cordial relation between Turkey and the TRNC as the latter 

regards the former as ‘motherland’. That relation has since transformed with Turkey becoming the main 

donor of financial assistance to the TRNC (Dayıoğlu and Köprülü, 2019). On the other hand, Turkey 
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also benefits from its relations with the TRNC. It is important to note that the citizens of the TRNC are 

critical of Turkey’s neoliberal restructuring of their economy, such policies are sanctioned by the 

bourgeoisie in both countries. This was intended to reverse the impact of the TRNC’s economic 

sanctions and help integrate its economy with Turkey and the international community (Taskinsoy, 

2022). 

2. THEORETICAL FRAMEWORK AND LITERATURE REVIEW 

2.1. Theoretical Framework: The Theory of Interdependence  

The theory of interdependence enables us to explain the relations between nations. Keohane and 

Nye in their work titled Power and Interdependence which was published in 1973 tries to explain the 

need for international cooperation in our contemporary world. Later on Rosecrance et al., (1977) also 

elaborate on this and define interdependence as a mutual benefit which is enjoyed by states in their 

complex interactions. In other words, countries gain favourably from each other. It is important to note 

that interdependence ensures that nations cooperate and in return benefit from the interactions. The 

theory gives insight into the relations between Turkey and TRNC with each country benefiting from 

their relations. An example of interdependence is the relations between China and African countries 

under the One Belt One Road (OBOR) initiative. The two parties can both benefit from the initiative. 

Authors like Baldwin (1980), Rosecrance, and Stein (1973) have also discussed the theory.  

International relations as a discipline has long employed interdependence thinking and theorising as an 

important part of its foundation. Baldwin (1980) points out that the ideas of "interdependence" and 

"mutual dependence" emanate from the various writings of Niccolo Machiavelli from the 16th century. 

The theorists of the interdependence theory can be classified into two main categories: neo- Marxists 

and liberal- reformists. According to Keohane and Dunn (2002), liberal reformists believe good policies 

could be used to intervene and ensure the development of underdeveloped states while neo- Marxists 

prefer centrally- planned economies.  

Figure 1. Example of Interdependence between China and African Countries 

 

  

 

 

 

 

 

Source: from the author 
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Interdependence theory can be used to explain the relations between Turkey and the TRNC. 

Turkey benefits from employment of its citizens in TRNC, military bases, reliable market for its 

industries, and the enhancement of its international profile as Cyprus’ guarantor. On the other hand, the 

TRNC gains financial and other aid from Turkey. Also, Turkey had to introduce policies which enabled 

it to become the ‘IMF’ of the TRNC after 1974. The AKP government under President Erdogan 

implemented the IMF programmes it inherited from its predecessor in 2002 (Aydin, 2005).  

The TRNC’s interdependence with Turkey began in the 1950s when the latter helped the former 

financially through aid. Turkey then had to send its troops into Cyprus in order to intervene and save 

the lives of the Turkish Cypriot citizens in 1967. The TRNC has since transformed into the Cyprus 

Turkish Administration (Yashin, 2006).  

2.2. Literature Review: Financial and Economic Development of the TRNC 

During that time, Turkey took upon itself the burden of paying the salaries and pensions of all 

Turkish Cypriots civil and military officials and provided aid to many communities in the TRNC 

(Patrick, 1976). Following the proclamation of a Turkish Cypriot state in 1975, Turkey began to play a 

major role in the TRNC’s financial security. On that basis, Turkey introduced import substitution 

industrialisation (ISI) between 1960 and 1980. Through the policy, capital, technology, inputs and goods 

were imported from Turkey and used for production in the TRNC (Gulalp, 1985). 

The ISI model introduced by Turkey has been implemented in the TRNC after 1974 and based 

on state intervention. This transformed into farms, hotels, banks and factories operated by the 

government of the TRNC (Hatay, 2005). The government of the TRNC also cemented its claim as an 

independent state by allocating Greek Cypriot properties, employing new civil servants into state 

institutions and state- owned enterprises (SOEs) (Isachenko, 2009). In 1983, UN resolution 541 tagged 

the TRNC as an ‘invalid’ state and after 1986 the Turkish-Cypriot State experienced several economic 

reforms. The neo- liberal reforms mainly privatised SOEs and reflected changes in the financial 

management of Turkey in the 1980s (Karadag, 2010).  

The reforms aimed at boosting exports in the TRNC through the stimulation of the local economy. 

This resulted in the maximisation of production capacity and boosted exports (Nas, 1992). These policies 

were implemented by Turkey and adopted in the TRNC. Unfortunately, the reforms met significant 

resistance in Turkey as labour unions opposed and fought against them. This culminated into the military 

coup of 1980. The organisers of the coup deepened the reforms and restructuring of the economies of 

the two countries. Furthermore, they banned trade unions and political parties and also sacked rival civil 

servants. The military solicited the help of the Turkish Industrialists’ and Business Association to relay 

the information to the international community (Yalman, 1997).  
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The AKP won elections in 2002 after the 2001 financial crisis. Fast forward, the party won an 

overwhelming majority parliament. During the 2002 campaign President Recep Tayyip Erdogan 

promised to tackle the problems facing the Turkish economy. Therefore, the AKP continued with 

neoliberal reforms by adopting a ‘human face’ to the austerity measures. As already mentioned, these 

reforms were automatically replicated in the TRNC. The AKP concentrated on budgetary and fiscal 

austerity (Dorlach, 2015).  

3. TURKEY’S FINANCIAL AID AND ECONOMIC ASSISTANCE TO THE TRNC 

According to Günaydın (2014), Turkey has over the years been the sustainer of the economy of 

the Turkish Cypriot administration. Thus the former is indispensable in the political and economic 

affairs of the region. The TRNC depends on Turkey for exports, commerce, transport and 

telecommunications. It is also attached and dependent on Turkey in diplomatic, financial and military 

issues. On the other hand, Turkey also benefits from its relations with the TRNC: reliable market, 

strategic military bases, employment for its citizens and the enhancement of its international profile as 

Cyprus’ guarantor. How does the TRNC benefit from its relations with Turkey? 

3.1. Financial Aid 

Turkey has provided about one quarter of the TRNC’s annual budget and is basically very 

indispensable in the survival of the separate region’s economy (Alçıner, 2016). This has become the 

only means through which the region can guarantee its survival. It has therefore benefitted from 

Turkey’s financial assistance. This is especially important as the Turkish Cypriot state is not recognised 

by the international community and therefore unable to benefit from international financial support 

(Ekici, 2019). 

Figure 2. Budgetary Financing Balance of the TRNC (million TRY) 

 

Source: Ministry of Finance, TRNC 
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From figure 2 above, in the last quarter of 2019 for instance the TRNC had a deficit budget of 

547.5 million Turkish Lira and had to rely on Turkey to balance its budget. 

3.2 Loans and Grants  

Turkey also provides loans and grants to the TRNC through economic protocol agreements 

(EPA’s) which are reviewed every two years. The EPA’s required that the TRNC implements specific 

regulatory and fiscal policies (Ekici, 2019). The Turkish Embassy in the TRNC has opened a 

Development and Economic Cooperation office which is tasked with supervising projects and 

agreements. In 2015 for instance, an amount of 1.496 billion TRY (Turkish Lira) (which translates into 

approximately 181 million Euros), and in 2017, the amount of 1,858 TRY (approximately 233 million 

Euros) were allocated to the TRNC (Turkish government bulletin, issue 14). Unfortunately, the release 

of the grant in 2018 was delayed due to disagreements between President Akinci and the Turkish 

government.  

However, with the change in the TRNC’s government in October 2020, an amount of 

approximately 430 million Euros was released to the new TRNC government headed by Ersin Tatar. 

The newly elected government also agreed to continue with the implementation of austerity measures 

from 2019 to 2021. Moreover, Ankara pushed direct supervision of the Central Bank of the TRNC and 

all commercial banks operating in the TRNC.  Consequently, the head of the Central Bank of the TRNC 

was appointed by Ankara (Athanassiou, 2010).  

Figure 3. Revenue Sources of the TRNC (million TRY) 

 

Source: Ministry of Finance, TRNC.  

From figure 3 above, donations, grants and loans from Turkey was 152.3 million Turkish Lira 

which was very significant to the economy of the TRNC. 
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3.3. Provision of Affordable Goods and Services 

The TRNC has an unfavourable balance of trade. In other words its imports are significantly 

higher than its exports. As a result of this, the country needs a reliable source of essential goods and 

services. Turkey provides affordable goods and services to the Turkish Cypriot state. With the economic 

blockade, no country exports goods and services to the TRNC. Therefore, Turkey is bound to make sure 

that Turkish Cypriots are provided with the needed goods and services (Bahcheli, 2004). A visit to 

department stores and retail shops shows that the bulk of the goods displayed are made in Turkey. As a 

result of this, Turkish Cypriots are able to get access to goods and services despite non-recognition by 

the international community.  

Figure 4. Cheap Designer Clothes on Display in a ‘TRNC’ Shop 

 

Source: www.alamy.com 

Figure 5. Balance of Trade of TRNC in 2019 

  

Source: Department of Trade, TRNC 

http://www.alamy.com/
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From figure 5 above, in the last quarter of 2019 the TRNC exports from Turkey was 9.92 million 

dollars whereas imports were 230.3 million dollars during the same period. 

Figure 6. Imports and Exports of the TRNC in 2019 

 

Source: Department of Trade, TRNC 

3.4. Contribution of Turkey in the Fight against Corona Virus 

The Turkish government contributed a lot in the fight against COVID- 19 in the TRNC. This 

reinforced the country's human-centric policies in issues concerning the TRNC. Due to long years of 

non-recognition and the poor state of the TRNCs’ health system, Turkey intervened by providing the 

needed advice, technical, and medical supplies. Unfortunately, the pandemic provided the opportunity 

for Turkey to demonstrate its all important role in sustaining the economy of the TRNC (Ömer, 2020). 

Figure 7. Turkey Sends Medical Supplies and Health Experts to the TRNC 

 

Source: REUTERS 

3.5. Provision and Stimulation of FDI to the TRNC 

Turkey has also initiated policies aimed at stimulating FDI in the TRNC. It has invested in many 

public works and President Erdogan’s government has assisted many Turkish investors to undertake 
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construction projects. These include the provision of housing units, holiday resorts, restaurants and 

hotels (Ağartan et al., 2015). These projects among other things have provided jobs to many Turkish 

Cypriots and helped improve their standards of living. 

Figure 8. Acapulco Beach Club Hotel, TRNC 

 

Source: acapulco.com 

3.6. Provision of Social Infrastructure  

Moreover, the AKP party under President Erdogan has provided the needed social infrastructure 

such as schools, hospitals, good drinking water and asphalted roads in the TRNC’. Notable among the 

Turkish government sponsored projects are the undersea water project at the cost of 393 million Euros, 

the TRNC highway master to construct 400 km of asphalted roads at a cost of 396 million TRY and 

electricity interconnector project from Turkey to the ‘TRNC’ (Temizer, 2019).  

Figure 9. Turkey’s Peace Water Project for TRNC 

 

Source: thecypriotpuzzle.org 
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Figure 10. Some Asphalted Roads from the TRNC Highway Master Plan Project

 

Source: onurgroup.com 

4. HOW TURKEY BENEFITS FROM ITS RELATIONS WITH THE TRNC 

 4.1. Military Bases 

Turkey launched its operations to protect the Turkish Cypriots community on July 20th 1974. 

Since then it has stationed its military on the part of Cyprus occupied by Turkish Cypriots (Bagdonas, 

2015). According to the Örmeci and Kisacik (2020), the TRNC has a strategic location in the 

Mediterranean area which helps Turkey to maintain its presence in the region. Turkey has already 

stationed about 40,000 troops on the Turkish Cypriot part of the island and will reinforce them with 

naval, land, aerial weapons, ammunition and vehicles (Cyprus Mail, 2022). 

4.2. Reliable Source of Market for Turkey’s Manufactured Goods 

The TRNC also serves as a reliable source of market for Turkey’s manufacturing industries. 

According to Özsaglam (2018), the TRNC has a very vibrant middle class and spends a lot on goods 

and services. Turkey on the other hand has a strong manufacturing industry and as result of this, the 

TRNC serves as a reliable source of market to the economy of Turkey. These industries in Turkey are 

able to produce at the required capacity and export their goods to the TRNC (Cansel et al., 2006). 

4.3.    Provision of Employment Opportunities to Turkish Citizens 

 The TRNC also provides employment Opportunities to Turkish citizens especially in the 

construction industries. According to Okan (2011), the TRNC has a very vibrant construction industry 

which employs many construction workers from Turkey. Many properties such as restaurants, casinos, 

hotels and apartments are constructed in the TRNC. As a result of this, many Turkish citizens come to 

the TRNC to work. This helps to reduce the rate of unemployment in Turkey. 

4.4. Elevation of Turkey’s International Profile as Cyprus’ Guarantor 

Finally, through its relations with the TRNC, Turkey’s international image and profile is elevated. 

The Treaty Guarantee of Cyprus was signed in 1960 paving the way for Turkey, Greece and the United 

Kingdom to become guarantors from Cyprus (Turkey’s MFA). Article IV mandated any of the 

guarantors to ensure the territorial integrity and independence of Cyprus. Therefore, Turkey’s 
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intervention in 1974 was justified according to the said article. The treaty also gave the green light for 

the UK to keep two (2) military bases on the island (BBC, 2011). By acting as a guarantor for Cyprus, 

Turkey’s international profile and image is enhanced and elevated. 

5.  CONCLUSION  

Turkey has played and continues to play a very important role in the financial and economic 

survival of the TRNC since 1974 till today. On the other hand, Turkey also benefits from its relations 

with the TRNC. The former has demonstrated its commitment towards its compatriots in the TRNC. It 

has initiated several projects to ensure a reasonable standard of living for the people. Turkey has also 

provided financial support, loan and grants, exported the much-needed goods and services and lobbied 

for FDI into the TRNC. These were all done to make life easy for Turkish Cypriots. On the other hand, 

Turkey also enjoys some important benefits from its relations with the TRNC. There is no doubt that 

the destiny of the two countries is tied to each other. It is therefore important that the international 

community recognises that fact and implements the two-state solution for Cyprus. For it is only when 

this is done that there will be peace, security, and development on the island. 

REFERENCES  

    Ahiakpor, James C. W. (1985) "The Success and Failure of Dependency Theory: The Experience of 

Ghana", International Organization. 39 (3): 535–552, ISSN 0020-

8183. JSTOR 2706689. S2CID 154491620, doi:10.1017/S0020818300019172.  

      Alçıner, R. (2016) ‘‘The Factors Effecting Economic Growth in TRNC’’ (Master's thesis, Eastern 

Mediterranean University (EMU)- Doğu Akdeniz Üniversitesi (DAÜ)). 

     Apostolides, A., Apostolides, C., and Güryay, E. (2012) ‘‘From Conflict to Economic Interdependence 

in Cyprus’’, Peace Review, 24(4): 430-437. 

      Athanassiou, P. (2010) ‘‘The Status of the ‘TRNC’ through the Prism of Recent Legal Developments: 

Towards Furtive Recognition? Cyprus Review, 22(1): 15-38.  

     Aydin (2005) ‘‘The Political Economy of Turkey’’, London: Pluto Press: 127. 

     Bagdonas, A. (2015) ‘‘Turkey in Cyprus: Changing the Status Quo’’, European Journal of Economic & 

Political Studies, 8(2). 

     Bahcheli, T. (2004) ‘‘Under Turkey’s Wings: The Turkish Republic of Northern Cyprus, the Struggle 

for International Acceptance’’, In De Facto States: 186-208, Routledge. 

     Bozkurt (2013) ‘‘Neoliberalism with a Human Face: Making Sense of the Justice and Development 

Party’s Neoliberal Populism in Turkey’’, Science & Society, 77 (3): 373. 

     Bozkurt, U. (2013) ‘‘Cyprus: Divided by history’’, united by austerity. 

https://en.wikipedia.org/wiki/ISSN_(identifier)
https://www.worldcat.org/issn/0020-8183
https://www.worldcat.org/issn/0020-8183
https://en.wikipedia.org/wiki/JSTOR_(identifier)
https://www.jstor.org/stable/2706689
https://en.wikipedia.org/wiki/S2CID_(identifier)
https://api.semanticscholar.org/CorpusID:154491620
https://en.wikipedia.org/wiki/Doi_(identifier)
https://doi.org/10.1017%2FS0020818300019172


International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

12 
 

     Cansel, A., Bavik, A., and Ekiz, H. E. (2006) ‘‘The Unknown Market in Mediterranean Tourism: 

Turkish Republic of Northern Cyprus’’, In Fifth Asia Pacific Forum for Graduate Research in 

Tourism, Threats and Challenges to the Tourism Industry: Reform and Perform: 239-247, Bangkok, 

Thailand: Prince of Songkla University, Faculty of Service Industries. 

Cyprus Mail (2022) ‘‘Turkey to Reinforce Military Presence in the North, Says Erdogan Retrieved from 

https://cyprus-mail.com/2022/09/29/turkey-to-reinforce-military-presence-in-the-north-erdogan/ 

on 12th December, 2022 

      Dayıoğlu, A., and Köprülü, N. (2019) ‘‘Turkey’s New Identity Revisited and Its Islamist Reflections 

in North Cyprus’’, Southeast European and Black Sea Studies, 19(4): 605-623.  

      Dorlach, T. (2015) ‘‘The Prospects of Egalitarian Capitalism in the Global South: Turkish Social 

Neoliberalism in Comparative Perspective’’, Economy and Society, 44(4): 519-544. 

      Ekici, T. (2019) ‘‘The Political and Economic History of North Cyprus: A Discordant Polity’’, 

Palgrave McMillan, London: 234.  

      Gulalp (1985) ‘‘Patterns of Capital Accumulation and State-Society Relations in Turkey’’, Journal 

of Contemporary Asia, 15 (3): 337. 

      Günaydın, E. B. (2014) ‘‘Turkey's Potential Role in the Emerging South-Eastern Mediterranean 

Energy Corridor’’, Istituto Affari Internazionali (IAI). 

      Hatay (2005) ‘‘Beyond Numbers: An Inquiry into the Political Integration of the Turkish ‘Settlers’ 

in Northern Cyprus’’, Nicosia: PRIO Report 4: 25. 

     Ilseven, S. (2016) ‘‘Assessment of the Impacts of Population Decline in the Town of Guzelyurt on 

the Socio-economic Structure of TRNC’’, The Anthropologist, 23(3): 335-342.  

     Isachenko (2009) ‘‘On the Political Economy of Unrecognised Statebuilding Projects’’, The 

International Spectator: Italian Journal of International Affairs, 44 (4): 70. 

     James, P. (1997) ‘‘Postdependency? The Third World in an Era of Globalism and Late-

Capitalism’’, Alternatives: Global, Local, Political. 22 (2): 205-

226. doi:10.1177/030437549702200204. JSTOR 40644888. S2CID 147996542. 

     Kabonga, I. (2016) ‘‘Dependency Theory and Donor Aid: A Critical Analysis’’, Africanus, 46(2): 

29-39. 

     Karadag, R. (2010) ‘‘Neoliberal Restructuring in Turkey: From State to Oligarchic Capitalism’’ (No. 

10/7). Mpifg Discussion Paper.  

https://cyprus-mail.com/2022/09/29/turkey-to-reinforce-military-presence-in-the-north-erdogan/
https://en.wikipedia.org/wiki/Paul_James_(academic)
https://www.academia.edu/7311042
https://www.academia.edu/7311042
https://en.wikipedia.org/wiki/Doi_(identifier)
https://doi.org/10.1177%2F030437549702200204
https://en.wikipedia.org/wiki/JSTOR_(identifier)
https://www.jstor.org/stable/40644888
https://en.wikipedia.org/wiki/S2CID_(identifier)
https://api.semanticscholar.org/CorpusID:147996542


International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

13 
 

      Keohane, R. O., and Dunn, J. (2002) ‘‘International Liberalism Reconsidered’’, Power and 

Governance in a Partially Globalized World, 39. 

      Kvangraven, I. H. (2021) ‘‘Beyond the Stereotype: Restating the Relevance of the Dependency 

Research Programme’’, Development and Change, 52(1): 76-112. 

     MFA Turkey: Treaty Concerning The Establishment of The Republic of Cyprus Retrieved from 

https://www.mfa.gov.tr/treaty-concerning-the-establishment-of-the-republic-of-cyprus.en.mfa 

on 20h December, 2022. 

      Moudouros, N. (2013) ‘‘The “Cypriot Version” of the AKP Model: Neoliberalism and the Turkish 

Cypriot Community’’, The GW Post, 20. 

     Nas (1992) ‘‘The Impact of Turkey’s Stabilization and Structural Adjustment Program: An 

Introduction’’, in T. Nas and M. Odekon (eds), Economics and Politics of Turkish Liberalization, 

Bethlehem, PA: Lehigh University Press, 11. 

   Okan, V. Ž. (2011) ‘‘An Overview of the Construction Sector in Northern Cyprus’’, African Journal 

of Business Management, 5(35): 13383-13387. 

   Ömer, B. (2022) ‘Turkish Cyprus Largely Slows Spread of Virus’, Hurriyet Daily News, 23 April 

2020. Retrieved from : https://www.hurriyetdailynews.com/turkish-cyprus-largely-slows-spread-

of-virus-154128 on 2nd December, 2022. 

    Örmeci, O., and Kisacik, S. (2020) ‘‘Cutting the Gordian Knot: Turkish Foreign Policy Towards 

Cyprus During AK Party Era (2002-2020)’’. 

    Özsağlam, M. T. (2018) ‘‘Limited Recognition and Limited Relations: TRNC’’, Journal of 

Management and Economics Research, 16(1): 314-328. 

    Patrick (1976) ‘‘Political Geography and the Cyprus Conflict, 1963–1971’’, edited by J.H. Bater and 

R. Preston, Department of Geography, Faculty of Environmental Studies, Waterloo, Ontario: 

University of Waterloo: 107. 

    Taskinsoy, J. (2022) ‘‘Turkish Lira’s Unprecedented Free Fall: Can a Financial Coup Reverse Lira’s 

Fastest Devaluation in Turkish History Induced by a Decade-Long Unorthodox Economic, 

Foreign and Defense Policies’’, Foreign and Defense Policies (February 1, 2022). 

    Turkish Embassy Bulletin Issue 14, Turkish Embassy in Nicosia, 1 February 2016. Retrieved 

from http://nicosia.emb.mfa.gov.tr/Content/assets/consulate/images/localCache/1/4b771bca-

59dd-4913-9a1d-6d80168d4fb1.pdf on 1st December, 2022. 

https://www.mfa.gov.tr/treaty-concerning-the-establishment-of-the-republic-of-cyprus.en.mfa
https://www.hurriyetdailynews.com/turkish-cyprus-largely-slows-spread-of-virus-154128
https://www.hurriyetdailynews.com/turkish-cyprus-largely-slows-spread-of-virus-154128
http://nicosia.emb.mfa.gov.tr/Content/assets/consulate/images/localCache/1/4b771bca-59dd-4913-9a1d-6d80168d4fb1.pdf
http://nicosia.emb.mfa.gov.tr/Content/assets/consulate/images/localCache/1/4b771bca-59dd-4913-9a1d-6d80168d4fb1.pdf


International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

14 
 

    Yalman (1997) ‘‘Bourgeoisie and the State: Changing Forms of Interest Representation within the 

Context of the Economic Crises and Structural Adjustment: Turkey during the 1980s’’, 

unpublished PhD thesis, Manchester School of Social Sciences, Manchester University, 219–220. 

    Yashin (2006) ‘‘Affect in the Civil Service: A Study of a Modern State-System’’, Postcolonial 

Studies, 9 (3): 286.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

15 
 

PURCHASING POWER PARITY IN TURKEY: EVIDENCE FROM UNIT ROOT TEST 

WITH SHARP AND SMOOTH STRUCTURAL BREAK TESTS 

 

Cemal ÖZTÜRK 

ABSTRACT 

Purchasing Power Parity (PPP) is an economic theory that compares price levels in different 

countries. The PPP theory proposes that the prices of the same product in different countries should be 

equal when adjusted for exchange rate ratios. This theory is commonly used to understand the value of 

exchange rates and the international implications of inflation. This paper investigates the validity of the 

Purchasing Power Parity (PPP) in Turkey, an emerging market economy with a history of high inflation 

and currency fluctuations. This study employs smooth structural break tests to test the PPP hypothesis 

in the context of Turkey. It is used in newly developed unit root tests based on Fourier approximation. 

These methods consider smooth structural breaks and do not need to recognize a priori date number 

and form of breaks. The analysis assesses potential structural changes in domestic prices related to the 

foreign exchange rate and foreign prices and the validity of PPP over a specific period in Turkey. The 

study further contributes to the literature by utilizing real effective exchange rates (REER) data covering 

the period from January 1960 to March 2023. The findings reveal the presence of structural breaks in 

the series and suggest that the PPP hypothesis does not hold in the case of Turkey, providing crucial 

insights for economic stability and policy design. 

Keywords: PPP, Real Exchange Rate, Fourier Approximation, Smooth Breaks 
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1. INTRODUCTION 

Purchasing Power Parity (PPP) is a cornerstone concept in international economics, which 

postulates that, in the absence of transportation costs and differential taxes applied in two countries, the 

nominal exchange rate between their currencies should equal the ratio of the price levels in those 

countries (Samuelson, 1964). The validity of PPP has significant implications for various economic 

phenomena, such as international trade, capital flows, and exchange rate policies (Rogoff, 1996). 

Despite its intuitive appeal, the empirical validity of PPP has been a considerable debate among 

researchers. Early studies employing traditional unit root and cointegration tests provided mixed 

evidence on the existence of PPP (Froot and Rogoff, 1995). However, recent advancements in 

econometric techniques have allowed researchers to account for potential structural breaks and 

nonlinearities in the real exchange rate series, yielding more supportive evidence for the PPP hypothesis 

(Taylor and Taylor, 2004). 

One study by Taylor (2003) provides a critical review of the literature on PPP and real exchange 

rates, with a focus on the literature of the last two decades. The author discusses the dominant theory of 

exchange rate determination at the time of the breakdown of the Bretton Woods system, which was 

based on PPP. The study also highlights the influence of economists like Cassel and Keynes in 

promoting the use of PPP as a means of measuring the equilibrium external value of a currency (Taylor, 

2003). 

The validity of PPP has been a subject of debate in the literature. Some studies have provided 

evidence in support of PPP, while others have found weaker evidence or even rejected the hypothesis. 

For example, a study by Kim & Moh (2010) claimed that PPP has been held over the 20th century based 

on strong evidence of stationarity for century-long real exchange rates for 20 countries.  Sposato & 

Saposnik (2012) found that lower per capita gross domestic product adjusted for PPP was associated 

with higher incident risk of stroke and higher case-fatality rates.  Another study by Hegwood & Papell 

(1998) explored the concept of quasi-purchasing power parity, which refers to mean reversion in real 

exchange rates. The authors found that when structural change is accounted for, real exchange rates 

display mean reversion that is much faster than previously calculated. 

As an emerging market economy with a history of high inflation and currency fluctuations, 

Turkey presents an interesting case for investigating the validity of PPP. Over the past three decades, 

the Turkish economy has undergone significant structural transformations, including liberalization 

reforms, financial crises, and the adoption of inflation targeting (Aysan, 2006). These economic events 

may have influenced the relationship between exchange rates and price levels, making the investigation 

of PPP in Turkey particularly relevant. 
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The empirical validity of PPP has been tested using various methods and approaches. Unit root 

tests have been commonly used to examine the stationarity of real exchange rates and the presence of 

PPP. Several studies have found evidence of PPP by using long time series of data to combat the low 

power of unit root tests. However, it is important to note that the ability to reject unit roots in real 

exchange rates only implies that PPP holds in the absence of structural change (Hegwood & Papell, 

1998). 

In addition to unit root tests, other methods such as cointegration analysis and Fourier tests have 

been employed to study the validity of PPP. For example, a study by Imre (2021) used Fourier KPSS 

unit root tests to examine the validity of PPP in OECD countries. The study found evidence of PPP in 

some countries, while in others, the absolute purchasing power parity condition was not fulfilled. 

It is worth noting that PPP is not without its limitations and criticisms. Some researchers argue 

that PPP does not hold in practice due to factors such as transaction costs, trade barriers, and non-

tradable goods (Baldwin & Macdonald, 2009). Others suggest that PPP may be more applicable to long-

run equilibrium rather than short-run fluctuations in exchange rates (Hegwood & Papell, 1998). 

Furthermore, the assumption of continuous purchasing power parity has been challenged by empirical 

evidence (Honohan & Peruga, 1986). 

A significant portion of the PPP puzzle might be attributable to the econometric methodologies 

employed to test the hypothesis. Traditional unit root and cointegration tests often fail to account for 

potential structural breaks and nonlinearities in the real exchange rate series, leading to inaccurate 

inferences on the validity of PPP (Perron, 1989). However, recent advancements in econometric 

techniques have made capturing such breaks and nonlinearities possible, yielding more robust evidence 

on the PPP hypothesis. 

The present study aims to investigate the validity of PPP in Turkey, utilizing the advanced unit 

root tests proposed by Zivot and Andrews (1992), Enders and Lee (2012), and Becker, Enders, and Lee 

(2006). The Zivot and Andrews (1992) test allows for a one-time sharp structural break in the data-

generating process, while the Enders and Lee (2012) and Becker, Enders, and Lee (2006) tests 

incorporate a Fourier series to approximate smooth breaks, providing a more nuanced understanding of 

the structural dynamics underlying the real exchange rate series. Unlike conventional structural break 

tests, smooth structural break tests can capture gradual changes in the parameters of the underlying 

econometric model, thereby providing more accurate evidence of the presence of structural breaks in 

the real exchange rate series (Enders and Lee, 2012). By employing this advanced econometric 

technique, the study seeks to provide a more nuanced understanding of the PPP dynamics in Turkey and 

shed light on the implications of structural breaks for the country's economic policies. 
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The literature on Purchasing Power Parity (PPP) is extensive and diverse, encompassing various 

theoretical and empirical approaches. This section provides a brief review of the relevant literature on 

PPP, focusing on the methodological advancements and the application of these methodologies to the 

case of Turkey. 

The concept of PPP was introduced by Samuelson (1964) in the context of international trade 

theory. In its absolute version, PPP postulates that the nominal exchange rate between two currencies 

should equal the ratio of the price levels in the respective countries. In contrast, the relative version of 

PPP asserts that the change in the exchange rate should reflect the differential inflation rates between 

the two countries (Froot and Rogoff, 1995). 

PPP equation can be used to define the real exchange rate, 𝑟𝑡, is formed as: 

𝑟𝑡 = 𝑒𝑡  − 𝑝𝑡  +  𝑝𝑡
∗ (1) 

where 𝑒𝑡  is the nominal exchange rate (the domestic price of foreign currency), 𝑝𝑡  (𝑝𝑡
∗) represents 

the domestic (foreign) price level. All variables are expressed in natural logarithms. 

The real exchange rate indicates how much it deviates from the PPP condition. When there are 

deviations, the adjustment towards PPP depends on the conditions in goods markets. If the deviation 

from PPP is significant, the acceleration of arbitrage flows will speed up the adjustment process, 

indicating a stronger inclination to return to equilibrium (Kapetanios et al., 2003). The adjustment of the 

actual exchange rate to the long-term equilibrium is non-linear. This implies that small shocks around 

the equilibrium lead to greater persistence, while larger shocks away from the equilibrium result in 

quicker adjustments (Taylor et al., 2001). 

The current study contributes to the literature on PPP in Turkey by employing these advanced 

unit root tests. It provides essential insights for policymakers on the real exchange rate dynamics and its 

implications for economic stability and policy design. The remainder of the paper is organized as 

follows: Section 2 describes the data and methodology, Section 3 presents the empirical findings, and 

Section 4 concludes the paper. 

2. DATA AND METHODOLOGY 

We use the real effective exchange rates (REER) series estimated using 51 trading partners. The 

data covers the period from January 1960 to March 2023. The data were obtained from the Bruegel 

REER Database.  

Table 1 reports the descriptive statistics. The skewness is positive, indicating a prevalence of 

right-tailed distribution. REER has negative excess kurtosis (K < 3), which signals the existence of a 
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platykurtic distribution. The Jarque and Bera (1987) test results suggest that non-normal distribution. 

Additionally, the 𝐹𝑡𝑟𝑖𝑔 test has rejected the null hypothesis regarding the lack of Fourier terms, 

indicating the importance of smooth breaks. The chosen frequency (𝑘∗) is fractional, meaning that the 

breaks permanently affect the mean of REER (Bahmani-Oskooee et al., 2020). 

Table 1. Descriptive statistics 

 Mean Median Max. Min. SD S K 

JB 

[p-val] 

𝑘∗ 

𝐹𝑡𝑟𝑖𝑔  

[p-val] 

REER 79.147 80.331 125.507 40.095 17.692 0.095 2.257 
18.631 

[0.000] 
1.6 

673.241 

[0.000] 

Note: SD is standard deviation, S is Skewness, K is Kurtosis, JB is Jarque and Bera (1987) normality statistic, 𝐹𝑡𝑟𝑖𝑔 is testing 

for the significance of Fourier terms. 

The first methodological approach employed in this study is the unit root test with a one-time 

structural break, as proposed by Zivot and Andrews (1992). This test was developed in response to the 

recognition that a structural break in a time series can lead to a bias in standard unit root tests, causing 

them to incorrectly fail to reject the null hypothesis of a unit root. 

The Zivot and Andrews (1992) test allows for a one-time structural break at an unknown time. 

The test is implemented by augmenting the standard augmented Dickey-Fuller (ADF) (Dickey and 

Fuller, 1979) test regression with a single exogenous break under the null and alternative hypotheses. 

The break date is estimated endogenously by choosing the date that minimizes the t-statistic for the null 

hypothesis of a unit root. 

The model is as follows: 

 ∆𝑦𝑡 = 𝛼 + 𝜌𝑦𝑡−1 + 𝛾𝐷𝑈𝑡 + ∑ 𝜙𝑗𝛥𝑦𝑡−𝑗 

𝑝

𝑗=1

+  휀𝑡 (2) 

𝛥𝑦𝑡  =  𝛼 +  𝛽𝑡 +  𝛾𝐷𝑈𝑡  +  𝛿𝑡  𝐷𝑇𝑡  +  𝜌𝑦𝑡−1  +  ∑ 𝜙𝑗𝛥𝑦𝑡−𝑗 

𝑝

𝑗=1

+  휀𝑡 (3) 

where 𝐷𝑈𝑡 is a dummy variable for a level shift, and 𝐷𝑇𝑡 is a trend shift dummy. 𝐷𝑈𝑡 takes the 

value of one for t > TB (the breakpoint), and zero otherwise, and 𝐷𝑇𝑡 is equal to (t - TB) for t > TB and 

zero otherwise. The ADF regression is run for each possible breakpoint, and the breakpoint that 

minimizes the t-statistic for the null hypothesis of a unit root (i.e., 𝜌 = 0) is chosen. 
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This model is particularly useful in our context, as the Turkish economy has undergone several 

significant structural changes during the period of study. By allowing for a structural break in the data, 

we can obtain a more accurate and nuanced understanding of the real exchange rate dynamics. 

Following the Zivot and Andrews (1992) test, we then employ the unit root test using a Fourier 

series to approximate smooth breaks as proposed by Enders and Lee (2012). This test allows for multiple 

structural breaks at unknown points in time. It is particularly suited to situations where breaks are not 

sharp but gradual, reflecting a more complex underlying dynamic. 

Enders and Lee (2012) (EL) argue that sharp breaks, as assumed in many structural break unit 

root tests, may not accurately represent the real-world dynamics of many economic variables. They 

propose a Fourier function approach to model structural breaks that occur gradually over time as smooth 

transitions. 

The models known as the level shift model and the level and trend shift model can be described 

as follows: 

∆𝑦𝑡 = 𝜇 + 𝛾1 𝑐𝑜𝑠 (
2𝜋𝑘𝑡

𝑇
) + 𝛾2𝑠𝑖𝑛 (

2𝜋𝑘𝑡

𝑇
) +  𝛼𝑦𝑡−1 + ∑ 𝛼𝑗𝛥𝑦𝑡−𝑗 + 휀𝑡

𝑝

𝑗=1

 (4) 

 

∆𝑦𝑡 = 𝜇 + 𝛽𝑡 + 𝛾1 𝑐𝑜𝑠 (
2𝜋𝑘𝑡

𝑇
) + 𝛾2𝑠𝑖𝑛 (

2𝜋𝑘𝑡

𝑇
) +  𝛼𝑦𝑡−1 + ∑ 𝛼𝑗𝛥𝑦𝑡−𝑗 + 휀𝑡

𝑝

𝑗=1

 (5) 

In this model, the terms 𝛾1 𝑐𝑜𝑠 (
2𝜋𝑘𝑡

𝑇
) and 𝛾2𝑠𝑖𝑛 (

2𝜋𝑘𝑡

𝑇
) represent a Fourier function, which 

captures the smooth breaks in the data, 𝑘 is Fourier frequency. As with the Zivot and Andrews (1992) 

test, the ADF regression is run for each possible break point, and the breakpoint that minimizes the t-

statistic for the null hypothesis of a unit root is chosen. This methodology enables us to capture the 

potential presence of multiple, smooth structural breaks in the series, providing a complete picture of 

the dynamics at play. 

Finally, this study will utilize the method proposed by Becker, Enders and Lee (2006) to test for 

stationarity in the presence of an unknown number of smooth breaks. Becker et al. (2006) (BEL) 

introduce a novel stationarity test for time series data that may contain an unknown number of smooth 

breaks. This test is particularly useful in econometric analysis, where structural breaks in data are 

common. The test is based on a model with a nonlinear trend component represented by sine and cosine 

functions. The frequency of these functions, which corresponds to the number of breaks in the data, is 
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estimated by minimizing the sum of squared residuals from the regression. The test then involves 

calculating a test statistic and an F-statistic to test the null hypothesis of linearity. If the null hypothesis 

is rejected, it indicates the presence of a nonlinear trend, suggesting that the time series is not stationary 

and contains structural breaks. This test provides a powerful tool to detect and account for structural 

breaks in time series data, thereby improving the accuracy of their analyses. 

The model is given by: 

𝑦𝑡 = 𝑎 + 𝑏𝑡 + 𝑐1 𝑠𝑖𝑛 (
2𝜋𝑘𝑡

𝑇
) + 𝑐2 𝑐𝑜𝑠 (

2𝜋𝑘𝑡

𝑇
) + 𝑒𝑡 (6) 

where 𝑎, 𝑏, 𝑐1 and 𝑐2 are parameters to be estimated, 𝑘 is the frequency, 𝑇 is the total number of 

observations, and 𝑒𝑡 is the error term. 

The test statistic is then defined as: 

𝑠𝑡(𝑘)    =  
1

𝑇2
  ∑ 𝑆𝑡

2̃(𝑘) / 𝑟2̃

𝑇

𝑡=1

  (7) 

where 𝑆�̃�(𝑘) = ∑ 𝑒�̃�
𝑡
𝑗=1  and 𝑒�̃� are the OLS residuals from the regression. The long-run variance 

𝑟2̃ is estimated nonparametrically. 

The frequency 𝑘 that minimizes the sum of squared residuals (SSR) from the regression is selected 

as the estimated frequency. The 𝐹-statistic for the null hypothesis 𝑐1 = 𝑐2 = 0  is then calculated. If the 

null hypothesis of linearity is rejected, it indicates the presence of a nonlinear trend. 

3. EMPIRICAL FINDINGS 

Based on Figure 1, the REER contains structural breaks. Using Fourier approximation with 𝑘 

effectively captures the long swings in the series. However, it is challenging to determine the number, 

dates, and forms of these breaks beforehand. The function with dummy variables is represented by the 

solid line, while the dashed line represents the Fourier approximation of the shift function. 
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Figure 1. REER Break Functions and Fitted Fourier Approximations 

 

The results of the unit root test with a break, as suggested by Zivot and Andrews (1992), are 

displayed in Table 2. According to the endogenous break test conducted by Zivot and Andrews, it has 

been determined that REER has a unit root. This result provides initial evidence of non-stationarity in 

the REER series, suggesting that the PPP hypothesis may not hold in the case of Turkey. 

Table 2. The Results from the Sharp Break Unit Root Test 

 Break in level Break in level and trend 

 𝐴𝐷𝐹(𝜆𝑖𝑛𝑓) 𝑝 𝑇𝐵 𝐴𝐷𝐹(𝜆𝑖𝑛𝑓) 𝑝 𝑇𝐵 

𝑅𝐸𝐸𝑅 −3.469 3 1979𝑀12 −4.099 2 2002𝑀06 

Note: To determine the optimal lag(s) for the ADF test, we assessed the significance of the last lagged dependent variable's t-

stat value at a 10% significance level, with a maximum of 12 lags. *** (1%), ** (5%), and * (10%) indicate the level of 

significance. 

The ADF test with Fourier approximation, ADF(k), cannot reject the null hypothesis of a unit root 

for the level shift model and level and trend shift model. Finally, we employ the Becker et al. (2006) 

stationarity test to validate the results further. The Fourier KPSS stationarity test demonstrates that the 

null of stationarity is rejected for the level and level and trend shift models. The results are displayed in 

Table 3. 

Table 3. The Results from the Smooth Break Unit Root Test 

Note: 𝑘 denotes Fourier frequency. The maximum number of Fourier frequencies is set to 5 and is selected by minimizing 

the sum of squared residuals as in Becker et al. (2006). The statistics are based on the Bartlett kernel. *** (1%), ** (5%), and 

* (10%) indicate the level of significance. 

 Level shift Level and trend shift 

 EL 𝑝 𝑘∗ BEL 𝑘 EL 𝑝 𝑘∗ BEL 𝑘 

𝑅𝐸𝐸𝑅 −2.657 10 2 3.415*** 2 −2.131 10 5 1.212 ∗∗∗ 2 
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4. CONCLUSION 

In conclusion, this study examines the validity of the Purchasing Power Parity (PPP) hypothesis 

in Turkey using advanced unit root tests that incorporate structural breaks. The unit root tests with sharp 

breaks indicate that the real effective exchange rates during the 1960–2023 period have unit root, 

implying that PPP does not hold in Turkey. This finding also supported by the unit root test with smooth 

breaks. The non-stationarity of the exchange rate series indicates that the series does not revert to long-

run equilibrium. This conclusion has essential implications for monetary and exchange rate policies in 

Turkey. 

The results highlight the importance of considering structural changes and nonlinearities in 

economic analyses and policy design. These findings can help policymakers understand the complex 

dynamics of the exchange rate and design more effective strategies for managing inflation and exchange 

rate risks. They also point to the need for further research into the causes and consequences of structural 

breaks in the exchange rate series and their implications for the validity of PPP in Turkey and other 

emerging market economies. 

Finally, given the importance of understanding the dynamics of exchange rates for economic 

stability and policy design, it is hoped that this study will encourage further exploration into the complex 

relationship between exchange rates and price levels, utilizing advanced econometric techniques and 

focusing on other emerging market economies. 
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DÖVİZ KURUNDAN TÜKETİCİ FİYATLARINA GEÇİŞ ETKİSİ: TÜRKİYE ÖRNEĞİ 

Halit YALÇIN
  

ÖZET  

 

Küresel finansal serbestlik ve beraberinde uluslararası sermaye hareketlerinin hacminde ki artış 

ile finansal piyasalar gelişmekte olan ülke ekonomilerini serbest döviz kuru sistemine geçişe zorlamıştır. 

Küresel finansal sermaye hareketlerinin artması ve döviz kurunun volatil olması, merkez bankalarının 

amaç ve araç bağımsızlıklarını etkilemiş ve para politikası kararlarında yeni araçlar ve ara hedefler ile 

merkez bankalarının finans piyasaları üzerindeki etki kanalları bazı değişiklikler göstermeye 

başlamıştır. Bu kapsamda merkez bankalarının yeni nesil para politikası uygulamaları ile döviz kurunda 

meydana gelen değişimlerin fiyatlara yansıması döviz kurundan geçiş etkisi olarak ele alınmaktadır. 

Buradan hareketle çalışmada Türkiye ekonomisinde 2003M01-2023M02 dönemi için döviz kurunun 

yurtiçi fiyatlara olan etkisi araştırılmıştır. Çalışmada merkez bankaları döviz kuru politikaları 

kapsamında döviz kurundan geçiş etkisi ile ilgili literatür paralelinde Türkiye ekonomisine ait ABD 

doları satış kuru ve tüketici fiyat endeksi analize dahil edilmiştir. Gecikmesi Dağıtılmış Otoregresif sınır 

testi yöntemi kapsamında analize dâhil olan değişkenlerin Phillips-Perron birim kök testleri yapılmış 

ve ilgili değişkenlerin farklı seviyelerde durağan olması nedeniyle Gecikmesi Dağıtılmış Otoregresif 

sınır testi uygulanmıştır. Gerçekleştirilen analiz neticesinde değişkenlerin arasında uzun dönemde 

ilişkinin olduğu ve döviz kurunda yaşanan değişimlerin enflasyon oranı üzerinde aynı yönlü etkilere 

neden olduğu sonucuna varılmıştır. 

Anahtar Kelimeler: Döviz Kuru, Enflasyon Oranı, Geçiş Etkisi, Sınır Testi, Merkez Bankası. 

JEL Kodları: E31, F31, E29. 
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THE TRANSITIONAL EFFECT OF EXCHANGE RATE ON CONSUMER PRICES: THE 

EXAMPLE OF TÜRKİYE 

ABSTRACT 

 

With global financial freedom and the increase in the volume of international capital movements, 

financial markets have forced the economies of developing countries to switch to the free exchange rate 

system. The increase in global financial capital movements and the volatile exchange rate have affected 

the purpose and vehicle independence of central banks, and new tools and intermediate targets in 

monetary policy decisions and the channels of central banks on financial markets have started to show 

some changes. In this context, the new generation monetary policy practices of central banks and the 

reflection of the changes in the exchange rate on prices are considered as the effect of transition from 

the exchange rate. Based on this, the effect of the exchange rate on domestic prices for the period 

2003M01-2023M02 in the Turkish economy was investigated. In the study, the US dollar sales rate and 

consumer price index belonging to the Turkish economy were included in the analysis in parallel with 

the literature on the effect of transition from the exchange rate within the scope of central banks 

exchange rate policies. Within the scope of the distributed lag autoregressive bounds test method, 

Phillips-Perron unit root tests of the variables included in the analysis were carried out and distributed 

lag autoregressive bounds test was applied due to the fact that the relevant variables were stationary at 

different levels. As a result of the analysis, it was concluded that there is a long-term relationship 

between the variables and that the changes in the exchange rate have the same effects on the inflation 

rate. 

Keywords: Exchange Rate, Inflation Rate, Transitional Effect, Bound Test, Central Bank. 

JEL Classifications: E31, F31, E29. 
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1. GİRİŞ 

Dünya genelinde birçok ülke ekonomisinin serbest döviz kuru sistemine geçmesi ile birlikte döviz 

kuru oynaklıklarının makroekonomik göstergeler üzerinde yarattığı etkiler tartışılmaya başlanmıştır. 

Özellikle sermaye hareketlerinin serbestleştirilmesi, ülkeler arasında döviz kuru oynaklığında ki artış ve 

beraberinde yaşanan belirsizlikler ülke ekonomilerinin kırılgan bir yapıya bürünmesine neden olmuştur. 

Döviz kurlarında yaşanan şok artışların ithal ve ihraç fiyatlarını etkilemesinin yanı sıra üretim için 

gerekli hammadde fiyatlarını da arttırarak ülke ekonomisinin üretim maliyetleri üzerinde maliyet 

arttırıcı bir unsur olmuştur. Üretim maliyetlerinde meydana gelen artışların üretici ve tüketici fiyatlarına 

yansıması neticesinde enflasyonist baskılar gerçekleşmiştir. 

Ulusal piyasalarda döviz şoklarının üretici ve/veya tüketici fiyatları üzerinde meydana getirdiği 

etki iktisat yazınında geçiş etkisi olarak ele alınmaktadır. Döviz kurundan geçiş etkisi döviz kurunda 

gerçekleşen değişimin yurtiçi ithalat ve yurtdışı ihracat fiyatları üzerinde oluşturduğu etki olarak da 

değerlendirilebilir (Menon, 1996). Geçiş etkisi ile ilgili Türkiye ekonomisi özelinde, 1994 yılında 

yaşanan kriz ile birlikte döviz kuru çıpasının seçilmesi ayrıca 2000 yılında uygulamaya konulan 

Enflasyonu Düşürme Programı’nın döviz kuru çıpasına dayalı olması döviz kurunun enflasyon oranı 

üzerinde geçiş etkisine neden olduğunu göstermektedir. 

Gelişmiş ekonomilerde 1990’lı yıllar itibariyle yaygın bir şekilde kullanılmaya başlanan 

enflasyon hedeflemesi stratejisi ile birlikte esnek döviz kuru sistemine sahip bir ekonomide, merkez 

bankasının politika faiz oranı olarak kullandığı kısa vadeli faiz oranı, döviz kurları üzerinde belirleyici 

etkilere sahiptir. Bu kapsamda politika faiz kararları neticesinde döviz kurunda meydana gelen 

dalgalanmaların ne kadarlık kısmının fiyatlara yansıyacağının bilinmesi, temel amacı fiyat istikrarını 

sağlamak olan merkez bankaları için önem arz etmektedir. Bu bağlamda merkez bankalarının politika 

kararlarında döviz kuru üzerinde ve dolayısıyla fiyatlar üzerinde ne kadar etki yaratacaklarını göz 

önünde bulundurarak karar vermeleri gerekmektedir (Kiptui, 2005). 

Gelişmekte olan ülke ekonomilerinde üretimde ithal girdi ihtiyacının fazla olması,  döviz 

kurundaki artışın, doğrudan üretim maliyetlerini arttırmasına neden olacaktır. Ulusal para biriminin 

değer kaybetmesi durumunda yerli malların yabancı piyasalarda ucuzlaması söz konusu ürünlere 

yönelik talep düzeyinin artmasına neden olacaktır. Bu durum aynı zamanda enflasyon oranında da artışı 

tetikleyecektir. Dolayısıyla dış ticarete konu olan ürünlerin enflasyon sepetindeki ağırlığının yüksek 

olması, döviz kurundan fiyatlara geçiş etkisinin yüksek olması yönündeki beklentilerin artmasına neden 

olacaktır (Kara ve Orak, 2008:115-116). 

Türkiye ekonomisinde 1 Ocak 2006 tarihinden günümüze kadar, açık enflasyon hedeflemesi 

stratejisi uygulanmaktadır. Türkiye Cumhuriyet Merkez Bankası’nın temel amacının fiyat istikrarını 
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sağlamak olduğu varsayımından hareketle çalışmada, döviz kurunun enflasyon oranı üzerindeki etkisi 

araştırılmıştır. Türkiye ekonomisinde 2003M01-2023M02 periyoduna ait aylık verilerin analiz edildiği 

çalışmada, ABD doları satış kuru ile tüketici fiyatlarını temsil eden enflasyon oranı arasındaki ilişki 

Gecikmesi Dağıtılmış Otoregresif sınır testi (ARDL sınır testi) yöntemi ile analiz edilmiştir. Çalışmanın 

2003-2023 dönemlerini kapsamasının temel nedenleri arasında Türkiye ekonomisinde Kasım 2000 ve 

Şubat 2001’de yaşanan ekonomik krizlerin ardından 2003 yılında ülke ekonomisinin toparlanması etkili 

olmuştur. Çalışma giriş bölümünü takip eden dört bölümden oluşmaktadır. Çalışmada giriş bölümünün 

ardından döviz kuru ile enflasyon arasındaki ilişki teorik çerçevede açıklandıktan sonra literatür 

taraması bölümünde araştırma konusu ile ilgili yapılan diğer ampirik çalışmalar ile ilgili özetlere yer 

verilmiştir. Ayrıca çalışmanın veri metodoloji bölümünde analizde kullanılan değişkenler ve uygulanan 

ekonometrik yöntem hakkında açıklamalar yapılmıştır. Çalışmanın son bölümü olan sonuç kısmında ise 

çalışmanın araştırma konusu ve gerçekleştirilen analiz ile ilgili değerlendirmelere yer verilmiştir. 

2.KAVRAMSAL ÇERÇEVE 

Yabancı para biriminin yerli para birimi cinsinden değerini ifade eden döviz kuru, ülkeler 

arasındaki ekonomik işlemler neticesinde ülkelerin fiyat düzeylerinin birbirine bağlanarak ulusal 

ekonomilerde fiyatlarda ve maliyetlerde kıyaslama yapılmasına imkân sağlamaktadır (Karluk, 2003). 

1900’lü yılların son çeyreğinde ülkeler arasında finansal hareketlerin serbestleşmesi ile artan 

küreselleşme neticesinde döviz kuru hareketleri artış göstermiştir. Döviz kuru hareketleri gelişmekte 

olan ülke ekonomilerinde gerçekleşen enflasyon sorununun nedeni olarak gösterilmiştir (McCarthy, 

2007).  

Döviz kurundan fiyatlara yönelik geçiş etkisinin aktarım kanalları bulunmaktadır. Söz konusu 

aktarım kanallarından bazıları döviz kurlarında meydana gelen artışların tüketici fiyat endeksinde yer 

alan ithal tüketim malları fiyatlarında artışa neden olarak enflasyona yol açması ve üretimde ithal girdi 

ihtiyacı yüksek olan ekonomilerde döviz kurundaki artışların üretim maliyetlerini arttırarak enflasyona 

yol açması şeklindedir (McFarlane, 2002).  

Döviz kurları ülke ekonomilerinde birçok makroekonomik değişken üzerinde etkili olduğundan 

döviz kurundaki değişimlerin etkileri ekonomik alanda tartışılan konular arasında yer almaktadır. Ülke 

ekonomisinde gerçekleştirilen üretimin ve ihracatın ithal girdilere bağımlı olması durumunda döviz 

kurunda gerçekleşen şokların ekonomi üzerindeki etkilerinin görece yüksek olacağı beklentisine neden 

olmaktadır. Yurtiçi fiyatlara geçiş etkisi, döviz kurunda yaşanan şokların ulusal ekonomi üzerindeki 

etkileri arasında yer almaktadır (Tümtürk, 2017, s.838).  

Döviz kurunda meydana gelen şoklar sonrasında firmaların artan maliyetlerini fiyatlara tam 

olarak aktarması durumunda geçiş etkisi tam iken firmaların artan maliyetlerini fiyatlara kısmen 
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aktarması ise kısmi geçiş etkisi olarak ele alınmaktadır. Firmaların döviz kurundaki değişim sonucunda 

artan maliyetlerini fiyatlara aktarmaması durumunda ise geçiş etkisi gerçekleşmeyecektir (Yang, 1997). 

Döviz kurundaki değişimlerden fiyatlara yönelik geçiş etkisinin tam olması, kısmi olması ya da geçiş 

etkisinin derecesinin sıfır olmasında iktisadi karar birimlerinin beklentileri, döviz kuru dinamikleri, ülke 

ekonomisinin rekabet yapısı ve enflasyon yapısı etkili olmaktadır (Hyder ve Shah, 2005). 

Döviz kurundan fiyatlara yönelik olan geçiş etkisinin derecesinin açıklanmasında 

makroekonomik ve mikroekonomik unsurlar bulunmaktadır. Ekonomideki toplam arz ile toplam talep 

düzeyi, döviz kurunda yaşanan dalgalanmalar, enflasyon oranı ve para politikası uygulamaları döviz 

kurundan fiyatlara yönelik geçiş etkisinin derecesinin açıklanmasında makroekonomik değişkenler 

arasında yer alırken talebin fiyat esnekliği, rekabet koşulları ve pazar yapısı ise döviz kurundan fiyatlara 

yönelik geçiş etkisinin derecesinin açıklanmasında mikroekonomik değişkenler arasında yer almaktadır 

(Akdemı̇r ve Özçelı̇k, 2018). 

3.LİTERATÜR TARAMASI 

İktisat literatüründe döviz kurundaki değişimlerin fiyatlara yönelik geçiş etkisinin incelendiği 

birçok ampirik çalışma bulunmaktadır. Çalışmanın bu bölümünde döviz kurundan fiyatlara yönelik 

geçiş etkisinin araştırıldığı ampirik çalışmalardan bazılarına yer verilmiştir. Buradan hareketle 

çalışmalarda kullanılan ekonometrik yöntem, çalışmanın örneklemi ile çalışmada analiz edilen dönem 

ile değişkenler hakkında açıklamalar yer almaktadır. 

Stulz (2007) çalışmasında İsviçre ekonomisinde döviz kuru ve ithalat fiyatlarında meydana gelen 

şokların fiyatlara geçişini araştırmıştır. Döviz kuru, ithalat fiyatları, tüketici fiyatları ve çıktı açığı 

verileri aylık olarak 1976:01-2004:12 periyodu için VAR modeli ile analiz edilmiştir. Çalışmada ifade 

edilen sonuçlar; ithalat fiyatlarına yönelik döviz kuru geçişkenliğinin önemli düzeyde olduğu ve 1990’lı 

yıllarda geçişkenlik düzeyinin önceki yıllara kıyasla azaldığı şeklindedir. 

Kara ve Öğünç (2008) çalışmalarında Türkiye ekonomisinde döviz kurundan geçiş etkisini 

araştırmışlardır. Çıktı açığı, ithalat fiyatları, özel imalat fiyatları ve çekirdek enflasyon verileri 2001 

öncesi ve sonrası dönem için VAR modeli ile analiz edilmiştir. Çalışmada, Türkiye ekonomisinde 

enflasyon hedeflemesi stratejisinin benimsenmesinden sonra ithal enflasyondan yurtiçi enflasyona 

geçişin yavaşladığı ve zayıfladığı ifade edilmiştir. 

Correa ve Minelha (2010) çalışmalarında Brezilya ekonomisinde döviz kurundan enflasyona 

yönelik geçiş mekanizmalarını araştırmışlardır. Çalışmada ifade edilen sonuçlar; Brezilya ekonomisinde 

kısa dönemli geçişkenlikte doğrusal olmayan mekanizmaların olduğu ve ekonominin canlanma 

dönemlerinde döviz kuru eşik düzeyini aştığında ve döviz kurunda oynaklığın daha düşük olduğu 

durumda kısa dönemli geçişkenliğin daha yüksek olduğu şeklindedir. 
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Yüncüler (2011) çalışmasında Türkiye ekonomisinde döviz kuru ile ithalat fiyatlarının üretici ve 

tüketici fiyatlarına yönelik etkisini araştırmıştır. Dolar döviz kuru, ithalat fiyat endeksi, imalat sanayi 

üretici fiyat endeksi ve tüketici fiyat endeksi verileri aylık olarak 1997:01-2010:09 periyodu için VAR 

yöntemi ile analiz edilmiştir. Çalışmada ifade edilen sonuçlar; ilgili değişkenlerin geçişkenliğinin üretici 

fiyatlarına yönelik olarak tüketici fiyatlarına kıyasla daha yüksek olduğu, enflasyon hedeflemesi 

döneminde geçişkenliğin düzeyinin enflasyon hedefleme stratejisi dönemi öncesine kıyasla düşük 

olduğu ve ithalat fiyatlarında meydana gelen şokların üretici fiyatlarına döviz kurunda meydana gelen 

şoklara kıyasla daha fazla yansıdığı şeklindedir. 

Peon ve Brindis (2014) çalışmalarında Meksika ekonomisinde döviz kurunun geçişkenlik 

mekanizmasını araştırmışlardır. Döviz kuru, tüketici fiyatları ve üretici fiyatları gibi seçili veriler aylık 

olarak yapısal VAR modeli ile analiz edilmiştir. Çalışmada sonuç olarak, Meksika ekonomisinde 

enflasyon hedeflemesi stratejisinin benimsenmesinden sonra döviz kurunun tüketici fiyatlarına yönelik 

geçişkenliğinin oldukça küçük ve hızlı olduğu ifade edilmiştir. 

Özdamar (2015) çalışmasında Türkiye ekonomisinde döviz kurunun yurtiçi fiyatlar üzerindeki 

etkisini araştırmıştır. Üretici fiyat endeksi, dünya ham petrol fiyatları, para arzı (M2), nominal döviz 

kuru ve imalat sanayisi üretim endeksi verileri aylık olarak 2006:01-2015:10 periyodu için ARDL 

yöntemi ile analiz edilmiştir. Çalışmada sonuç olarak; yurtiçi fiyatları üzerinde uzun dönemde kur 

etkisinin düşük olduğu, ham petrol fiyatlarının üretici fiyatları üzerinde uzun dönemde etkisinin düşük 

olduğu ve para arzı ile sanayi üretim düzeyinin güçlü etkiye sahip olduğu şeklindedir. 

Faryna (2016) çalışmasında Ukrayna ekonomisinde döviz kurundan yurtiçi fiyatlara geçiş 

derecesini araştırmıştır. Seçili veriler aylık olarak 2007:01-2016:04 periyodu için ARDL yöntemi ile 

analiz edilmiştir. Çalışmada ifade edilen sonuçlar; geçiş etkisinin birçok fiyat grubu için para biriminde 

meydana gelen değer kaybından daha yüksek olduğu, fiyat hassasiyetinin farklı boyutlardaki döviz kuru 

değişikliklerine doğrusal olmadığı ve döviz kuru değişimlerinin ılımlı düzeyde gerçekleşmesi 

durumunda geçişkenlik etkisinin önemsiz olduğu şeklindedir. 

Bal vd., (2017) çalışmalarında yüksek gelir grubunda yer alan 19 OECD ülkesinde döviz kuru 

yansıma etkisinin bulunup bulunmadığını araştırmışlardır. Tüketici fiyat endeksi, üretici fiyat endeksi, 

sanayi üretimi ve nominal efektif döviz kuru verileri 1990-2015 periyodu için VAR ve ARDL yöntemi 

ile dengesiz panel veri prosedüründe analiz edilmiştir. Çalışmada ifade edilen sonuçlar; döviz kurunda 

gerçekleşen değişmelerin yurtiçi fiyatlar üzerindeki etkilerinin anlamlı olduğu, kısa ve uzun dönemde 

söz konusu etkilerin güçlü olmadığı ve yansıma etkisinin zamanla düşüş eğiliminde olduğu şeklindedir. 

Göktaş (2019) çalışmasında Türkiye ekonomisinde döviz kuru ile tüketici fiyatları arasındaki 

ilişkiyi araştırmıştır. Nominal döviz kuru  (döviz sepeti) ve tüketici fiyat endeksi verileri aylık olarak 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

32 
 

2003:01-2018:03 periyodu için NARDL yöntemi ile analiz edilmiştir. Çalışmada sonuç olarak, döviz 

sepetinde meydana gelen değer kazanımlarının tüketici fiyatlarında oluşturduğu yükselişin tersi 

durumda oluşturduğu azalıştan daha fazla olduğu ifade ediliştir. 

Kotil (2020) çalışmasında Türkiye ekonomisinde döviz kurunda meydana gelen değişimlerin 

üretici ve tüketici fiyatları üzerindeki etkisini araştırmıştır. Çıktı açığı, nominal döviz kuru, üretici fiyat 

endeksi ve tüketici fiyat endeksi verileri aylık olarak 2005:01-2019:08 periyodu için VAR yöntemi ile 

analiz edilmiştir. Çalışmada ifade edilen sonuçlar; döviz kurunda meydana gelen değişime yönelik 

tüketici fiyatlarının tepkisinin üretici fiyatlarına kıyasla yüksek olduğu ve geçiş etkisinin kısa sürede 

tamamlandığı şeklindedir. 

Turgut ve Uçan (2021) Türkiye ekonomisinde döviz kurunun yurtiçi fiyatlara yönelik geçiş 

etkisini araştırmışlardır. Petrol fiyatları, sanayi üretim endeksi, ithalat birim değer endeksi, nominal 

efektif döviz kuru ve tüketici fiyat endeksi verileri aylık olarak 2006:04-2020:05 periyodu için ARDL 

ve VAR modeli ile analiz edilmiştir. Çalışmada sonuç olarak döviz kurunda meydana gelen 

değişmelerin yurtiçi fiyatlar üzerinde anlamlı etkilerinin bulunduğu ve döviz kurunun incelenen 

değişkenler arasından en fazla tüketici fiyatları üzerinde etki yarattığı ifade edilmiştir. 

Kaytancı ve Kaytancı (2021) çalışmalarında Türkiye ekonomisinde geçiş etkisini araştırmışlardır. 

Tüketici fiyat endeksi, toplam sanayi üretim endeksi, dolar döviz satış kuru ve ithalat birim değer 

endeksi verileri aylık olarak 2002:01-2010:12 ve 2011:01-2019:12 periyodları için ARDL yöntemi ile 

analiz edilmiştir. Çalışmada ifade edilen sonuçlar; kısa ve uzun dönemde analiz edilen iki dönem için 

döviz kurları ile ithalat fiyatlarının tüketici fiyatlarını aynı yönde etkilediği, söz konusu uzun dönemli 

etkilerin ilk dönemde ikinci döneme kıyasla daha yüksek olduğu ve toplam sanayi üretiminin tüketici 

fiyatlarını yalnızca ikinci dönemde etkilediği şeklindedir. 

Altıner ve Sungur (2021) çalışmalarında Türkiye ekonomisi için döviz kuru ile enflasyon 

arasındaki ilişkiyi araştırmışlardır. Döviz kuru olarak reel efektif döviz kuru ve enflasyon olarak tüketici 

fiyatları verileri aylık olarak 1989:01-2020:07 periyodu için zamanla değişen nedensellik testi ile analiz 

edilmiştir. Çalışmada ifade edilen sonuçlar; döviz kurundan enflasyona yönelik tek yönlü nedensellik 

ilişkisinin olduğu, farklı periyodlarda ilgili değişkenler arasında nedensellik ilişkisinin olduğu ve kriz 

dönemlerinde söz konusu değişkenler arasında nedensel ilişkilerin güçlü olduğu şeklindedir. 

Umut (2022) çalışmasında gelişmekte olan ülke ekonomilerinde (Türkiye, Rusya, Meksika, 

Endonezya, Arjantin ve Brezilya) döviz kurunun enflasyon üzerindeki etkisini araştırmıştır. Reel efektif 

döviz kuru ve tüketici fiyat endeksi verileri çeyreklik olarak 2003:1-2020:4 periyodu için panel ARDL 

yöntemi ile analiz edilmiştir. Çalışmada sonuç olarak, analiz edilen ülkelerde döviz kurunda meydana 

gelen değişimin enflasyon oranı üzerinde uzun dönemde arttırıcı etkiye neden olduğu ifade edilmiştir. 
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Yanar ve Eyüp (2023) çalışmalarında Türkiye ekonomisi için döviz kurunun tüketici fiyatları ve 

üretici fiyatları üzerindeki etkisini araştırmışlardır. Tüketici fiyat endeksi, üretici fiyat endeksi ve 

nominal döviz kuru verileri aylık olarak 2003:01-2021:12 periyodu için VAR yöntemi ile analiz 

edilmiştir. Çalışmada ifade edilen sonuçlar; tüketici ve üretici fiyatlarının döviz kuru ile birlikte hareket 

ettiği, döviz kurundan fiyatlara yönelik olarak kısa dönemde ilişkinin bulunduğu ve döviz kurundan 

üretici fiyatlarına yönelik olarak nedensellik ilişkisinin uzun dönemde bulunduğu şeklindedir.  

4.VERİ SETİ VE METODOLOJİ 

Türkiye ekonomisinde döviz kurunun tüketici fiyatları üzerindeki etkisinin araştırıldığı çalışmada 

Türkiye ekonomisinde ABD doları satış kuru ile tüketici fiyat endeksi verileri aylık olarak 

2003M01:2023M02 periyodu için incelenmiştir. Çalışmada analiz edilen değişkenler TCMB’nin 

Elektronik Veri Dağıtım Sistemi (EVDS) üzerinden sağlanmıştır. Çalışmada analiz edilecek veriler oran 

değişken olarak alındığı için ABD döviz satış kuru ile tüketici fiyat endeksi verilerinin bir önceki yılın 

aynı ayına göre yüzdesel değişimlerinin alınması ile ilgili veriler oran değişkene dönüştürülmüştür. 

Ayrıca analiz edilen değişkenlerin doğal logaritmaları alınmakla birlikte ABD doları satış kurunun harf 

sembolü (KUR) olarak enflasyon oranının harf sembolü ise (ENF) olarak belirlenmiştir. Döviz kurundan 

tüketici fiyatlarına geçiş etkisinin araştırıldığı çalışmada enflasyon oranı bağımlı değişkeni ifade 

ederken dolar satış kuru ise bağımsız değişkeni ifade etmektedir. Yapılan analiz Eviews 12 programında 

gerçekleştirilmiştir. 

 ARDL sınır testi, değişkenler arasında uzun dönemli bir ilişkinin var olup olmadığını araştıran 

bir yöntemdir. ARDL modeli uzun dönemli ilişkilerin araştırılmasında kendisinden önce ortaya atılan 

Johansen ve Engle Granger modellerinden ayrışmaktadır. ARDL modelinin uygulanabilmesinde analiz 

edilecek verilerin aynı düzeyden durağan olmaları gerekmez. Dolayısıyla ARDL modelinin 

uygulanmasında analiz edilecek değişkenlerin düzeyde ya da birinci farklarında durağan olmaları sorun 

teşkil etmemekle birlikte ikinci dereceden durağan olmamaları gerekir (Pesaran vd., 2001). Söz konusu 

nedenler ARDL modelinin uzun dönemli ilişkilerin araştırılmasında yaygın olarak kullanılmasını 

sağlamıştır. 

ARDL sınır testinin uygulanmasında optimal gecikme uzunluklarının belirlenmesi önem arz 

etmektedir. Söz konusu gecikme Akaike ve Schwarz bilgi kriterleri ile tespit edilir. Gerçekleştirilen 

analizde elde edilen F istatistiği değerinin üst sınır kritik değerden yüksek olması söz konusu 

değişkenlerin uzun dönemde birbirleri ile ilişkili olduğunu gösterir (Toker, 2020:85). 

Çalışmada analiz edilecek olan verilerin durağanlık düzeylerinin tespit edilmesi amacıyla 

Phillips-Perron (PP), birim kök testi yapılmıştır. Phillips-Perron birim kök testinin sıfır hipotezi 

incelenen değişkenlerin durağan olmadıkları şeklindedir. Söz konusu testin alternatif hipotezi ise analiz 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

34 
 

edilen değişkenlerin durağan oldukları şeklindedir. Tablo 1’de analiz edilen enflasyon oranı ve dolar 

satış kuru verilerinin Phillips-Perron birim kök testi sonuçlarına yer verilmiştir. 

Tablo 1. Phillips-Perron Unit Root Test Sonuçları 

 

Tablo 1’de analiz edilen değişkenlerden dolar satış kurunun düzeyde durağan iken enflasyon 

oranının ise birinci farkında durağan olduğu görülmektedir. Analiz edilen değişkenlerin ikinci 

farklarında durağan olmamaları ve değişkenlerin farklı derecelerde durağan olmaları nedeniyle 

değişkenler arasındaki uzun dönemli ilişkinin araştırılmasında ARDL sınır testi yönteminin 

uygulanmasında herhangi bir engel bulunmamaktadır. Dolayısıyla çalışmada seçili değişkenler arasında 

ARDL yöntemi ile analiz gerçekleştirilmiştir. ARDL yönteminin uygulanmasında gerekli olan optimal 

gecikme seçimi sonuçları Akaike kriterine göre gerçekleştirilerek elde edilen değerlere Tablo 2’de yer 

verilmiştir. 

 

 

Değişkenler 

 

Model 

 

PPTest İstatistiği  

(P-değeri) Düzey 

 

PP Test İstatistiği  

(P-değeri) 1.Fark 

 

ENF 

Sabitli -1.271940 (0.6429) -11.10445 (0.0000) 

Trendli ve Sabitli -2.297038 (0.4335) -11.23293 (0.0000) 

Hiçbiri  0.021598  (0.6887) -11.12432 (0.0000) 

 KUR 
 Sabitli 

-4.816898 (0.0001) -26.34562 (0.0000) 

 Trendli ve Sabitli 
-6.457646 (0.0000) 

-26.32496 (0.0000) 

 Hiçbiri 
-0.673119 (0.4247) 

-26.35982 (0.0000) 
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Tablo 2. Akaike Bilgi Kriterine Göre Optimal Gecikme Uzunluğu 
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Akaike Information Criteria

 

Tablo 2’de yer alan Akaike bilgi kriteri sonuçlarına göre yirmi model arasından optimal model 

olarak ARDL (2, 0) seçilmiştir. Bu çerçevede çalışmada gerçekleştirilen analizler ARDL (2,0) modeline 

göre yürütülecektir. Tablo 3’te gerçekleştirilen ARDL analizi neticesinde elde edilen sınır testi 

sonuçlarına yer verilmiştir. Tabloda yer alan değerler incelendiğinde F-İstatistiği 7.544215 olarak I(0) 

ve I(1) üst sınır kritik değeri, %1, %5 ve %10 anlamlılık seviyesinde üst sınır kritik değerini aştığı 

gözlemlenmektedir. Dolayısıyla analiz edilen enflasyon oranı ve dolar satış kuru değişkenleri arasında 

uzun dönemde ilişkinin olduğu tespit edilmiştir. Bu durum söz konusu değişkenlerin eşbütünleşik 

olduğunu ortaya koymaktadır. Çalışmada analiz edilen değişkenlerin arasındaki ilişkinin derecesini 

yönünü gösteren katsayı tahminlerinin yer aldığı ifade denklem 1.’de raporlanmıştır. 

EC = ENF- (0.7469*KUR)  (1)  

Tablo 3. ARDL Sınır Testi Sonuçları 

F-İstatistiği 

7.544215 

 

Kritik Değerler 

Anlamlılık I (0) Sınır I (1) Sınır 

10% 2.44 3.28 

5% 3.15 4.11 

1% 4.81 6.02 

ARDL sınır testi sonuçlarının ardından analiz edilen enflasyon oranı ve dolar satış kuru 

değişkenleri arasında uzun dönemde ilişkinin varlığının tespit edilmesi ile uzun dönem katsayılarına ve 
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kısa dönem analizlerine sırasıyla Tablo 4 ve Tablo 5’te yer verilmiştir. Tablo 4’te görüleceği üzere 

analizin bağımsız değişkeni olan dolar satış kurunun katsayısının 0.746865 olarak pozitif değer alması 

kur değişkeninin bağımlı değişken olan enflasyon oranı değişkenini aynı yönde etkilediği tespit 

edilmiştir. Ayrıca Prob değerinin “0” (sıfır) olarak gerçekleşmesi değişkenler arasındaki ilişkini 

istatistiksel olarak anlamlı olduğunu ortaya koymaktadır. 

Tablo 4. Uzun Dönem Katsayıları ARDL (2, 0) Modeli 

 

 

 

Tablo 5’te dolar satış kuru ile enflasyon oranı arasındaki ilişkinin araştırıldığı ARDL analizinin 

kısa dönem ve tanısal test sonuçları yer almaktadır. Tabloda yer alan değerler incelendiğinde 

cointegrasyon katsayısının ARDL (2, 0) modeli için değeri negatif işaretli olmakla birlikte ilgili 

katsayının olasılık değeri 0.0001 olarak tespit edildiği görülmektedir. Tabloya göre Breusch-Godfrey 

Serial Correlation LM Testi’nin prob değeri 0.5723 olarak Heteroskedastisite Testi Breusch-Pagan-

Godfrey Testi’nin prob değeri 0.3758 ve Ramsey Reset Testi’nin prob değeri 0.3173 olarak tespit 

edilmiştir. Bu bağlamda sayılan testlerin prob değerlerinin %10 anlamlılık düzeyinin üzerinde 

gerçekleşmesi ile otokorelasyon, heteroskedastisite ve modelin yanlış belirlenmesi gibi istatistiksel 

anlamlılık testlerinin H1 hipotezlerinin kabul edilmesi anlamına gelmektedir. 

Tablo 5. Kısa Dönem ve Tanısal Test Sonuçları 

 

Değişken 
Katsayı t-istatistiği 

Prob Değeri 

KUR 0.746865 13.25284 0.0000 

Değişken Katsayı t-İstatistiği Prob Değeri 

D(LOGTFE(-1)) 0.297630 4.973813 0.0000 

CointEq(-1)* -0.037146 -3.892569 0.0001 

EC = ENF - (0.7469*KUR)  

Tanısal Testler 

Testler Test Değeri (Prob) 

Breusch-Godfrey Serial Correlation LM Testi  0.559370 (0.5723) 

Heteroskedastisite Testi Breusch-Pagan-Godfrey    1.039486 (0.3758) 

Ramsey Reset Testi  1.004133 (0.3173) 
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Şekil 1.'de yer alan Cusum testi, daha önce raporlanan ARDL (2, 0) modelinin kararlılığını % 5 

anlamlılık düzeyinde desteklemektedir. 

Şekil 1. Cusum Testi 
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5. SONUÇ 

Ulusal ekonomilerde döviz kurunda meydana gelen hareketler makroekonomik değişkenler 

üzerinde etkilere neden olabilmektedir. Özellikle sermaye hareketlerinin serbestleşmesi ve dalgalı döviz 

kuru sistemine geçilmesi ile birlikte döviz kuru hareketlerinin ekonomi üzerindeki etkileri iktisat 

literatüründe sıklıkla incelenen bir konu olmuştur. Döviz kurunda gerçekleşen değişimlerin yurtiçi 

fiyatlar üzerinde etkilere yol açması döviz kurundan geçiş etkisi olarak adlandırılmaktadır. 

Türkiye ekonomisinde 1994 yılında yaşanan ekonomik krizde döviz kurunda yaşanan şokun 

üretici ve tüketici fiyatlarını ciddi ölçüde arttırması ile birlikte döviz kuru çıpasına geçilmiştir. Türkiye 

ekonomisi için döviz kuru önemli bir çıpa olduğundan 2000 yılındaki Enflasyonu Düşürme Programı, 

döviz kuruna dayalı olarak tasarlanmıştır. Türkiye ekonomisinde üretim için gerekli girdilerin 

sağlanmasında ithalat ihtiyacının yüksek olması üretim maliyeleri üzerinde döviz kurunun etkisini 

arttırmaktadır. Bu durum Türkiye ekonomisinde döviz kurunda artış yönünde yaşanan şokların üretici 

fiyatlarını ve zamanla tüketici fiyatlarını arttıracağı beklentisi bulunmaktadır. Türkiye ekonomisinde 

2018 yılının yaz aylarında yaşanan kur şoku sonrasında aynı yıl enflasyon oranının yükselmesi ve 2021 

yılının sonbahar aylarında döviz kurunda yaşanan şok artışların beraberinde üretici ve tüketici 

fiyatlarında yükselişlerin yaşanması döviz kurundaki değişimlerin fiyatlar üzerindeki etkisinin yönünün 

ve derecesinin anlaşılmasını önemli hale getirmiştir. 
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Bu çalışmada Türkiye ekonomisinde döviz kurundan yurtiçi fiyatlara yönelik geçiş etkisi 

araştırılmıştır. Bağımlı değişken olarak enflasyon oranının, bağımsız değişken olarak ise ABD dolar 

satış kuru değişkenlerinin analiz edildiği çalışmada ilgili değişkenlerin yıllık yüzde değişimleri ve doğal 

logaritmaları alınmıştır. İlgili değişenler aylık olarak 2003M01-2023M02 periyodunu kapsamaktadır. 

Değişkenlere yapılan Phillips-Perron birim kök testi sonuçları, söz konusu değişkenlerin farklı 

seviyelerde durağan olduklarını ve durağanlık derecelerinin ikinci farklarında olmadığını ortaya 

çıkarmıştır. Buradan hareketle değişkenler arasında uzun dönemli ilişkinin var olup olmadığının 

araştırılmasında ARDL sınır testi yöntemi uygulanmıştır. ARDL sınır testi sonuçları döviz kuru ile 

enflasyon oranı değişkenlerinin uzun dönemde birbirleri ile ilişkili olduğunu dolayısıyla analiz edilen 

değişkenlerin eşbütünleşik olduklarını göstermektedir. Türkiye ekonomisinde döviz kurundaki 

değişimler ile enflasyon oranının birbirleri ile ilişkili olduğu tespiti, Kotil (2020) Turgut ve Uçan (2021) 

Altıner ve Sungur (2021) Umut (2022) çalışmaları ile uyumlu bir görünüm sergilemektedir. Ayrıca sınır 

testi sonuçlarına göre döviz kurunda meydana gelen değişimlerin enflasyon oranını aynı yönde 

etkilediği tespit edilmiştir. Bu durum U. Kaytancı ve B. Kaytancı (2021) çalışmalarında olduğu gibi 

döviz kurunun tüketici fiyatlarını aynı yönde etkilediği sonuçları ile uyumludur. 
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TÜRKİYE’NİN KURUMSAL KAPASİTESİNİN ARTIRILMASINDA BAĞIMSIZ 

DÜZENLEYİCİ VE DENETLEYİCİ KURUMLARIN ÖNEMİ: GEÇMİŞTEN GÜNÜMÜZE 

KURUMSAL YAPI VE BÜYÜME PERSPEKTİFİNDEN BİR İNCELEME 

 

Ayla YAZICI   

Resül YAZICI  

ABSTRACT 

Increasing the institutional capacity is an important issue for Turkey's economic development, 

stable and sustainable growth. This capacity can be provided especially by independent regulatory and 

supervisory agencies. Because these institutions, besides regulating market conditions and ensuring 

competition; It is also necessary to ensure that the right decisions are made and to increase the quality 

of the service provided. The history of independent regulatory and supervisory institutions in Turkey is 

quite old. However, the number and effectiveness of these institutions have increased since the 2000s. 

With the laws enacted in 2001, the independence and functionality of regulatory and supervisory 

institutions have been strengthened. As a result, Turkey's institutional structure has become more 

robust. Considering the institutional structure and growth of Turkey from past to present, significant 

developments have been achieved in the institutional structure of the country. However, more work 

needs to be done in order for these developments to be sustainable and to increase Turkey's institutional 

capacity. Because, together with the republic, a state-centered economy model that brought the country 

into existence out of poverty was adopted and public management was implemented in most sectors. 

However, the importance of independent regulatory and supervisory institutions has gradually 

increased since the beginning of the 2000s, with the problems after the privatization policies and 

practices that started to be implemented in the 1990s, and the transition to the market economy. During 

this period, a series of reforms were carried out to increase Turkey's institutional capacity, especially 

within the framework of the EU harmonization process. Some of these reforms focused on establishing 

and strengthening independent regulatory and supervisory institutions. For example, in 2001, 

independent regulatory bodies were established in the energy, telecommunications, media and finance 

sectors in Turkey. These institutions made the necessary arrangements for the regulation and 

monitoring of the sectors and increased the efficiency of the sectors. Similarly, the Competition 

Authority was established in 2005 to protect competition and regulate the markets in Turkey. Institutions 

such as the Competition Authority, by making sector-specific regulations, ensure that the competitive 
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conditions of the sectors are formed in a healthy way, thus increasing the market efficiency and service 

quality. As a result, independent regulatory and supervisory institutions are of great importance in 

increasing the institutional capacity for Turkey's economic development, stable and sustainable growth. 

The subject of the study is why these institutions are important in terms of regulating, monitoring and 

supervising the market conditions of economic activities, ensuring competition and increasing service 

quality. In the study, a qualitative general compilation of the reform efforts carried out regarding the 

process we have summarized above on the path of economic development from the proclamation of the 

Republic to the present day will be carried out. Within the scope of this review, the effects of public 

institutions, regulatory and supervisory structures in Turkey on the institutionalization process will be 

evaluated.  

Keywords: Independent Regulatory and Supervisory Institutions, Institutionalization, Independence, 

Transparency, Sustainable Development.  

JEL Classifications: L51, O43, O44. 

1.GİRİŞ 

Türkiye'nin ekonomik kalkınması, istikrarlı ve sürdürülebilir büyümesi açısından kurumsal 

kapasitesinin artırılması önemli bir konudur. Bu kapasite artışı, özellikle bağımsız düzenleyici ve 

denetleyici kurumlar tarafından sağlanabilir. Zira bu kurumlar, piyasa koşullarının düzenlenmesi ve 

rekabetin sağlanması yanında; doğru kararlar alınmasını sağlamak ve verilen hizmetlerin kalitesini 

yükseltmek için de gereklidir. Türkiye'nin geçmişten günümüze kurumsal yapı ve büyümesine 

bakıldığında, reformlar sağlanabilmesi için önemli girişimler yaşanmıştır. Fakat bunların sürdürülebilir 

olması, ülkenin kurumsal kapasitesinin güçlendirilebilmesi için daha fazla çalışma yapılması 

gerekmektedir.  

Cumhuriyetin kuruluş yıllarındaki kıt olanaklar nedeniyle ülkeyi yokluklardan var eden devlet 

merkezli bir ekonomi modeli benimsenmiş ve çoğu sektörde kamu işletmeciliği uygulanmıştır. Ancak 

1990’lı yıllarda uygulanmaya başlanan özelleştirme politikaları ve uygulamaları sonrasındaki sorunlar 

ve piyasa ekonomisine geçişle birlikte bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumların önemi 2000'li 

yılların başından itibaren giderek artmıştır. Bu dönemde, özellikle AB uyum süreci çerçevesinde, 

kurumsal kapasitesinin artırılabilmesi için bir dizi reform gerçekleştirilmiştir. Bu reformların bir kısmı, 

bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumların oluşturulması ve güçlendirilmesine odaklanmıştı. 

Örneğin, 2001 yılında, Türkiye'de enerji, telekomünikasyon, medya ve finans sektörlerinde bağımsız 

düzenleyici kurumlar oluşturulmuştur. Bu kurumlar, kendilerine bağlı sektörlerin düzenlenmesi ve 

izlenmesi için gerekli düzenlemeleri yapmış ve sektörlerin etkinliğini artırmaya çalışmışlardır. Benzer 

şekilde, 2005 yılında Türkiye'de rekabeti korumak ve piyasaları düzenlemek için Rekabet Kurumu 
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oluşturuldu. Rekabet Kurumu gibi kurumlar, sektörlere özgü düzenlemeler yaparak, sektörlerin rekabet 

koşullarının sağlıklı bir şekilde oluşmasını sağlayarak piyasa etkinliğinin ve hizmet kalitesinin 

artırılmasını sağlarlar. 

Sonuç olarak, bir ülkenin kalkınma ve büyümesinde uzun dönemli ve sürdürülebilir başarıların 

sağlanabilmesi için mikro ve makro ölçekteki sistemlerde kişilere bağlı olmayacak kurumsal yapılara 

ve hafızalarının dinç tutulmasına ihtiyaç vardır. Bu kapsamda kurumsal yapıların nasıl tasarlanacağı, 

hangi iyi kurumlara ihtiyaç duyulduğu çalışmanın konusunu ve önemini oluşturmaktadır. Zira 

küreselleşen ve hızla değişen ekosistemdeki risklerin yönetilebilmesi, piyasalarda karşılaşılacak 

sorunların çözülebilmesi güçleşmektedir. Türkiye’nin kurumlarının, bu sorunları çözebilmesi, 

geçmişinden alacağı tecrübeleri geleceğe aktarabilmesi, sosyal sermayesinin de gelişebilmesi için 

uluslararası iş yapma standartlarının egemen olmasını sağlayacak iyi uygulamalara ihtiyaç vardır. 

Bunun için devletin, geçmiş tecrübeler ve güncel gelişmeler ışığında, bağımsız düzenleyici ve 

denetleyici yapıları, adil, şeffaf, hesap verebilir ve kapsayıcı bir şekilde her alanda oluşturması ve 

işletmesi gerekmektedir. Çalışmada, Cumhuriyetin ilanından günümüze kadar iktisadi kalkınma 

yolunda yukarıda özetlediğimiz sürece ilişkin gerçekleştirilen reform çabalarının niteliksel genel bir 

derlemesi gerçekleştirilecektir. Bu derleme kapsamında, Türkiye’deki kamu kurumlarının, düzenleyici 

ve denetleyici yapıların kurumsallaşma sürecindeki etkilerinin değerlendirilmesi yapılacaktır. İlk alt 

başlıkta kurumsal yapı - büyümenin kuramsal çerçevesi ve reform ilişkisine bakış yapılarak reform ve 

kurumsallaşmanın önemi verilecektir. Sonraki başlıkta, Türkiye’de bağımsız düzenleyici ve denetleyici 

kurumların tarihsel gelişimine genel olarak değinilecektir. Bağımsız düzenleyici ve denetleyici 

kurumların tanımı ve özelliklerine de genel literatürden yer verilerek, Türkiye’nin kurumsal kapasitesine 

katkısına değinilecektir. Son alt başlıkta, Türkiye’de bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumların 

karşılaştığı zorluklara değinilerek; çalışma, sonuç ve öneriler ile bitirilecektir.    

2.KURUMSAL YAPI - BÜYÜMENİN KURAMSAL ÇERÇEVESİ VE REFORM İLİŞKİSİNE 

BAKIŞ 

Kurumsallaşma teorisi, organizasyonların, kurallar, standartlar ve kurumlar tarafından 

şekillendirildiğini ve bu faktörlerin organizasyonların yapısını nihayetinde performansını etkilediğini 

savunan bir yaklaşımdır. Kurumsal yapı, organizasyonun faaliyet gösterdiği çevreyle etkileşim halinde 

olan bir dizi değer, norm, süreç ve politikalardan oluşur. Organizasyonların büyümesi ve değişimi 

üzerindeki etkileri incelemek için geliştirilen kuramsal çerçeveler de, kurumsal yapı ve büyüme 

arasındaki ilişkileri anlamak ve organizasyonların büyüme stratejilerini belirlemek için kullanılan 

önemli araçlardır. Farklı araç ve yaklaşımlarla oluşturulan teoriler, organizasyonların büyümesini 

etkileyen çeşitli faktörleri açıklamaya çalışır. Kısacası iktisat, işletme, yönetim ve organizasyon, siyaset 
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ve kamu yönetimi gibi bilim dallarında, organizasyonlara, kurumsal yapı ve büyümenin kuramsal 

çerçevesine farklı açılardan bakılabilmektedir. Büyüme kavramı ve teorileri, iktisat tarihindeki gelişimi 

açısından Ertuğrul’un (2014: 830) çalışmasına göre şöyle özetlenebilir: 

Klasik dönemin sermaye birikimini, kâr oranlarına bağladığı; Ricardo’nun da sınıfsal gelir 

bölüşümünü eklediği klasik büyüme teorisi, içsel büyüme modelleriyle büyüme-teknoloji şekline 

dönüşmüştür. Harrod-Domar modelleri uzun dönemde Keynes’ci yaklaşımın dinamik sonuçlarının 

araştırılmasına yöneliktir. Solow modeli ise piyasa mekanizması içerisinde uzun dönem denge büyüme 

oranının gerçekleşebileceğinin ispatına yöneliktir. Konu bu şekilde ortaya konulduğunda Harrod-Domar 

ve Solow modellerinin gerçekte birer büyüme modeli değil uzun dönem denge durumunun 

araştırılmasına yönelik teorik çalışmalar olduğunu söyleyebiliriz. Büyümeyi yaratıcı yıkım şeklindeki 

sürece bağlayan Schumpeter’in vizyonu, içsel büyüme modellerinin formülasyonunun en önemli 

dayanağıdır. Ancak Schumpeter’in yaratıcı yıkım süreci, eski teknolojiyi yıkan ve yepyeni başka bir 

teknolojiyi üretime sokarak eskiyi sıfırlamaktır. İçsel büyüme modelleri, teknoloji fonksiyonu, bilgi 

birikiminin sürekliliğini, kullanım süresini dikkate almaktadır.  

Birbirinden farklı yaklaşımlara sahip kurumsal yönetim teorilerinin aslında birbirini 

tamamlayarak, kurumsal yönetim kavramının esasını oluşturduğu ve bunun yanı sıra, kurumsal yönetim 

teorilerinin ve kurumsal sosyal sorumluluğun, kurumsal yönetimin temel dinamikleri olduğunu ortaya 

koymuştur (Dereköy, 2015: 31). Zira büyüme teorileri bütünü ile dikkate alındığında ülkelerin yaşadığı 

pratiği açıklamaktan uzaktır. Yani ülkelerin büyüme ve gelişmişlik farklarının açıklanmasında kritik 

değişkenler, tasarruf oranı-yatırım ilişkisi, sermaye stoku, kurumsal yapı gibi özelliklerin ve bunların 

etkilerinin bileşkesinin büyümeyi belirlemede etkili olduğu görülmektedir. Ekonomik büyüme ile 

kurumsal yapı arasındaki ilişkiyi dikkate alan Acemoğlu ve Robinson’a (2016: 407) göre de, mülkiyet 

haklarını hayata geçiren, eşit rekabet koşulları sağlayan ve yeni teknolojilere, becerilere yatırım yapmayı 

teşvik eden kapsayıcı kurumlar gereklidir. Bu kurumlar North’a (2010: 9) göre, bir toplumda oynanan 

oyunun kurallarıdır. Daha biçimsel bir anlatımla, insanlar arasındaki etkileşimi biçimlendiren 

kısıtlamalardır. Kısacası bu kurumlar, piyasa aktörleri arasındaki etkileşimi teşvik edecek kurumsal bir 

yapı kazandırırlar. 

Neoklasik iktisada karşı bir eleştiri olarak ortaya çıkan ve hem bireysel hem de toplumsal düzeyde 

kaçınılmaz bir çözümleme birimi olan kurumları kavramsallaştırmayı amaçlayan Kurumsal İktisadın 

bakış açısı da Özalp’a (2020: 11) göre şöyle özetlenebilir: Premodern toplumlarda iktisadi kalkınma 

incelemesi, genellikle kapitalizmin ve sanayileşmenin etkisi anlamında dar bir çerçevede kalmaktaydı. 

Günümüzün modern perspektifiyle bakıldığında, iktisadi gelişmişlik açısından geride kalan birçok 

toplumun aynı zamanda sosyo-kültürel ve teknolojik-kurumsal birçok konuda da geride kaldığı 

görülmektedir. Bugün ekonomik gelişmişliği, büyümenin hızlandırılması, eşitsizliğin azaltılması, 
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yoksulluğun ortadan kaldırılmasının yanı sıra sosyal yapılar, tutumlar, kurumlar, teknolojik yeterlilik 

gibi çok boyutlu bir süreç dâhilinde düşünmek gerekmektedir. Çok boyutlu düşünülmemesi, düzenleme 

ve denetlemelerin kapsayıcı olmaması kısacası kurumsallaşmanın gerçekleştirilememesi durumunda ise 

Rodrick’e (2014: 41) göre piyasalar, yolsuzluk ya da rekabet karşıtı davranışlar sonucu çökebilir. 

Bir ülkenin kalkınma ve büyümesinde bu sorunların yaşanmaması; uzun dönemli ve 

sürdürülebilir başarıların sağlanabilmesi için mikro ve makro ölçekteki sistemlerde kişilere bağlı 

olmayacak kurumsal yapılara ve hafızalarının dinç tutulmasını sağlayacak reformlara ihtiyaç vardır. 

Fakat reformlar kurumsallaşmayı gerektirir. Çünkü kurumsallaşma süreci belirli bir kurumsal yapıyı 

benimsemek ve ona uyum sağlamak anlamına gelir. Uzun vade gerektiren süreç sonunda mikro ve 

makro organizasyonların istikrarlı bir yapıya dönüşebilmesi için belirli kurumsal değerleri, normları, 

süreçleri içeren politikaların benimsemesi gerekir ki reformlar amacına ulaşabilsin. Kısacası 

kurumsallaşma ve reform kavramları birbirini tamamlayan ve birlikte çalışan unsurlardır. Diğer bir 

bakışla reformları destekleyen kurumsallaşma, organizasyonların sürdürülebilirliğini sağlamak 

amacıyla yönetim süreçlerinin iyileştirilmesine, ortaya çıkacak riskleri yönetme kapasitesine sahip 

olmaya imkân verecek kurumsal kültürün oluşmasıdır. 

Türkiye’de bu kültürünün oluşmamasının neden ve sonuçlarını Pamuk (2012: 305-307) şöyle 

özetlemektedir: Türkiye’nin iktisadi büyüme hızlarını daha yukarılara çekebilme konusundaki birinci 

önemli eksikliği eğitimdir. İkinci önemli eksikliği iktisat politikalarında istikrarı sağlayamamasıdır. 

Üçüncü önemli nedeni ise, iktisadi ve siyasi kurumlarının zayıflığıdır. Türkiye’nin önümüzdeki 

dönemde daha yüksek büyüme hızlarına ulaşabilmesi için kurumların güçlendirilmesi, kalitelerinin 

yükseltilmesi gerekiyor. 

3.TÜRKİYE'DE BAĞIMSIZ DÜZENLEYİCİ VE DENETLEYİCİ KURUMLARIN 

TARİHSEL GELİŞİMİ 

Bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumlar ilk olarak 1880’li yıllarda ABD’de, II. Dünya 

Savaşından sonra ve özellikle 1980’lerden itibaren özelleştirme uygulamaları ve devlet tekellerinin 

kaldırılmasıyla birlikte Avrupa’da uygulama alanı bulmuştur. Türkiye’de ise ancak 1990’lı yılların 

sonundan itibaren daha yaygın olarak düzenleyici ve denetleyici kurumlar kurulmaya başlanmıştır.  

3.1. Osmanlı'dan Cumhuriyet'e 

Osmanlı İmparatorluğu'nun son dönemlerinde bağımsız düzenleyici ve denetici kurumlar modern 

anlamda tam anlamıyla gelişmemiştir. Osmanlı İmparatorluğu'nun yönetim şekli merkeziyetçi bir 

yapıya sahipti ve bürokratik sistem genellikle padişahın otoritesine bağlıydı. Bu nedenle, bağımsız 

düzenleyici ve denetici kurumlar gelişme fırsatı bulamamıştır. 
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Ancak, Osmanlı İmparatorluğu'nda bazı kurumlar, belirli alanlarda düzenleyici ve denetici 

işlevleri yerine getirmişlerdir. Örneğin, Osmanlı İmparatorluğu'nda ticaret faaliyetlerini düzenlemek 

amacıyla Ticaret Nizamnamesi (Kanunname-i Ticaret) gibi yasalar ve düzenlemeler yayınlanmıştır. 

Bununla birlikte, bu düzenlemelerin uygulanması ve denetimi genellikle devletin merkezi otoritesi 

tarafından sağlanmıştır.  

3.2. 2000'li Yıllara Kadar 

Türkiye’de 1980’li yıllarda yaşanan siyasi ve ekonomik krizler sonucunda krizlerin aşılabilmesi 

için ve ayrıca devletin ekonomideki rolünü azaltmak amacıyla bazı reformlar gerçekleştirilmiştir. 

1980’lerin ortasında kamu işletmelerinin özelleştirilmesi ve devlet tekellerinin kaldırılması başlamıştır. 

Liberal politikalar, devletin piyasadaki ekonomik bir aktör olarak gücünü zayıflatırken, düzenleyici 

rolünü güçlendirmiştir. Devletin artan bu yeni rolünü yerine getirmek için 1981 yılında ilk düzenleyici 

ve denetleyici kurum olarak Sermaye Piyasası Kurulu (SPK) kurulmuştur (Sezen, 2007: 320).  

1994 yılında ise Rekabet Kurumu ile Radyo ve Televizyon Üst Kurulu (RTÜK) kurulmasına 

rağmen, bu dönemde bağımsız düzenleyici kurumlar çok dikkat çekmemiştir ve Türkiye 2000’li yıllara 

kadar düzenleyici devlet modeline geçişte pek başarılı olamamıştır. Bu gecikme siyasi ve hukuki 

ortamdaki kurumsal faktörlerden kaynaklanmıştır. 1980'den sonra Türkiye, kendi iç pazarlarına rekabeti 

getirmek ve Türkiye ekonomisini ithal ikameci bir ekonomiden ihracata dayalı bir ekonomiye 

dönüştürmek için serbestleşme ve deregülasyon hareketi başlatmasına rağmen, bu dönemdeki 

liberalleşme, egemen kurumların hazırlıksız olması nedeniyle geleneksel devlet yapısında bir gevşeme 

sağlamamıştır. 1990'larda ise koalisyon hükümetlerinin gevşek siyasi yapısının yanı sıra bürokrasi ve 

yargının geçişe karşı direnişi ile karşı karşıya kalmıştır. Bürokratik ve yasal kurumsal yapılar değişime 

direnirken, reform süreci rekabetçi piyasalar yerine rant peşinde koşan bir topluma yol açmıştır (Çetin, 

2014: 94). Bu dönemde Türkiye'de kamu fonları ağırlıklı olarak belirli gruplara kanalize edilmiştir, bu 

da rant kollama ve rant dağıtımını siyasi piyasalarda kurumsal bir faktör haline getirmiştir. 

Özelleştirmelerden regülasyonlara kadar pek çok ekonomik mesele siyasi piyasada çözülmüştür. 

Bunların sonucunda da siyasi reformlar beklenmedik olumsuz sonuçlar üretmiş ve etkisiz kalmıştır 

(Çetin vd., 2016: 609). 

AB’ye uyum sürecinin yarattığı yükümlülükler ve ayrıca IMF, Dünya Bankası, OECD ve BM 

gibi uluslararası ve/veya uluslar üstü kuruluşların önerileri kamu kurumlarında çok yönlü bir değişimi 

öngörmüştür (Leblebici, 2012: 91). Örneğin, IMF finansal sektörlerde Bağımsız Düzenleyici 

Kurumların (BDK) oluşturulması koşulunu koyarken, Dünya Bankası özelleştirilmiş kamu 

hizmetleri/altyapı sektörlerinde BDK'ların oluşturulmasına odaklanmaktadır (Sosay ve Zenginobuz, 

2005: 8). Bu bağlamda, Türkiye’de BDK’ların oluşumuna bakıldığında, bu kurumların Türkiye’de 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

47 
 

belirli ilkeler ve doktrinler çerçevesinde değil, konjonktürel gelişmeler sürecinde ortaya çıktığı 

görülmektedir. Örneğin, Rekabet Kurumu’nun oluşumu Gümrük Birliği süreci ile Bankacılık 

Düzenleme ve Denetleme Kurumu, Enerji Piyasası Düzenleme Kurumu, Telekomünikasyon Kurumu 

ve Kamu İhale Kurumu’nun ortaya çıkışı ise, IMF baskıları ve Avrupa Birliği’ne adaylık süreci ile 

açıklanmaktadır (Sobacı, 2006: 162).  

Türkiye’de 1997 yılında meydana gelen bankacılık krizi sonucunda IMF ve Dünya Bankası 

tarafından daha fazla kredi verilmesinin ön koşulu olarak bankacılık sektörünün kapsamlı bir şekilde 

yeniden yapılandırılması talep edilmiştir. Bunun sonucunda 1999 yılında Bankacılık Düzenleme ve 

Denetleme Kurumu (BDDK) kurulmuştur (Sosay ve Zenginobuz, 2005: 23). BDDK’nın kurulmasını 

takiben 2000 yılından itibaren farklı sektörlerde yeni bağımsız düzenleyici kurumlar kurulmaya 

başlanmıştır.  

Bunun nedenleri arasında özellikle 1990’lı yıllarda sık sık yapılan hükümet değişiklikleri, 

siyasilerin piyasaları düzenleyecek bilgi ve uzmanlığa sahip olmaması gösterilebilir. Patronaj, adam 

kayırmacılık, rant kollama ve başarı göstergesi olarak liyakat ilkesi yerine kişisel ilişkilerin geçerli 

olması gibi nedenlerle siyasi yozlaşmanın giderek artması, bu kurumların kurulmasına ortam ve destek 

sağlamıştır (Emek, 2001: 61). Türkiye’de piyasa ekonomisine 1980’lerin başında geçilmesine rağmen, 

piyasa ekonominin kuramsal yapılanmasına ancak 2000 yılında başlanmıştır (Al, 2002: 163). 

3.3. Son Dönem Gelişmeleri 

Türkiye’de bağımsız düzenleyici kurumların ortaya çıkmasındaki ana etken serbestleşme 

politikaları olsa da, bu politikaların uygulanması ve BDK’ların yaygınlaşmasında, özelleştirme 

sonrasındaki sorunlar ve piyasa ekonomisine geçişle birlikte bağımsız düzenleyici ve denetleyici 

kurumların öneminin giderek artmaya başlamasıdır. Bu bağlamda, özellikle AB uyum süreci 

çerçevesinde, kurumsal kapasitesinin artırılabilmesi için bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumların 

oluşturulması ve güçlendirilmesine; sektörlerin etkinliğinin artırmasına; rekabeti korumaya ve 

piyasaları düzenlemeye odaklanılmıştır.   

4.BAĞIMSIZ DÜZENLEYİCİ VE DENETLEYİCİ KURUMLARIN TANIMI VE 

ÖZELLİKLERİ 

Bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumlar, genellikle devlet tarafından kurulan ve belirli 

sektörlerde faaliyet gösteren şirketlerin faaliyetlerini düzenlemek, denetlemek ve kontrol etmekle 

görevli olan kurumlardır. Bu kurumlar, genellikle belirli bir sektörde rekabeti sağlamak, tüketici 

haklarını korumak, kamu güvenliğini sağlamak veya finansal istikrarı sağlamak gibi hedefleri 

gerçekleştirmek için kurulurlar. 
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Mali piyasalar, elektrik ve telekomünikasyon gibi önemli batık maliyetler içeren ve ekonomideki 

çarpan etkileri büyük olan sektörlerde iktisadi faaliyetlerden beklenen etkinliğin en üst düzeyde 

gerçekleşebilmesi için belirsizliklerin en az düzeyde olması gerekmektedir. Diğer bir deyişle, bu 

sektörlerin kurala dayalı bir yönetişim anlayışı çerçevesinde, saydam ve hesap verilebilir bir ortamda 

çalışan uzman kurumlar tarafından yönetilmesi gerekmektedir (Emek, 2002: 145). 

Bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumlar, piyasa ekonomisine açılan hassas sektörlerde bir 

yandan devletin düzenleyici ve denetleyici olarak varlığını sürdürmesine imkân tanımakta; diğer yandan 

ise ilgili sektörün tarafları olan özel sektör, sivil toplum ve meslek kuruluşlarının da kurul kararlarına 

etkide bulunmasına imkân tanımaktadır. Bir anlamda Yeni Kamu İşletmeciliği kuramının hedeflediği 

kamu yönetiminde “etkinlik, etkililik ve ekonomiklik” ilkeleri ile yönetişim kuramının hedeflediği 

“katılımcılık, şeffaflık, hesap verebilirlik” ilkeleri bir örnek yapının doğuşuna etkide bulunmuştur 

(Leblebici vd., 2002:90). 

BDK’lar, ekonomi, enerji, telekomünikasyon, finans, sağlık ve çevre gibi farklı sektörlerde 

faaliyet gösterebilirler. Amacı, ilgili sektörde rekabeti teşvik etmek, tüketici haklarını korumak, piyasa 

istikrarını sağlamak, çevresel etkileri kontrol altında tutmak veya kamu güvenliğini sağlamak gibi farklı 

konulara odaklanabilir. Bu nedenle, her ne kadar benzer bazı nitelikleri olsa da, her ülkenin bağımsız 

düzenleyici ve denetleyici kurumları, kendi ülkelerinin yasalarına ve ihtiyaçlarına göre farklı özellikler 

ve yapısal formlar gösterdiğinden, literatürde bunlara ilişkin tek bir tanım bulunmamaktadır.  

Ancak, bağımsız idari otoritelerin ortak özellikleri referans alındığında genel bir tanıma ulaşmak 

mümkündür. Buna göre, “bağımsız idari otoriteler, yaşamın hassas alanları ve sektörleri olarak 

nitelendirilen rekabet, enerji, bankacılık, finans, iletişim, insan hakları, gıda ve ilaç güvenliği gibi alan 

ve sektörlerde ‘düzenleme’ ve ‘denetim’ faaliyetlerinde bulunan, kamu tüzel kişiliğini haiz, idari ve mali 

özerkliğe sahip ve klasik idari yapılanmadan farklılık arz eden yeni idari birimlerdir.” Türkiye 

uygulaması itibariyle, bağımsız idari otoritelerin düzenleme ve denetleme faaliyetini yürüttüğü alanlara 

tarım sektörünü de eklemek mümkündür (Sobacı, 2006: 151).  

Thatcher’e (2002) göre, BDK’ların tanımlamaları büyük ölçüde yasal doktrinlere bağlı olarak 

ülkeler arasında farklılık göstermektedir ve bunlar kamu hukuku kapsamında kendi yetki ve 

sorumluluklarına sahip, örgütsel olarak bakanlıklardan ayrılmış, doğrudan seçilen veya seçilmiş 

yetkililer tarafından yönetilmeyen kurumlardır. Bu bağlamda Smith’e (1997) göre BDK’lara atanacak 

yetkililer ile ilgili aşağıdaki kriterlere uyulması gerekmektedir: 
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- Bakanlık/hükümet kontrolünden bağımsız ayrı bir yasal yetki sağlanmalı 

- Atama belirlenmiş kriterlere göre yapılmalı 

- Atama sürecine hem yürütme hem yasama organları dahil edilmeli 

- Belirli bir süre için atamalı ve keyfi olarak görevden uzaklaştırmaya karşı korunmalı 

Akıncı’ya (2001) göre, BDK’ların devlet düzeni içinde farklı kılan ayırt edici özellikleri aşağıdaki 

gibidir: 

- Genel yönetim dizgesi içinde yer alırlar, 

- Kurumsal oluşum ve işleyişi yasa ile belirlenmiştir, 

- Özerk ve bağımsız statülü yapılardır, 

- Fransız hukuk dizgesinde tüzel kişilikleri olmamasına karşın, genel olarak kamu tüzel kişiliğine 

sahiptirler, 

- Kamusal yaşamın duyarlı alanlarında denetim ve düzenleme esasına dayalı güçlü kamusal 

yetkileri vardır, (Kamusal yaşamın duyarlı alanlarında, denetim ve düzenleme esasına dayalı güçlü 

kamusal yetkileri vardır. Dolayısıyla bu türden yapılar, daha çok bir hizmet sunma değil, bir faaliyetin 

organizasyonu, düzenlenmesi ve denetimi şeklinde kendini gösterir) 

- Eylem ve işlemleri yargısal denetime açıktır, 

- Kamusal yaşamın bazı duyarlı alanlarındaki etkinliklerden yararlananların hak ve özgürlüklerini 

koruma amacına yönelik olarak iş görürler.  

Türkiye’de düzenlenen sektörlerin özellikleri incelendiğinde, bağımsız düzenleyici kuruluşların 

kurulmasında beş farklı amaçla karşılaşılmaktadır: 1. Elektrik, doğal gaz, telekomünikasyon gibi 

stratejik alanlarda kamu yatırımlarının özelleştirilmesi ve doğal tekel özelliği gösteren bu sektörlerin 

düzenlenmesi. 2. Özel sektör ağırlıklı ancak piyasanın yoğunlaşmasının istendiği, bunun için de 

birleştirme ve devralmaların desteklendiği mali sektörün düzenlenmesi ve oligopol bir piyasa 

yaratılması. 3. Kamu teşvikleriyle üretim yapılan ve özelleştirilmesi planlanan tarım sektörünün 

düzenlenmesi. 4. Uluslararası ve ulusal piyasalar açısından hala en önemli müşteri olmaya devam eden 

kamu sektörü ihale sisteminin düzenlenmesi. Son olarak, 5. Kamu sektörünün ve özel sektörün aynı 

kıstaslara göre, bir başka ifadeyle piyasa kıstaslarına göre düzenlenmesi (Bayramoğlu Özuğurlu, 2009: 

102).  

Smith (1997) BDK’ların bağımsızlığını, üç unsurdan oluşacak şekilde tanımlamaktadır: 
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- BDK’lar ilişki içinde olduğu firmalar, tüketiciler ve çıkar gruplarından bağımsız olmalı 

- BDK’lar siyasi otoriteden bağımsız olmalı 

- BDK’lar finansal olarak bağımsız olmalı.  

BDK’ların hem organları hem de işlevleri ile ilgili olarak siyasi iktidarın ve diğer idari birimlerin 

denetlemesi anlamında bir tasarrufu bulunmamaktadır. Buna İdari Bağımsızlık denilmektedir. Organik 

Bağımsızlık, karar organlarında çalışanların bazı güvencelere kavuşturularak karar almalarının 

sağlanmasıdır. Şöyle ki; kurul şeklinde faaliyet gösterdikleri için genelde üyeler belirli ve kısa olmayan 

süreler için seçilirler, görev süreleri bitmeden görevden alınamazlar ve süreleri bitince yeniden 

seçilemezler. Görev süreleri bitenlerin sürelerinin yenilenmemesindeki amaç üyelerin tarafsızlıklarını 

korumalarını sağlamaktır. Üyelerin verdikleri karar nedeniyle cezalandırılmasını engellemek için görevi 

bitenlerin önceki görevlerine ya da denk bir göreve atanmaları sağlanır. Böylece bu üyelerin iş kaybı 

gibi bir riski taşımayarak karar vermeleri sağlanmış olur. İşlevsel bağımsızlık ise yürütme organının bu 

otoritelerin işlem ve eylemlerinin geçersiz olmalarını sağlayacak bir yetkisinin olmamasıdır. 

Uygulattırma (Yaptırım/enforcement) Bağımsızlığı, BDK’lar karşı karşıya oldukları sorumluluklar 

nedeniyle, kamu yararına yerine getirecekleri görevler için uygulama/uygulattırma kapasitesine sahip 

olmalıdırlar. Mali Bağımsızlık, görevlerini yerine getirebilmek için devlet bütçesinin olanakları ile 

kısıtlı olmaması anlamına gelmektedir. Bağımsızlık bu kuruluşların hiçbir denetime muhatap 

olmadıkları anlamına gelmez. Devletin bütünlüğü ilkesi uyarınca yargı ve yasama denetimine tabidirler. 

Verdikleri kararlar yargı organları tarafından iptal edilebilir, bütçeleri yasama organları tarafından 

onaylanmayabilir (Karakas, 2008: 107). 

- Tarafsızlık 

- Uzmanlık 

- Şeffaflık 

- Hesap Verebilirlik 

5.BAĞIMSIZ DÜZENLEYİCİ VE DENETLEYİCİ KURUMLARIN TÜRKİYE'NİN 

KURUMSAL KAPASİTESİNE KATKISI  

Türkiye’de düzenlenen sektörlerin özellikleri incelendiğinde, bağımsız düzenleyici kuruluşların 

kurulmasında beş farklı amaç görülmektedir (Bayramoğlu Özuğurlu, 2009: 102).  
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- Elektrik, doğalgaz, telekomünikasyon gibi stratejik alanlarda kamu yatırımlarının 

özelleştirilmesi ve doğal tekel özelliği gösteren bu sektörlerin düzenlenmesi 

- Özel sektör ağırlıklı ancak piyasanın yoğunlaşmasının istendiği, bunun için de birleştirme ve 

devralmaların desteklendiği mali sektörün düzenlenmesi ve oligopol bir piyasa yaratılması 

- Kamu teşvikleriyle üretim yapılan ve özelleştirilmesi planlanan tarım sektörünün düzenlenmesi  

- Uluslararası ve ulusal piyasalar açısından hala en önemli müşteri olmaya devam eden kamu 

sektörü ihale sisteminin düzenlenmesi 

- Kamu sektörünün ve özel sektörün piyasa kıstaslarına göre düzenlenmesi. 

Türkiye'nin kurumsal kapasitesinin artırılması ve kapsayıcılığın sağlanması açısından bağımsız 

düzenleyici ve denetleyici kurumlar büyük öneme sahiptir. Bu kurumlar, ekonomik, sosyal ve politik 

alanlarda etkin bir şekilde çalışarak, rekabeti teşvik etmek, adil bir piyasa ortamı oluşturmak ve kamu 

kaynaklarının etkili bir şekilde kullanılmasını sağlamak gibi önemli görevler üstlenirler. 

BDK’lar, sektörlerde rekabeti sağlamak ve tüketici haklarını korumak için faaliyet gösterirler. 

Örneğin, enerji sektöründe faaliyet gösteren bir BDK, enerji şirketlerinin faaliyetlerini denetler ve 

tüketicilerin adil fiyatlarla kaliteli hizmet almasını sağlar. Benzer şekilde, telekomünikasyon, finans, 

ulaştırma gibi sektörlerde de bağımsız düzenleyici kurumlar faaliyet gösterir ve rekabeti teşvik ederler. 

Bunun dışında bu kurumlar kamu kaynaklarının etkin ve şeffaf bir şekilde kullanılmasını 

sağlamak amacıyla faaliyet gösterirler. Devlet kurumlarının harcamalarını ve hesaplarını denetler, 

yolsuzluk ve usulsüzlükleri tespit eder ve önler. Böylece, şeffaflık, hesap verebilirlik ve güvenilirlik 

ilkelerine dayalı bir yönetim anlayışının oluşturulmasına katkıda bulunurlar. 

BDK’lar ayrıca, politik müdahalelere karşı bağımsızlıklarını koruyarak etkin bir şekilde çalışırlar. 

Bu, kurumsal kapasitenin artırılmasında ve kapsayıcılığın sağlanmasında önemli bir faktördür. 

Bağımsızlıkları sayesinde, tarafsız kararlar alabilir, politik baskılardan etkilenmeden görevlerini yerine 

getirebilir ve toplumun genel çıkarlarını koruma misyonunu sürdürebilirler. 

Türkiye'nin kurumsal kapasitesini artırmak ve kapsayıcılığı sağlamak için bağımsız düzenleyici 

ve denetleyici kurumların etkinliği büyük önem taşımaktadır. Bu kurumlar, rekabeti teşvik ederek adil 

bir piyasa ortamı oluştururken, kamu kaynaklarının etkili bir şekilde kullanılmasını sağlarlar. 

Bağımsızlıklarını koruyarak politik baskılardan uzak dururlar ve toplumun genel çıkarlarını gözetirler. 

Bu şekilde, Türkiye'nin ekonomik, sosyal ve politik alanlarda daha kapsayıcı ve sürdürülebilir bir 

kalkınma sürecine girmesi sağlanabilir. 

Dolayısıyla bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumların Türkiye'nin sosyal refahı üzerindeki 

katkısı, toplumun sağlığı, güvenliği, tüketici koruması, çevre koruması, finansal istikrar, eşitlik ve adalet 
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gibi alanlarda iyileştirmeler yapmalarıyla gerçekleşir. Böylece bu kurumlar sayesinde, toplumun genel 

refahı artar, yaşam kalitesi yükselir ve sürdürülebilir bir kalkınma teşvik edilmiş olur. BDK’ların tüketici 

haklarını korumak için düzenlemeler yapıp denetlemeleri sayesinde tüketicilerin sağlık, güvenlik, kalite 

standartları ve rekabetçi fiyatlar gibi konularda korunması sağlanmaktadır. Bu da tüketici güveni ve 

toplumun refahı üzerinde artırıcı etki yaratır. Ayrıca çevrenin korunması ve sürdürülebilirlik ilkelerinin 

uygulanması konusunda düzenlemeler yapması, çevre dostu uygulamaların teşvik edilmesini, doğal 

kaynakların sürdürebilir bir şekilde kullanılmasını ve çevresel etkilerin azaltılmasına neden olmaktadır. 

Bu da toplumun sağlığını ve refahını olumlu yönde etkilemektedir.  

Bunun dışında finansal istikrarın korunması ve finansal krizlerin önlenmesine katkıda bulunmak 

amacıyla finansal piyasaların düzenlenmesi, finansal kurumların güçlendirilmesi, risklerin izlenmesi ve 

yönetilmesi gibi faaliyetleri gerçekleştirmesi toplumun finansal istikrarını koruması yanı sıra ekonomik 

istikrarı da sağlar. 

Bağımsız düzenleyici kurumlar, sağlık ve güvenlik standartlarının belirlenmesi ve uygulanması 

konusunda oynadıkları rol ile gıda güvenliği, ilaç ve sağlık ürünlerinin denetimi, iş sağlığı ve güvenliği 

gibi alanlarda düzenlemeler yaparak, toplumun sağlık ve güvenlik ihtiyaçlarının karşılanmasını 

sağlayarak bireylerin yaşam kalitesini yükselmesine katkıda bulunur. 

6. TÜRKİYE'DE BAĞIMSIZ DÜZENLEYİCİ VE DENETLEYİCİ KURUMLARIN 

KARŞILAŞTIĞI ZORLUKLAR 

Bağımsız düzenleyici ve denetleyici kurumların temel özelliklerinden biri bağımsız olmalarıdır. 

Bu kurumların etkin bir şekilde çalışabilmeleri için politik etkilere veya dış baskılara maruz kalmadan 

görevlerini yerine getirmeleri gerekmektedir. Ancak bazen siyasi veya ekonomik çıkarlar, 

bağımsızlıklarını ve etkinliklerini sınırlayabilmektedir. Bu durum da, kurumların bağımsız kararlar 

almasını, tarafsız bir şekilde çalışmasını ve gerekli düzenlemeleri yapmasını zorlaştırabilir.  

BDK’ların etkin işleyişi, net ve uygun bir yasal çerçeve ve belirlenmiş yetki alanına 

dayanmaktadır. Yasal düzenlemelerin yetersizliği, yetki çatışmaları veya eksiklikleri, bu kurumların 

yetki, bağımsızlık ve denetim süreçleri konusunda belirsizliklere yol açarak, etkin çalışmasını ve 

görevlerini yerine getirmesini zorlaştırabilir. Bu durum, kurumlar arasında koordinasyonu ve işbirliğini 

olumsuz etkileyebilir. 

7. SONUÇ VE ÖNERİLER 

 Ülkenin kalkınma ve büyümesinde uzun dönemli ve sürekli başarıların sağlanabilmesi için mikro 

ve makro ölçekteki sistemlerde kişilere bağlı olmayacak kurumsal yapılara ve hafızalarının dinç 

tutulmasına ihtiyaç vardır. Zira küreselleşen ve hızlı değişen ekosistemdeki risklerin yönetilebilmesi, 
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piyasalarda karşılaşılacak sorunların çözülebilmesi güçleşmektedir. Türkiye’nin kurumlarının, bu 

sorunları çözebilmesi, geçmişinden alacağı tecrübeleri geleceğe aktarabilmesi, sosyal sermayesinin de 

gelişebilmesi için uluslararası iş yapma standartlarının egemen olmasını sağlayacak iyi uygulamalar için 

devletin, bağımsız düzenleyici ve denetleyici yapıları, adil, şeffaf, hesap verebilir ve kapsayıcı bir 

şekilde her alanda faaliyette bulunmalıdır.   

Bu bağlamda iyi uygulamalar için gerekli olan iyi kurumlar, kurumsal yapıların değişimini ve 

büyümeyi sağlayacak önemli unsurlardır. Kapsayıcı iyi kurumların, etkili yönetim ve yönetişim 

prensiplerine dayanan, kurumsal yönetim ilkelerini benimseyen yaklaşımları kurumsal performansı 

teşvik edecektir. Kapsayıcı kurumların Türkiye’deki eksikliği konusunda Kartal (2019: 44) şu tespitleri 

yapıyor: 

 - 2000 ve 2001 krizleri yaratıcı yıkımı tetiklemek için birer kritik dönemeçtir. Ancak öncelik 

istikrara verildiği için atılan adımlar yaratıcı yıkım getirmemiştir,  

 - Kapsayıcı kurumların oluşturulması, geliştirilmesi ve kökleştirilmesine yönelik olarak 

tekellerin çökertilmesi, siyasi temsiliyetin artırılması ve mevcut kurumların kapsayıcı yönlerinin 

geliştirilerek daha kapsayıcı hale getirilmesi de dâhil olmak üzere atılması gereken çok sayıda adım 

bulunmaktadır,  

 - Kurumların daha kapsayıcı hale getirilmesini ve yaratıcı yıkımı teşvik edilmesini sağlayacak 

kurumsal reformlar makro/mikro ölçekte ve her alanda süratle hayata geçirilmelidir,  

 - Toplumsal güç dağılımının sağlanmasına ve sistemi sabote etmek isteyeceklerin bu 

motivasyonlarını azaltmaya yönelik adımlar atılmalıdır,  

 - Her kritik dönemeç kapsayıcı kurumlara doğru bir adım daha atmak için bir fırsat olarak 

görülmelidir,  

 - Uzun yıllar boyunca yaşanan kurumsal sürüklenme, bir kritik dönemeçte küçük farklılıklar 

yaratma potansiyeline sahiptir. Zamanla küçük farklılıklar kümülatif olarak birikerek daha büyük 

farklılıkların ortaya çıkmasına ve verimli bir döngünün oluşmasına zemin hazırlar. Dolayısıyla, yaratıcı 

yıkımın çeşitli güç odaklarının üstesinden gelmesine yardımcı olunmalıdır. 

Çünkü kurumların yapısını bozulmaya, düzensizliğe götüren faktörler bütün örgütlenme 

biçimlerinde kaçınılmazdır. Eğer kurumsal hafızanın dinç tutulmasını sağlayacak yapılar tesis edilmez 

ise karşılaşılacak risklerin yönetilebilmesi veya derinden maruz kalınmaması imkânsızdır. Dolayısıyla 

bu şekildeki olumsuzlukların önlenebilmesi için örgüt temelli, mikro anlamdaki kurumsallaşmanın 

sağlanması yanında makro ölçekte de bağımsız düzenleyici ve denetleyici yapıların önemli olduğu 

görülmektedir. Mikro anlamdaki kurumsal dönüşümlerin içselleştirilebilmesinin mümkün olmaması, 
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kesintiye uğraması veya yavaş gerçekleşme olasılıklarına karşı uluslararası iş yapma standartlarının 

egemen olması sağlanmalıdır. Bunun için de devletin bağımsız düzenleyici ve denetleyici yapıları 

kapsayıcı bir şekilde her alanda faaliyette bulunmalıdır.  
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JEOPOLİTİK RİSKLERİN GIDA FİYATLARINA ETKİSİ: COVID-19 VE RUSYA-

UKRAYNA SAVAŞI KAPSAMINDA BİR ANALİZ 

Hasan Murat ERTUĞRUL
  

Ali AKGÜL 

ÖZET 

Rusya’nın Ukrayna’yı işgal çabası bir yıldan daha fazla zamandır devam etmesine rağmen, kriz, 

emtia piyasalarında ve küresel ekonomilerde dalgalanmalar yaratmaya devam etmektedir. Finansal 

piyasaların istikrarsızlığı ve emtia fiyatlarının belirsizliği de göz önüne alındığında, durumun yakından 

takip edilmesi önemlidir. Bu nedenle çalışmada, 2018M1-2023M4 arasındaki jeopolitik riskler ile gıda 

fiyatları arasındaki dinamik korelasyon ve dinamik regresyon ilişkisinin incelenmesi amaçlanmaktadır. 

Bu amaçtan hareketle, ABD-Çin ticaret savaşı, COVID-19 salgını ve Ukrayna-Rusya çatışması gibi 

önemli siyasi/jeopolitik krizlerin yaşandığı bir döneme odaklanılmaktadır. Bu çalışmada sunulan 

ampirik sonuçlar çeşitli önemli bulgulara olanak sağlamaktadır. İlk olarak, değişkenler arasındaki 

dinamik korelasyon, önemli siyasi/jeopolitik krizlere tepki göstermektedir. Özellikle, kriz dönemlerinde 

dinamik korelasyonun önemli bir şekilde arttığı tespit edilmektedir. İkinci olarak, dinamik regresyon 

katsayılarının COVID-19 salgınıyla birlikte artış gösterdiği ve Rusya-Ukrayna çatışması döneminde de 

bu artışın devam ettiği görülmektedir.  

Anahtar Kelimeler: Jeopolitik Risk, Gıda Fiyatları, COVID-19, Rusya-Ukrayna Çatışması, DCC-

GARCH. 

JEL Kodları: G18, Q11, C22. 
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THE IMPACT OF GEOPOLITICAL RISKS ON FOOD PRICES: AN ANALYSIS IN THE 

SCOPE OF COVID-19 AND RUSSIA-UKRAINE WAR 

ABSTRACT 

Although Russia's attempt to invade Ukraine has been ongoing for more than a year, the crisis 

continues to create volatility in commodity markets and global economies. Given the instability of 

financial markets and the uncertainty of commodity prices, it is important to monitor the situation 

closely. Therefore, this study aims to examine the dynamic correlation and dynamic regression 

relationship between geopolitical risks and food prices between 2018M1-2023M4. To this end, we focus 

on a period of major political/geopolitical crises such as the US-China trade war, the COVID-19 

pandemic and the Ukraine-Russia conflict. The empirical results presented in this paper allow for 

several important findings. First, the dynamic correlation between variables reacts to major 

political/geopolitical crises. In particular, the dynamic correlation is found to increase significantly 

during crisis periods. Second, dynamic regression coefficients increase with the COVID-19 pandemic 

and continue to increase during the Russia-Ukraine conflict.  

Keywords: Geopolitical Risk, Food Prices, COVID-19, Russia-Ukraine Conflict, DCC-GARCH. 

JEL Codes: G18, Q11, C22. 

1.GİRİŞ 

Belirsizlik, iktisatçılar tarafından, emtia piyasasındaki dalgalanma ve çalkantının önemli bir 

nedeni olarak ifade edilmektedir. Çok sayıda çalışmada da temel olarak ekonomik belirsizliğin emtia ve 

hisse senedi piyasaları üzerindeki etkisine dikkat çekilmektedir (Alnour vd., 2023; Jiang vd., 2023; 

Orlowski, 2023; Raza vd., 2023). Ekonomik belirsizliklerin yanı sıra jeopolitik belirsizlikler de önemli 

bir faktördür. Jeopolitik riskler, dünya genelinde emtia piyasalarını, ticaret akışlarını, finansal akışları, 

nüfusun yer değiştirmesini ve piyasa güvenini etkileyen en önemli faktörlerden birisi olarak kabul 

edilmektedir. Kısaca jeopolitik risk, bir veya daha fazla ülkenin diğer ülkelerdeki siyasi faaliyetlere 

maruz kalma durumu olarak tanımlanabilir (Engle ve Campos-Martins, 2020). 

Son yıllarda jeopolitik gerilimler daha sık yaşanmaktadır. Rusya ve Ukrayna arasındaki çatışma 

durumu da bunun açık bir örneğidir. Şubat 2022’de Rusya’nın Ukrayna’yı işgal girişimiyle birlikte 

yaşanan jeopolitik gerilim emtia arz ve talebini etkilemiş ve bu durum, emtia fiyatlarında ani ve yüksek 

oynaklıklara yol açmıştır (Su vd., 2019). Fiyatlardaki artışlar, özellikle Rusya ve Ukrayna'nın büyük 

ihracatçısı olduğu enerji, tahıl ve gıda emtialarında belirgin olmuştur. Bunun nedeni, Rusya ve 

Ukrayna’nın buğday, mısır, kolza tohumu, ayçiçek tohumu ve ayçiçek yağı ihracatında dünyanın en 

büyük ilk üç ihracatçısı arasında yer almasıdır. Ayrıca, her iki ülke tarafından yapılan toplam buğday 
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ihracatı küresel pazarın %30’unu, toplam ayçiçek yağı ihracatı ise küresel arzın %78’ini oluşturmaktadır 

(World Bank, 2022). Çatışmanın başlamasıyla birlikte, tahıl ve gıda ihracatının her iki ülkede de aniden 

durması, küresel arz endişelerini artırmış ve Mart 2022'de fiyatları hızla yukarı çekmiştir. Mart 2022'de 

Gıda ve Tarım Örgütü (FAO) Gıda Fiyat Endeksi, Şubat ayına göre %12,6, bir yıl önceki seviyesine 

göre %33,6 ve Şubat 2011'de ulaşılan zirve seviyesine göre %15,8 artışla tarihi rekor seviyesini 

yenilemiştir (FAO, 2022). 

Tüm bu etkiler göz önünde bulundurulduğunda, bu çalışmanın temel amacı, jeopolitik risklerin 

küresel gıda fiyatlarını nasıl etkilediğini tespit etmektir. Bu amaç doğrultusunda, jeopolitik risk endeksi 

ile FAO gıda fiyat endeksi arasındaki dinamik korelasyon ve dinamik regresyon ilişkisi analiz edilmiştir. 

Dinamik korelasyon analizi için DCC-GARCH yöntemi, dinamik regresyon analizi için Kalman Filtresi 

yöntemi kullanılmıştır. Çalışmadan elde edilecek bulgulardan hareketle, mevcut literatüre katkımızın 

iki şekilde olması beklenmektedir. İlk olarak, emtia piyasalarını etkileyen jeopolitik olaylarla ilgili 

çalışmalar, tarım ve gıda emtialarına tek tek odaklanmaktadır. Bu çalışmada, FAO gıda fiyat endeksi 

kullanılarak tarım ve gıda emtiaları tek bir çatı altında toplanmıştır. İkinci ise, jeopolitik risk ve gıda 

fiyatları arasındaki etkileşimleri incelemek için örneklemimiz, ABD-Çin ticaret savaşı, COVID-19 

salgını ve Rusya-Ukrayna çatışması gibi üç önemli siyasi/jeopolitik olayı kapsamaktadır. 

Çalışma dört ana başlık altında hazırlanmıştır. Literatür taraması Bölüm 2’de, veri, metodoloji ve 

ampirik bulgular Bölüm 3’te açıklanmakta ve son olarak sonuç kısmı Bölüm 4'te yer almaktadır. 

2.LİTERATÜR TARAMASI 

Son yıllarda, araştırmacılar arasında jeopolitik endişelerin, küresel emtia fiyatlarının önemli 

belirleyicilerinden biri olduğu konusunda fikir birliği oluşmaya başlamış ve bu konuda teorik ve ampirik 

çalışmalar artmaya başlamıştır. Örneğin, Umar vd. (2022) kantil regresyon yaklaşımı bulgularından 

hareketle, jeopolitik risklerin hem kısa hem de uzun dönemde finans ve emtia piyasalarına doğrudan ve 

dolaylı bir şekilde zarar veren etkileri olduğunu göstermektedir. Ayrıca, jeopolitik risklerin varlık 

getirileri üzerindeki etkisinin büyüklüğü ve yönünün piyasa türüne ve piyasa koşullarına bağlı olduğu 

ifade edilmektedir. Wang vd. (2022), TVP-VAR yayılma ağı yaklaşımını kullanarak Rusya-Ukrayna 

çatışması döneminde emtia piyasalarındaki getiri ve oynaklık yayılmalarını incelemektedir. Elde edilen 

bulgular, çatışma durumunda yaşanan jeopolitik çalkantıların gıda güvenliği ve fiyat istikrarının yanı 

sıra enflasyon oranlarını, tüketici harcamalarını ve ekonomik faaliyetleri de etkileyebileceği 

göstermektedir.  

Jeopolitik risklerin emtia ve finansal piyasalara etkisinin yanı sıra tarımsal emtia ve gıda fiyatları 

arasındaki bağlantıları araştırmak için de çeşitli çalışmalar yapılmıştır. Örneğin, Tiwari vd. (2021) ham 

petrol fiyatları ile yulaf, mısır, buğday ve soya fasulyesi fiyatları arasındaki ilişkiyi, jeopolitik riskleri 
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de dikkate alarak incelemektedir. Kopula tabanlı yaklaşım kullanılarak elde edilen bulgular, tarım ve 

enerji fiyatlarının jeopolitik risklerden olumsuz etkilendiğini ve birlikte hareket ettiğini göstermektedir. 

Just ve Echaust (2022), Diebold ve Yılmaz (2012) ve Baruník ve Křehlík (2018) yayılma endekslerini 

kullanarak, COVID-19 salgını ve Rusya-Ukrayna çatışması dönemlerindeki tarımsal emtia fiyatları 

bağlantılılığını incelemektedir. Bulgulara göre, buğday, mısır ve arpa, risklerin arttığı iki kriz 

döneminde en güçlü risk aktarıcıları konumundadır. Saâdaoui vd. (2022), çok katmanlı nedensellik testi 

bulgularından hareketle, jeopolitik olayların temel tarımsal emtia fiyatları üzerinde önemli bir etkiye 

sahip tek yönlü bir nedensel ilişki olduğunu ortaya koymaktadır. Sohag vd. (2022) çapraz kantilogram 

yaklaşımını kullanarak, Doğu ve Batı Avrupa bölgeleri kapsamında, gıda fiyatlarının jeopolitik risk 

olaylarına, Rusya'nın jeopolitik risklerine ve dünya enerji fiyatlarına tepkisini değerlendirmektedir. 

Bulgular, jeopolitik riskin kısa vadede Doğu Avrupa'da gıda fiyatlarını düşürdüğünü, ancak Batı 

Avrupa'da gıda fiyatlarını artırdığını göstermektedir. Öte yandan, Yang vd. (2022) TVP-VAR-SV 

modeli kullanarak, jeopolitik risklerin ve ticaret politikası belirsizliğinin emtia fiyatları üzerindeki 

zamanla değişen etkilerini incelemektedir. Bulgular, jeopolitik risklerin emtia piyasası üzerindeki 

etkisinin zamanla değiştiğini ve kısa dönemde dönüşümlü pozitif ve negatif şok etkilerine sahip 

olduğunu göstermektedir. Adeosun vd. (2023) ARDL, NARDL ve Granger nedensellik yöntemlerini 

kullanarak küresel jeopolitik risklerin ve petrol fiyatlarının Nijerya’nın gıda fiyatlarına etkisini 

incelemektedir. Bulgular, hem petrol fiyatlarının hem de jeopolitik risklerin gıda fiyatları üzerinde uzun 

ve kısa vadede pozitif ve anlamlı etkileri olduğunu göstermektedir. Ayrıca, nedensellik testi sonuçları 

petrol fiyatları ve jeopolitik risklerden gıda fiyatlarına tek yönlü bir nedensel ilişki olduğunu ortaya 

koymaktadır. Benzer şekilde, ARDL ve NARDL yöntemlerini kullanan Hudecová ve Rajčániová 

(2023), jeopolitik riskler ile kolza tohumu, şeker, ayçiçek yağı ve buğday fiyatları arasında uzun dönemli 

asimetrik ilişkiler olduğuna dair kanıtlar ileri sürmektedir. Polat vd. (2023) TVP-VAR modeli 

kullanarak, jeopolitik risk ile tarımsal emtialar arasındaki zamanla değişen bağlantılılığı oynaklık 

açısından incelemektedir. Bulgular, zamanla değişen bağlantılılığın genel olarak jeopolitik stres 

dönemlerinde, kalıcı bağlantılılığın ise özellikle Rusya-Ukrayna çatışması etrafında keskin bir şekilde 

arttığını göstermektedir. 

3.VERİ VE METADOLOJİ 

3.1. Veri 

Veri setimiz 2018:M1 ve 2023:M4 dönemleri arasındaki jeopolitik risk endeksi ve FAO gıda fiyat 

endeksinden oluşmaktadır. Jeopolitik risk endeksi Economic Policy Uncertainty veri tabanından, gıda 

fiyat endeksi FAO veri tabanından temin edilmiştir. Caldara ve Iacoviello (2022) tarafından hesaplanan 

jeopolitik risk endeksi, dünyanın en önemli 10 gazetesininin elektronik arşivlerinden metin kazıma 
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yöntemiyle oluşturulmaktadır1. FAO Gıda Fiyat Endeksi ise, ihraç edilen tarımsal emtia sepetinin 

uluslararası fiyatlarının bir ölçüsüdür2.  

Değişkenlere ait özet bilgiler Tablo 1’de, ham verilere ait grafik Şekil 1’de yer almaktadır.  

Tablo 1. Değişkenlere Ait Özet Bilgiler 

Değişken Sembol Kaynak 

Jeopolitik Risk Endeksi LJEOPOL_RISK Economic Policy Uncertainty 

Gıda Fiyat Endeksi LGIDA_FIYAT FAO 

  

Şekil 1. Değişkenlere Ait Ham Veriler 

 

 

 
1 Endeks, her ay için her bir gazetede olumsuz jeopolitik olaylarla ilgili haberlerin sayısına göre 8 kategoride 
hesaplanmaktadır. Bu kategoriler sırasıyla; Savaş Tehditleri, Barış Tehditleri, Askeri Yığınaklar, Nükleer Tehditler, 
Terör Tehditleri, Savaşın Başlaması, Savaşın Tırmanması ve Terör Eylemleridir.  
2 Endeks, beş emtia grubu (et, süt ve süt ürünleri, hububat, şeker ve bitkisel yağ) fiyat endekslerinin 
ortalamasından oluşmakta ve her bir grubun 2014-2016 yıllarındaki ortalama ihracat payları ile 
ağırlıklandırılmaktadır. 
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3.2. Metadoloji 

Çalışmada jeopolitik risk endeksi ile FAO gıda fiyat endeksi arasındaki dinamik korelasyon ve 

dinamik regresyon ilişkisi incelenecektir. Değişkenler arasındaki dinamik korelasyon ilişkisini tespit 

etmek ve eğilimini incelemek amacıyla DCC-GARCH yöntemi kullanılacaktır. Bu yöntem, değişkenler 

arasındaki koşullu korelasyonları analiz etmek amacıyla ilk kez Engle (2002) çalışmasıyla önerilmiştir. 

DCC-GARCH modeli, temelde Bollerslev (1990) çalışmasındaki sabit koşullu korelasyon tahmincisinin 

genelleştirilmiş bir versiyonudur ve değişen korelasyonları zaman içinde tespit etme gücü ile öne 

çıkmaktadır.  

DCC-GARCH modelinin en önemli avantajlarından biri, örneklem dönemi boyunca değişkenler 

arasındaki korelasyonların potansiyel değişikliklerinin tespit edilebilmesidir. Ayrıca, dinamik koşullu 

korelasyon ölçütü, finansal piyasalardaki krizler gibi özel dönemlerdeki davranışları incelemek için 

idealdir (Çelik, 2012). DCC-GARCH modelinin bir diğer önemli özelliği, korelasyon katsayılarının 

standart hatalara dayalı olarak tahmin edilmesidir. Ayrıca model, değişen varyans (oynaklık) etkisini de 

hesaba katarak daha hassas sonuçlar elde etmemize olanak sağlamaktadır. Böylece model, analizlerde 

daha güvenilir ve isabetli sonuçlar sunmaktadır (Chiang vd., 2007).  

Çalışmada kullanılan DCC-GARCH modeli aşağıdaki şekilde ifade edilebilir: 

𝑥𝑡 = 𝜇𝑡 + 휀𝑡휀𝑡 ∼ 𝑁(0, 𝐻𝑡) (1) 

휀 = 𝐻𝑡

1
2휀𝑡𝜇𝑡 ∼ 𝑁(0, 𝐼) (2) 

𝐻𝑡 = 𝐷𝑡𝑅𝑡𝐷𝑡 (3) 

Burada zamanla değişen koşullu varyanslar ve dinamik koşullu korelasyonlar 𝑚 𝑥 𝑚 boyutlarında 

𝐷𝑡 ve 𝑅𝑡 ile temsil edilmektedir. Ayrıca, koşullu ortalamalar, her ikisi de 𝑚 𝑥 1 boyutlarında olan 

standardize edilmiş hata artıklarını ifade etmektedir (Mishra ve Ghate, 2022). 

Dinamik korelasyon analizinden sonra dinamik regresyon katsayılarının elde edilmesi için 

Kalman Filtresi Modeli kullanılmıştır. Çalışmada kullanılan Kalman filtresi yaklaşımı Harvey (1989) 

klasik modeline dayanmaktadır. Kalman filtresi yaklaşımı gösterimi (4) ve (5) numaralı eşitliklerde 

sunulmaktadır.  

𝑦𝑡 = 𝑐𝑡 + 𝑍𝑡𝛼𝑡 + 휀𝑡 (4) 

𝛼𝑡+1 = 𝑑𝑡 + 𝑇𝑡𝛼𝑡 + 𝑣𝑡 (5)  

𝛼𝑡 değişkeni 2𝑥1 boyutunda gözlemlenemeyen değişkenler vektörünü; 𝑐𝑡 , 𝑍𝑡 , 𝑑𝑡 ve 𝑇𝑡 

değişkenleri uyarlanabilir vektörler ve matrisleri; 휀𝑡 ve 𝑣𝑡 değişkenleri ise sıfır ortalamalı Gausyen 

dağılımlı hata terimlerini ifade etmektedir. Denklem (5)'te belirtildiği gibi gözlemlenemeyen durum 
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vektörü olan 𝛼𝑡’nin birinci dereceden bir vektör oto-regresyon olarak zamanla değiştiği 

varsayılmaktadır. Kalman Filtresi modeli, parametreleri her ek gözlemle güncelleyerek yinelemeli 

olarak tahmin etmektedir. Kalman Filtresi modelinin çalışmamıza uyarlanmış hali (6) ve (7) numaralı 

denklemlerde gösterilmektedir.  

𝑳𝑮𝑰𝑫𝑨_𝑭𝑰𝒀𝑨𝑻𝒕  = 𝒂𝟎 + 𝒂𝟏,𝒕𝑳𝑱𝑬𝑶𝑷𝑶𝑳_𝑹𝑰𝑺𝑲𝒕 + 𝜺𝒕 (𝟔) 

𝜶𝒊,𝒕 = 𝜶𝒊,𝒕−𝟏 + 𝒗𝒊,𝒕 (𝟕) 

3.3.Bulgular 

Jeopolitik risk endeksi ile FAO gıda fiyat endeksi arasındaki dinamik korelasyon bulguları, 

aşağıda yer alan Şekil 2'de sunulmaktadır. 

Şekil 2. DCC-GARCH Modelinden Elde Edilen Dinamik Korelasyon Katsayıları 

 

Şekil 2'ye göre, örneklem dönemimizdeki dinamik korelasyonların ortalaması %23,6'dır. 

Değişkenler arasındaki dinamik korelasyonun, örneklem dönemimizde yer alan önemli siyasi/jeopolitik 

olaylara tepki gösterdiği görülmektedir. Özellikle 2018 yılındaki ABD-Çin ticaret savaşının etkisiyle 

dinamik korelasyon artmış ve ortalamanın üzerinde seyretmiştir. COVID-19 salgını başlarında 

belirsizliklerin etkisiyle değişkenler arasındaki korelasyon azalsa da, COVID-19’un tüm dünyaya 

yayılmasının etkisiyle riskler artmış ve korelasyon hızla yükselmiştir. Değişkenler arasındaki 

korelasyon, Rusya-Ukrayna çatışması başlangıcında da yükselme eğilimi göstermiştir. Bu dönem, 

örneklem dönemimizdeki jeopolitik risklerin en yüksek olduğu dönemdir. Bu dönemde değişkenler 

arasındaki dinamik korelasyon %80 düzeyine yükselmiş ve yüksek kalmaya devam etmiştir.  

Kalman Filtresi Modeli kullanılarak elde edilen dinamik regresyon katsayıları Şekil 3’te 

sunulmaktadır. 
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Şekil 3. Kalman Filtresi Modelinden Elde Edilen Dinamik Regresyon Katsayıları 

 

Şekil 3'e göre, örneklem dönemimizdeki dinamik regresyon katsayıları ortalaması %23,08'dir. 

Değişkenlere ait dinamik regresyon katsayılarının özellikle COVID-19 döneminde yükselmeye 

başladığı, Rusya-Ukrayna çatışması dönemi boyunca da yükselişine devam ettiği görülmektedir. 

4. SONUÇ 

Bu çalışmada, jeopolitik riskler ile gıda fiyatları arasındaki dinamik korelasyon ve dinamik 

regresyon ilişkisi incelenmiştir. Dinamik korelasyon analizi için DCC-GARCH modeli, dinamik 

regresyon analizi için ise Kalman Filtresi modeli kullanılmıştır. Bu amaç doğrultusunda çalışma, önemli 

siyasi/jeopolitik olayların meydana geldiği, 2018:M1 ve 2023:M4 dönemlerini kapsamaktadır. DCC-

GARCH yöntemi kullanılarak elde edilen dinamik korelasyon katsayılarının, özellikle ABD-Çin ticaret 

savaşı ve Rusya-Ukrayna çatışması gibi siyasi/jeopolitik risk barındıran dönemlerde önemli derecede 

artış gösterdiği gözlenmiştir. Ayrıca, Kalman Filtresi Modeli kullanılarak elde edilen dinamik regresyon 

katsayılarının da COVID-19 salgını ve Rusya-Ukrayna çatışması dönemlerine tepki vererek artış eğilimi 

sergilediği görülmektedir.  

Sonuç olarak, jeopolitik riskler ile gıda fiyatları arasındaki karmaşık ilişkiyi anlamak ve 

yönetmek, uluslararası topluluğun karşılaştığı önemli bir zorluktur. Özellikle kriz dönemlerinde bu iki 

değişken arasındaki korelasyonu anlamak, risk yönetimi ve yatırım stratejileri oluşturmak için önemli 

bir hale gelmektedir. Gelecekteki araştırmalar, daha ayrıntılı analizler ve çok boyutlu yaklaşımlar ile 

jeopolitik risklerin gıda fiyatları üzerindeki etkilerini daha da derinlemesine anlamamıza yardımcı 

olacaktır. 
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COMMUNITY POLICING: THE SUCCESSFUL IMPLEMENTATION OF 

ORGANIZATIONAL CHANGE 

Serdar Kenan GÜL* 

 

ABSTRACT 

The goal of community policing is to improve interaction and collaboration between local law 

enforcement agencies and the people and neighborhoods they serve. Its primary objectives are to reduce 

and prevent crime and increase residents' sense of security. Community policing starts from the top of 

the management and flows down to the very lowest level of the police department. Thus, police managers 

play an important role in the change process. The goal of this study is to discuss how successfully 

implement organizational change in police agencies. This article first lays out the definition of 

community policing, its key components, advantages, and its difference from traditional policing. Then 

it discusses the process of change, the sources, and strategies of resistance to change. In the conclusion 

section, this study makes recommendations for a successful implementation of the organizational change 

process. 

Keywords: Community Policing, Organizational Change, Police Management, Resistance to Change. 
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1. INTRODUCTION 

Over the past 40 years, police agencies have changed significantly; some philosophical and others 

operational. From a philosophical point of view, many agencies have adopted ideas such as community 

policing, problem-focused policing, neighborhood-oriented policing, or with other similar names. We 

can name all of these challenges or efforts as “community policing” to refer all of these contemporary 

approaches. On the operational side, police agencies have implemented a variety of different patrol 

strategies, such as community networking programs and crime prevention programs. The durability of 

community policing depends on the extent to which it is integrated, both in terms of ideology and 

implementation, with customary law enforcement activities. 

Central to this shift toward community policing is the development of innovative patrol strategies 

by many police departments that simultaneously respond to citizen concerns and make better use of 

department resources. What this new form of policing has in common is that a significant emphasis is 

placed on the notion that it is crucial for police organizational structures to transition from a paramilitary 

and hierarchical paradigm to a more decentralized and participatory framework, which involves staff 

empowerment. It is clear that community policing requires other significant changes as well. Oliver 

(1998) explains that in order to successfully implement community policing, structural changes need to 

be made, both organizationally and managerially. 

Police managers play a crucial role in the change process. The goal of this paper is to discuss how 

organizational changes in police authorities can be successfully implemented. This study begins by 

defining community policing, its key components and benefits, and how it differs from traditional 

policing. Then the process of change, the sources and strategies of resistance to change are discussed. 

In the concluding part, the study gives recommendations for a successful change process. 

2. COMMUNITY POLICING 

The issue of defining community policing has proven to be a challenging one. Skogan and 

Hartnett (1997) contend that, from a definitional standpoint, it is not a concept that can be easily 

delineated. Because, it is a process of changing the organizational culture towards a more decentralized, 

problem-oriented, and human-oriented service style (Skogan and Hartnett, 1997). 

There are some issues that are commonly misinterpreted about community policing. Community 

policing is not about providing the police with the cutting edge technology or reducing response times, 

catching criminals through intensive criminal investigation techniques or even other crime mapping 

strategies. These are all necessary advancements in policing. Who knows, one day the police will be 

able to observe all criminals closely from the space. Even if those days come in the very near future, we 

can not mention about modern and democratic policing. The ultimate goal of modern, effective, 
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democratic, or in this case “community policing” is making the police more accountable to their 

consumers. The real spirit is; establishing bridges between police and the public, in which two-way 

communication is possible at all times. The goal of community policing is to improve interaction and 

collaboration between local police and the people and neighborhoods they serve. Its goals are to reduce 

and prevent crime and increase residents' sense of security. 

Community Policing suggests that the police department is responsible for improving the life 

quality of citizens with a broader problem-solving approach than traditional policing and take not the 

detection and arrest rates as measures of efficiency but the lack of disorder and crime. In community 

policing the highest priority is the problems and concerns of the community and the criterion for 

effectiveness is public cooperation (Trojanowicz and Bucqureoux, 1996). 

In accordance with the changes in philosophy, goals, and strategies in community policing, 

scholars have speculated that the responsibilities of first-line patrol supervisors have also changed. The 

role of supervisors is advised as a coach and mentor for subordinate officers. It is recommended that 

supervisors assume the role of coach and mentor for subordinate officers. The tenets of community-

oriented policing necessitate that patrol officers are afforded increased discretion and are incentivized 

to develop inventive problem-solving methodologies. At this juncture, the function of supervisors 

transforms into that of a coach and mentor, facilitating the transition in objectives through the promotion 

of team building and the enhancement of morale (Engel, 2002). 

One very vital aspect that should not be neglected and forgotten is that community policing is not 

only the line officers’ duty. Community policing starts from the top of the management and flows down 

to the very lowest level of the police department. Thus it is imperative that police managers believe in 

community policing and willing to implement it. Managerial decisions must be made while taking into 

account the community policing philosophy of the department. Therefore, it is imperative that 

community policing is implemented as a comprehensive and inclusive strategy, encompassing all 

members of the police department. 

3. KEY ELEMENTS OF COMMUNITY POLICING 

Skogan and Hartnett (1997) discuss four main components of an ideal community policing model. 

The first principle is organizational decentralization, which not only allows officers more autonomy in 

dealing with the problems and in investigating situations in the community, but also allows flexibility 

in decision-making. Community policing involves the deliberate structuring of an organization and its 

resources to effectively cater to the needs of the public. This approach ensures that the police are 

receptive to the demands of citizens, particularly in identifying and prioritizing local issues. (Skogan 
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and Hartnett, 1997). This is only possible if the decision-making process is local and the number of 

bureaucratic layers is reduced. 

This practice is totally opposite of traditional way of policing. In traditional policing, the 

organization is highly centralized; the policies and practices are decided at the top and flowed down in 

the form of orders. When police organizations are larger and centralized, the structure becomes more 

paramilitary and the decisions are made far from where the problems are. In those police organizations 

where the resources are distributed based on central politics, authoritarian policing arises and tension 

between police and society gets high. Since, the police is not so sure about the danger, aggressiveness 

and abusing of authority become the culture (Pauline et. al., 2004). In such police organizations the 

culture of “us” against “them” becomes more visible instead of “we are for them”. 

The second key element of community policing is problem-oriented approach. Dejong et. al. 

(2001) defines problem-oriented policing as a proactive scientific approach that aims to address the 

underlying causes of crime with data collection, interagency cooperation, and long-term approaches 

rather than short-term reactive ones. The police organization can keep track of their own society’s 

problems and have the ability of solving them when they are small. It enables establishing honest 

relationships between police and the public. Other institutions are encouraged to fulfill their own tasks, 

so the social life functions smoothly at the local level. 

However, in traditional policing, the police only respond to calls for help from the public and are 

largely reactive. According to this model, the police are crime fighters and avoid any social activity to 

solve crime. With a crime-fighting orientation, traditional policing does not care much about the causes 

of problems and long-term strategies, whereas community policing does with the problem-solving 

orientation. 

The third component is being responsive to the public, after setting priorities and building 

strategies. Officers need to listen the community's needs closely in order to help meet those desires. The 

idea is to make the police more accountable to their consumers. In contrast to contemporary policing, 

traditional policing operates under the premise of executing only the essential measures to establish 

order within a limited timeframe. Such an approach prioritizes expediency and concision in response, 

rather than thoroughness and long-term efficacy. 

The final principle is that community policing helps the community to solve their own problems 

through organizations in the community and initiatives to reduce crime. The basic idea is that police 

cannot solve crime without getting the community’s support and help. However, establishing such a 

system of policing requires long-term institutional commitment. This is only possible with efficient, 

pro-service-oriented style leadership. Building such a leadership style, where pushing the authority and 
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responsibility down, and instituting a bottom-up style of organizational structure, where giving priority 

to street-level service is a challenging issue. First of all, offering guidance and foresight constitutes a 

crucial component of any strategy aimed at effecting organizational change (Skogan and Hartnett, 1997) 

in which, top police administrators must communicate this philosophy to officers effectively. Without 

appropriate leadership, community policing strategies are more likely to fail, regardless of the magnitude 

of the previous investments. 

On the other hand, traditional way views the police as officers who operate autonomously from 

other governmental organizations and it is dependent upon a limited spectrum of conventional law 

enforcement measures. It should be kept in mind that just taking policing precautions can never be 

enough for order maintenance alone without the active involvement of the public in this process. 

For rules-driven comprehensive orders, traditional criteria for reward and promotion are founded 

on quantitative results such as the quantity of subpoenas that have been issued, the number of arrests 

made, and the number of cases that have been resolved. The client orientation that is required for 

community policing entails the acknowledgment of personnel for their quality work and a lesser 

emphasis on the rewarding of quantity. As stated by an official, “It is now no longer a question of how 

many apples one collects, but how one collects them” (Clark, 1994). Thus, it is imperative that general 

policies are revised to include proven participation in community policing initiatives as one of the 

prerequisites for awards and medals of merit, as well as for the consideration of promotion. Community 

policing is a paradigm shift in which the emphasis is placed on the effectiveness of law enforcement 

rather than the mere production of numerical outputs. 

The theory of “broken windows”, first introduced by George L. Kelling and James Q. Wilson in 

1982, posits that urban decay creates an atmosphere that promotes criminal activity. In an experiment 

conducted to test the theory, two vehicles were abandoned, one in a disadvantaged neighborhood and 

the other in an affluent area. Within a week, the car left in the disadvantaged neighborhood was stripped, 

while the one in the affluent neighborhood remained untouched. After intentionally breaking a window 

on the affluent car, it too was stripped. The findings of this experiment indicate that deteriorated 

neighborhoods attract criminal behavior and instill fear. These observations became the foundation for 

the implementation of the community-oriented policing philosophy (Thibault et. al., 2004:174). 

According to Trojanowicz and Bucqueroux (1998:8-10), the implementation of a community 

policing program requires ten essential principles: 

1. Change: The modification of organizational and individual behavior has the potential to 

optimize the delivery of police services. 
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2. Leadership: Leadership should consistently reinforce the vision, values, and mission of 

community policing throughout all levels of an organization. 

3. Vision: The establishment of a vision is imperative for the enhancement of public safety and 

the improvement of the quality of life. 

4. Partnership: The development of principles that ensure equal partnerships among all 

community groups is essential. 

5. Problem-Solving: A comprehensive problem-solving process that involves the recognition, 

pinpointing, and development of solutions is necessary. 

6. Equity: The principle of equity dictates that the provision of police service to citizens should 

be done in a manner that is valuable and respectful, regardless of differences such as age, race, gender, 

ethnicity, religious belief, or sexual preference. 

7. Trust: The principle of trust necessitates that the police force should exhibit a high level of 

integrity and be consistent in carrying out their promises. 

8. Empowerment: The principle of empowerment entails conferring greater authority to frontline 

personnel and the community to effectively discharge their respective roles. 

9. Service: The principle of service is rooted in a commitment to deliver personalized service that 

is tailored to meet the unique needs of the community. 

10. Accountability: The principle of accountability is reciprocal in nature, with both the police 

force and the community being responsible for holding each other accountable for their actions. 

According to Trojanowicz and Bucqueroux (1998:7-8), the achievement of community policing's 

mission requires the collaboration of six distinct groups: Firstly, the Police Department, which 

encompasses both sworn and civilian personnel. Secondly, the Community, which encompasses 

individuals from both formal and informal backgrounds. Thirdly, Elected Officials, who are 

representatives of the local, county, state, and federal levels. Fourthly, the Business Community, which 

includes both local and major corporations. Fifthly, Other Agencies, which include social services, 

public health departments, and non-profit organizations. Lastly, the Media, which encompasses both 

electronic and print media. 

In summary, the fundamental principle of the community policing philosophy posits that effective 

evaluation of crime prevention tactics by police departments is contingent upon collaboration with the 

public. In comparison to the responsive, restrictive, and event-based attributes of conventional law 

enforcement, community-oriented policing prioritizes transparent, adaptive, anticipatory, and issue-

centered policing (Swanson et. al., 1998). 
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After defining and describing the key features of community policing, the following section 

examines the sources of resistance to change and strategies to overcome resistance to change for 

successful implementation. 

4. SOURCES OF RESISTANCE TO CHANGE 

It is vital to take into account the fact that there exist individual as well as organizational origins 

of opposition towards change. Nevertheless, this does not imply that the process of change is entirely 

unaffected by external stimuli. Additionally, as posited by Stojkovic et. al. (2000), hindrances to change 

from external sources are extensive and pose a challenge to their identification. 

Individual Sources: 

1. A misunderstanding of the purpose, mechanics, or consequences of change can hamper an 

individual's ability to adapt to new circumstances. 

2. Failure to recognize the necessity of change can result in a reluctance to embrace new ways of 

doing things. 

3. An individual's fear of the unknown can inhibit their willingness to take risks and explore new 

opportunities. 

4. The fear of losing one's status, security, power, or other valued attributes can create resistance 

to change. 

5. A lack of identification or involvement with change can impede an individual's ability to fully 

engage with new ideas and approaches. 

6. Habitual patterns of behavior can be deeply ingrained and difficult to overcome, which can 

hinder an individual's ability to adapt to change. 

7. A vested interest in maintaining the status quo can create an aversion to change, even if it is 

ultimately in one's best interest. 

8. Group norms and role prescriptions can exert a powerful influence on individuals, leading them 

to resist change and cling to established ways of doing things. 

9. The prospect of disrupting existing social relationships can be a significant barrier to change, 

especially if one's sense of identity and belonging is closely tied to those relationships. 

10. When personal objectives conflict with those of the organization, individuals may be resistant 

to change, especially if they perceive that their own interests are being threatened. 
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Organizational Sources: 

1. The reward system has been identified as a potential organizational source of resistance to 

change. 

2. Interdepartmental rivalry or conflict can lead to an unwillingness to cooperate, which can 

impede the change process. 

3. Sunk costs in past decisions and actions can create resistance to change, as individuals may 

feel that their past efforts will have been wasted. 

4. Fear that change will upset the current balance of power between groups and departments can 

be a significant source of resistance to change. 

5. The prevailing organizational climate can also impact the willingness of individuals to embrace 

change. 

6. A poor choice of method for introducing change can contribute to resistance, as individuals 

may not understand or agree with the proposed changes. 

7. Past history of unsuccessful change attempts and their consequences can also contribute to 

resistance to change. 

8. Structural rigidity is another potential source of resistance to change, as established structures 

and processes may need to be altered to accommodate new initiatives. 

The emergence of individual sources of resistance to change may be attributed to a deficiency in 

acknowledging one's involvement in the process of change. A common reason for resistance to change 

is the uncertainty it brings, as individuals may fear the unknown. There is no assurance that a novel 

proposition will be equally gratifying as its predecessor, notwithstanding the fact that the latter may 

have been flawed. (White, 2000). Police officers have long been in the habit of doing their jobs by the 

book. Detailed manuals have been developed to provide actions for each possible event. It is their belief 

that they are not being held accountable for their actions, resulting in limited opportunities for creativity 

and the development of problem-solving abilities. The majority of their day is spent attempting to avoid 

errors. (Oliver, 2000:177). 

In traditional police organizations, the hierarchical structure is one of the most visible 

characteristics, where officers feel themselves responsible to their superiors, superiors to the chiefs, and 

the chiefs to the politicians. This classical autocratic, military hierarchical model of organizational 

management and leadership poses a top-down approach to decision-making, problem-solving, and the 

flow of communications. The decisions are made far from where the problems actually take place. 

Consequently, day-to-day politics become the main agenda of the police, unless a serious incident 
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occurs. Citizens or public concerns can only become the interest of the management temporarily. 

Individuals, who have political or monetary power within the society, have less likely to have problems 

with the police. Ultimately, the police become the catchers of the small fishes. Organizational change is 

difficult because even small changes require consistent and long-term policies. Nonetheless, going by 

the status quo is almost always the safest option. Therefore, resistance to change becomes one of the 

most prominent tenets of the organization. 

Organizational change essentially requires a change in organizational routines. However, due to 

the abolition of traditional routines, the organization and its members will find themselves in precarious 

situations, which can lead to resistance to change (Stojkovic et al., 2000). The scope of the traditional 

practices that have been eliminated is extensive, encompassing a wide range of consequences, including 

the erosion of hierarchical power structures and the impact on particular subsets of members. Swanson 

et. al. (1998) posits that individuals occupying lower echelons within their organizations may possess 

firsthand experiences that have caused them to conflate change with unfavorable outcomes. 

Police agencies of significant size are typically structured in a bureaucratic manner and are 

frequently perceived as paramilitary entities. They possess a well-defined chain of command and a 

hierarchy of authority that is supported by formal rules and regulations. The inflexible formality of these 

agencies necessitates and engenders a series of routines that are arduous to eradicate or modify. 

Consequently, these agencies are resistant to change, and law enforcement officials are prohibited from 

participating in any proposed alterations. 

Certain members of law enforcement perceive the world as dichotomous, separating individuals 

into “us and them,” and consider community relations to be a form of appeasement that undermines 

police authority. Officers who engage in community policing by patrolling on foot are often regarded 

by their peers as "social workers" rather than bona fide law enforcement officials. Many conventional 

police officers and administrators perceive the role of community police officers as being in opposition 

to their customary duties. Furthermore, they assert that the implementation of community policing will 

lead to a diminution of authority, given that it requires working in tandem with individuals who have 

historically been perceived as objects of oppressive domination by law enforcement personnel. 

The configuration of law enforcement entities accentuates principles such as effectiveness, 

dependability, and accuracy, as posited by Janssen et al. (1998). Organizational values wield 

considerable influence in molding the process of transformation. Apart from organizational values, 

customary practices, composition, or leadership approach can also impact the triumph or fiasco of an 

organization (Stojkovic et al., 2000:360). 
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According to Greene et. al. (1992), the organizational culture within law enforcement agencies 

plays a crucial role in the change process. Watson (1966) posits that culture can act as a barrier to change. 

Skolnick and Bayley (1988) have acknowledged several cohesions in police culture, including an 

exaggerated sense of danger and the development of a defense mechanism in the form of suspicion. 

Additionally, police culture is characterized by fraternity or solidarity, which combines danger and 

mistrust. Harrison (1998) further emphasizes the existence of cultural features such as isolation and 

management versus street distrust among police officers, in line with the concept of solidarity. 

Furthermore, Harrison (1998) posits that the state of isolation within the police agency leads individuals 

to engage in deviant behavior. From an alternative perspective, Sparrow (1988) elucidates the notion of 

police isolation. He contends that prolonged and constantly changing shifts greatly diminish the 

prospects of having a conventional social life. Consequently, the predominant portion of a law 

enforcement official's societal interactions occurs within the confines of their immediate professional 

network. This could potentially lead to both seclusion and the need to manage any mistrust from the 

public, which in turn may impede efforts to enact meaningful reform. 

Apart from the sources of opposition to change that exist at the individual and organizational 

levels, there are additional potential sources of resistance, including the attributes of the innovation 

itself, the public's perception of the innovation, and the impact of police unions and the media. Stojkovic 

et al. (2000) posit that resistance to change may arise as a result of particular characteristics of the 

innovation. They suggest that introducing fundamental change is likely to encounter greater resistance 

than efforts to create circumstantial change. Moreover, if the innovation entails significant financial, 

temporal, and personnel investments, it is probable that it will face heightened opposition from 

executives within the organization and other local or federal administrators. Innovations that come with 

a substantial price tag are frequently implemented with considerable reluctance. Finally, in the event 

that the impetus for change is initiated from an external source, there may be a lingering resistance to 

change within the police organization (Trajonawicz and Bucqueroux, 1990). 

Public perception represents a significant source of resistance to change. Although the traditional 

functions of policing enjoy seemingly widespread support, particularly in regard to conventional 

evaluation criteria like visible motorized patrol and response time, an appreciable segment of society 

opposes the reform of law enforcement (Skolnick and Bayley, 1986). Moreover, the media occupies a 

critical role in the process of change, especially as it relates to law enforcement agencies. Police officers 

and other criminal justice officials view the media as a threat and rarely endeavor to cultivate its support 

(Stojkovic et al., 2000). 
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5. STRATEGIES TO OVERCOME RESISTANCE TO CHANGE 

The ultimate achievement of any organizational modification endeavor is contingent upon the 

organization's ability to effectively alter the behavioral patterns of its personnel (Roberg and 

Kuykendall, 1997). When implementing a change initiative within an organization, it is imperative to 

consider the individual impact of the change (Moran and Brightman, 2000). The fundamental 

assumption of strategies aimed at individual change is that members of an agency or groups within it 

must alter their attitudes, abilities, and behaviors (Stojkovic et al., 2000). The conventional techniques 

utilized in strategies for individual change encompass training, education, alteration of attitudes, and 

socialization, as stated by Porter et al. (1975). 

Participation constitutes a fundamental aspect of organizational change. The expression of ideas 

by personnel to address job-related issues can significantly contribute to the successful functioning of 

an organization (Janssen et al., 1998). Resistance to change is likely to arise when individuals lack a 

clear comprehension of its rationale (Hart, 1996). The effectiveness of change and the degree to which 

individuals embrace new organizational objectives cannot be ascertained without participation (Zajac 

and Bruhn, 1999). Consequently, leaders must encourage and facilitate the participation of individuals 

in the change process to achieve success. 

The configuration of police organizations plays a pivotal role in the process of change. The 

restructuring of the organization creates an environment where individuals can function in accordance 

with the requirements of the transformation. As previously mentioned, there are notable disparities 

between the administrative structure of conventional law enforcement and community-oriented policing. 

Consequently, to implement community policing, police agencies must first modify their structure and 

ideology. A written statement outlining the organization's overarching objective to establish the 

philosophy and principles of community policing is imperative for a police organization. 

An organization's structure is established by and grounded in its mission statement. According to 

Osborne and Gaebler (1992), a mission statement has the power to guide an entire organization from its 

highest level of hierarchy to its lowest. The effective establishment of community policing is reliant 

upon its incorporation as a constituent of the embracing institution's statement of purpose (Kratcoski 

and Dukes, 1995). Gleason (1998:2) asserts that a restated mission statement, in conjunction with a 

published vision and a set of core values, will serve as the foundation for effecting the necessary 

behavioral changes to institutionalize community policing. An exemplary mission statement could read 

as follows: “The mission of the …Police is to maintain and improve community livability by working 

with all citizens to preserve life, maintain human rights, protect property, and promote individual 

responsibility and community commitment”. 
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In order to effectively implement change within police organizations, it is imperative for police 

managers to acknowledge and recognize the diverse range of obstacles that may arise. These obstacles 

may stem from individual, structural, or external sources, and as such, it is necessary to meticulously 

evaluate the sources of resistance to the change process. Insufficient contemplation of these sources may 

hinder efficacious endeavors to execute community policing. Furthermore, it is imperative to engage 

other entities, such as community associations, businesses, and media, in the transformational process. 

Absent their active involvement, law enforcement agencies may encounter obstacles in effectually 

implementing community policing. 

It is incumbent upon police management to discern and articulate values in a compelling and 

unequivocal manner (Kelling and Moore, 1988). In all fairness, it is possible that instances may arise 

where the inability to effect change can be attributed to the police managers themselves, who may 

encounter obstacles in navigating the challenges associated with implementing change (Trojanowicz 

and Bucqueroux, 1998:8). It is imperative that police executives extend their support towards the 

implementation of community policing. 

Skolnick and Bayley (1986) conducted a study that highlighted the value of leadership in 

achieving successful innovation. Their research identified four pivotal factors that police organizations 

must take into account when striving to implement community-oriented policing. 

Initially, it is imperative that the police chief demonstrates an unwavering dedication to the 

principles of a police organization that prioritizes crime prevention. 

Subsequently, the chief must actively promote the values and initiatives of community policing 

by inspiring and persuading members of the organization to adopt these principles. 

Furthermore, it is crucial to take deliberate measures to preserve the integrity of any newly 

implemented program. 

Finally, it is improbable for innovation to transpire without the backing of the community. As 

such, leaders must devise tactics to garner public support for their endeavors to introduce the new 

program and guarantee its triumph. 

According to Lipitt (1997), internal communication has the potential to not only enhance 

comprehension of the dedication to a novel strategy but also diminish opposition to it. Consequently, in 

the course of the progression towards community policing, law enforcement agencies must 

communicate with utmost efficacy to impart a fresh perspective of community policing to each and 

every police officer within the organization. 
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Police managers must constantly keep in mind that regardless of their enthusiasm or inclination 

towards achieving immediate results, change is a gradual process. The key term in the process of change 

is patience. Moreover, various other impediments may hinder this process. Above all, police 

administrators ought to recognize the predicaments of their organization and consider each alternate 

solution. Administrators should adopt a perspective that is detached from the organizational climate to 

enable them to view problems from a distinct and advantageous standpoint. Although police agency 

administrators are often aware of these concerns, there may be other issues to consider. The adoption of 

community policing mandates sufficient funding to finance the additional endeavors that are requisite 

for the transformation process. As a result, police administrators are compelled to establish effective 

partnerships with pertinent government entities. 

The importance of administrators in the course of transformation cannot be overstated. Law 

enforcement agencies ought to endeavor to devise tactics aimed at enhancing the efficiency of their 

approach to problem-solving. It is advisable to incentivize police officers to adopt proactive approaches 

to resolving crimes. Rather than simply addressing isolated cases, it is recommended that officers be 

encouraged to employ analytical techniques and devise solutions that tackle the fundamental reasons 

behind the problems. 

Mid-level managers, sergeants, lieutenants, and captains constitute a crucial personnel cohort 

responsible for executing the process of change within law enforcement agencies. Consequently, 

administrators should give priority to the development of personnel based on their leadership abilities 

and analytical expertise in the realm of policing (Gül, 2011). 

The leaders of law enforcement organizations must demonstrate adherence and steadfast 

dedication to the principles that form the foundation of a police organization with a focus on crime 

prevention. Furthermore, they must promote particular values and initiatives by inspiring and even 

exerting influence on personnel within the organization to adopt such values. Moreover, once a novel 

program is implemented, deliberate steps must be taken to safeguard the program's reliability. 

Community support is essential for fostering innovation. It is imperative for leaders to devise strategies 

to garner public support for the implementation of a new program and ensure its success. Additionally, 

administrative leaders within police agencies must formulate contingency plans in the event that the 

outcome deviates from the anticipated result. To achieve success, it is essential to produce substitute 

resolutions to a given problem, which can be derived from the ongoing assessment of the change process. 

Recognizing the presence of an issue is the primary phase towards resolving it and progressing to the 

ensuing phase. 
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6. CONCLUSION 

The implementation of community policing is a global phenomenon that is experiencing a 

perpetual expansion. The community as a whole is like a living organism. If there is a problem in any 

part of it, it spreads and affects society entirely. Without being aware of these facts, no problem can be 

solved, and no further development for the good of the community can be done. Hence, it is evident that 

the community policing strategy holds greater benefits compared to the conventional policing method, 

as it provides a proactive approach towards policing as opposed to a reactive one. 

The criminal justice system is dynamic, not static. The capacity of an agency to effectively handle 

change is demonstrated through proficient management and dedicated leadership. Police executives 

must possess an awareness that, in contrast to the conventional policing paradigm, community policing 

is a fluid concept. The implementation of community policing procedures is a progression, rather than 

a one-time occurrence. 

The implementation of change within a police agency is contingent upon the vigilance of the 

agency administrator in recognizing the necessity for innovation, their willingness to relinquish 

conventional management techniques, and their aptitude for cultivating an environment that encourages 

open communication and constructive feedback from subordinates. Of course, changing an entire 

organization is not an easy stuff. It requires that everyone in the organization from most top-to-the-line 

officers in the streets believe in the change and be willing to change. 

It is imperative to acknowledge that for some police organizations, the objective of implementing 

community policing is not to diminish criminal activity; rather, it appears that community policing is 

implemented with the intention of securing financial backing from federal or international sources. As 

a result, community policing becomes subject to politicization. In such cases, we cannot expect success. 

Commitment and sincerity are key elements for the successful implementation of community policing. 

Police managers cannot make changes by decree/memos/orders. The people who will ultimately 

be affected by change must be part of the planning and change process. Otherwise, officers absolutely 

have no ownership over the new policies or applications. People who are expected to follow the policies 

and procedures should be familiar with them, understand them, and believe that they are relevant to the 

work. Henceforth, it is imperative that the personnel are engaged at every stage of the transformational 

procedure. 

In community policing, training should be adequate to get the minds and hearts of officers. The 

key component of training has to be learning how to identify problems and solve these depending on 

the unique circumstances of a community. Thus, instilling innovative training, as opposed to following 

procedures, is the most radical departure of community policing.  
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It is imperative for law enforcement officials to acknowledge that the transition toward 

community policing necessitates a cultural shift. It is essential for the police to comprehend that altering 

cultural norms is a challenging yet feasible undertaking. In essence, the replacement of an antiquated 

culture with a new one requires a considerable amount of time and concerted efforts. Furthermore, it is 

imperative for law enforcement officials to acknowledge that cultural transformation necessitates 

deliberate management, given that it can be a protracted undertaking that can be expedited through 

suitable instruction. To be efficacious, training should be tailored specifically towards community 

policing and cultural change. Trainees should be instructed on the philosophy of community policing, 

with a particular emphasis on the police values and behaviors that are conducive to supporting such a 

transformation. Insufficient training may result in police officers lacking the necessary knowledge and 

skills.  

Therefore, it is crucial that police administrators, particularly those overseeing police stations, as 

well as newly recruited officers, receive training on community policing in addition to the general 

training provided to all officers. As the leaders of the serving units, it is imperative that they possess a 

thorough comprehension of the concept of community policing and its underlying principles to 

guarantee the efficacious execution of community policing. The prioritization of providing training to 

newly recruited personnel is of paramount significance, given their lack of exposure to the established 

police culture. It is highly likely that they will readily embrace service-oriented police values. Police 

organizations have the opportunity to utilize these highly trained recruits as agents of change, capable 

of disseminating the newly established service-oriented values within the police work environment. This 

can result in a significant cultural transformation throughout the entirety of the organization. 

Effective implementation of community policing necessitates constant oversight. Effective 

communication between patrol officers and their superiors is imperative for the success of a community 

policing program. It is the responsibility of supervisors to act as mentors, motivators, and facilitators in 

this regard. 

Participatory management and decentralization within the organization can be important 

dynamics in achieving community policing objectives. Participatory management is perceived as a 

means to enhance the contentment of police officers with their work, supervision, organization, and 

career advancement prospects. As a result, it may have a significant impact on delivering superior 

policing services to the community. Furthermore, decentralization of power and decision-making in the 

department grants autonomy to line officers and thus provides them with greater discretion to anticipate 

and solve problems on their beats. Finally, reducing the number of layers of command in the pyramid 

of the organizational hierarchy is important as Maguire’s (1997) proposal; expediting the decision-
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making process and improving the flow of communication between superiors and subordinates can be 

achieved. 

It is crucial that law enforcement entities take into account the notion of transformation and its 

resultant effects. This undertaking necessitates a significant amount of time and forbearance. 

Consequently, even though it may be too early to declare whether community policing has achieved 

triumph or not, it is incumbent upon scholars and researchers to perform scientific evaluations of the 

initiatives and approaches, so as to gain a comprehensive understanding of the multifaceted nature of 

community policing. In conclusion, the collaboration of police agencies can yield a significant impact 

on the communities they serve. 
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STIRPAT MODELİ ÇERÇEVESİNDE TÜRKİYE’ DE KENTLEŞMENİN CO2 

EMİSYONUNA ETKİSİ 

Burcu YÜRÜK
  

Ali AKGÜL 

ÖZET 

Tarih boyunca olduğu gibi günümüzde de insanlar, çevreye hâkim olma düşüncesiyle hareket 

etmekte ve çevreyi değiştirmektedirler. Bu süreç, doğayı kendi başına bir değer olmaktan çıkarıp, 

sınırsızca kullanılan ve sömürülen bir ekonomik değer olarak algılanmasına neden olmuştur. 

Günümüzde artış gösteren çevre sorunları arasında iklim değişikliği ve küresel ısınma önemli bir yer 

tutmaktadır. Karbondioksit (CO2) emisyonu ise söz konusu sorunların en önemli nedenlerinden birisidir. 

Bu nedenle, CO2 emisyonuna neden olan faktörlerin tespit edilmesi iklim değişikliği ve küresel ısınmanın 

önüne geçilmesinde hayati önem taşımaktadır. 

Günümüzde çevre sorunları insan kaynaklı faktörler ile ilişkilendirilmektedir. Söz konusu 

faktörleri araştırmaya yönelik uygulanan birçok farklı yöntem bulunmaktadır. Bu yöntemler arasında 

1994 yılında Dietz ve Rosa tarafından geliştirilen STIRPAT (Stochastic Impact by Regression on 

Population, Affluence and Tecnology) yöntemi son yıllarda sıklıkla tercih edilmektedir. Bu yöntem, CO2 

emisyonunu insan kaynaklı faktörler (nüfus, ekonomik büyüme, teknoloji, kentleşme, enerji tüketimi vb.) 

ile ilişkilendirilmektedir. Özellikle, hızlı nüfus artışı ve artan kentleşme birlikte yoğunluk kazanan 

endüstriyel faaliyetler, enerji tüketimi ve atık yönetimi gibi faktörler CO2 emisyonunu arttırarak çevre 

üzerinde ciddi bir baskı oluşturmaktadır.  

Bu çalışmada, Dietz ve Rose (1994) tarafından geliştirilen STIRPAT modeli çerçevesinde, 

Türkiye’nin 1972-2021 yıllık verileri kullanılarak kentleşmenin CO2 emisyonuna etkisinin tespit 

edilmesi amaçlanmıştır. Bu amaç doğrultusunda, STIRPAT modelinde yer alan nüfus faktörünü temsilen 

kentleşme düzeyi, refah faktörünü temsilen kişi başına GSYH ve teknoloji faktörünü temsilen enerji 

yoğunluğu, doğrudan yabancı sermaye yatırımları ve endüstrinin GSYH içindeki payı değişken olarak 

kullanılmıştır. Çalışmada yöntem olarak ARDL Sınır testi ve Toda-Yamamoto nedensellik testinden 

yararlanılmaktadır. 

Elde edilen ampirik bulgularda, Türkiye’ de hem kısa hem uzun dönemde kentleşme ve enerji 

yoğunluğu uzun dönemde ise yalnızca kişi başına GSYH değişkenlerinin CO2 emisyonunu artırıcı bir 

etkiye sahip olduğu görülmektedir. Nitekim nedensellik testi sonuçlarına göre ise yalnızca kentleşmeden 
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CO2 emisyonuna doğru bir nedensellik tespit edilmiştir. Bu anlamda özellikle kentleşmenin çevresel 

kaliteyi olumsuz yönde etkilediği bulgusuna ulaşılmıştır. Bu bulgular ışığı altında, kentleşmenin çevre 

üzerindeki olumsuz etkilerinin minimize edilmesi için sürdürülebilir kentleşme stratejileri benimsenmeli, 

enerji verimliliği teşvik edilmeli, atık ve geri dönüşüm sistemleri geliştirilmelidir.  

Anahtar Kelimeler: CO2 Emisyonu, Kentleşme, STIRPAT, ARDL Sınır Testi, Toda-Yamamoto 

Nedensellik Testi. 

JEL Kodları: Q54, R11, C32. 

 

THE IMPACT OF URBANIZATION ON CO2 EMISSIONS IN TURKEY WITHIN THE 

FRAMEWORK OF THE STIRPAT MODEL 

ABSTRACT 

Today, as throughout history, people act with the idea of dominating the environment and change 

it. This process has caused nature to be perceived as an economic value that is used and exploited 

unlimitedly, rather than a value in itself. Climate change and global warming have an important place 

among the environmental problems that are increasing today. Carbon dioxide (CO2) emission is one of 

the most important causes of global warming and climate change. Therefore, identifying the factors that 

cause CO2 emissions is vital in preventing climate change and global warming. 

Today, environmental problems are associated with anthropogenic factors. There are many 

different methods applied to investigate these factors. Among these methods, the STIRPAT (Stochastic 

Impact by Regression on Population, Affluence and Tecnology) method developed by Dietz and Rosa in 

1994 has been frequently preferred in recent years. This method associates CO2 emissions with 

anthropogenic factors (population, economic growth, technology, urbanization, energy consumption, 

etc.). In particular, factors such as industrial activities, energy consumption and waste management, 

which intensify with rapid population growth and increasing urbanization, increase CO2 emissions and 

put serious pressure on the environment. 

In this study, within the framework of the STIRPAT model developed by Dietz and Rose (1994), 

it is aimed to determine the impact of urbanization on CO2 emissions using Turkey's 1972-2021 annual 

data. For this purpose, the level of urbanization representing the population factor, GDP per capita 

representing the welfare factor and energy intensity, foreign direct investment and industry share in 

GDP representing the technology factor are used as variables in the STIRPAT model. The study utilizes 

the ARDL bounds test and Toda-Yamamoto causality test. 
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The empirical findings show that in Turkey, both in the short and long run, urbanization and 

energy intensity variables have an increasing effect on CO2 emissions, while in the long run only GDP 

per capita variables have an increasing effect on CO2 emissions. As a matter of fact, according to the 

causality test results, only a causality from urbanization to CO2 emission is detected. In this sense, it is 

found that urbanization has a negative impact on environmental quality. In light of these findings, 

sustainable urbanization strategies should be adopted, energy efficiency should be encouraged, waste 

and recycling systems should be developed in order to minimize the negative effects of urbanization on 

the environment. 

Keywords: CO2 Emission, Urbanization, STIRPAT, ARDL Bound Test, Toda-Yamamoto Causality 

Test. 

JEL Codes: Q54, R11, C32. 

1.GİRİŞ 

Son 100 yılda, insanların çevreyi daha önce görülmemiş bir şekilde değiştirdiği giderek daha 

belirgin hale gelmiştir. Antropojenik (insan kaynaklı) faktörler ile artan sera gazları (GHGs), ozon 

tabakasının incelmesine ve buna bağlı olarak iklim değişikliği ve küresel ısınmanın artırmasına neden 

olmaktadır.  Günümüzde, iklim değişikliği ve küresel ısınmanın insanoğlu üzerinde giderek artan yıkıcı 

etkileri araştırmacılar ve politika yapıcılar tarafından büyük ilgi görmektedir. 1997'deki Kyoto 

Protokolü'nden 2015'teki Paris Anlaşması'na kadar iklim değişikliğiyle mücadelede yaşanan zorlu 

sürece rağmen, sera gazı emisyonlarının kontrol altına alınmasına giderek daha fazla önem 

verilmektedir. Çevre üzerinde etkili olan insan kaynaklı faktörler arasında kentleşme ve kentleşmeden 

kaynaklı sera gazları içerisinde CO2 emisyonu önemli bir yer tutmaktadır. Bu nedenle, kentleşme ve 

CO2 emisyonu arasındaki ilişkinin incelenmesi insan kaynaklı itici güçlerin dinamiklerinin tam olarak 

anlaşılması açısından önem taşımaktadır.  

Son yıllarda hızla artan kentleşmenin, ekonomik büyüme ve sosyal modernleşmeden 

kaynaklandığı varsayılmaktadır. Kentleşmenin kırsal işgücünün tarım sektöründen çoğunlukla kentsel 

alanlarda bulunan sanayi sektörüne kayması anlamına geldiğini savunulmuştur. Kırsal alanların kentsel 

merkezlere dönüştüğü bu yapısal dönüşüm, enerji tüketimini çeşitli kanallardan önemli ölçüde 

etkilemektedir. Örneğin, kentleşme konut, gıda, kamu hizmetleri, arazi kullanımı, kentsel alanlarda 

ulaşım, daha fazla elektrikli alet kullanımı, yol kullanımı talebindeki artış, küreselleşme vb. talepleri 

artırarak enerji tüketimini artırmaktadır (Poumanyvong ve Kaneko, 2010:434). 1974-75 döneminde 1.52 

milyar olan dünya kentsel nüfusu 2006-07 döneminde 3.29 milyara yükselmiştir (WESS,2013) ve 2050 

yılında iki katına çıkması beklenmektedir. Kentleşmedeki bu hızlı artış, konut, sağlık, eğitim, enerji, 

ulaşım ve diğer kamu hizmetleri gibi mevcut kentsel altyapı daha fazla miktarda kaynak tüketilmesine 
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neden olmakta ve ekosistem üzerinde daha fazla baskı oluşturmaktadır. Uluslararası Enerji Ajansı 

(2012) tarafından, büyük şehirlerin dünya enerji kullanımının %67,77'sini oluşturduğu ifade 

edilmektedir. Bu, kentleşmedeki sürekli artışın enerji tüketimi üzerinde önemli bir etkisi olacağı 

anlamına gelmektedir. İklim değişikliğini azaltmak amacıyla, IPCC'nin "Küresel Isınma 1.5 ◦C" 

raporunun önemli bir hedefi olan küresel ortalama sıcaklık artışını 1.5 ◦C ile sınırlandırmak için küresel 

fosil yakıt CO2 emisyonlarının hızla azaltılması gerekmektedir. Yakıt yanmasından kaynaklanan küresel 

CO2 emisyonlarının 2016 yılında 32,31 milyar tona ulaştığı tahmin edilmektedir; bu da 2000 yılından 

bu yana %40'lık bir artışa işaret etmektedir (IPPC, 2006). 

Literatürde iklim değişikliği ve küresel ısınmaya etki eden faktörlerin araştırıldığı çalışmalarda, 

kentleşme (Li ve Zhou, 2019; Liu ve Liu, 2019), başta olmak üzere doğrudan yabancı yatırım 

(Salahuddin, Alam, Ozturk ve Sohag, 2018; Marques ve Caetano, 2020), enerji yoğunluğu (He, Xu, 

Shen, Long ve Chen, 2017; Lin, Omoju, Nwakeze, Ju Okonkwo ve Megbowon, 2016; Fan, Da, Wan, 

Zhang, Cao ve Wang vd., 2019), sanayileşme (Liu ve Bae, 2018; Xu ve Lin, 2015), enerji tüketimi 

(Sarkodie ve Strezov, 2019; Pata, 2018; Apergis, Payne, Menyah ve Wolde-Rufael, 2010), enerji yapısı 

(Wang, Yang, Keller, Li, Feng, Dong vd., 2016; Sun, Li ve Wang, 2018) gibi bir dizi başka unsurun da 

emisyon seviyeleriyle ilişkili olarak önemli roller oynadığı tespit edilmiştir. Bu nedenle, Türkiye’ de 

1972- 2021 dönem aralığında kentleşmenin CO2 emisyonuna etkisinin araştırıldığı bu çalışmada 

literatürden hareketle; kişi başına GSYH, sanayinin gayri safi yurtiçi hâsıla içindeki payı, enerji 

yoğunluğu ve doğrudan yabancı sermaye yatırımları da modele dahil edilmiştir.  Çalışma, söz konusu 

faktörlerin CO2 emisyonuna etkisinin belirlenmesi ve politika oluşturma sürecine ışık tutmayı 

amaçlamaktadır. Bu amaç doğrultusunda, Toda-Yamamoto nedensellik ve ARDL Sınır testinden 

yararlanılmaktadır. Çalışma üç bölümden oluşmaktadır. Birinci bölümde kentleşme ve CO2 emisyonu 

arasındaki ilişkinin incelendiği ampirik çalışmalar detaylı bir şekilde incelenmektedir. İkinci bölümde, 

çalışmada kullanılan ARDL Sınır Testi ve Toda-Yamamoto nedensellik yöntemleri açıklanmaktadır. 

Son bölümde ise, Türkiye’de 1972-2021 dönem aralığında kentleşmenin CO2 emisyonuna etkisinin 

incelenmesine yönelik gerçekleştirilen Analiz bulgularına yer verilmektedir.  

2.LİTERATÜR ÖZETİ 

İklim değişikliği, 21. yüzyılda karşı karşıya kaldığımız en büyük sorunlardan biridir. Dünya 

nüfusunun yarısından fazlasının kentlerde yaşaması ve ekonomik faaliyetlerin çoğunun kentlerde 

yürütülmesi, kentleşmeyi iklim değişikliği sorununun başlıca nedenlerinden biri olarak karşımıza 

çıkarmaktadır. Son yıllarda iklim değişikliği endişelerinin artmasıyla birlikte literatürde kentleşme 

düzeyi ve CO2 emisyonları arasındaki ilişkiye odaklanan ampirik çalışma sayısı artış göstermiştir. Söz 

konusu ilişkiye yönelik literatürdeki mevcut çalışmalar aşağıda özetlenmektedir: 
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Cole ve Neumayer (2004), 86 ülkede kentleşme ile çevre kalitesi arasındaki ilişkiyi incelemek 

için yaptığı araştırmada kentsel yerleşimlerin CO2 emisyonlarını artırdığı sonucuna ulaşmaktadır. 

Martınez-Zarzoso vd. (2007) tarafından 1975'ten 1999'a kadar olan AB üye ülkeleri için yapılan 

araştırmada gelişmiş üye ülkelerde CO2 emisyonu artışın gelişmiş ülkelere kıyasla çevresel etkilerine 

daha az katkıda bulunduğu ifade edilmektedir. Benzer şekilde, Poumanyvong ve Kaneko (2010), 

tarafından 99 ülkede 1975-2005 dönemi için kentleşme düzeyinin enerji kullanımı ve CO2 emisyonu 

üzerindeki etkilerini belirlemek için yapılan araştırmada kentleşme düzeyinin enerji kullanımı ve CO2 

üzerindeki etkisinin kalkınma aşamalarına göre değiştiği fikrini destekleyen kanıtlar elde etmiştir. Li ve 

Lin (2015) tarafından yapılan çalışmada kentleşmenin CO2 emisyonu üzerindeki etkisinin farklı gelir 

düzeyindeki ülkeler arasında heterojen olduğu ileri sürülmektedir. Li ve Lin (2015)’ e göre az gelişmiş 

ülkelerde kentleşme enerji tüketimini azaltırken CO2 emisyonlarını artırmakta; gelişmekte olan 

ülkelerde, kentleşme hem enerji tüketimini hem de CO2 emisyonlarını ciddi şekilde artırmaktadır. 

Gelişmiş ülkelerde ise, kentleşme CO2 emisyonlarını azaltmaktadır. Zhang ve Lin (2012) tarafından 

yapılan çalışma da Li ve Lin (2015)’in çalışmasını destekler nitelikte sonuçlar etmişlerdir. Zhu ve 

diğerleri (2012) ise STRIPAT çerçevesinde kentleşme ve CO2 emisyonu ilişkisini inceledikleri 

çalışmalarında yalnızca belirli bir kentleşme düzeyine sahip gelişmekte olan 20 ülkede değişkenler 

arasında ters U şeklinde bir ilişki ortaya koymuştur. Wu vd. (2016), Monte Carlo simülasyonunu 

kullanarak, üç farklı kentleşme politikasının arka planında, Çin'in 2020'deki CO2 emisyonlarını tahmin 

etmiştir. Sonuçlar, daha yüksek kentleşme oranı ve enerji yoğunluğunun CO2 emisyonlarında artışa yol 

açacağını göstermektedir. Wei vd. (2007) Çin’de hem kentsel hem de kırsal alanlarda yaşayan insanların 

yaşam tarzlarının enerji tüketimi ve CO2 emisyonları üzerindeki doğrudan ve dolaylı etkilerini 

inceledikleri çalışmada, kentleşmenin Çin'de kişi başına konut enerji tüketimi artışının yavaşlamasına 

rağmen, konutlardaki dolaylı CO2 emisyonlarının artmasına neden olduğunu göstermiştir ve Wu vd. 

(2016) tarafından yapılan çalışmayı destekler nitelikte sonuçlara ulaşmıştır. Li vd. (2011) ve Wang, 

Zhao, Wang ve Liu'nun (2012) CO2 emisyonu üzerindeki etki faktörlerini tespit etmek amacıyla 

yaptıkları çalışmada benzer şekilde kentleşmenin yanı sıra kişi başına düşen GSYİH, nüfus ölçeği ve 

sanayileşmenin de CO2 emisyonunun artışına neden olabileceğini keşfetmişlerdir. Du vd. (2012) ise Li 

vd. (2011) ve Wang, Zhao, Wang ve Liu'nun (2012) çalışmalarının aksine 1995-2009 döneminde 

kentleşme düzeyinin Çin'in CO2 emisyonu artışına katkısının ihmal edilebilir düzeyde olabileceğini 

bulmuştur. Liddle ve Lung (2013) ise 17 gelişmiş ülke için yaptıkları analizde kentleşmenin CO2 

emisyonları üzerinde olumlu etkisinin olduğu sonucuna varmıştır. Ancak, ulaşım sektöründen 

kaynaklanan emisyonun kentleşmenin CO2 emisyonlarını artırdığı sonucuna ulaşmaktadır. Ofori (2023) 

G-7 ülkeleri için yaptığı çalışmada Liddle ve Lung (2013) ve Du vd. (2012) tarafından yapılan 

çalışmalara benzer şekilde kentleşme, çevre vergisi ve kurumsal kalitenin CO2 emisyonunu azaltıcı bir 

etki yarattığını ifade etmektedir. Hossain (2011) ve Al-Mulali vd. (2012) tarafından yapılan nedensellik 
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analizlerinde benzer sonuçlar elde etmişlerdir. Huang vd. (2021), Çin’in 30 bölgesi için yaptıkları 

çalışmada kentleşmenin CO2 emisyonunun en önemli belirleyicisi olduğu sonucunu elde etmişlerdir.  

3.VERİ, MODEL VE YÖNTEM 

İnsan kaynaklı faktörlerin çevre üzerindeki etkileri ilk olarak Ehrlich ve Holdren (1971) 

tarafından IPAT (I = PAT) (Impact by Population Affluence and Technology) özdeşliği ile önerilmiştir. 

Modelde, “I” ile ifade edilen çevresel etki; nüfus büyüklüğü (P), refah (A) ve genellikle birim GSYİH 

başına çevresel etkiyle özdeşleştirilen teknoloji (T) olmak üzere üç faktör tarafından belirlenmektedir.  

Iİ = α  Pİ
β  Ai

y  Ti
δ  Ԑi   (1) 

(1) numaralı denklemde “α” çarpanı sabit terimi ve “Ԑ” hata terimini temsil etmektedir. P, A ve 

T'nin çevresel etkiye olan esneklikleri sırasıyla β, y ve δ ile gösterilmektedir. IPAT özdeşliğinde çevresel 

etkinin nüfus büyüklüğü, refah ve teknolojiye esnekliklerinin sırasıyla “1” olduğu varsayımı birçok 

araştırmacı tarafından sınırlayıcı bulunmuş ve sorgulanmıştır (Hilton ve Levinson, 2000; Lantz ve Feng, 

2006). Dietz ve Rosa (1994), söz konusu varsayımının sınırlayıcılığını ortadan kaldırmak ve daha fazla 

hipotezin titizlikle test edilmesini sağlamak için IPAT özdeşliğini STIRPAT modeli olarak bilinen 

stokastik form olarak yeniden formüle etmiştir. İki model arasındaki en önemli fark, IPAT 

özdeşliğindeki aynı elastikiyet yerine STIRPAT modelindeki bu parametrelerin tahmin edilmesinin 

gerekmesidir (Zhang ve Lin, 2012). Genel STIRPAT modelinin logaritmik formu (2) numaralı 

denklemdeki gibi ifade edilmektedir: 
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(2) 

Burada P nüfus büyüklüğünü temsil ederken, A kişi başına düşen GSYİH ile tanımlanmaktadır. 

Shi (2003) T'yi ölçmek için sanayi sektörünün GSYH içindeki oranını ve üçüncül sektörün GSYH 

içindeki oranını kullanırken, Martínez-Zarzoso ve Maruotti (2011), sanayinin GSYH içindeki payını ve 

enerji yoğunluğunu kullanmıştır.  

Bu çalışmada; STIRPAT modeli çerçevesinde, Türkiye’nin 1972-2021 yıllık verileri kullanılarak 

kentleşmenin CO2 emisyonuna etkisinin tespit edilmesi amaçlanmıştır. Bu amaç doğrultusunda, 

STIRPAT modelinde yer alan nüfus faktörünü temsilen kentleşme düzeyi, refah faktörünü temsilen kişi 

başına GSYH ve teknoloji faktörünü temsilen modelin heterojenliğini azaltmak için T'yi ölçmek üzere 

sanayinin GSYH içindeki payı, enerji yoğunluğu ve doğrudan yabancı sermaye yatırımları değişken 

olarak modelde yer almaktadır. Değişkenlere ait bilgiler Tablo 1’ degösterilmektedir.  
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Tablo 1. Değişkenlerin Tanımlanması 

Değişken Kısaltma Kaynak 

Karbondioksit Emisyonu (Metrik Ton) lnCO2 Dünya Bankası 

Kentleşme Oranı (%) KO Dünya Bankası 

Kişi Başına GSYH lnKBGSYH Dünya Bankası 

Sanayi Katma Değeri (%GDP) END Dünya Bankası 

Enerji Yoğunluğu (1000$) EY Dünya Bankası 

Doğrudan Yabancı Sermaye Yatırımları (%GDP) DYY Dünya Bankası 

Son olarak, modelin indirgenmiş formu (3) numaralı denklemde belirtildiği gibidir: 

lnCO2 = β0 + β1 KO + β2 lnKBGSYH+ β3 END+ β4 EY+ β5 DYY+  ut    (3) 

Çalışmada yöntem olarak; Pesaran, Shin ve Smith (2001) tarafından geliştirilen ARDL Sınır testi 

ve Toda-Yamamoto (1995) nedensellik testinden yararlanılmaktadır.  

Literatürde değişkenler arasındaki uzun dönem ilişkinin açıklanması amacıyla eş bütünleşme 

testleri uygulanmaktadır. Bu testler içerisinde en bilinenleri Engle-Granger (1987) ve Johansen (1988) 

testleridir. Bu testler, değişkenlerin aynı dereceden bütünleşik olduğu koşullarda gerçekleşmektedirler 

(Engle-Granger, 1987: 253-255; Johansen, 1988: 232; Johansen ve Juselius, 1990: 171). Bu sorun 

Pesaran vd. tarafından farklı dereceden durağanlaşan değişkenlerin ilişkisini göstermek amacıyla 

geliştirilen ARDL sınır testi ile ortadan kalkmıştır (Pesaran ve Shin, 1999: 3-5; Pesaran vd., 2001: 290). 

Literatürde ARDL modelinin birçok avantajından bahsedilmektedir. Bu avantajlardan en önemlisi 

değişkenlerin durağanlıklarının I(0) veya I(1) olmasının fark etmemesidir. Değişkenlerin bir kısmının 

I(0), bir kısmının I(1) olması durumunda  ARDL sınır testi uygulanmaktadır. Buradaki en önemli koşul, 

serilerin I(2) olmaması gerektiğidir. ARDL sınır testinin diğer bir avantajı ise kısıtsız hata düzeltme 

modelinin kullanılmasıdır. Bu yüzden diğer eş bütünleşme testlerine kıyasla daha güvenilir sonuçlar 

elde edilmektedir. Ayrıca kısa ve uzun dönemle ilgili bulgular birlikte ulaşılmaktadır (Narayan ve 

Smyth, 2005:103). Çalışmada değişkenlerin uyarlandığı kısıtsız hata düzeltme modeli (UECM) (4) 

numaralı denklemde verilmektedir.        

 

(4

) 

Yukarıdaki (4) numaralı UECM modeli denkleminde  sabit terimi, µt hata terimini gösterirken; 

k gecikme uzunluğunu, Δ değişkenlerdeki bir dönemlik gecikmeyi temsil etmektedir. ARDL sınır testi, 
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gecikme uzunluklarına oldukça duyarlı bir testtir. Gecikme uzunlukları uzun seçilirse seri korelâsyon, 

kısa seçilirse model belirleme gibi sorunlarla karşılaşılmaktadır. Bu durumda, farklı gecikme 

uzunluklarıyla elde edilen sonuçları karşılaştırmak ve sınama testlerinin regresyon varsayımlarının 

sağlayıp sağlamadığının incelenmesi modelin güvenilirliği için uygun bir davranış olmaktadır. Uygun 

gecikme uzunluğu belirlendikten sonra değişkenler arasında bir eş bütünleşme olup olmadığı 

incelenmektedir. Eş bütünleşmenin incelenmesi için (4) numaralı hata düzeltme modelinin Wald Testi 

(F istatistik) değerine göre karar verilmektedir. Walt testi hipotezi şu şekildedir:  

H0: α1 = α2 = α3 = α4 = α5 = α6 = 0 (Eş bütünleşme yoktur) 

H1: α1 α2 α3 0 (Eş bütünleşme vardır) 

F istatistiği, alt (I(0)) ve üst (I(1)) kritik değerlerinden yüksek ise H0 hipotezi reddedilmekte ve 

değişkenler arasında kısa ve uzun dönemde bir ilişki olduğu sonucuna ulaşılmaktadır. Eğer test istatistiği 

alt ve üst sınır değeri arasında kalırsa, değerin kararsız bölgede olduğu ve bir eş bütünleşme ilişkisi 

tahmini yapılamayacağı sonucuna varılmaktadır. Değişkenler arasında uzun dönemli bir ilişki tespit 

edilirse değişkenlerin uzun dönemli katsayılar tahmin edilmektedir. (5) numaralı denklemle değişkenler 

arasındaki uzun dönemli ilişki katsayıları belirlendikten sonra kısa dönem katsayıları da 

belirlenebilmektedir. Kısa dönem katsayılarının belirlenmesi için uzun dönem modelinden türetilen 

(ECTt-i) bir dönem gecikmeli değişken modele dâhil edilmektedir.  

Toda ve Yamamoto (1995) tarafından geliştirilen nedensellik analizi, Granger nedensellik 

analizine dayanmaktadır. VAR modeline dayanan Toda ve Yamamoto (1995) nedensellik analizindeki 

amaç, Granger nedensellik analizinde meydana gelen bilgi kaybını önlemektedir. Çünkü Granger 

nedensellik analizinde seriler, aynı dereceden eşbütünleşik olmak zorundadır. Aynı dereceden eş 

bütünleşme sınamasına gereksinim duymaksızın analize olanak sağlaması, Toda ve Yamamoto (1995) 

nedensellik analizinin en önemli avantajıdır. Diğer bir avantajı ise nedensellik analizi için sadece analize 

konu olan zaman serilerinin maksimum bütünleşme derecesini bilmek ve modeli doğru belirlemenin 

yeterli olmasıdır (Toda ve Yamamoto, 1995: 246). Nedensellik analizi için oluşturulan VAR modeli 

denklemlerinden çalışmada örnek amaçlı KO ve lnCO2 değişkenleri arasında nedensellik denklemlerine 

(6) ve (7) numaralı denklemlerde yer verilmektedir. Analiz için kurulması gereken sekiz model (6) ve 

(7) numaralı eşitliğe benzer şekilde oluşturulmaktadır.  

 

(6) 
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(7) 

Toda ve Yamamoto (1995) nedensellik analizi hipotez testleri aşağıda yer almaktadır: 

H0: =0 (KO’dan lnCO2’ye doğru Granger nedensellik yoktur.) 

H1: 0 ( lnCO2’den KO’ya doğru Granger nedensellik vardır.) 

(6) ve (7) numaralı denklemde yer alan  ile  değişkeni birlikte sıfıra eşit olmazsa (

 0), lnCO2 ile KO değişkeni arasında çift yönlü Granger nedensellik olduğu tespit 

edilmektedir. 

4. AMPİRİK BULGULAR 

4.1. Birim Kök Testleri 

Analize başlamadan önce değişkenlere birim kök testleri uygulanmıştır. Genişletilmiş Dickey-

Fuller (ADF) ve Phillips-Perron (PP) birim kök testi sonuçları, aşağıda yer alan Tablo 3’te 

gösterilmektedir.  

Tablo 2. Birim Kök Testi Sonuçları 

 ADF PP 

 Düzey Fark Düzey Fark 

Değişkenler Sabitli Sabitli-

Trendli 

Sabitli Sabitli-

Trendli 

Sabitli Sabitli-

Trendli 

Sabitli Sabitli-

Trendli 

lnCO2 -1.7116 

(0.4193) 

-2.7185 

( 0.2340) 

-7.55 

(0.0000) 

-7.7153 

(0.0000) 

-2.5572 

(0.1088) 

-2.712 

(0.2365) 

-7.8141 

(0.0000) 

-9.0803 

(0.0000) 

lnKBGSYH  0.8158 

(0.9934) 

-1.8486 

( 0.6655) 

-6.572 

(0.0000) 

-6.6617 

(0.0000) 

 1.3581 

(0.9986) 

-1.9061 

(0.6363) 

-6.5562 

(0.0000) 

-6.8253 

(0.0000) 

KO -1.7755 

(0.3878) 

-7.5521 

(0.0000) 

-2.6504 

( 0.0921) 

-1.6225 

(0.7651) 

-1.6928 

(0.4285) 

-0.8732 

(0.9508) 

-1.8915 

(0.3334) 

-2.1809 

(0.4890) 

END -1.7637 

(0.3937) 

-1.7879 

(0.6954) 

-6.6962 

(0.0000) 

-6.6073 

(0.0000) 

-1.7188 

(0.4157) 

-1.7548 

(0.7112) 

-6.6944 

(0.0000) 

-6.605 

(0.0000) 

DYY -2.0941 

(0.2479) 

-3.2055 

(0.0953) 

-6.5168 

(0.0000) 

-6.441 

(0.0000) 

-1.9436 

(0.3102) 

-3.0324 

(0.1342) 

-12.6951 

(0.0000) 

-12.5549 

(0.0000) 

EY -0.182 

( 0.9337) 

-2.9196 

(0.1655) 

-9.4495 

(0.0000) 

-9.6354 

(0.0000) 

 0.4538 

(0.9833) 

-2.7303 

(0.2296) 

-10.304 

(0.0000) 

-12.4088 

(0.0000) 
Not: Birim kök testleri, Akaike (AIC) bilgi kriterine göre hesaplanmıştır. 

Uygulanan birim kök testleri sonuçlarına göre, ADF birim kök testi sonuçlarında KO değişkenin 

düzeyde, diğer değişkenlerin ise birinci farkta durağan (I(1)) olduğu; PP virim kök testi sonuçlarında ise 

tüm değişkenlerin birinci farkta durağanlaştığı sonucuna ulaşılmaktadır.  
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Tablo 3. Gecikme Uzunluğunun Tespiti 

Gecikme 

Uzunluğu LogL LR FPE AIC SC HQ 

0 307.2664 NA 6.17e-14 -13.38962 -13.14873 -13.29982 

1 578.0301 457.2898 1.84e-18 -23.82356 -22.13734* -23.19496 

2 636.2559 82.80996* 7.48e-19* -24.81137 -21.67982 -23.64396* 

3 669.6792 38.62249 1.06e-18 -24.69685 -20.11998 -22.99064 

4 701.7554 28.51219 2.11e-18 -24.52246 -18.50025 -22.27744 

Söz konusu analizler için uygun gecikme uzunluğu “2” olarak belirlenmektedir (Tablo 3). 

4.2. ARDL Sınır Testi 

ARDL (1,0,1,0,1, 2) modeli F istatistik değeri tüm anlam düzeylerinde üst sınır değerlerinden 

büyük olduğu için değişkenler arasında uzun dönemli bir ilişki olduğu sonucuna ulaşılmıştır.   ARDL 

(1,0,1,0,1,2) modeli sınır testi sonuçları Tablo 4’da yer almaktadır. 

Tablo 4. ARDL (1,0,1,0,1,2) Modeli Sınır Testi Sonuçları 

Tahmin Edilen Eşitlik lnCO2= f(KO, lnKBGSYH, END, EY, DYY)    

F İstatistik Değeri 11.75253 

Kritik Değerler I(0) I(1) 

%1 3,06 4,15 

%5 2.39 3.38 

%10 2.08 3.00 

ARDL (1,0,1,0,1,2) modeli uzun ve kısa dönem sonuçları Tablo 5’da yer almaktadır.  

Tablo 5. ARDL (1,0,1,0,1,2) Modeli Uzun ve Kısa Dönem Sonuçları 

ARDL( 1,0,1,0,1,2) Modeli Uzun Dönem  

Değişken Katsayı  Standart Hata T-İstatistiği Olasılık Değeri 

lnKBGSYH 1.164608* 0.176781 6.587849 0.0000 

KO 2.615848* 0.319373 8.190569 0.0000 

END -0.130836 0.295114 -0.443340 0.6601 

DYY 0.017120 0.013739 1.246152 0.2205 
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EY 0.994638* 0.257135 3.868162 0.0004 

Sabit Terim -8.056212 1.743474 -4.620780 0.0000 

ARDL( 1,0,1,0,1,2) Modeli Kısa Dönem  

Değişken Katsayı  Standart Hata T-İstatistiği Olasılık Değeri 

D(KO) 3.877066* 0.464714 8.342908 0.0000 

D(DYY) -0.005841 0.007722 -0.756332 0.4542 

D(EY) 0.550074* 0.090342 6.088829 0.0000 

Uyum Katsayısı -0.602019* 0.061569 -9.777954 0.0000 

Tanısal İstatistikler 

Jarque-Bera                                         1.4406 [0.1865] 

Breusch-Pagan-

Godfrey 

                                        1.0076 [0.6042] 

ARCH                                         0.8922 [0.6401] 

Reset                                         2.6852 [0.1100] 

Not : *,**,*** sırasıyla %1, %5, %10 anlam düzeylerini ifade etmektedir. Köşeli parantez içindeki değerler tanısal istatistik 

testlerinin olasılık değerleridir.  

 Çalışmadan elde edilen uzun dönem bulguları incelendiğinde; lnKBGSYH, KO ve EY 

değişkenlerinin %1 anlam düzeyinde istatistiksel olarak anlamlı olduğu ve CO2 emisyonunu etkilediği 

görülmektedir. Söz konusu değişkenlerin CO2 emisyonu üzerindeki etkileri incelendiğinde; en çok 

etkileyen faktör olarak kentleşme karşımıza çıkmaktadır. Kentleşme düzeyindeki %1’likartış CO2 

emisyonu üzerinde %2,61’lik bir artışa neden olmaktadır. lnKBGSYH ve EY değişkenlerindeki 

%1’likartışın CO2 emisyonu üzerindeki etkisi ise sırasıyla %1,16 ve %0,99 olarak tespit edilmiştir. Kısa 

dönemde ise, EY ve KO değişkenlerinin %1 anlam düzeyinde istatistiksel olarak anlamlı bir şekilde 

CO2 emisyonlarını etkilediği sonucuna ulaşılmaktadır. Uzun dönem sonuçlarına benzer şekilde, kısa 

dönemde de söz konusu faktörler içerisinde CO2 emisyonu üzerindeki en etkili olan faktörün kentleşme 

olduğu görülmektedir. Ayrıca, uyum katsayısının (ECT(-1)) negatif ve anlamlı olduğu sonucuna 

ulaşılmıştır. Buna göre, kısa dönemdeki değişikliklerin ortalama 6 dönem sonra uzun dönem dengesine 

ulaşacağı sonucu elde edilmektedir.  

Ayrıca, elde edilen bulguların geçerliliğini değerlendirmek için tanısal testler yapılmıştır. Tanısal 

testlerden elde edilen bulgulara göre; model normal dağılıma sahiptir. Ayrıca, modelde otokorelasyon, 

değişen varyans sorunu ve belirleme hatası bulunmamaktadır.   
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Literatürde modelin istikrarlılığının kontrolü için CUSUM ve CUSUM of Squares grafikleri 

incelenmektedir. Bu grafiklere göre, eğrilerin kritik noktalardan dışarı çıkmadığı durumlarda ARDL 

modelinin istikrarlı olduğu sonucuna ulaşılmaktadır (Grafik 1). 

Grafik 1. CUSUM ve CUSUM Square Testi Sonuçları 
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Grafik 1’ de yer alan CUSUM ve CUSUM of Squares grafiklerinde herhangi bir dışarı taşma 

görülmemektedir. Buna göre kurmuş olduğumuz ARDL (1,0,1,0,1,2) modelinin istikrarlı olduğu 

sonucuna ulaşılmaktadır.  
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4.4. Toda Yamamoto Nedensellik Testi 

Çalışmada kullanılan Toda Yamamoto (1995) nedensellik analizi bulguları, Tablo 6’da yer 

almaktadır. 

Tablo 6. Toda Yamamoto Nedensellik Testi 

Temel Hipotez Maksimum Bütünleşme 

Derecesi (k+dmax) 

Wald İstatistik Değeri Olasılık Değeri 

lnCO2⇏ lnKBGSYH 2+1 16.41450 0.0003* 

lnKBGSYH ⇏ lnCO2 2+1 4.387633 0.1115 

lnCO2⇏KO 2+1 0.171675 0.9177 

KO ⇏ lnCO2 2+1 13.78495 0.0010* 

lnCO2⇏END 2+1 1.320309 0.5168 

END ⇏ lnCO2 2+1 3.745062 0.1537 

lnCO2⇏DYY 2+1 7.125038 0.0284** 

DYY ⇏ lnCO2 2+1 1.443010 0.4860 

lnCO2⇏EY 2+1 1.356537 0.5075 

EY ⇏ lnCO2 2+1 1.126643 0.5693 

Not: ‘’⇏ ‘’ simgesi nedenselliğin yönünü temsil etmektedir. : *,**,*** sırasıyla %1, %5, %10 anlam düzeylerini ifade 

etmektedir.   

Toda-Yamamoto (1995) nedensellik analizi sonucuna göre; lnKBGSYH ve KO değişkenlerinden 

lnCO2’a doğru %1 anlamlılık düzeyinde tek yönlü nedensellik olduğu sonucuna ulaşılmıştır. 

5. SONUÇ 

 Kentleşmenin ve kentleşmeye bağlı ortaya çıkan ekonomik aktivitelerin karbon emisyonları 

üzerindeki etkilerine ilişkin çalışmalar, iklim değişikliğine yanıt vermek ve karbon emisyon 

azaltımlarını gerçekleştirmek için etkili yolların geliştirilmesi açısından büyük önem taşımaktadır.  

Bu çalışmada, Türkiye’de 1972-2021 dönemi için kentleşmenin CO2 emisyonu üzerindeki 

etkisinin araştırılması amaçlanmaktadır. Bu amaç doğrultusunda söz konusu etki, çevre sosyolojisinde 
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“İnsan Ekolojisi” yaklaşımları içerisinde yer alan ve insan kaynaklı faktörlerin çevre üzerinde etkili 

olacağını savunan STIRPAT modeli çerçevesinde incelenmektedir.  Çalışmada, kentleşmenin yanı sıra 

lnKBGSYH, EY, DYY ve END değişkenleri modele dâhil edilmiştir. Çalışmanın ampirik bulgularının 

elde edilmesi için ARDL Sınır Testi ve Todo-Yamamoto nedensellik analizinden yararlanılmaktadır. 

Çalışmadan elde edilen ampirik bulgularda, Türkiye’ de hem kısa hem uzun dönemde kentleşme 

ve enerji yoğunluğu uzun dönemde ise kişi başına GSYH ve kentleşmenin CO2 emisyonunu artırıcı bir 

etkiye sahip olduğu görülmektedir. Nedensellik testi sonuçlarına göre ise kentleşmeden CO2 

emisyonuna doğru bir nedensellik tespit edilmiştir. Bu anlamda özellikle kentleşmenin çevresel kaliteyi 

olumsuz yönde etkilediği bulgusuna ulaşılmıştır. 

Bu çalışmanın sonuçları, Türkiye'nin kentleşme sürecinin CO2 emisyonları üzerindeki olumsuz 

etkisine dair önemli bir perspektif sunmaktadır. Çevresel sürdürülebilirliği artırma ve karbon 

emisyonlarını azaltma hedefleri doğrultusunda; kent planlaması ve yeşil altyapı geliştirilmesinin, enerji 

verimliliği ve yenilenebilir enerji kullanımı teşviklerinin sağlanmasının, sürdürülebilir ulaşım 

politikalarının uygulanmasının, endüstriyel dönüşüm ve temiz üretim yaklaşımlarının benimsenmesinin 

ve eğitim/farkındalık oluşturma çalışmalarına önem verilmesinin Türkiye'nin iklim değişikliğiyle 

mücadelesi için önemli bir adım olacağı öngörülmektedir. 
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TÜRKİYE’DE SANAYİ SEKTÖRÜNDE ÇALIŞAN EMEĞİN VERİMLİLİĞİ İLE REEL 

ÜCRET ARASINDAKİ İLİŞKİ 

Suna KORKMAZ* 

Dilara ÖZEL** 

ÖZET 

Üretimin gerçekleştirilmesinde üretim faktörlerinin hangi oranda kullanılacağı önemlidir. 

Üretim faktörleri arasında yer alan emeğin üretim sürecine katkısı emeğin hangi koşullarda ve nasıl 

çalıştırıldığına bağlıdır. Emeğin üretim sürecinde verimliliğini etkileyen birçok faktör bulunmaktadır. 

Emeğe ödenen ücret emeğin verimliliğini etkileyen en önemli faktörlerden biridir. Bu nedenle 

Türkiye’de üretim sektöründe çalışan emeğin verimliliği ile reel brüt ücret arasında bir ilişki olup 

olmadığı 2010:Q1-2022:Q4 dönemine ait çeyrek yıllık veriler alınarak Granger nedensellik testi ile 

sınanmıştır. Test sonucunda reel brüt ücretlerden emek verimliliğine doğru tek yönlü nedensellik ilişkisi 

bulunmuştur. Türkiye’de çalışanlara ödenen reel ücret emek verimliliğini etkilemektedir.   

Anahtar Kelimeler: Emek Verimliliği, Reel Ücret, Granger Nedensellik Testi. 
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THE RELATIONSHIP BETWEEN THE PRODUCTIVITY OF LABOR EMPLOYED IN THE 

INDUSTRIAL SECTOR AND THE REAL WAGE IN TURKEY 

ABSTRACT 

It is important to what extent the factors of production will be used in the realization of 

production. The contribution of labor, which is among the factors of production, to the production 

process depends on under what conditions and how the labor is operated. There are many factors that 

affect the productivity of labor in the production process. The wage paid for labor is one of the most 

important factors affecting the productivity of labor. For this reason, whether there is a relationship 

between the productivity of labor working in the production sector in Turkey and the real gross wage 

was tested with the Granger causality test by taking quarterly data for the period 2010:Q1-202 Q4. As 

a result of the test, a unidirectional causality relationship was found from real gross wage to labor 

productivity. Real wage paid to workers in Turkey affect the productivity of labor. 

Keywords: Labor Productivity, Real Wage, Granger Causality Test. 

JEL Codes: C22, J24, J30.  

1. GİRİŞ 

Bireyin mal ve hizmet üretiminde zihinsel ve fiziksel yeteneklerini kullanması emek olarak 

tanımlanmaktadır. Emeğin üretim sürecine katılması sonucunda üretimden aldığı paya ise ücret veya 

maaş denilmektedir. Emeğin üretim sürecine katılmasında ücretler önemli bir yere sahiptir. Ücretler 

emeğin verimliliğini artırıcı temel unsurlardan birisidir. Emek verimliliği, emeğin üretim sürecine 

yaptığı katkı yani üretken olması ile ifade edilmektedir. İktisat yazınında emeğin verimliliğine vurgu 

yapan düşünürlerden biri olan Adam Smith emeğin verimliliğinin iş bölümü ve uzmanlaşma ile 

artırılabileceğini ayrıca ücretler ile artan oranlı bir şekilde emeğin verimliliğinin artacağını belirtmiştir 

(Smith, 2017). Çünkü emeğe ödenen reel ücretler ne kadar yüksekse bireyler daha çok çalışmak 

isteyecek ve ekonomideki çıktı miktarı da buna bağlı olarak artacaktır. Emeğin verimliliği ile ücretler 

arasındaki bu pozitif yönlü ilişki ekonomide kaynakların da etkin kullanılmasını sağlayacaktır.  

Yeni Keynesyen iktisat yaklaşımının ortaya koyduğu etkin ücret teorisine göre işgücünün 

üretkenliği işgücüne ödenen ücretler ile pozitif bir ilişkiye sahiptir. Firmalar piyasada işgücü arzı fazla 

olsa bile ücretleri düşürmek istemezler. Firmalar çalışanlara piyasayı temizleyen ücretin üzerinde bir 

ücret ödeme politikasını benimserler. Çünkü ücretleri düşürmeleri halinde çalışanların verimliliğinin 

azalacağını düşünmektedirler. Etkin ücret teorisine göre yüksek ücretler çalışanların gözlemleme 

maliyetlerini ve işçi dönüşüm maliyetlerini de azaltmaktadır. Ayrıca çalışanların işten kaytarma 

eğilimlerini de azaltmaktadır.   
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Beslenmeye Dayalı Etkin Ücret Model’inden hareketle geliştirilen modellerden biri ise Solow 

modelidir (1979). Solow modelinde kısa dönem üretime katılan emeğin ücreti, maliyetlerini minimize 

etmiş firmalar için değişmeyecektir. Solow’ a göre işsizler çalışanların çalıştığı reel ücretler aleyhine 

bir ücret talebinde bulunmaz ve cari ücretler altında çalışmaya istekli değillerdir. Ayrıca üreticinin kısa 

dönemde reel ücretlerde bir kesintiye gitmesini akıllıca bulmazlar. Çünkü kısa dönemde kâr elde etmek 

isteyen işveren için uzun vadede maliyetler artacak ve verimlilik düşecektir (Solow, 1979:79-82).  

Emeğin verimliliğini etkileyen birçok faktör var iken, emeğin verimliliğini etkileyen en önemli 

unsurlardan birinin ücret olduğu bilinmektedir. Emek verimliliğindeki değişim emeğin üretimdeki 

payını ve dolayısıyla reel ücretleri etkilemektedir. Bu nedenle bu çalışmada Türkiye’de özellikle üretim 

sektöründe çalışan emeğin verimliliği ile reel brüt ücret arasında bir ilişki olup olmadığı 2010: Q1-2022: 

Q4 dönemine ait çeyrek yıllık veriler alınarak, Granger nedensellik testi yaklaşımına göre test edilmiştir.  

2. LİTERATÜR TARAMASI 

Emek verimliliği ve reel ücretler arasındaki ilişki hem ulusal hem de uluslararası literatürde farklı 

ekonometrik yöntemler ile ölçülmüştür. Yapılan çalışmalarda elde edilen bulgular arasında verimlilik 

ile ücretler arasında pozitif yönlü ilişki, negatif yönlü ilişki ya da hiçbir ilişki bulunamamıştır şeklinde 

karşımıza çıkmaktadır.  

Güneş (2007) Türkiye’ deki imalat sektörü için 1988: Q1-2006: Q2 dönemine ait çeyrek yıllık 

verileri kullanarak yaptığı koentegrasyon analizi sonucunda reel ücretler ile verimlilik arasında uzun 

dönemli bir ilişki olduğu sonucuna ulaşmıştır.  

Pazarlıoğlu ve Çevik (2007) Türkiye ekonomisi için 1945-2005 dönemine ait verileri iki alt gruba 

ayırarak VAR analizi ve eşbütünleşme testi ile verimlilik ve ücretler arasındaki ilişkiyi sınamıştır. 1945-

1966 döneminde verimlilik ile ücretler arasındaki ilişki paralellik gösterirken, 1969-2005 döneminde 

ise verimlilik ile ücretler arasında nedenselliğin yönünü belirsiz ve ücret artışının verimliliği azalttığını 

bulmuşlardır.  

Türedi ve Terzi (2009) Türkiye’ de kamu ve özel imalat sanayisindeki ücret ve verimlilik ilişkisini 

1950-2001 dönemine ait veriler ile Var analizi Hsiao nedensellik testi ile analiz etmişlerdir. Hsiao 

nedensellik testi sonucunda kamu sektöründe ücretlerden işgücü verimliliğine doğru tek yönlü 

nedensellik ilişkisi olduğunu; özel sektör imalat sanayisinde ise işgücü verimliliği ile ücretler arasında 

çift yönlü nedensellik ilişkisi olduğunu tespit etmişlerdir.   

Yıldırım (2015) Türkiye ekonomisi imalat sektörü için 1988:1-2012:2 dönemine ait çeyrek yıllık 

verileri kullanarak yaptığı Granger nedensellik testi sonucunda reel ücretlerle emek verimliliği arasında 

herhangi bir ilişki bulamamıştır.  
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Korkmaz (2021) Türkiye’ de imalat sanayi sektörü için 1988: Q1- 2006: Q4 ve 2007: Q1 – 2017: 

Q4 dönemlerine ait çeyrek yıllık verileri kullanarak ARDL sınır testi ve Toda-Yamamoto nedensellik 

testi uygulamıştır. 1988: Q1 – 2006: Q4 dönemine ait reel ücretler ile verimlilik arasında uzun dönemli 

bir ilişki tespit edilir iken, 2007:Q1 – 2017: Q4 dönemine ait uzun dönemli bir ilişki tespit edilememiştir.  

Polat ve Fendoğlu (2021) etkin ücret teorisi çerçevesinde Türkiye’deki 13 alt sektöre ait 2009: 

Q1 – 2020: Q3 dönemlerini kapsayan çeyrek yıllık verileri kullanarak yaptıkları VEC yöntemi analizi 

sonucunda hem uzun hem de kısa dönemde ücretler ile verimlilik arasında pozitif yönlü bir ilişki 

olduğunu tespit etmişlerdir. Ancak uzun dönem analizinde ücretlerdeki artışın verimliliğe olan etkisinin 

kısa döneme göre çok daha fazla olduğunu belirtmişlerdir.  

Welfe ve Majsterek (2002) Polonya ekonomisi için 1992: Q1-1999: Q2 dönemine ait çeyrek yıllık 

verilerle yaptıkları Johansen eşbütünleşme analizi sonucunda uzun dönem ücretler ve verimlilik arasında 

pozitif yönlü bir ilişki olduğunu kanıtlamışlardır.  

Strauss ve Wohart (2004) ABD ekonomisinde bulunan 459 imalat endüstrisi için 1956-1996 

dönemine ait yıllık verilerle yaptıkları Granger nedensellik testi sonucunda, reel ücretler ile emek 

verimliliği arasında çift yönlü nedensellik ilişkisi olduğunu tespit etmişlerdir.  

Goh (2009) Malezya ekonomisi için 1970-2005 dönemine ait yıllık verileri kullanarak yaptığı 

Johansen eşbütünleşme testi sonucunda hem kısa hem de uzun dönemde emek verimliliği ile ücretler 

arasında anlamlı bir ilişki olduğunu ortaya koymuştur.  

Bhattacharya vd. (2011) 1973-1974 ile 1999-2001 dönemine ait yıllık verilerle Hindistan 

ekonomisinin imalat sektörü için yaptıkları panel veri analizi sonucunda reel ücretlerin emek verimliliği 

üzerinde olumlu bir etkiye sahip olduğunu bulmuşlardır.  

Tang (2012) Malezya ekonomisinin imalat sektörü için 1980-2009 dönemine ait yıllık verileri 

kullanarak yaptığı Granger nedensellik testi sonucunda, reel ücretlerle emek verimliliği arasında çift 

yönlü nedensellik ilişkisi olduğunu tespit etmiştir. 

Dritsaki (2016) Bulgaristan ve Romanya ekonomisi için 1991-2014 dönemine ait yıllık verileri 

kullanarak yaptığı ARDL sınır testi ve Toda-Yamamoto testi sonucunda, ücretlerin emek verimliliği 

üzerinde büyük bir etkiye sahip olduğunu ve Romanya ülkesi için reel ücretler ile emek verimliliği 

arasında tek yönlü nedensellik ilişkisi olduğunu ortaya koymuştur. 

Iheanacho (2017) Nijerya ekonomisi için 1981-2012 dönemine ait yıllık verileri kullanarak 

yaptığı ARDL sınır testi sonucunda hem uzun hem de kısa dönemde reel ücret ile emek verimliliği 

arasında pozitif ve anlamlı bir ilişki bulmuştur. 
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Öztürk vd. (2020) Yeni Zelanda inşaat sektörü için 1983-2017 dönemine ait yıllık verileri 

kullanarak yaptıkları Johansen eşbütünleşme analizi sonucunda ücretlerin emek verimliliği üzerinde 

pozitif bir etkiye sahip olduğunu ortaya koymuşlardır. 

Vera ve Vera (2021) Venezuela ekonomisi için hem 1967-2013 dönemine ait yıllık verilerle hem 

de 1998 Q1-2013 Q4 dönemine ait çeyrek yıllık verilerle yaptıkları Granger nedensellik testi sonucunda 

reel ücretlerden emek verimliliğine doğru tek yönlü nedensellik ilişkisini tespit etmişlerdir. 

Korkmaz ve Korkmaz (2022) 2010-2020 dönemine ait yıllık verilerle altı Akdeniz ülkesi için 

yaptıkları panel nedensellik testi sonucunda ücretlerle emek verimliliği arasında herhangi bir ilişki tespit 

edememişlerdir.  

3. VERİ VE YÖNTEM  

Bu çalışmada Türkiye için 2010:Q1-2022:Q4 dönemini kapsayan çeyrek yıllık veriler 

kullanılarak, üretim sektörünü gösteren toplam sanayide çalışan emeğin reel brüt ücret endeksi (BÜE) 

ile saat başına verimlilik endeksi (VE) arasındaki ilişki VAR analizi ile araştırılmıştır. Reel brüt ücret 

endeksi ile saat başına verimlilik endeksi verileri T.C Hazine ve Maliye Bakanlığının elektronik veri 

dağıtım sitesinden alınmıştır.   

Bir zaman serisi Yt’nin olasılık dağılımı zamana bağlı olarak değişmiyorsa başka bir ifade ile 

(Ys+1,  Ys+2,…, Ys+T)’nin birleşik dağılımı s’ye bağlı değilse serinin durağan olduğu sonucuna varılır. Aksi 

halde Yt’nin durağan olmadığı söylenir (Stock ve Watson, 2011: 550).  Değişkenlerin durağanlık 

testlerini tespit etmek için uygulamada en fazla tercih edilen Genişletilmiş Dickey-Fuller (ADF) ve 

Phillips-Perron (PP) testleri kullanılmıştır. Birim kök test sonuçları Tablo 1’de verilmiştir. 
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Tablo 1. ADF ve PP Birim Kök Test Sonuçları 

Değişkenler 

  ADF PP 

  t-istatistiği p-değeri t-istatistiği p-değeri 

BÜE 

Sabitli 

Düzeyde 1,046 0,996 0,889 0,994 

1. farkı -10,685 0.000* -11,991 0.033** 

Trendli-Sabitli 

Düzeyde -3,234 0,091 -3,671 0,075 

1. farkı -0,440 0.982 -12,237 0.000* 

VE 

Sabitli 

Düzeyde -0,624 0,855 -2,481 0,125 

1. farkı -3,117 0.032** -22,809 0.000* 

Trendli-Sabitli 

Düzeyde -2,417 0,366 -6,553 0,000* 

1. farkı -3,052 0.129 -22,386 0.000* 

Not: *,**,*** işaretleri sırasıyla %1, %5 ve %10 anlamlılık düzeyinde değişkenlerin anlamlı olduğunu göstermektedir.  

ADF ve PP test sonuçlarında p değeri anlamlılık düzeyinden yüksek bulunmuşsa birim kök var, 

aksi durumda birim kök yok kararı verilmiştir. Kritik değerler MacKinnon’dan (1996) alınmıştır.  

Tablo 1’de görülen ADF ve PP birim kök test sonuçlarına göre BÜE ve VE değişkenlerinin 

düzeyde durağan olmadıkları, birinci farklarında sabitli durumda durağan I (1) oldukları tespit 

edilmiştir. Oluşturulan VAR modeline göre değişkenler çeyrek yıllık olduğu için gecikme uzunluğu 4 

olarak alınmıştır. VAR gecikme uzunluğunu gösteren test sonuçları Tablo 2’de verilmiştir. 

Tablo 2. VAR Modeli Gecikme Uzunluğu Test Sonuçları 

Gecikme LR FPE AIC SC HQ 

0 NA 2465.277 13.485 13.564 13.515 

1 21.916 1776.667 13.157 13.394 13.246 

2 10.258 1651.972  13.083  13.477  13.232 

3 40.972 705.191 12.229 12.781 12.437 

4 20.076* 495.441* 11.871* 12.580* 12.138* 

 

Tablo 2’de görülen VAR gecikme uzunluğu test sonuçlarına göre olabilirlik oranı testi (LR), son 

öngörü hatası (FPE), Akaike Bilgi kriteri (AIC) ve Hannan-Quinn bilgi kriterine (HQ) göre, bu kriterleri 

minimum yapan gecikme uzunluğu 4 olarak belirlenmiştir.  
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VAR modelinin varsayımlarından biri olan hata terimleri arasında değişen varyans sorunun olup 

olmadığı araştırılmıştır. Değişen varyansın varlığını test etmek için ki-kare (Chi-sq) istatistiği 43.309, p 

olasılık değeri 0.665 olarak bulunmuş ve hata terimleri arasında değişen varyans yoktur olarak ifade 

edilen H0 hipotezi %5 anlamlılık düzeyinde kabul edilmiştir.  

Modelde kullanılan değişkenler aynı düzeyde yani I(1) düzeyinde durağan oldukları için modelde 

yer alan değişkenlerin karşılıklı etkileşim halinde olup olmadıklarını belirlemek için Granger 

nedensellik testi yapılmıştır. Eğer X değişkeni Y değişkeninin (Granger) nedeni ise, X’teki değişmeler 

Y’deki değişmelerden önce gelmelidir. Dolayısıyla, Y’nin (kendi geçmiş değerleri de içinde) başka 

değişkenlere göre regresyonuna X’in geçmiş ya da gecikmeli değişkenleri de eklendiğinde Y’nin 

kestirimi anlamlı biçimde iyileşiyorsa, o zaman X, Y’nin (Granger) nedeni olduğu söylenebilir 

(Gujarati, 2006: 621). 

 

                                                                 

Sanayi sektöründe çalışan emeğin reel brüt ücret endeksi (BÜE) ile saat başına verimlilik endeksi 

(VE) arasındaki nedensellik ilişkisi test sonuçları dört gecikme uzunluğuna göre Tablo 3’te verilmiştir. 

Tablo 3. Granger Nedensellik Testi Sonuçları 

Nedenselliğin Yönü 

 

F-İstatistik 

Değeri Olasılık Değeri (p) Karar 

∆BÜE  ∆VE Granger nedeni değildir 3.179       0.024** Var 

∆VE  ∆BÜE Granger nedeni değildir 0.985        0.427 Yok 

Not: **%5’te istatistiksel olarak anlamlıdır. 

Tablo 3’te görülen Granger nedensellik testi sonucuna göre reel brüt ücret endeksi çalışan emeğin 

saat başına verimliliğinin nedenidir. P olasılık değeri 0.024 olarak bulunmuştur. %5 anlamlılık düzeyine 

göre reel brüt ücret endeksi, çalışan emeğin saat başına verimliliğinin nedeni değildir boş hipotezi 

reddedilmektedir. Granger nedensellik testine göre çalışan emeğin saat başına verimliliği, reel brüt 

ücretin nedeni değildir boş hipotezi %5 anlamlılık düzeyine göre kabul edilmektedir. P olasılık değeri 

0.427 olarak bulunmuştur. Bu sonuçlara göre incelenen dönemde reel brüt ücret endeksinden çalışan 

emeğin saat başı verimliliğine doğru tek yönlü nedensellik ilişkisi bulunmuştur. Çıkan sonuçlar 

(1) 

(2) 
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Türkiye’de sanayi sektöründeki reel ücretlerin çalışanların saat başına verimliliklerini etkilediğini 

göstermiştir. 

4. SONUÇ  

Emek üretim sürecinin gerçekleşmesinde kullanılan en önemli faktörlerden biridir. Emek 

verimliliği, emeğin işte ortaya koyduğu verimliliğin bir ölçüsüdür. Emek, üretim sürecinde ne kadar 

verimli olursa üretilen mal miktarı da o kadar fazla olacaktır. Üretilen mal miktarının artması daha çok 

kişinin istihdam edilmesini sağlayacaktır. İstihdam arttığında bireylerin elde ettiği gelir artacak ve daha 

çok mal ve hizmet satın alacaklardır. Mal ve hizmet miktarındaki artış ekonomik büyümenin 

sağlanmasına etki edecektir.  

Emeğin verimliliğini etkileyen birçok faktör bulunmaktadır. Bunlar arasında; makinaların kalitesi 

ve durumu, çalışma ortamı, çevre, liderlik, ekipman ve kaynaklar, iş motivasyonu ve ücret yer 

almaktadır. Emeğin verimliliğini etkileyen birçok faktör olmasına rağmen ücret emeğin verimliliğini 

etkileyen en önemli faktörlerden biri olarak görülmektedir. Emeğe ödenen ücret fazla ise bireyler 

emeğini daha fazla piyasaya arz etmek isteyeceklerdir. Ücret yüksek olduğunda çalışanların 

motivasyonu o ölçüde artacaktır. Bu nedenle firmalar ücretleri düşürmek istemezler. Ayrıca tecrübe 

sahibi olmuş daha önce çalışan emeği daha düşük ücret verebilecekleri yeni emekle değiştirmek 

istemezler. Çünkü yeni emeğin işi öğrenmesi ve işe uyumu zaman alacaktır. Firmalar bu sürecin emeğin 

verimini düşüreceğini düşündüklerinden bunu bir kayıp olarak görmektedir. Her firma ücret dışında 

kendi işyerinde işgücü verimliliğini artırmak için çalışanlarına kurum içi eğitimler verebilir, kurum 

içinde çalışanlar arasındaki iletişimi güçlendirilebilir. Çalışanların motivasyonunu artırmak için kurum 

içinde ödüllendirme sistemine ağırlık verilebilir, kadın çalışanların çoğunlukta olduğu işletmelerde kreş 

hizmetleri gibi sosyal koşullar sağlanabilir.       

Emek verimliliğinde ücretler önemli bir faktör olduğu için bu çalışmada sanayi sektöründe reel 

ücretler ile emek verimliliği arasında bir ilişki olup olmadığı 2010:Q1-2022:Q4 dönemini kapsayan 

çeyrek yıllık veriler kullanılarak VAR modeli ile analiz edilmiştir. Granger nedensellik testi sonucunda 

incelenen dönemde reel brüt ücretlerden emek verimliliğine doğru tek yönlü nedensellik ilişkisi 

bulunmuştur. Türkiye’de sanayi sektöründeki reel ücretlerin çalışanların saat başına verimliliklerini 

etkilediği ortaya çıkmıştır. Çalışmamızda elde edilen sonuç, literatürde Strauss ve Wohart (2004), 

Pazarlıoğlu ve Çevik (2007), Tang (2012), Yıldırım (2015), Korkmaz (2021), Korkmaz ve Korkmaz 

(2022) yaptığı çalışmalar ile farklı; Welfe ve Majsterek (2002), Türedi ve Terzi (2009), Goh (2009), 

Bhattacharya vd. (2011), Dritsaki (2016), Iheanacho (2017), Öztürk vd. (2020), Polat ve Fendoğlu 

(2021), Vera ve Vera (2021) yaptığı çalışmalar ile benzer sonuç elde edilmiştir. 
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ÜCRETLİLERİN GSMH’DAN ALDIĞI PAYIN YILLAR İÇİNDEKİ SEYRİ VE OLASI 

MÜCADELE YÖNTEMLERİ 

Umut YERTÜM 

ÖZET 

Bu çalışmanın amacı bağımlı iş ilişkisinin bir sonucu olan ücretler ve ücretlilerin GSMH’dan 

aldığı payın yıllar içindeki değişiminin incelenmesini oluşturmaktadır. Bu amaç için, ücretlerin 

GSMH’dan aldığı paylara ilişkin literatür incelemesi yapıldıktan sonra; 32 OECD ülkesinde ücretlilerin 

GSMH’dan aldıkları pay 2004-2020 yılları arasında incelenmiştir. 2004-2020 yılları arasında 

ücretlilerin GSMH’dan aldıkları paylar incelendiğinde; en büyük düşüş %48’den %32.7’ye İrlanda’da, 

en büyük yükseliş ise %43.1’den %60.9’a Letonya’da görülmüştür. Tüm veriler birlikte 

değerlendirildiğinde, ücretlilerin GSHM’dan aldıkları pay ülkelere göre farklılık gösterdiği ve 

genelleme yapılamayacağı söylenebilmektedir. Yapılan literatür taramasında bu düşüş eğiliminin; 

işgücü üretkenliği ve ücretler arasındaki bağın kopması, teknolojinin işgücünü ikame etmesi ve 

dijitalleşme gibi nedenlerinden kaynaklandığı görülmektedir. Özellikle ücretler ve işgücü üretkenliği 

arasındaki bağın kopması, ücretlerin düşüş yönünde baskıladığı ve birçok ülkede ortalama ücretler ile 

asgari ücret arasındaki farkın azalmasına neden olmuştur. Bu durum bir yandan işsizliğin artmasına 

diğer yandan ise şirket karlarının GSMH’deki paylarının artmasına neden olmaktadır. Öyle ki, 

ücretlerin GSMH içindeki payındaki en büyük artış küresel ekonomik krizinin yaşandığı 2009 yılında 

tespit edilmiştir. Orta direk diye tabir edilen ücretlilerin GSMH’dan aldığı payın düşmesi sosyal barışın 

sağlanmasını engellemektedir. Bu durumla baş edebilmek için ise çalışma gün ve saatlerinin azaltılması 

ya da temel gelir gibi politikalar gündeme gelmektedir. 

Anahtar Kelimeler: Bağımlı Çalışma, Ücretliler, Gayrisafi Milli Hasıla. 

JEL Kodları: E2, E24, J21. 
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SHARE OF WAGES IN GDP OVER THE YEARS AND POSSIBLE FIGHTING METHODS 

ABSTRACT 

The aim of this study is to examine the changes in wages, which are a result of the dependent 

employment relationship, and the share of wage earners from GDP over the years. For this purpose, 

after a literature review on the shares of wages from GNP; The share of wage earners in GNP in 32 

OECD countries was examined between 2004 and 2020. When the shares of wage earners from GNP 

between 2004-2020 are analyzed; The biggest decrease was seen in Ireland from 48% to 32.7% and the 

biggest increase was seen in Latvia from 43.1% to 60.9%. When all data are evaluated together, it can 

be said that the share of wage earners in GDP differs according to countries and generalization cannot 

be made. In the literature review, it is seen that this downward trend is due to reasons such as the 

disconnection between labor productivity and wages, technology replacing the workforce and 

digitalization. In particular, the rupture of the link between wages and labor productivity has resulted 

in a downward pressure on wages and a narrowing of the gap between average wages and minimum 

wages in many countries. This situation, on the one hand, causes an increase in unemployment and on 

the other hand, the share of company profits in GNP increases. So much so that the biggest increase in 

the share of wages in GNP was determined in 2009, when the global economic crisis was experienced. 

The decrease in the share of wage earners from the GNP, which is called the middle pillar, prevents the 

establishment of social peace. In order to cope with this situation, policies such as reducing working 

days and hours or basic income are on the agenda. 

Keywords: Dependant Work, Wage Earners, General National Product.   

JEL Codes: E2, E24, J21. 

1. GIRIŞ 

Ücretli çalışma ve iş lişkilerinin standardize edilmesi fordist-taylorist üretim paradigmasına kadar 

götürmek mümkündür. 19. Yüzyıldan itibaren üretim ilişkilerini kökünden değiştiren bu yöntem işçi ve 

işveren ilişkisini de yeniden düzenlemiştir. Öyle ki, fordist- kitlesel üretimin yaygınlaşmasına kadar 

hakim üretim paradigması olan lonca teşkilatlarında, modern anlamda işçi ve işveren ayrımını görmek 

mümkün değildir. Modern toplumda işçi ve işveren ayrımının kesin çizgilerle yapılması fordist üretim 

ile mümkün olmuştur (Yertüm, 2021: 65).   

Fordist üretim tarzıyla yükselişe geçen bağımlı çalışma ilişkisi – ücretli çalışma, 1970’li yılların 

sonunda zirveye ulaşmıştır. 1980’li yılların başına kadar hem ücretler hem de ücretli çalışma artmış, 

ücretlerin Gayri Safi Milli Hasıla içindeki payı da buna parallel olarak artış göstermiştir. 1980’li 

yıllardan itibaren ise işgücü piyasalarında meydana gelen esnekleşme ve kuralsızlaştırma hareketleri, 
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ücretlerin reel olarak artışını yavaşlatmış ve işletme karlarının oransal artışıyla sonuçlanmıştır. Bu 

durum, GSMH içindeki ücretler payının her geçen gün azalmasına neden olarak, ücretli çalışanlar için 

refah seviyesinin sürekli düştüğü yeni bir dönemi de beraberinde getirmiştir.  

Buradan hareketle, bu çalışma ücretlilerin 2004-2020 yılları arasında GSMH içindeki payının 

seyrini incelemiştir.  

Bu çalışma; kavramsal çerçeve, ücretlerin GSMH içindeki payı ve sonuç olmak üzere üç alt 

başlıktan oluşmaktadır. Birinci bölümde bağımlı çalışma ve ücretliler, ikinci bölümde GSHM ve ücretler 

payını gösteren veriler incelenmiş, üçüncü bölümde ise ücretlerin payının azalmasının nedenleri ve olası 

müdahale yöntemleri tartışılmıştır. 

2. KAVRAMSAL ÇERÇEVE 

İnsanların tüketttiklerinden fazla üretmesi ve bunu depolaması olgusu yerleşik hayatla mümkün 

olabilmiştir. Tarımın icat edilmesiyle yerleşik hayata geçildiği kabul edilirse, insanların tükettiklerinden 

çok daha fazlasını üretmesi binlerce yıl önce başlamıştır. Buna ragmen bugünkü anlamıyla istihdam ve 

işgücünden bahsetmek için çok uzun sürelerin geçmesi gerekmiştir. Öyle ki, üretimin çok büyük kısmı 

köle ve serfler tarafından yapılmıştır. Modern anlamda istihdamın aksine köle istihdamında rıza ve 

motivasyon olgusundan bahsetmek mümkün değildir. Kölelerden daha özgür şartlarda çalıştığı 

varsayılan serflerin de toprakla birlikte alınıp satıldığı göz önüne alınırsa, modern anlamda işçi işveren 

ilişkisinden bahsetmek mümkün değildir (G. E. M. de Ste. Croix, 1988: 21). John Budd’a göre modern 

anlamda fabrikaların öncüsü kabul edilen putting out (evde üretim) yöntemi bugün bildiğimiz anlamda 

çalışma olgusunu temsil etmektedir. Evde üretim yöntemi çalışanların doğrudan gözlenmesine imkan 

tanıdığı için, işin hızı ve kalitesi üzerinde de kontrol imkanı tanımıştır (Budd, 2011: 28-29). Bununla 

birlikte modern anlamda çalışma ilişkisinden bahsetmek ve tanımlamak için endüstri devrimini 

beklemek gerekmiştir. Üretimin evlerden alınıp fabrika tarzı ayrı üretim yerlerine kaydırılması, bugün 

bildiğimiz anlamda ücretli ya da bağımlı çalışma ilişkisinin başlangıcını oluşturmaktadır. 

2003 yılında yürürlüğe giren 4857 sayılı İş Kanununa göre işçi ve işveren arasında imzalanan iş 

sözleşmesi; bir tarafın (işçi) bağımlı olarak iş görmesini diğer tarafın (işveren) ise ücret ödemeyi 

üstlenmesi olarak ifade edilmektedir (TBMM, 2003: 7).  Bu maddeye göre işçi ve işveren arasındaki 

ilişkiyi düzenleyen en önemli etken bağımlılıktır. İki tarafın da yapmakla yükümlü olduğu şeylerin 

varlığı, bağımlılık ilişkisini güçlendirmektedir. Schoukens ve Barrio’ ya göre ise tam zamanlı istihdam 

ilişkisinden bahsedebilmek için; ekonomik bağımlılık, kişisel bağımlılık ve ikili ilişki özelliklerinin bir 

arada olması gerekmektedir (Schoukens ve Barrio, 2017: 306-311).   
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3. ÜCRETLERIN GSMH IÇINDEKI PAYININ SEYRI 

Ücretliler ve ülke ekonomilerindeki paylarına ilişkin tartışmalar 20. Yüzyıldan beri tartışılmaya 

devam eden önemli sosyal etkenler arasındadır. Bu tartışmalar bir yandan gelir adaleti üzerinden 

sürerken diğer yandan üretimden, faktörlerin aldıkları paylar üzerinden sürmektedir. 1945-1975 arası 

dönemde ücretlerin GSMH içindeki payının yükselmesi sosyal politikaların altın çağını yaşaması olarak 

nitelendirilmektedir (Esping-Andersen, 1994: 1).  

1960’lı yıllardan itibaren ücretlerin GSMH içindeki payını istatistiksel olarak incelemeye 

başlayan İngliz matematikçi Arthur Lyon Bowley, uzun süren çalışmalar socusunda ücretlerin neredeyse 

sabit olduğu varsayımına ulaşmıştır. Daha sonra Bowley Yasası olarak da adlandırılan önermeye göre 

emeğin milli gelir içindeki payının uzun vadede sabitlendiği görülmektedir. Samuelson göre ise çeşitli 

kategori oranlarının hem iyi hem de kötü geçen yıllar arasında uzun vadeli bakıldığında neredeyse sabit 

olması dikkate değerdir. Toplam sosyal pastanın boyutu zamanla büyüyebilir ya da azalabilir fakat 

toplam ücretlerin payı her zaman için yaklaşık üçte iki oranına denk gelmektedir (Krämer, 2012: 25). 

1980’li yıllara kadar ücretlerin GSMH içindeki payının sabit ya da sabite yakın olduğu Kabul 

edilse de ilerleyen dönemlerde bunun pek de öyle olmadığı görülmektedir. 1980 sonrası yapılan 

analizlerdeki veriler ücretlerin GSMH içindeki payının azalma trendine girdiğini göstermektedir. 

OECD’nin 2012 yılında yapmış olduğu bir çalışmaya göre 1999-2009 yılları arasında 30 ülkenin 

26’sında ücretlerin GSMH içindeki payı azalırken; bu ülkelerde ücretlerin GSMH içindeki payı 

%66,1’den %61,7’ye düşmüştür (OECD, 2012). Karabarbounis ve Neiman’a göre de ücretlerin GSMH 

içindeki payı azalma eğiliminde olmakla biriikte, gelişmekte olan ülkelerde bu azalma daha hızlı 

gerçekleşmektedir (Karabarbounis ve Neiman, 2014). 151 ülkenin 1970-2015 yılları arasında ücretlerin 

GSMH içindeki payını inceleyen Guerriero da 1980 sonrası tüm ülkelerin ücret paylarında azalma 

olduğunu ortaya koyarken; en büyük farklılaşmanın gelişmekte olan ülkelerde gözlemlendiğini ifade 

etmektedir (Guerriero, 2019: 28).  

Tablo 1’de 32 OECD ülkesinde 2004-2020 yılları arasında ücretlerin GSMH içindeki payı 

verilmiştir. Tablo dikkatli incelendiğinde ücretlerin GSMH içindeki payının bazı ülkelerde artarkan, 

bazılarında ise azaldığı görülmektedir. Genel eğilim ücretlerin payının azaldığı yönünde olsa da tüm 

OECD ülkeleri için kesin bir yargıya varmak mümkün görünmemektedir. Ülkeler arasın bu farklılığın, 

Ülkelerin uyguladıkları politikalardan kaynaklandığı tahmin edilmektedir. 2004-2020 yılları arasında 

ücretlerin GSMH’dan aldığı paylarda en büyük azalış %57’den %48,2’ye düşen Macaristan’da 

gerçekleşirken, en büyük artış ise %47,8’den %61,6’ya yükselen Estonya’da görülmektedir. 

Tablo 1 dikkatli incelendiğinde 2019 yılından 2020 yılına gelindiğinde ücretlerin GSMH içindeki 

payı nerdeyse tüm ülkelerde artış göstermiştir. Bu durumun en önemli nedenini 2019 yılında patlak 
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veren Covid-19 pandemisi oluşturmaktadır. Üretimin neredeyse durmak noktasına geldiği bu dönemde 

ülkelerin tamamına yakını vatandaşlarına nakdi yardımda bulunmuştur. İşveren paylarının üretim 

düşüşüyle azaldığı bu dönemde ücretlilerin payında kısmi bir artış gözlemlenmektedir. 

Table 1. OECD ülkelerinde ücretlerin GSMH’ya %  oranı (2004-2020) 

Ülkeler 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 

Avusturya 60,7 60,3 59,8 59,0 59,4 60,5 59,5 58,3 58,6 58,6 61,4 59,6 61,7 60,7 58,9 58,4 59,6 

Belçika 64,4 64,4 64,3 64,9 65,2 66,1 65,2 65,7 66,2 67,2 64,7 63,8 62,5 61,6 61,6 62,1 63,6 

Kanada 60,1 59,6 59,9 60,7 60,3 63,2 61,2 60,1 61,0 61,1 60,2 62,3 61,0 60,1 60,5 60,7 61,9 

Ç e k y a 52,3 51,7 51,7 51,9 52,9 53,3 54,2 53,4 54,9 53,9 53,3 51,7 52,6 54,7 56,3 56,9 57,7 

Danimarka 60,9 60,3 60,4 61,0 61,3 63,6 59,9 60,8 59,7 59,2 58,6 58,5 57,9 56,9 56,2 57,5 58,0 

Estonya 47,8 47,8 48,3 49,8 55,0 54,9 51,5 50,2 51,0 52,2 54,3 56,7 57,0 56,0 56,5 57,7 61,6 

Finlandiya 55,0 55,6 56,9 55,3 56,3 60,2 58,9 58,7 58,5 58,1 57,1 57,6 55,8 54,1 54,3 54,3 53,8 

Fransa 59,9 60,8 61,2 62,6 60,9 62,6 63,4 63,0 62,3 61,5 63,4 62,1 61,8 59,9 60,0 59,6 61,3 

Almanya 62,2 62,0 59,8 58,9 59,5 62,7 61,4 61,0 61,8 62,0 61,7 61,9 61,4 61,5 62,0 62,5 63,4 

Yunanistan 53,9 55,5 54,3 54,0 55,0 57,5 58,0 59,7 58,8 56,0 55,9 52,9 54,3 54,3 56,4 55,9 59,6 

Macaristan 57,0 57,1 56,4 54,7 53,6 53,1 50,9 50,5 51,4 50,2 49,4 48,1 49,2 49,3 49,2 49,1 48,2 

İzlanda 65,2 69,4 70,9 71,2 63,2 54,8 57,0 60,3 62,3 63,2 63,4 61,3 60,5 61,5 62,0 62,4 66,3 

İrlanda 48,6 49,1 49,3 50,6 55,0 55,6 52,4 50,1 49,3 49,0 46,7 36,6 37,8 36,5 35,0 34,0 32,7 

İ s r a i l 51,6 51,7 52,3 52,3 52,8 50,9 50,7 50,8 50,7 50,0 50,0 50,6 51,3 52,3 53,0 52,6 52,5 

İ t a l y a 57,5 57,3 57,3 57,0 57,5 58,8 58,5 57,7 57,8 57,8 57,3 57,9 60,0 61,4 61,4 59,1 56,5 

Letonya 43,1 45,1 46,5 49,3 54,2 53,3 48,9 46,3 45,6 48,6 49,3 51,7 53,0 53,8 55,0 56,2 60,9 

Litvanya 45,0 45,2 47,8 47,2 49,4 50,3 45,8 43,9 43,0 44,6 44,2 47,6 47,8 50,2 51,2 53,3 55,1 

Lüksemburh 55,6 54,6 52,9 51,4 52,1 55,1 51,6 52,7 52,7 52,1 51,3 52,6 52,0 53,4 55,1 56,0 56,2 

Hollanda 61,8 62,0 60,6 63,3 63,0 66,1 64,4 64,3 64,0 64,4 64,8 62,3 63,2 61,9 60,9 60,9 63,6 

Norveç 46,9 44,9 44,2 46,6 46,4 51,9 49,1 46,9 46,7 48,7 50,3 52,0 53,8 51,8 50,2 53,3 54,8 

Polanya 47,7 47,1 47,0 47,6 49,6 47,9 47,9 46,5 47,1 46,8 47,3 46,6 48,8 47,6 49,1 48,9 48,5 

Portekiz 65,8 65,5 63,2 62,5 62,9 63,8 62,2 59,8 59,6 59,2 56,7 54,4 53,9 55,2 54,7 55,4 59,5 

R u s y a 48,8 46,6 47,4 49,1 50,7 56,5 53,4 47,3 47,7 50,0 51,1 50,8 52,0 52,1 51,9 52,0 54,3 

Slovakya 43,2 44,0 43,6 43,4 45,2 47,3 45,8 46,5 45,2 48,2 48,2 48,4 50,0 51,0 51,5 52,4 54,2 

Slovenya 57,2 56,9 57,2 56,0 55,9 59,5 60,5 57,9 59,2 59,4 58,4 57,3 58,1 56,9 56,8 58,6 61,0 

İspanya 62,4 61,8 61,8 62,2 64,7 64,7 64,0 62,5 61,4 59,0 58,3 59,4 58,2 56,7 56,9 59,2 60,9 

İ s v e ç 55,6 56,0 55,1 55,4 56,0 54,6 53,7 53,5 57,3 57,9 56,7 55,3 55,2 54,4 54,7 53,6 55,8 

İsviçre 68,2 67,5 65,7 65,1 65,6 67,5 65,3 65,7 67,1 68,0 67,8 68,2 67,8 68,4 67,4 67,3 68,4 

Türkiye 33,7 33,3 32,8 33,4 33,4 35,2 35,3 34,7 35,6 35,1 36,4 36,7 40,4 38,2 37,9 39,3 35,7 

Ukrayna 53,0 58,2 59,2 58,5 59,1 59,1 60,0 59,0 60,6 60,4 54,1 45,7 42,7 45,7 48,1 50,9 51,3 

Birleşik Krallık 58,9 58,5 59,4 60,1 59,3 59,4 59,3 57,7 57,2 57,2 56,9 55,9 55,9 55,9 55,7 56,5 60,4 

Birleşik Devletler 61,7 60,7 60,6 60,6 60,5 59,5 58,4 58,4 58,2 57,7 58,0 58,6 58,4 58,6 58,5 58,4 60,4 

Kaynakça: OECD, Labour Share of GDP, comprising wages and social protection transfers (2023) 

 

Şekil 1’de TÜİK tarafından paylaşılan Türkiye’de ücretli paylarına ilişkin en güncel veri 

bulunmaktadır. Buna göre ücretlilerin GSMH aldıkları payın azalması 2019 yılında patlak veren Covid-

19 ile birlikte hızlanmıştır. Öyle ki 2004 yılında %33,7 olan oran 2021 yılında %27,04’e kadar 

düşmüştür (TÜİK, 2022). 
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Şekil 1. Türkiye'de İşgücü Payı ve Şirket Karları 

 

Kaynakça: TÜİK. 

 

4. GSMH IÇINDEKI ÜCRET PAYLARININ AZALMASININ NEDENLERI VE OLASI 

MÜCADELE YÖNTEMLERI 

Ücretler ve ücretlerin GSMH içindeki payının değişkenliğinde emek verimliliği ve ortalama 

ücretler arasınndaki bağ önemli bir rol oynamaktadır. Öyle ki, ortalama ücretlerdeki artış ortalama emek 

verimlilğinde meydana gelen artıştan fazla ise ücretlerin GSMH içindeki payı da artış göstermektedir. 

Bununla birlikte 1980’li yıllardan itibaren, otomasyon teknolojisinde meydana gelen gelişmeler 

sayesinde, emek verimliliği artış gösterirken reel ücretlerde benzer bir artış görülmemektedir. Gelişmiş 

ülkelerde bile ücretlerdeki artış emek verimliliğinin çok arkasında kalarak, ücret paylarının azalması ile 

sonuçlanmıştır (ILO, OECD, 2015: 7-8).  

Ücretlerdeki bu azalma eğiliminin, üretimde emek yoğun sektörlerden sermaye yoğun sektörlere 

geçişin ve teknolojiden meydana gelen gelişmelerin otomasyonu hızlandırmasından kaynaklandığı 

düşünülmektedir. Post-endüstriyel toplum teorisyenlerinden olan Andre Gorz da benzer bir çıkarımda 

bulunarak; ücretler ile çalışma süreleri arasındaki bağın koptuğunu ve ücretlerin belirlenmesinde yeni 

değişkenlerin dikkate alınmasını önermektedir (Gorz, 2011: 34). Bentolila ve Saint- Paul’a göre de 

GSMH içindeki işgücü/ücret payının azalmasının en önemli nedeni teknolojide meydana gelen 

değişimle daha sermaye yoğun üretim biçimine geçilmesidir. Birçok sosyal bilimci en önemli suçlu 

olarak teknolojideki gelişmeleri belirtmektedir (Bentolila ve Saint-Paul, 2003: 5-6).  ILO’nun 2008 
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yılında yayınladığı rapora göre ise ücret paylarının düşmesinde küreselleşme ile yoğunlaşan rekabetin 

kısmi de olsa etkisi bulunmaktadır. Sermaye yoğun üretimde rekabetin yoğunlaşması, maliyet 

tasarrufunda emek giderlerini ön plana çıkarmakta ve bu da ücretlerin küresel ölçekte baskılanmasına 

neden olmaktadır (ILO, 2008). Weil’e göre ise ülke ekonomilerinin finansallaşması da benzer etkiye 

sahiptir. Finansal piyasaların rolü özellikle hissedar değerini artırma ve emek yoğun faaliyetleri taşerona 

devretmekle işletmelerdeki dönüşümü ifade etmek için kullanılmaktadır (Weil, 2014). 

Ortalama ücretlerin GSMH içindeki payının azalma trendinde olmasına ragmen, bu durumun 

yüksek vasıflı işlerdeki ücretler için geçerli olmadığı görülmektedir. Dünya genelinde %1-10 arasında 

yüksek vasıf gerektiren işlerin olduğu tahmin edilmekte ve bu işlerde ücretlerin GSMH’dan aldığı 

payların yükseldiği görülmektedir. Hem ILO (2011) hem OECD (2012) yapmış oldukları çalışmalarda; 

düşük ve orta vasıf gerektiren işlerin %99’unun payında azalma görülürken, yüksek vasıf gerektiren 

%1’lik işlerde ücretlerin ortalama %20 arttığı tespitinde bulunmaktadır (ILO, OECD, 2015: 10). 

Ücretlerin GSMH içindeki payının azalmasının uzun soluklu bir trend olduğu dikkate alınırsa, bu 

durumun tersine çevrilmesi için ücretlerin makro politikalarla arttırılması gerekmektedir. Buna ragmen 

gelişmiş ya da gelişmekte olan ülkelerde ücretlerin asgari düzeyinin makro ölçekte belirlenmesi 

mümkünken, yoğun küresel rekabet nedeniyle ücretler genel seviyesinin arttırılması pek mümkün 

gözükmemektedir. Bunun yerine daha radikal ve uygulanabilir çözüm önerileri gündeme gelmektedir. 

Bu önerilerin başında evrensel temel gelir (UBI) ya da çalışmanın paylaştırılması tartışmaları 

gelmektedir. Temel gelir tartışmalarının oldukça eski bir tarihi bulunmakla birlikte oldukça farklı 

ideolojiler tarafından ortya atılmıştır. Örneğin Thomas Paine yetişkin tüm vatandaşlara toplu bir meblağ 

hainde para verilmesini önerirken, Josep Charlier ise düzenli gelir sağlayan bölgesel temettü önererek 

herkese asgari düzeyde gelir sağlanmasını önermektedir (Basic Income Lab, 2020). 

Çalışmanın paylaştırılması fikri ise 1960’lı yıllarda tartışılmaya başlanmış ve otomasyonun bunu 

zorunlu kıldığı belirtilmiştir. Post-Endüstriyel toplum teorisyenleri bu konuya dikkat çekmiş ve bu 

teorisyenlerden olan Andre Gorz çalışmanın paylaştırılmasının uygulanabilir tek çözüm olduğunu ifade 

etmiştir (Gorz, 1986, s. 201). 1994 yılında yayınladığı İşin Sonu eseriyle sosyal bilimler camiasını 

etkileyen Jeremy Rifkin de çalışma olgusuna atfedilen değerin değişmesi gerektiğini ifade etmektedir. 

Rifkin’e göre bildiğimiz anlamda çalışma 2020 yılı itibariyle ortadan kalkacaktır, bunu bilerek politika 

belirlemek gerekmektedir. Bu durumla mücadele için ilk önce var olan işler çalışmak isteyenler arasında 

paylaştırılmalı daha sonra temel gelir politikaları gündeme alınmalıdır (Rifkin, 1995: 3-21). 

5. SONUÇ 

Sanayi devrimi ile hayatımıza giren bağımlı çalışma ilişkisi ve bunun bir sonucu olan ücretler, 

emek yoğun üretimin hüküm sürdüğü 1980’li yıllara kadar GSMH içinden neredeyse sabit oranda (2/3) 
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pay almıştır. Bowley Yasası olarak da adlandırılan bu durum 1980’li yıllardan itibaren ücretliler 

aleyhine olacak şekilde değişmeye başlamıştır. Üretimin sanayi gibi emek yoğun sektörlerden sermaye 

yoğun sektörlere kaymaya başlaması, ücretlerin GSMH içindeki payının azalma trendine girmesiyle 

sonuçlanmıştır.  

Bu çalışma kapsamında incelenen 32 OECD ülkesinde ise ücretler payının azaldığı fakat tüm 

ülkeleri kapsayacak şekilde genelleme yapılamadığı görülmektedir. OECD ülkelerinde 2004-2020 

yılları arasında ücret payının en büyük düşüş %57’den %48,2’yee Macaristan’da olurken, en büyük artış 

ise %47,8’den %61,6’ya Estonya’da gerçekleşmiştir. Ücretlilerin GSMH’dan 2004-2020 yılları arasında 

aldığı paylar dikkatli incelendiğinde 2019 yılında patlak veren Covid-19 pandemisinin kısmi etkisi 

görülmektedir. Üretimin durma noktasına geldiği bu dönemde gelişmiş ya da gelişmekte olan ülkeler 

Pandeminin olumsuz etkilerini giderebilmek için ciddi destekler sağlamıştır. Üretim durma noktasına 

geldiği için şirket paylarının GSMH içindeki payı azalırken, kamusal destek sağlanan ücretlilerde kısmi 

bir iyileşme söz konusu olmuştur. Bu desteğin geçici olduğu unutulmamalı, ücretlerin GSMH içindeki 

payının düşme eğiliminin devam etmektedir. 

Ücretlerin GSMH’dan aldığı pay düşme eğiliminde olsa da detaylı incelemede aslında düşüşün 

yarı vasıflı ya da vasıfsız işlerdeki ücretlerden kaynaklandığı görülmektedir. İşgücü piyasalarında 

yüksek vasıf gerektiren işlerin her geçen gün azalması, bu trendin tersine döndürülmesini 

engellemektedir. Bu nedenle, var olan işlerin bölüştürülmesi ya da evrensel temel gelir uygulamaları 

tartışmaları gündeme gelmektedir. Birçok post-endüstriyel teorisyen, bildiğimiz anlamda işin sonuna 

gelmiş olabileceğimizi ve buna yönelik mücadelenin makro düzeyde ele alınması gerektiğini 

belirtmektedir. 

Var olan işlerin çalışmak isteyenler arasında bölüştürülmesi, genellikle çalışma saatlerinin 

azaltılması uygulamaları ile mümkün olmaktadır. Bununla birlikte hayata geçirilebilecek temel gelir 

uygulamasının; ücretlerin GSMH içindeki payının azalmasının önüne geçilebilmesi imkanı tanıyacaktır. 

Son olarak, işletmelerden ya da işverenlerden alınacak artan oranlı gelire vergilerinin bu uygulamaların 

hayata geçirilmesinde kilit rol oynayacağı düşünülmektedir.  
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A CRITIQUE OF THE NOTION OF MONEY IN MAINSTREAM ECONOMICS 

REGARDING INFLATION AND INTERNATIONAL TRADE 

 

Bülent HOCA 

ABSTRACT 

The World economy is going through an inflationary period. Inflation is claimed to be a monetary 

phenomenon in mainstream economics related to the quantity theory of money. This theory is also 

employed in the theory of comparative advantage, which is a mainstream theory of international trade. 

An international monetary adjustment mechanism (through the price-specie-flow mechanism) is 

assumed in the theory of comparative advantage by David Ricardo. The mainstream understanding of 

inflation and international trade essentially rests on the assumption of barter economy and classical 

dichotomy. This study claims that this approach to inflation and international trade is based on a 

fallacious notion of money and can be misleading. The purpose of this study is to criticize this approach 

to money using a critical international political economy theoretical framework. Based on a review of 

literature and available data, it is shown that a market economy is never a barter economy and money 

cannot be primarily considered as medium of exchange or veil that can be controlled as claimed in 

mainstream economics.  

Keywords: Inflation, Money, International Trade, Quantity Theory of Money, Classical Dichotomy.  
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1. INTRODUCTION 

After long years of relatively low, declining and stable inflation, we see a high increase in the 

inflation rate worldwide.  

Figure 1. World Inflation Rate (CPI)  

 

 

Current inflation problem has once again led to a preoccupation with money and monetary policy. 

Western central banks responded by increasing interest rates. Current mainstream monetary policy tool 

is interest rate. It is considered to be the main tool against inflation based on the mainstream monetary 

understanding of inflation. Inflation is understood as a monetary phenomenon.  

However, empirically it is not monetary exactly. For example, global supply chains disruptions 

are shown to have a big effect on inflation. For the US, it is estimated that 60% of the above-trend run-

up of headline inflation came from these disruptions (Liu and Nguyen, 2023). So, much of the inflation 

increase does not seem to arise from monetary change but from ‘real’ variables. 

There is a consensus in the mainstream that the root cause of inflation is monetary and it can be 

reduced by increasing interest rates (Alvarez et al., 2001; Saad-Filho, 2007). Likewise, in explaining 

comparative advantage in international trade David Ricardo also resorted to monetary change as will be 

explained. The assumption of balanced trade of Ricardo is also the result of some monetary changes. 

What is the reason of this insistence of the mainstream (represented in the Fed, central banks and 

many textbooks) on using monetary variables in explaining inflation and international trade? I claim 

that mainstream understanding of the notion of money is fallacious. We need to make a conceptual 
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discussion of money that should go back to the basics of political economy as they appeared in 18th and 

19th centuries.  

Classical political economy’s three leading figures are Smith, Ricardo and Marx. Of course there 

are others like Say, to whom we owe Say’s Law. Regarding the notion of money, we should add Keynes. 

Today’s understanding of money and exchange is still determined by these leading figures. 

2. THE NOTION OF MONEY IN THE MAINSTREAM 

In the mainstream understanding of inflation, money is primarily understood as medium of 

exchange. Whenever money is injected into the economy, more money will be used by people to buy 

more goods and services (Mankiw, 2008:649). Starting from David Hume’s works in the 18th century, 

Quantity Theory of Money (QTM) has remained very influential in understanding prices including 

international prices. According to this theory, the causality in the famous identity MV=PY runs from 

the left to the right, where M is money supply, V is the velocity of money, P is the price level and Y is 

the real output. 

In mainstream economics, relative prices of goods and factors are formed before their money 

(nominal) prices according to Walras’ Law. Hence the ‘real’ markets of goods and factors are considered 

to be where barter takes place: ‘Following the quantity theory of money, current orthodox economics 

holds that money is just an instrument to settle transactions and, therefore, unimportant, at least in the 

long run’ (Asensio, 2015:366).  

Money is supplied outside the factors and goods markets by the central bank either totally 

(exogenously) or partially (endogenously). In the second case a role is given to the banking sector. In 

either case, money is neutral in mainstream economics, which means that it does not have an effect on 

relative prices. However, the very existence of money is left unexplained (Ingham, 2004). 

2.1. Implications for Iflation 

Orthodox understanding of money sees inflation as a monetary problem either related to excess 

money supply (Friedman) or low short-term interest rate. In either case, there is no long term disturbance 

in the economy. Because in the long-run, economy is fundamentally stable. 

This is called the classical dichotomy, according to which real variables are independent of 

monetary (nominal) variables. Money is only lubricant or veil used for transactions instead of double 

coincidence of wants because money reduces transaction costs but does not alter the real variables 

(Fields, 2015). This is the neutrality of money. 
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3. THE NOTION OF MONEY IN THE THEORY OF COMPARATIVE ADVANTAGE 

In his theory of comparative advantage, David Ricardo gives special role to the QTM: ‘Ricardo 

was a consistent advocate of the quantity theory of money and a strong supporter of Say’s law, denying 

the possibility of “general gluts”. This committed him to the doctrine of the neutrality of money’ (King, 

2015:446). 

In hypothetical two countries and two goods case, if a country does not have absolute advantage 

in both products, it will lose money (gold), and due to the QTM its prices will decrease until one of its 

products gains comparative cost advantage. This is called the price-specie-flow mechanism. This 

Ricardian understanding of money has remained very influential: ‘The classical Ricardian notion of 

neutral money, in terms of its impact on the real economy, has arguably exerted the strongest strategic 

influence on policy circles for 200 years’ (Mouatt, 2015:32). 

4. A CRITIQUE 

Figure 2. Monetary Aggregates of the US (billion USD) 

 

 

As shown in Figure 2, in January 2006 (the last data for M3), M3 was more than 61 times the 

gold reserve, more than 7 times M1. This points out the power of financial system in creating money 

and importance of credit money. 

Going back to classical economists, we see that classical economists hold the labor theory of value 

and I will follow it here. Hence, in this study I prefer labor theory of value over subjective theory of 

value (utility theory), which is based on methodological individualism.  
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Classical economists thought that labor value is behind prices. However, when we ask if we can 

think of exchange without money we get two different answers. Answer of Smith and Ricardo is that 

exchange can be considered as barter, prices or monetary expressions can be attached as external 

qualifications without changing any ‘real’ relation (relative prices) (Milios, 2001:8). This is what is 

called classical dichotomy. They explain money simply ‘on the basis of practical difficulties of barter’ 

(Moseley, 2005:1). 

Marx objects to this (and Keynes in a different fashion much later) and gives a different answer. 

Marx insists that money is indispensable for exchange based on his theory of labor value. Considering 

reality, in a market economy (generalized production for market, i.e. capitalism), to be able to bring 

every product to the market, you need a price. Yet, prices are only some monetary expressions. What 

do they express? Why does every product in capitalism have to express itself in monetary terms?  

Price is nothing more than the monetary expression of value. As much as the prices are 

indispensable in a market economy, money is also indispensable. In a market economy, barter is a false 

representation of exchange: ‘Walras had simply assumed a numeraire and the existence of “an 

auctioneer” before the market process begins, an incidence that is unlikely to have just simply appeared’ 

(Mouatt, 2015:46). 

The unit of account (measure of value) function of money is logically anterior to medium of 

exchange function (Ingham, 2004:34). Money’s primary function is to be an abstract measure of value: 

‘Money’s most fundamental function is to offer commodities a measure of value’ (Santos, 2012:233). 

All exchanges must be mediated by money. There is no barter in capitalism that logically precedes 

monetary exchange. If we denote commodities by C and money by M, we always have C-M-C’ in 

capitalism, not C-C’. 

If money was only to facilitate immediate exchange as in barter, deferred payment (credit) 

function of money cannot be understood as well. Considering the critical importance of this function for 

capital, barter representation becomes even more unrealistic: ‘The essential feature of the “market 

economy” (of capitalism) is thus not simply commodity exchange (as maintained by mainstream 

theories) but monetary circulation and money’ (Milios, 2006:7). 

Since a market economy is not a barter economy, not every sale is a purchase. Mediation of money 

means these two acts can be separated, thus Say’s Law is not applicable. Otherwise crises of 

overproduction are inconceivable. In this respect, Keynes criticizes Say’s Law and he points out the role 

of money hoards, which makes the QTM problematic: ‘The QTM is problematic because money is 

hoarded or re-introduced from hoards, and thus can be withdrawn from circulation’ (Mouatt, 2015:45). 
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Means of hoarding and means of payment functions of money are the basis of endogenous determination 

of money supply. As a result, money is not simply a numeraire (unit of account). 

Although Smith and Ricardo followed labor theory of value, they could not integrated it with the 

notion of money. Marx achieved this integration (Moseley, 2005:2). Almost all products are produced 

for market, they are commodities. And their value comes from the universal abstract feature of labor: 

‘The labour contained in exchange-value is abstract universal social labour, which is brought about by 

the universal alienation of individual labour’ (Marx, 1981:56-7). Based on labor theory of value, the 

source of value is labor or labor time. In market economy or capitalism, labor becomes general or 

abstract, and the source of value or money becomes abstract labor.  

There are several functions and forms of money (such as commodity money, fiat money and credit 

money). However, they are hierarchically related. As fiat money or credit money, money is the symbol 

or token of value or claim to value. As long as capital is expended profitably all claims will be realized. 

As seen in figure 2 in the case of US, credit money is dominant form of money in capitalism especially 

in expansionary periods (Milios, 2006:15). The hierarchical relations between money forms can be 

depicted as in Figure 3.  

Figure 3. A Simple Hierarchy of Money Forms 

 

Source: Adapted from Mehrling (2013). 
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4.1. Money as Capital 

It must be emphasized (and added to textbooks) that highest function of money is money as 

capital, i.e. self-expending value: M-C-M’. Capital circulation cannot be understood as barter at all; no 

accountant and capitalist would conceive this as such. The creation of money (credit money by banks) 

depend on expended reproduction of capital. In the sense, money is endogenous and there is no 

dichotomy between real and nominal variables because everything is necessarily monetary in capitalism. 

Money is at the start and end of any capital transaction: M-C-M’: ‘According to Marx’s monetary value 

and capital theory commodity production and circulation shall be understood as a moment of the circuit 

of total-social money capital’ (Milios, 2006:17). 

In case of a crisis, which means devalorization of capital, money (starting from credit money) is 

destroyed together with value. Money supply may be reduced to commodity money (gold): ‘During the 

expansion phase, the qualitative difference between credit and money becomes attenuated; the quantity 

of credit expands while the qualitative hierarchy flattens. During the contraction phase, the distinction 

between more money-like and less money-like forms of credit is re-established; credit contracts while 

the hierarchy steepens… The problem is that, in a liquidity crisis, everyone wants money and no one 

wants credit’ (Mehrling, 2013:398, 401). 

Currency or legal tender is created by the state and could be considered as exogenous. However, 

much bigger part of supply of money comes from the huge financial institutions. Neglecting this part of 

money means neglecting or hiding their power: ‘[Monetary authorities] have superior status vis-à-vis 

banks and other private agents; but as a part of society they suffer from pressures determining monetary 

dynamics as a whole. This makes the autonomy of monetary authorities merely relative and limits their 

power to intervene in the economy’ (Mollo, 1999:14). 

5. CONCLUSION 

Moneyness of anything (metal, fiat money, credit money) comes from its function as a generally 

accepted measure of value and payment in the expended reproduction of capital. If this expansion halts, 

these different types of money may lose their moneyness to the extent that only gold may remain as 

money. 

Monetary manipulations may help the countries that issue the world currencies (hard currencies) 

like the U.S. Dollar and Euro but not developing countries: ‘The consequent use of the US dollar as a 

reserve currency significantly enhances international demand for dollar- denominated assets. This in 

turn enhances scope for US monetary policy and eases costs of borrowing within the dollar zone, with 
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corresponding opposite effects in weaker, smaller or less developed economies’ (Santos, 2012:239). I 

think that mainstream monetary policy would have a limited and short-run role in a developing country 

especially when economic development is considered. 

Given the endogeneity of money and limited role of central banks, improving productivity would 

be more important for lower prices and international trade. Hence, especially regarding economic 

development, policies more important than mainstream monetary policy would be trade, industrial and 

R&D policies for the advancement of technology and scale of production (Gallagher, 2005). However, 

these policies in turn depend on the social relations of production in a country. 
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TÜKETİCİLERİN ÇEVRE TUTUMU İLE YEŞİL PAZARLAMA ALGISININ EKO-

ETİKETLİ ÜRÜNLERE KARŞI TUTUMU ÜZERİNDEKİ ETKİSİNİN 

DEĞERLENDİRİLMESİ1 

Fatma ZEYBEK 

Özer YILMAZ 

 

ÖZET 

Eko-etiketler, tüketicilerin satın aldıkları ürünlerin çevresel performansı hakkındaki belirsizliği 

ortadan kaldırarak ve ürünlerin içeriği hakkında bilgilendirerek tüketicilerin çevreye daha az zararlı 

ürünleri seçmeleri konusunda yardımcı olmaktadır. Çalışmada, Bandırma’da 18 yaş ve üzerindeki 

beyaz eşya satın alma davranışı gösteren tüketicilerin çevre tutumunun ve yeşil pazarlama algılarının 

eko-etiketli ürünlere karşı tutumu üzerindeki etkisi değerlendirilmiştir. Araştırmanın evreni 

kapsamında, Bandırmada kolayda örnekleme yöntemi ile belirlenen beyaz eşya satın alan 353 tüketiciye 

online anket çalışmasının uygulanması planlanmış ve beyaz eşya satın alan 260 tüketiciye ulaşılarak 

anket çalışması uygulanmıştır. Analizlerin sonucunda beyaz eşya satın alan tüketicilerin çevre 

tutumunun eko-etiketli ürünlere karşı tutumu üzerinde anlamlı ve pozitif yönlü etkisinin olduğu, beyaz 

eşya satın alan tüketicilerin yeşil pazarlama algısının eko-etiketli ürünlere karşı tutumu üzerinde 

anlamlı ve pozitif yönlü etkisinin olduğu belirlenmiştir. Bununla birlikte, tüketicilerin çevre tutumunun 

eko-etiketli ürünlere karşı tutumu üzerindeki etkisinde yeşil pazarlama algısının kısmi aracılık rolünün 

olduğu belirlenmiştir. 

Anahtar Kelimeler: Çevre Tutumu, Yeşil Pazarlama, Eko-Etiketli Ürünlere Karşı Tutum, Eko-Etiket, 

Çevreci Tüketiciler. 

JEL Kodları: Q53, Q56, M10, M31.  

 

 

 

 
1 Bu çalışma, doktora tezinin ön testinin analiz çalışmasından uyarlanarak, geliştirilmiştir. 
 Doktora Öğrencisi Fatma Zeybek. Bandırma Onyedi Eylül Üniverisitesi,  Balıkesir, Türkiye, 

fatmazeybek@ogr.bandirma.edu.tr, ORCİD ID: 0000-0003-3525-0520. 
 Doç. Dr. Özer Yılmaz, Bandırma Onyedi Eylül Üniverisitesi, Balıkesir, Türkiye, oyilmaz@bandirma.edu.tr, ORCİD ID: 

0000-0002-8207-8682. 
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EVALUATION OF THE EFFECT OF CONSUMERS' ENVIRONMENTAL ATTITUDE AND 

THE PERCEPTION OF GREEN MARKETING ON THE ATTITUDE TO ECO-LABELED 

PRODUCTS 

ABSTRACT 

Eco-labels help consumers choose products that are less harmful to the environment, by removing 

uncertainty about the environmental performance of the products they buy and by informing them about 

the content of the products. However, the positive/negative attitudes of consumers about the environment 

can also affect their attitudes towards eco-labeled products in a positive/negative way. In the study, the 

effect of environmental attitudes and green marketing perceptions of consumers aged 18 and over who 

purchase white goods in Bandırma on their attitudes towards eco-labeled products was evaluated. 

Within the scope of the research, it was planned to apply an online questionnaire study to 353 consumers 

who bought white goods in Bandırma, which was determined by convenience sampling method, and an 

online questionnaire study was applied by reaching 260 consumers who bought white goods. As a result 

of the analysis, it was determined that the environmental attitude of consumers who buy white goods 

has a significant and positive effect on their attitude towards eco-labeled products and the green 

marketing perception of consumers who buy white goods has a significant and positive effect on their 

attitude towards eco-labeled products. However, it has been determined that green marketing 

perception has a partial mediating role in the effect of consumers' environmental attitude towards eco-

labeled products. 

Keywords: Environmental Attitude, Green Marketing, Attitude Towards Eco-Labeled Products, Eco-

Label, Environmentalist Consumers. 

JEL Codes: Q53, Q56, M10, M31. 

 

1. GİRİŞ 

Ekolojik sorunlar ve çevreye en az zararlı ürünlerle ilgili olarak tüketicilerin tutumlarını, 

inançlarını ve davranışlarını anlamaya artan duyarlılık, artan çevre sorunlarının azalmasını sağlayarak, 

(Roberts ve Bacon, 1997) firmaların çevre dostu ürünlere yönelimini arttırmaya ve onları yeşil ürün ve 

hizmetler sunmaya teşvik etmiştir (McDonald ve Rundle-Thiele, 2008; Xing, Zhang, Cui, Yin, Zhao, 

Kuang, Xiu, Wan ve Zhou, 2018). Özellikle son yıllarda tüketicilerin artan bu ekolojik endişeleri; 

çevreye duyarlı ürünlere yönelik olumlu eğilim ve yeşil pazarlama algılarının önemli ölçüde artış 

göstermesine neden olmuştur (Song, Lee, Kang ve Boo, 2012). Bu kapsamda tutum kavramı, bireyin 

belirli bir duruma karşı hissettiklerini (olumlu/olumsuz) belirlemeye yönelik bir eylem kapsamındaki 
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bireysel yargı şeklinde açıklanabilir (Ajzen,1991). Bu bağlamda, tüketicilerin gelecekteki davranışlarını 

tahminlemek için birincil ölçüm görevi görmektedir. Tutum, belirli bir davranışta bulunma niyetinde 

olan insanların algısını dikkate almaktadır. Tüketicilerin eylemleri için ifade ettikleri olumlu/olumsuz 

yargıları, tutumun bir bileşeni olarak görülmektedir (Ajzen, 2015).  

İnsanlar çok çeşitli kavramlara karşı olumlu bir tutuma sahip olabilirler. Örneğin, yeşil davranış 

etkinliklerine karşı daha fazla tutumu olan bir kişinin çevreye karşı olumlu bir yargı sergilediği kabul 

edilir. Sürdürülebilir ürünlere karşı sorumlu bir tavır sergileyen bir kişi, çevreye karşı daha iyi kararlar 

almak için olumlu bir zihniyete sahip olabilmektedir (Ogiemwonyi ve Jan, 2023).  Bu kapsamda, 

tüketicilerin çevreye ilişkin algılarına veya inançlarına odaklanan psikolojik eğilimlere çevre tutumu 

denilmektedir (Milfont, 2004). Araştırmada temel alınan eko-etiketler, bir ürünün devlet kurumları ve 

diğer kamu hizmeti kuruluşları tarafından ilgili çevre standartlarına uygun olduğunu doğrulamak için 

kullanılmaktadır (Galarraga Gallastegui, 2002). Örneğin, Tip 1 etiketleri (ISO 14024), bir ürünün 

üretim, nakliye, pazarlama ve geri dönüşüm dahil tüm sürecinin çevre standartlarına uygun ve hem doğal 

çevreye hem de halk sağlığına zararsız olmasını gerektirmektedir (Yenipazarlı, 2015; International 

Organization for Standardization, 2011). Eko-etiketler, üreticiler ve tüketiciler arasındaki bilgi 

asimetrisini ortadan kaldırmaya yardımcı olmaktadır (Healy ve Palepu, 2002; Cui, Jo ve Na, 2018). Eko-

etiketler sayesinde tüketiciler, ürünlerin çevresel etkileri konusunda bilgilendirilerek ve tüketiciler bu 

satın alma davranışlarını değiştirerek çevresel zararları azaltmaya teşvik edilebilirler. Eko-etiketlerin 

temel odaklandığı nokta, olumsuz çevresel etkileri azaltmak ve yeşil tüketimi teşvik etmektir (Bleda ve 

Valente, 2009). Eko-etiketli ürünler hakkında bilinçli olan tüketiciler günlük alışverişlerinde çevreye 

daha az zararı olan tüketim alışkanlıklarına yönelerek, çevre dostu davranış sergileyebilirler. Bu 

kapsamda ele alınan diğer bir konu ise yeşil pazarlama karması olarak ifade edilen yeşil ürünlere, 

fiyatlara, dağıtıma ve tutundurmaya yönelimlerdir. Kısaca tüketicilerin, çevreyi korumaya özen 

göstererek pazarlama faaliyetlerine odaklanmasına yeşil pazarlama denilmektedir (Teo ve Yazdanifard, 

2014).  

Yeşil pazarlama giderek yaygınlaşan bir uygulama haline gelse de literatürde araştırmacılar 

nezdinde belirlenmiş bir tanımı yoktur (Teo ve Yazdanifard, 2014). “Yeşil” ile kastedilen oldukça fazla 

ifade olduğu için yeşil pazarlamanın sayısız tanımı vardır (Saha ve Darnton, 2005). Yeşil pazarlama, bir 

ürünün çevre dostu hale getirilmesinden, ambalajının değiştirilmesine, yeşil boyuta uygun olması 

gereken promosyonun oluşturulmasına ve geliştirilmesine kadar geniş bir faaliyet yelpazesini 

kapsamaktadır. Kotler ve Keller (2008), yeşil pazarlamayı çevreye duyarlı veya çevre için güvenli 

ürünlerin üretimi olarak tanımlamaktadır.  Saha ve Darnton (2005) tarafından bir araya getirilen yeşil 

pazarlama, çevreye zarar vermeyen ürün, fiyat, promosyon ve dağıtım gibi pazarlama karması unsurları 

etrafında odaklanan faaliyetlerin tümü şeklinde ifade edilmiştir. Tanımlardan çıkarılan ortak nokta ise 

https://www.sciencedirect.com/science/article/pii/S2666789423000247#bib2
https://www.sciencedirect.com/science/article/pii/S2666789423000247#bib3
https://www.sciencedirect.com/science/article/pii/S2666789423000247#bib59
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pazarlama faaliyetlerinin çevre ile ilişkilendirilerek, tüketicilerin çevre dostu pazarlama faaliyetlerine 

yönlendirilmesidir.  

2. YÖNTEM 

Araştırmada, beyaz eşya satın alma davranışı gösteren tüketicilerin çevre tutumunun ve yeşil 

pazarlama algılarının eko-etiketli ürünlere karşı tutumu üzerindeki etkisinin değerlendirilmesi 

amaçlanmaktadır. Bununla birlikte, tüketicilerin çevre tutumunun eko-etiketli ürünlere karşı tutumu 

üzerindeki etkisinde yeşil pazarlama algısının aracılık rolü de incelenecektir. Araştırmanın evreni 

kapsamında, kolayda örnekleme yöntemi ile belirlenen Bandırma’da beyaz eşya sektöründe satın alma 

davranışı gösteren 353 beyaz eşya satın alan tüketiciye online anket çalışmasının uygulanması 

planlanmış ve beyaz eşya satın alan 260 tüketiciye ulaşılarak online anket çalışması uygulanmış, elde 

edilen veriler analiz edilmiştir. Araştırmanın örneklem büyüklüğü, örneklem büyüklüklerinin yer aldığı 

hazır tablolardan yararlanılarak, belirlenmiştir (Gürbüz ve Şahin, 2018: 130).  Araştırmada kullanılan 

anket formu ile ilgili Bandırma Onyedi Eylül Üniversitesi’nin Sosyal ve Beşerî Bilimler Etik 

Kurulundan etik onay alınmıştır. Ankette yer alan çevre tutumu ölçeği; Taylor ve Todd’un (1995) 

yapmış oldukları çalışmadan alınmıştır. İlgili ölçek tüketici tutumlarını araştırmayı amaçlayan dört 

maddeden oluşmaktadır. Yeşil pazarlama ölçeği; Davari ve Strutton’ın (2014) yeşil pazarlama karması 

ve tüketici davranışları ile ilgili yapmış oldukları çalışmada kullandıkları, yeşil fiyat, yeşil ürün, yeşil 

tutundurma ve yeşil dağıtımı kapsamaktadır. Bu ölçek, on bir maddeden oluşmaktadır. Eko-etiketli 

ürünlere karşı tutum ölçeği ise Mostafa (2007) ve Chan’ın (2001) çalışmalarından uyarlanmıştır ve bu 

ölçek, on sekiz maddeden oluşmaktadır. Araştırma kapsamında kurulan model ve ileri sürülen hipotezler 

aşağıda sunulmaktadır.  

Şekil 1. Araştırmanın Modeli 

 

 

 

Hipotez 1: Tüketicilerin çevre tutumu eko-etiketli ürünlere karşı tutumunu pozitif yönde ve 

anlamlı şekilde etkilemektedir. 
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Hipotez 2: Tüketicilerin çevre tutumu yeşil pazarlama algısını pozitif yönde ve anlamlı şekilde 

etkilemektedir. 

Hipotez 3: Yeşil pazarlama algısı tüketicilerin eko-etiketli ürünlere karşı tutumunu pozitif yönde 

ve anlamlı şekilde etkilemektedir. 

Hipotez 4: Tüketicilerin çevre tutumunun eko-etiketli ürünlere karşı tutumu üzerindeki etkisinde 

yeşil pazarlama algısının aracılık rolü vardır. 

3. BULGULAR 

 Araştırmaya katılan tüketicilere ilişkin tanımlayıcı istatistikler Tablo 1’de gösterilmektedir.  

Tablo 1. Tüketicilerin Tanımlayıcı İstatistikleri 

 

Tablo 1 incelendiğinde çalışmaya katılan tüketicilerden kadın sayısının 156 (%60) ve erkek 

sayısının 104 (%40) olduğu; bekar sayısının 113 (%43,5) ve evli sayısının 147 (%56,5) olduğu; 18-25 

yaş arası 29 tüketici (%11,2), 26-33 yaş arası 122 (%46,9), 34-41 yaş arası 49 (%18,8),  42-49 yaş arası 

38 (%14,6), 50 ve üzeri 22 (%8,5) tüketici olduğu görülmektedir.  

Tüketicilerin eğitim durumları incelendiğinde; ilk/ortaöğretim mezunu 1 (%0,4) tüketici olduğu, 

lise mezunu 29 (%11,2) olduğu, ön lisans 33 (%12,7) olduğu, lisans mezunu 121 tüketici (%46,5) ve 

lisansüstü 76 (%29,2) tüketici olduğu saptanmıştır. Tüketiciler aylık gelir durumlarına göre 

Değişkenler Alt Gruplar Frekans Yüzde (%) 

Cinsiyet Kadın 156 60,0 

 Erkek 104 40,0 

Medeni Durum Bekar 113 43,5 

 Evli 147 56,5 

 18-25 29 11,2 

Yaş 26-33 122 46,9 

 34-41 49 18,8 

 42-49 38 14,6 

 50 ve üzeri 22 8,5 

 İlk/Ortaöğretim 1 0,4  
Lise 29 11,2 

Eğitim Durumu Önlisans 33 12,7 

 Lisans 121 46,5 

 Lisansüstü 76 29,2 

 0-8.500 TL 30 11,5 

 8.501-12.500 TL 42 16,2 

Aylık Gelir 12.501-16.500 TL 34 13,1 

 16.501-20.500 TL 58 22,3 

 20.501-24.500 TL 40 15,4 

 24.501 TL ve üzeri 56 21,5 

 Toplam 260 100 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

137 
 

değerlendirildiklerinde; 0-8.500 ₺ alan30 (%11,5) tüketici olduğu, 8.501₺-12.500₺ alan 42 (%16,5) 

olduğu, 12.501₺-16.500₺ alan 34 (%13,1) olduğu,16.501₺-20.500₺ alan 58 (%22,3) olduğu, 20.501₺-

24.500₺ alan 40 (%15,4) olduğu, 24.501₺ ve üzerinde 56 tüketici (%21,5) olduğu tespit edilmiştir. 

Araştırmada yer alan çevre tutumu, yeşil pazarlama ve eko-etiketli ürünlere karşı tutum 

ölçeklerinin Cronbach’s Alpha güvenilirlik analizi sonuçları Tablo 2’de gösterilmektedir. 

Tablo 2. Ölçeklere Ait Güvenilirlik Analizi 

Araştırmanın güvenilirlik analizi Cronbach’s Alpha ile belirlenmiştir. Çevre tutumu ve yeşil 

pazarlama ölçeklerine ait Cronbach’s Alpha değerlerinin orta güvenilirliğe sahip oldukları, eko-etiketli 

ürünlere karşı tutum ölçeklerinin yüksek güvenilirliğe sahip oldukları belirlenmiştir. 

Araştırmada kullanılan ölçeklerin normallik sınaması basıklık ve çarpıklık değerlerine bakılarak 

incelenmiş ve elde edilen sonuçlar Tablo 3’te sunulmuştur. 

Tablo 3. Ölçeklerin Normallik Analizi 

 Tablo 2’deki basıklık ve çarpıklık değerleri incelendiğinde değerlerin 0,178 ile 1,253 arasında 

gerçekleştiği görülmektedir. Basıklık ve çarpıklık değerlerinin -1.5 ile +1.5 aralığında yer alması, 

verilerin normal dağılım gösterdiği (Gürbüz ve Şahin, 2018) şeklinde yorumlanabilmektedir.  Bu 

sebeple araştırmada kullanılan ölçeklerin normal dağılım gösterdiği kabul edilmektedir.  

 Araştırmada kullanılan ölçeklerin yapı geçerliliklerinin tespit edilmesi için verilere açıklayıcı 

faktör analizi uygulanmıştır ve elde edilen sonuçlar aşağıda sunulmaktadır.  

Tablo 4. KMO ve Bartlett’s Testi Tablosu 

 

 

 

 

 

Cronbach's Alpha Madde Ölçek 

0,755 4 Çevre Tutumu 

0,775 11 Yeşil Pazarlama 

0,943 18 Eko-Etiketli Ürünlere Karşı Tutum 

Basıklık (Kurtosis) Çarpıklık (Skewness) Ölçek 

,178 -,658 Çevre Tutumu 

1,253 -,005 Yeşil Pazarlama 

1,260 -,471 Eko-Etiketli Ürünlere Karşı Tutum 

Eko-Etiketli Ürünlere 

Karşı Tutum 

Yeşil 

Pazarlama 

Çevre 

Tutumu 

 

 

0.699 0.772 0.947  
Kaiser-Mayer-Olkin (KMO) 

4065.538 1021.317 280.115 X2  

153 55 6 df  

0.000 0.000 0.000 Sig. Bartlett’s Küresellik Testi 
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Ölçekler üzerinde uygulanan açıklayıcı faktör analizi sonuçlarına göre; çevre tutumu ölçeğinin 

örneklem yeterliliği 0.699, yeşil pazarlama ölçeğinin örneklem yeterliliği 0.772, eko-etiketli ürünlere 

karşı tutum ölçeğinin örneklem yeterliliği 0.947 olarak belirlenmiştir. Bununla birlikte Bartlett’s 

küresellik testlerinin sonuçları da p = 0.000 ve anlamlıdır (p<0.05). Bununla birlikte ölçeklerde yer alan 

tüm soruların ilgili ölçeklere yüklendiği tespit edilmiştir. Elde edilen sonuçlar, araştırma kapsamındaki 

verilerin yapı geçerliliğini sağladığını ifade etmektedir. Faktör yükleri incelendiğinde; çevre tutumu 

ölçeğinin 0,692-0,814 aralığında ve tek faktörde yüklendiği, yeşil pazarlama ölçeği dört boyuta 

ayrılmıştır. Ürün alt boyutunun 0,659-0,780 aralığında yer aldığı, fiyat alt boyutunun 0,852-0872 

aralığında yer aldığı, dağıtım alt boyutunun 0,596-0,654 aralığında yer aldığı ve tutundurma alt 

boyutunun 0,524-0,740 aralığında yer aldığı tespit edilmiştir. Eko-etiketli ürünlere karşı tutum ölçeği 

dört boyuta ayrılmıştır. Çevre boyutunun 0,725-0,844 aralığında olduğu, sağlık boyutunun 0,833-0,875 

aralığında olduğu, fiyat kabulü boyutunun 0,674-0,809 aralığında olduğu ve prestij boyutunun 0,744-

0,784 aralığında olduğu belirlenmiştir. 

Araştırmanın bundan sonraki aşamasında hipotez testlerine geçilmiştir. Hipotez testlerinde 

öncelikle modelde yer alan değişkenler arasındaki ilişkileri tespit etmeye yönelik olarak korelasyon 

analizi uygulanmış ve elde edilen sonuçlar Tablo 5’te sunulmuştur.  

Tablo 5. Değişkenler Arasındaki Çoklu Korelasyon Analizi Tablosu 

 

 

 

 

Araştırmaya katılan tüketicilerin çevre tutumu ile yeşil pazarlama algısı arasında %22.7 

düzeyinde anlamlı ve pozitif yönlü ilişki olduğu (r(260)= 0.227, p< 0.01), tüketicilerin çevre tutumu ile 

eko-etiketli ürünlere karşı tutumu arasında %39.9 düzeyinde anlamlı ve pozitif yönlü ilişki olduğu 

(r(260)= 0.399, p< 0.01), tüketicilerin yeşil pazarlama algısı ile eko-etiketli ürünlere karşı tutumu 

arasında %54.8 düzeyinde anlamlı ve pozitif yönlü ilişki olduğu (r(260)= 0.548, p< 0.01) belirlenmiştir.  

 Yapılan korelasyon analizi sonucunda ilgili hipotezler basit doğrusal regresyon analizleri ile test 

edilmiştir. Elde edilen sonuçlar aşağıda sunulmaktadır.  

 

Tablo 6. Tüketicilerin Çevre Tutumunun Eko-Etiketli Ürünlere Karşı Tutumu Üzerindeki 

Etkisinin Analizi 

Eko-Etiketli Ürünlere 

Karşı Tutum 

Yeşil 

Pazarlama 

Çevre 

Tutumu Ölçek 

  1 Çevre Tutumu 

 1 
0.227** Yeşil  

Pazarlama 

1 0.548** 
0.399** Eko-Etiketli Ürünlere  

Karşı Tutum 

p 

 

 

 

 

 

B 

Bağımsız 

Değişken 

 

Bağımlı Değişken 
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Eko-etiketli ürünlere karşı tutumun %15,9’unun tüketicilerin çevre tutumu ile açıklandığı tespit 

edilmiştir. Tüketicilerin çevre tutumu eko-etiketli ürünlere karşı tutumunu pozitif yönde ve anlamlı 

şekilde etkilemektedir. Bu sonuca göre, H1 hipotezi kabul edilmiştir. Tüketicilerin çevre tutumunda bir 

birim standart sapma oranında artış olduğunda, eko-etiketli ürünlere karşı tutumunun standart 

sapmasında %39.9’luk artış görülecektir. Düzeltilmiş R2 değerinin 0.156 olması, eko-etiketli ürünlere 

karşı tutumdaki %15.6’lık varyansın tüketicilerin çevre tutumuna bağlı olduğunu göstermektedir. 

Tablo 7. Tüketicilerin Çevre Tutumunun Yeşil Pazarlama Algıları Üzerindeki Etkisinin Analizi 

Tüketicilerin yeşil pazarlama algısının %5.2’sinin tüketicilerin çevre tutumu ile açıklandığı tespit 

edilmiştir. Tüketicilerin çevre tutumu yeşil pazarlama algısını pozitif yönde ve anlamlı şekilde 

etkilemektedir. Bu sonuca göre, H2 hipotezi kabul edilmiştir.  

Tablo 8. Yeşil Pazarlama Algısının Tüketicilerin Eko-Etiketli Ürünlere Karşı Tutumu 

Üzerindeki Etkisinin Analizi 

Tüketicilerin eko-etiketlere karşı tutumunun %30’unun yeşil pazarlama algısı ile açıklandığı 

tespit edilmiştir. Yeşil pazarlama algısı tüketicilerin eko-etiketli ürünlere karşı tutumunu pozitif yönde 

ve anlamlı şekilde etkilemektedir. Bu sonuca göre, H3 hipotezi kabul edilmiştir.  

t ꞵ Std. 

Hata 

 

0.000 

 

6.994 

 

0.399 0.056 0.392 

 

Çevre Tutumu 

Eko- Etiketli 

Ürünlere Karşı 

Tutum 

   

R2= 0.159 

 

F= 48.92 

Anova 

(p)= 

0.000 

 

Tahmini Std. 

Hata=0.56753 

Düzeltilmiş R2= 

0.156 

p 

 

t 

 

ꞵ 

 

Std. Hata B 

Bağımsız 

Değişken 

Bağımlı Değişken 

 

 

0.000 

 

 

3.743 

 

 

0.227 

 

 

0.055 

 

 

0.205 

 

 

Çevre Tutumu Yeşil Pazarlama 

  R2= 

0.052 

F= 48.92 Anova (p)= 

0.000 

Tahmini Std. 

Hata=0.55447 Düzeltilmiş R2= 0.048 

p 

 

t 

 

ꞵ 

 

Std. Hata B Bağımsız Değişken 

Bağımlı 

Değişken 

 

0.000 

 

10.528 

 

0.548 0.057 0.596 

 

Yeşil Pazarlama 

Eko- Etiketli 

Ürünlere Karşı 

Tutum 

   

R2= 

0.300 

 

F= 110.83 
Anova (p)= 

0.000 

 

Tahmini Std. 

Hata=0.51771 

Düzeltilmiş R2= 

0.298 
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Tablo 9. Tüketicilerin Çevre Tutumunun Eko-etiketli Ürünlere Karşı Tutumu Üzerindeki 

Etkisinde Yeşil Pazarlama Algısının Aracılık Testi 

 

Tüketicilerin eko-etiketli ürünlere karşı tutumunun %38’inin çevre tutumu ve yeşil pazarlama 

algısıyla açıklandığı belirlenmiştir. Modeldeki tüketicilerin eko-etiketlere karşı tutumunun %30’unun 

yeşil pazarlama algısı ile açıklandığı, tüketicilerin eko-etiketli ürünlere karşı tutumunun %15,9’unun 

tüketicilerin çevre tutumu ile açıklandığı tespit edilmiştir. İfade edilen R2 değerleri %38’e yükseldiği 

için tüketicilerin çevre tutumunun eko-etiketli ürünlere karşı tutumu üzerindeki etkisinde yeşil 

pazarlama algısının kısmi aracılık rolünün olduğu belirlenmiş ve H4 hipotezi kabul edilmiştir. 

4. SONUÇ VE TARTIŞMA 

Araştırmada, beyaz eşya satın alma davranışı gösteren tüketicilerin çevre tutumunun eko-etiketli 

ürünlere karşı tutumu üzerindeki etkisinde yeşil pazarlamanın aracılık rolü değerlendirilmiştir. 

Araştırmanın evreni kapsamında, kolayda örnekleme yöntemi ile belirlenen Bandırma’da beyaz eşya 

sektöründe satın alma davranışı gösteren 260 tüketiciye ulaşılarak online anket çalışması uygulanarak, 

elde edilen veriler ile analizler yapılmıştır. Korelasyon analizi sonuçlarına göre; araştırmaya katılan 

tüketicilerin çevre tutumu ile yeşil pazarlama algısı arasında %22.7 düzeyinde anlamlı ve pozitif yönlü 

ilişki olduğu (r(260)= 0.227, p< 0.01), tüketicilerin çevre tutumu ile eko-etiketli ürünlere karşı tutumu 

arasında %39.9 düzeyinde anlamlı ve pozitif yönlü ilişki olduğu (r(260)= 0.399, p< 0.01), tüketicilerin 

yeşil pazarlama algısı ile eko-etiketli ürünlere karşı tutumu arasında %54.8 düzeyinde anlamlı ve pozitif 

yönlü ilişki olduğu (r(260)= 0.548, p< 0.01) belirlenmiştir.  

Regresyon analizi sonuçlarına göre, eko-etiketli ürünlere karşı tutumun %15,9’unun tüketicilerin 

çevre tutumu ile açıklandığı tespit edilmiştir. Tüketicilerin yeşil pazarlama algısının %5.2’sinin 

tüketicilerin çevre tutumu ile açıklandığı tespit edilmiştir. Tüketicilerin eko-etiketli ürünlere karşı 

tutumunun %30’unun yeşil pazarlama algısı ile açıklandığı belirlenmiştir. Aracılık testi sonucuna göre; 

tüketicilerin eko-etiketli ürünlere karşı tutumunun %38’inin çevre tutumu ve yeşil pazarlama algısıyla 

açıklandığı belirlenmiştir. İfade edilen R2 değerleri %38’e yükseldiği için tüketicilerin çevre tutumunun 

p 

 

t 

 

ꞵ 

 

Std. Hata B 

Bağımsız 

Değişken 

Bağımlı Değişken 

 

0.000 

 

5.746 

 

0.290 0.050 0.285 

 

Çevre Tutumu 

Eko- Etiketli 

Ürünlere Karşı 

Tutum 

 

0.000 

 

9.567 

 

0.482 0.055 0.525 

Yeşil 

Pazarlama 

Eko- Etiketli 

Ürünlere Karşı 

Tutum 

  R2= 0.380 F= 78.80 Anova (p)= 

0.000 

Tahmini Std. 

Hata=0.48829 

Düzeltilmiş R2= 

0.375 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

141 
 

eko-etiketli ürünlere karşı tutumu üzerindeki etkisinde yeşil pazarlama algısının kısmi aracılık rolünün 

olduğu belirlenmiştir. Gelecekteki çalışmalarda araştırma değişkenlerine yenileri eklenerek, sektörel 

bazda ele alınarak ve örneklem büyüklüğü genişletilerek daha farklı çalışmalar yapılabilir. 
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KAYIT DIŞI EKONOMİNİN ÖNLENMESİNDE BAĞIMSIZ DENETİMİN VE KGK’NIN 

ROLÜ 

Seval KARDEŞ SELİMOĞLU
  

Resül YAZICI  

ABSTRACT 

Informal economy can be defined as activities that are hidden from the state, unregistered/not 

recorded and therefore cannot be audited. Although different solutions are suggested to prevent the 

informal economy, one of the most important ones is to establish strong control mechanisms and support 

them with strong legal authority. In order to prevent the informal economy, the document system must 

be established. A strong independent audit will cause the document and record control system of the 

companies in the country to be fully established, and the companies will become transparent and 

accountable, which will have a positive effect on increasing the confidence of domestic and foreign 

investors. Developed countries have solved the problem of informality in this way. The necessary steps, 

especially in the field of independent auditing in Turkey, were taken by establishing the Public 

Oversight, Accounting and Auditing Standards Institution (KGK) in 2011. However, even though 10 

years have passed and the necessary efforts and legal arrangements have been made, the system has 

not been brought to the desired level. Independent audit has four important stakeholders; legal authority 

(KGK), companies, public and auditors. The public, auditors and legal authority dimensions of these 

stakeholders have reached the desired level, but the dimension of companies has remained incomplete. 

As a stakeholder who does not understand the importance, benefits and content of independent auditing 

and does not have awareness of this, companies prevent the development of the independent audit 

phenomenon. This situation stands as a major obstacle to the strengthening of independent auditing and 

supports informality in the country. This obstacle can be overcome by applying programs that will raise 

awareness of strong independent auditing in companies by addressing the problem of the KGK. The 

main purpose of the POA is to protect the interests of investors and the public interest in the accurate 

and independent preparation of audit reports, and to provide accurate, reliable and comparable 

financial information. The duties and powers of the KGK: To establish Turkish Accounting Standards, 

Turkish Auditing Standards; to authorize independent auditors and independent audit firms; to audit 

the activities of independent auditors and independent audit firms. In other words, in order to raise 

awareness in all segments of the society with educational and inclusive methods, awareness and 

awareness raising activities should be carried out by ensuring the participation of relevant segments of 

the society in the fight against informality. In order to improve data sharing between institutions and to 
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eliminate the problems that arise in practice, legal and technical problems in front of data sharing 

between institutions should be identified and solutions should be developed for the sharing of data held 

within the relevant institutions in a way that allows cross-checks. In this context, the KGK should also 

create a roadmap for strong auditing as a strong legal authority, aware of its responsibility, and work 

hand in hand with all its stakeholders to solve informality. In the study, the role of the KGK to create a 

strong independent audit phenomenon in preventing informality will be discussed and it will be tried to 

reveal what steps can be taken for the Future 

Keywords: Independent Audit, Auditing Standards, Publıc Oversıght, Accountıng and Audıtıng 

Standards Authorıty of Turkey, Accounting and Auditing Standards, Informal Economy. 

JEL Classifications: E26, M42, M48. 

1. GİRİŞ  

Kayıt dışı ekonomi, devletten gizlenen, kayda geçirilmeyen/geçirilemeyen ve bu sebeple 

denetlenemeyen faaliyetler olarak tanımlanabilir. Kayıt dışı ekonominin önlenebilmesinde farklı çözüm 

yolları önerilmekle birlikte en önemlilerinden birisi etkili denetim mekanizmalarını kurmak bunları 

güçlü yasal otorite ile desteklemektir.  Kayıt dışı ekonominin önlenebilmesi için öncelikle belge 

düzeninin yerleşmesi gerekir. Güçlü bağımsız denetim, ülkedeki şirketlerin belge ve kayıt denetimi 

düzeninin tam olarak yerleşmesine ortam hazırlayacak ve şirketler de şeffaf, hesap verebilir duruma 

geleceklerdir. Bu da yerli ve yabancı yatırımcının güvenini arttırıcı yönde olumlu etki yaratacaktır. 

Gelişmiş ülkeler kayıt dışılık sorununu bu şekilde çözümlemişlerdir.  

Türkiye’de özellikle bağımsız denetim alanında gereken adımlar, 2011 yılında Kamu Gözetimi, 

Muhasebe ve Denetim Standartları Kurumu (KGK) kurularak atılmıştır. Ancak üzerinden 10 yıl 

geçmesine ve gereken çabaların ve yasal düzenlemelerin yapılmış olmasına rağmen sistem tam istenilen 

düzeye getirilememiştir.  

Bağımsız denetimin dört önemli paydaşı vardır; yasal otorite (KGK), şirketler, kamu ve 

denetçiler. Bu paydaşlardan, kamu; denetçiler ve yasal otorite boyutu istenilen düzeye gelmiş ancak 

şirketler boyutu eksik kalmıştır. Bağımsız denetimin önemini, getireceği kazanımları, içeriğini 

anlamamış bunun farkındalığına sahip olmayan bir paydaş olarak şirketler, bağımsız denetim olgusunun 

gelişimini engellemektedirler.  

Bu durum bağımsız denetimin güçlenmesinin önünde büyük bir engel olarak durmakta ve 

ülkedeki kayıt dışılığı desteklemektedir. Bu engel ise KGK’nın soruna eğilerek şirketlerde güçlü 

bağımsız denetim konusunda farkındalık yaratacak programlar uygulayarak aşılabilir. KGK'nın temel 

amacı, yatırımcıların çıkarlarını ve denetim raporlarının doğru ve bağımsız olarak hazırlanmasına 
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ilişkin kamu yararını korumak ile doğru, güvenilir ve karşılaştırılabilir finansal bilginin sunumunu 

sağlamaktır.  

KGK’nın görev ve yetkileri: Türkiye Muhasebe Standartlarını, Türkiye Denetim Standartlarını 

oluşturmak; bağımsız denetçiler ve bağımsız denetim kuruluşlarını yetkilendirmek; bağımsız denetçiler 

ve bağımsız denetim kuruluşlarının faaliyetlerini denetlemektir. Diğer bir değişle, eğitici ve kapsayıcı 

yöntemlerle toplumun tüm kesimlerinde farkındalığın artırılması için kayıt dışılıkla mücadelede 

toplumun ilgili kesimlerinin katılımı sağlanarak, farkındalık ve bilinç artırma çalışmaları yapılmalıdır. 

Kurumlar arası veri paylaşımının geliştirilmesi ve uygulamada ortaya çıkan sorunların giderilebilmesi 

için kurumlar arası veri paylaşımının önündeki hukukî ve teknik sorunlar tespit edilerek ve ilgili 

kurumlar bünyesinde tutulan verilerin çapraz kontrollerine de imkân verecek şekilde paylaşımına 

yönelik çözüm önerileri geliştirilmelidir.  

KGK, bu bağlamda üzerine düşen sorumluluğun bilincinde güçlü bir yasal otorite olarak, denetim 

için gerekli yol haritasını oluşturmalı ve tüm paydaşlarıyla el ele yürüyerek kayıt dışılığa çözüm 

olmalıdır. Çalışmada da, KGK’nın kayıt dışılığı önlemede, güçlü bağımsız denetim olgusunu 

oluşturmak için üstlendiği rolün ne olduğu konusu ele alınarak geleceğe yönelik hangi adımların, nasıl 

atılabileceği şu başlıklarda ortaya konmaya çalışılmıştır: Kayıt dışı ekonomi ve sorunlarına genel bakış 

yapıldıktan sonraki başlıkta bağımsız denetimin tanımı, amacı ve önemine yer verilmiştir. Sonraki 

kısımda ise kayıt dışı ekonomiyle mücadelede düzenleme ve denetimin önemi; devamındaki başlıkta 

kayıt dışı ekonomiyle mücadelede diğer önlemlerden sonra sonuç ve öneriler yer almıştır.  

2.KAYIT DIŞI EKONOMİ VE SORUNLARINA GENEL BAKIŞ  

Özellikle gelişmekte olan ekonomilerde ciddi sorunlara sebep olan kayıt dışı ekonomi, ilgili 

otoritelere bildirilmeyen dolayısıyla vergi sistemi ve iktisadi düzenlemeler dışında gerçekleşen 

ekonomik faaliyetleri kapsamaktadır. Kaynak israfına yol açarak ekonomik kalkınmaya doğrudan veya 

dolaylı olumsuz etkileri olan bu faaliyetler, genellikle vergi kaçırma, para aklama gibi yasa dışı işlemler 

veya düzenlemelere aykırı şekillerde gerçekleştirilmektedir.  

Kayıt dışı ekonominin nedenleri mali, ekonomik, politik, hukuki, sosyal ve psikolojik etkenlere 

bağlı olarak ülkeden ülkeye farklılık göstermektedir. Hatta aynı ülke içerisinde yıllara göre de değişim 

gösterebilen kayıt dışı ekonomi bir ülkenin makroekonomik göstergelerine, ekonomik istikrarına ve 

gelişmişlik düzeyine bağlıdır. Ekonomik nedenleri; ekonomi politikaları, işletme büyüklüğü, enflasyon, 

nakit ekonomisi, gelir dağılımı ve işsizlik olarak sıralayabiliriz (Erdinç, 2016: 40).  Kayıt dışı 

ekonominin nedenleri konusunda Akarsu ve Aydın da (2015: 289) çalışmalarında, krizlerin, olağan 

dönemlerin aksine yasal ve yasal olmayan faaliyetleri daha fazla kayıt dışına çıkardığına işaret 

etmektedirler. 
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Dünya üzerinde yapılan araştırmalarda, mülkiyet sistemi ve kadastro gibi devletin ana işlevlerinin 

yeterince yapılmaması, kayıt dışı ekonomi adı verilen ve ülkelerin iliğini kurutan illegal örgütlenmeleri 

meydana çıkarmaktadır (Kara, 2020: 16). Yürekli de (2017: 16) çalışmasında, kayıt dışı elde edilen 

paraları aklamak için kullanılan yolları şöyle özetlemektedir: 

 - Adli soruşturmalardan korunmak, daha çok gelir elde etmek. Yasa dışı yollardan elde edilen 

kazançların müsadere edilmesini engellemek. 

 - Vergi kaçakçılığını kolaylaştırmak. Yasa dışı yollardan elde edilen gelirin vergilerini 

vermeyerek kazançlarının değerini korumak. 

 -  Yetkililere yasal yollardan kazanıldığını iddia ederek veya yetkililerin dikkatini çekmemek ve 

gelirlerinin kaynağının sorulmamasını sağlamak maksadıyla her türlü yola başvurmak. 

 - Elde ettikleri vergisi ödenmemiş paraları elde edildiği yer dışında harcayabilmek amacıyla 

kara para aklamaya çalışılmakta. Bunun için elde edilen geliri bir şekilde varlığa dönüştürmeye yönelik 

çabalar gösterirler. 

Resmi kayıtlara yansımayan ekonomik faaliyetler ve yukarıda sıralanan çabalar sonucu oluşan 

kayıt dışı ekonomi, vergi sistemi tarafından denetlenemediği için makro ölçekte vergi gelirlerinin 

azalması, kaynakların etkili bir şekilde kullanılamaması; mikro ölçekte de firmalar arasında adil 

rekabetin bozulması, yasa dışı faaliyetlerin artması nedeniyle ekonomik yapıda istikrarsızlıklara sebep 

olabilmektedir. Dolayısıyla aşağıdaki genel sorunlar ile mücadele edebilmek için kayıt dışı ekonominin 

önlenmesi büyük önem taşımaktadır: 

 - Verginin Tabana Yayılmaması  

 Vergi, ödeyen açısından bir yüktür kuşkusuz. Bu nedenle kime yüklenmiş, kimin satın alma 

gücünü azaltmışsa yakınan da o oluyor. Toplumsal bağlamda bakıldığında ise toplum halinde ve uygar 

biçimde yaşamanın gereği olan kamusal hizmet alanlarının getirdiği finansman yükünün kişilere 

dağıtımını sağlayan bir araçtır vergi. Toplumsal kesimlerin tamamından destek bulması için de bu yükün 

dengeli dağıtılması gerekir. Belki ideal çözüm, vergi yasalarının aynı durumda olan kişilere aynı 

yaklaşımı sergileyen hükümleriyle bunu gerçekleştirmektir. Bunun yapılamadığı, belli bir vergi 

yasasının içerdiği hükümlerin birilerine, diğerlerine göre avantaj sağladığı ve kişiler arasında eşitsizlik 

yarattığı durumlarda bu eşitsizliğin başka bir vergi yasasına konulacak hükümlerle dengelenmesi de 

kullanılabilecek bir yöntemdir (Yergi, 2001: 191). 

 - Adil Rekabetin Bozulması  

 İkili ekonomik yapı nedeniyle, özellikle kayıt altındaki faaliyetlerde vergi oranlarının 

yüksekliği, haksız rekabetten korunabilmek için birçok mükellef tarafından kayıt dışılığın nedeni olarak 
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gösterilmektedir. Zira formel sektörde iş yapan vergi ödeyenler ile kayıtdışı ekonomiye dahil olanlar 

arasında büyük bir uçurum oluşmaktadır. Ekonomik faaliyetlerini kayıt dışı olarak sürdüren şirketler, 

kayıtlı olanlara oranla daha az ya da hiç vergi vermedikleri için maliyetleri düşük olmakta ve dolayısıyla 

haksız bir rekabet üstünlüğü sağlamaktadırlar (Kıldiş, 2020). 

 - Kayıt Dışı İstihdamın Artması  

 Başlıca üretim faktörü olan ‘emek’ unsurunun tam kullanılmaması durumunu ifade eden 

işsizlik; hem kıt bir üretim faktörünün kullanılmayışı nedeniyle ekonomide üretim kaybına neden 

olması, hem de kullanılmayan faktör ‘insan’ olduğundan, gelir kaybına neden olması, kişinin kendisine, 

çevresine ve topluma maliyetler yüklemesi bakımından dünyanın pek çok ülkesinde önemli bir sorundur 

(Biçerli, 2023: 407). 

Kayıt dışı istihdam ve işsizlik sorunlarına çözüm üretilebilmesi hususunda alınacak önlemlerde 

her iki değişkenin birlikte ele alınmasının çözüm yolları üretmede daha etkili olabileceği söylenebilir 

(Topçu ve Koç, 2017: 138). 

 - Para Aklama ve Yasa Dışı Faaliyetlerin Kolaylaşması 

 Kayıt dışı ekonominin arttığı yapılar, yasa dışı faaliyetlerin kolayca yuvalanabileceği bir ortam 

sağlar. Bu da, kara para aklama, organize suç, terör finansmanı gibi yasa dışı işlemlerin artmasına sebep 

olabilir. Ekosistemdeki bu olumsuzluklar, kurumsallaşmış doğrudan ve dolaylı yabancı sermayenin, 

ülkeye gelmemesine veya yatırımlarını azaltmalarına yol açabilir. 

 - Kaynak İsrafı ve Ekonomik İstikrarsızlıkta Artış 

 Yukarıda sıralanan sorunlara ortam hazırlayan kayıt dışı ekonomi, kısaca kaynakların etkin ve 

verimli kullanımını engeller. Şöyle ki, mikro ölçekte, şirketlerin kaynaklarını gizlemesi, yatırımlarını 

düşürmesi veya aşırı spekülatif alanlara yönelmesiyle üretkenliklerinin azalması yanında; makro ölçekte 

de, kamunun mali kaynaklarının sınırlı olması kaynak israfına yol açar. Bu israfların artması bazen 

ekonomik istikrarsızlığa dönüşebilir. Çünkü kayıt dışı faaliyetler nedeniyle oluşan vergi kaybı, kamunun 

gelir kaynaklarını sınırladığı için kamu hizmetlerinin finansmanı, borçlarının çevrilebilirliği olumsuz 

etkilenebilir. Özellikle karşılaşılan yüksek bütçe açığının finansmanında vergi gelirlerinin yetersiz 

olmasıyla aşırı borçlanmadaki faiz yükselişleri bütçe açığının ve kamu borç yükünün artmasına neden 

olabilir. Yüksek bütçe açığı yanında cari açık sorunun da oluşması ekonomik istikrarı tehdit edebilir.  

Kısacası kayıt dışı ekonominin bu sorunları, makroekonomik dengeleri bozabilir, ekonomik büyümeyi 

olumsuz etkileyebilir ve piyasaların istikrarını sarsabilir. Dolayısıyla hükümetlerin ve yetkililerin kayıt 

dışı faaliyetlerle mücadele etmek için önlemler alması gerekmektedir. Bunlar, vergi reformları, denetim 

mekanizmalarının güçlendirilmesi, bağımsız denetimin artırılması, eğitim ve farkındalık kampanyaları 

gibi çeşitli politika önlemleri olabilir.  
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3.BAĞIMSIZ DENETİMİN TANIMI, AMACI VE ÖNEMİ 

Bağımsız denetim, bir şirketin veya kuruluşun mali tablolarının ve diğer finansal 

beyannamelerinin, uluslararası muhasebe standartlarına ve finansal raporlama kurallarına uygunluğunu 

doğrulamak ve güvenilirliğini sağlamak amacıyla bir denetim firması veya bağımsız denetçi (bağımsız 

profesyoneller) tarafından gerçekleştirilen bir denetim sürecidir.  

Bağımsız profesyoneller, denetim sürecini objektiflik, tarafsızlık ve bağımsızlık prensiplerine 

uygun olarak yürütür. Bağımsız denetçi, şirketin finansal kayıtlarını, işlemlerini ve iç kontrol 

sistemlerini inceler, finansal raporlama standartlarına uygunluğunu değerlendirir ve mali tabloların 

gerçeği yansıtıp yansıtmadığını belirler. Bağımsız Denetim Yönetmeliği m. 4/b’e göre bağımsız 

denetim: Finansal tablo ve diğer finansal bilgilerin, finansal raporlama standartlarına uygunluğu ve 

doğruluğu hususunda, makul güvence sağlayacak yeterli ve uygun bağımsız denetim kanıtlarının elde 

edilmesi amacıyla, denetim standartlarında öngörülen gerekli bağımsız denetim tekniklerinin 

uygulanarak defter, kayıt ve belgeler üzerinden denetlenmesi ve değerlendirilerek rapora bağlanmasıdır 

(KGK, 2023). 

Rapora bağlanmasının ve/veya bağımsız denetimin amacı, şirketin mali durumu ve performansı 

hakkında doğru ve güvenilir bilgiyi, şirketin paydaşlarına (yatırımcılar, kredi verenler, çalışanlar ve 

diğer ilgili taraflara) aktarmaktır. Ayrıca, finansal raporlamada sahtecilik veya hataların tespit 

edilmesine ve önlenmesine de yardımcı olmaktır. Böylece denetim faaliyeti, şirket içindeki işleyişin 

düzeltilmesi ve geliştirilmesi için öneriler sunabilir, riskleri belirleyebilir ve şirket performansının 

artırılmasına katkıda bulunabilir.  

4.KAYIT DIŞI EKONOMİYLE MÜCADELEDE DÜZENLEME VE DENETİMİN ÖNEMİ 

Dünya Bankası’nın 2022 yılında kayıt dışı ekonomi ile ilgili yayınlamış olduğu raporda, 

ülkemizin de içinde yer aldığı gelişmekte olan ekonomilerin pandemi öncesi yirmi yıllık süreçte kayıt 

dışı ekonomi büyüklüklerini azalttıkları belirtilmektedir. Bununla birlikte 2010-2018 yılları arasında 

ortalama GSYH’lerin üçte birinin kayıt dışı ekonomik faaliyetlerden oluştuğu ifade edilmiştir. Yüksek 

kayıt dışı ekonomi oranının, iş gücü verimliliği ve vergi gelirleri üzerinde negatif etki yarattığı ve 

yoksullukla beraber gelir dağılımındaki eşitsizliği artırıcı etkiye sahip olduğu dile getirilmektedir 

(HMB, 2023: 3). Bu bağlamda kamu gelirlerinin dolaylı ve dolaysız vergiler ayırımına da bakılmalıdır. 

Türkiye’de, ağırlıklı olarak mal ve hizmetlerin tüketimi üzerinden alınan dolaylı vergilerin payının 

sürekli olarak artarak; 1999 yılındaki yüzde 55 oranından, 2002 yılında yüzde 66; 2003 yılında yüzde 

67’e ve 1999-2022 döneminde Tablo 1’de görüldüğü gibi son yılda ortalama yüzde 67 olarak 

gerçekleşmiştir. Bu dağılım, gelişmiş ülkeler ile kıyaslandığında da, vergi adaleti, vergi yükü, gelir 

dağılımı gibi kavramlar açısından olumsuzluğun önemli bir göstergesidir. KGK’nın kuruluş yılı olan 
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2011’den sonraki dönemde de, vergi yükü açısından dağılımda önemli bir değişim olmadığı Tablo 1’de 

görülmektedir.  

Tablo 1. Türkiye’de Vergi Gelirlerinin Dolaylı ve Dolaysız Dağılımı 

Vergi 

Gelirler

i 

İçindeki 

Pay % 

2002 2003 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 

Dolaylı 66 67 67 69 68 69 67 67 63 62 66 70 67 

Dolaysı

z 

34 33 33 31 32 31 33 33 37 38 34 30 33 

Kaynak: https://www.hmb.gov.tr/bumko-butce-buyuklukleri-ve-butce-gerceklesmeleri linkindeki verilerden tarafımızca 

hesaplanmıştır. 

Türkiye’de vergi yükü dağılımında adaletsizliğe, vergi kayıp ve kaçağına yol açan pek çok faktör 

bulunmaktadır. Tabii ki, kayıt dışı ekonominin küçültülebilmesi, vergi tahsilatında etkinlik ve adalet 

sağlayabilmek için kayıt dışılığı ortaya çıkaran faktörlerin ortadan kaldırılması gerekmektedir. Mal ve 

para hareketlerinin kayıt dışı kalmasına neden olan bu faktörlerin en önemlileri şunlardır (Yazıcı, 2004: 

159-160):  

-Yüksek oranlı enflasyonun uzun süre devam etmesi. 

-Vergi mevzuatı ve sistemindeki mevcut karmaşık yapı veya sürekli değişim. 

-Vergi hukuku ile diğer hukuk dalları arasındaki uyumsuzluk-tutarsızlık. 

-Kurumlar arasındaki teknoloji esaslı yapının-veri bankasının koordinasyonunun olmaması. 

-Popülist uygulamaların-vergi aflarının sık sık gündeme gelmesiyle yaptırımların etkili olmaması. 

-Kamuoyu veya seçmen baskısı nedeniyle vergi bilincinin oluşturulamaması. 

-Bireyin servetindeki artışın kaynağının, nereden bulduğunun sorulmaması.  

-Kayıt dışı istihdamın, SGK Priminin yüksek olması. 

-Şirketlerin, kurumsallaşmayı istememeleri veya başaramamaları. 

- Vergisel yükümlülüklerini yerine getiren mükelleflerin, ödüllendirilmemesi veya teşvikin 

yetersiz olması. 

-Gider yazılabilecek harcamaların daraltılmasıyla da kayıt ve belge düzeninin oluşturulamaması. 

-Ödeme sisteminde nakit para kullanımının yüksekliği. 

https://www.hmb.gov.tr/bumko-butce-buyuklukleri-ve-butce-gerceklesmeleri
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4.1. Kayıt Dışı Ekonomiyle Mücadelede Temel Bileşenler: Kamusal Düzenleme ve 

Denetimin Önemi 

Yukarıda sıralanan mal ve para hareketlerinin kayıt dışı kalmasına neden olan faktörlerin ülke 

ekonomisi üzerindeki olumsuz etkileri dikkate alındığında mücadelede etkinliğin sağlanması için 

nedenlerinin doğru tespiti, bunlara uygun stratejilerin geliştirilmesi, mevzuat ve teknik altyapısının 

tamamlanması ve kurumlar arası işbirliğinin geliştirilmesi gibi bileşenler önem arz etmektedir. Zira 

kayıt dışı ekonominin kontrol altına alınmasıyla, kamunun bütçe dengesinin sağlanması; mali uyumun 

artırılması sonucunda faizle borçlanmanın azalmasıyla maliye politikasının sürdürülebilirliği 

sağlanabilecektir. 

Bu olumlu sürecin yani maliye politikasının sürdürülebilirliği için de mali kayıtların doğruluğu 

ve belge düzeninin sağlanmış, işlerlik kazanmış olması gerekmektedir. Çünkü mali yapının işlerlik 

kazanması ile kayıtdışı ekonominin azalması birbirini besleyen bir süreçtir. “Türkiye gelişmiş mali 

disipline sahip ülkeler arasında yer almakla birlikte son yıllarda teknoloji kullanımı, elektronik bilgi-

belge yönetimi hususunda dünya standartlarının üzerinde sayılabilecek şekilde ilerleme kaydetmiştir. 

Bu durum, ülkemize kayıt dışı ekonomiyle mücadele etme kabiliyeti kazandırarak gelir dağılımında 

adaletin sağlanması ve kamu kaynaklarının dengeli dağılımı konusunda önemli avantajlar sağlamıştır. 

Bu kapsamda uygulanan pek çok farklı politikayla beraber kayıtlı ekonomiye koordineli geçiş sağlayan 

eylem planları mücadelenin etkinliğini artırmaktadır” (HMB, 2023: 4). 

T.C. Hazine ve Maliye Bakanlığı’nın bu tespitlerinin, görüşlerinin önemli olması kadar hayata 

geçirilebilmesi, gerekli görevlendirmelerin net bir şekilde yapılması, kurumlar arası işbirliklerinde 

uyumun sağlanmasında KGK’nın da yer alacağı düzenlemeler gerekmektedir. HMB (2023: 4)’e göre: 

2023-2025 Dönemi Kayıt Dışı Ekonomiyle Mücadele Eylem Planının hazırlık, koordinasyon ve 

uygulama süreçlerinin izlenmesi görevi, Risk Analizi Genel Müdürlüğüne tevdi edilmiştir. Tevdi edilen 

bu görev çerçevesinde Risk Analizi Genel Müdürlüğünce hazırlanan Eylem Planında, beş temel bileşen 

başlığında kırk dört eyleme yer verilmiştir. Bileşenlerin hazırlanmasında “Ölçüm-Farkındalık-İş Birliği-

Düzenlemeler-Denetim” zinciri gözetilmiştir.  

Kayıt dışı ekonomiyle mücadele başarılı olunabilmesi için bu zincirin halkaları ve yapılması 

gerekenler alt başlıklarda sıralanmıştır ki, bir zincirin sağlam olabilmesi, kopmadan işleyebilmesi için 

tüm halkaların sağlam bir şekilde birbirine eklemlenmesi gerekir: 

- Kayıt dışı ekonomi boyutunun ölçümü ve analiz çalışmaları 

- Toplumsal farkındalık ve gönüllü uyum seviyesinin yükseltilmesi 

- Kurumlar arası iş birliğinin ve veri paylaşımının geliştirilmesi 
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- Hukuki, idari ve teknik önlemlerin alınması 

- Denetim kapasitesinin artırılması 

 Özetle kayıt dışı ekonomiyle mücadele başarılı olunabilmesince, ekonominin kayıt içine 

alınabilmesinde, etkili bir denetim sistemi, kayıt dışı ekonomiyle mücadelede hayati bir öneme sahiptir. 

Denetçilerin yetkinliği ve bağımsızlığının sağlanması, denetim süreçlerinin etkili bir şekilde yürütülmesi 

ve denetim sonuçlarına uygun yaptırımların uygulanmasında ilgili bakanlıklar ve vergi idaresi kadar 

KGK’nın da önemli görevleri vardır. 

4.2. Kayıt Dışı Ekonomiyle Mücadelede Bağımsız Denetimin Etkisi: KGK’nın Görev ve 

Yetkileri 

Denetim olgusu ekonomik tarihin başından itibaren ekonomik hayatın bir parçası olmuştur. On 

dokuzuncu ve yirminci yüzyıllarda yaşadığı değişimler ile modern anlamda bildiğimiz bağımsız denetim 

kavramı oluşmuştur. Bağımsız denetimin her ne kadar şirketleri ve yatırımcıları ilgilendiren mikro bir 

boyutu olsa da geniş bir şekilde bakıldığında bağımsız denetim önemli makroekonomik sonuçlar 

doğurmaktadır (Sakin, 2018: 2464). Çünkü şirketler, makroekonominin en küçük dinamolarıdır. Birbiri 

ile domino etkisi yaşayan; aralarındaki ilişkilerde bulaşıcılık nedeniyle, kayıt içinde olan ile olmayan 

arasında görülebilen yıkıcı rekabet bazılarının iflasına sebep olabilmektedir.  

Bu olumsuzluğun yaşanmaması, şirketlerin sürdürülebilirliğinin gerçekleşebilmesi için temel 

gereklilik; şeffaflık, hesap verilebilirlik ve adilliktir. Bu üç olgunun yaşandığı ekosistemin, iç ve dış 

piyasalarında oluşacak güvence ortamı yerli yatırımların artması kadar yabancıların da ülkeye gelmesi 

için istikrarlı bir zemin tesis edecektir. Bunun da domino etkisi, ülkeye gelen portföy yatırımları finansal 

piyasaların gelişmesine; doğrudan yatırımlar da fiziksel sermaye stokunda artışa, teknolojik gelişmelerin 

yerel işletmelere yansımasına ve istihdamın artmasına dolayısıyla ülkenin refah düzeyinin yükselmesine 

ortam sağlayacaktır. Fakat başta iktisadi yapıda kayıt dışı ekonominin oluşması gibi faktörler, 

yatırımcılar açısından yeterli güvencenin oluşmamasına sebep olmaktadır. Bu durumun temel nedeni 

iktisadi yapıda güçlü denetim mekanizmalarının kurulamaması veya kurulmuş olanların yeterli etkinliğe 

getirilememesi sonucunda piyasalarda kayıt dışılığın önlememesidir.  

Kayıt dışı ekonomiyle mücadelenin sacayağında vergi denetimi, bağımsız denetim ve iç 

denetimden oluşan; üç boyutta gerçekleştirilen bir süreç vardır. Türkiye’de vergi denetimi boyutunun 

devlet tarafında güçlü bir şekilde yapılandırılmış, gerekenler yapılmıştır diyebiliriz. Ancak iç denetim 

konusunda gerekli farkındalık sağlanamamıştır. Tolkun da (2021: 344) yaptığı ampirik çalışmasında bu 

konuya şöyle dikkat çekmektedir: E-vergi uygulamalarının vergi kayıp ve kaçağıyla etkin bir şekilde 

mücadele edilemediği fikrine sahip ya da kararsız olan (%44,2 katılımla), yolsuzluk ve suistimalleri 

(%44,5) katılımla engelleyemeyeceğini düşünen vergi mükellefleri çalışmamız açısından 
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azımsanmayacak bir büyüklük olarak görülmektedir. Çünkü oluşturulan dijital sistemler ile şeffaf, hesap 

verebilir, eşit ve adaletli bir şekilde vergi süreçlerinin gerçekleştirilerek kayıp-kaçağın önlenmesi, 

yolsuzlukların, suistimallerin giderilmesi hedeflenmektedir. Örneğin İngiltere dijital dönüşüm 

yolculuğuna vergi kayıp ve kaçaklarını önlemek ve uyumu arttırmak temellerinde başlamıştır. 

Türkiye’de de benzer bir şekilde vergi idaresinin tüm ekonomiyi kayıt altına alarak gelir, harcama ve 

serveti kavrayabilmesi, ekonomik aktiviteleri kontrol edebilmesi gerekmektedir. Kullanılan sistemlerin 

kurumlar arası entegrasyonu ve birlikte çalışabilirliği sağlanarak tüm verileri kontrol edebilme yeteneği 

artırılmalı, risk odaklı etkin denetimlerle kayıp ve kaçak önlenmeye çalışılmalıdır.   

Sacayağının diğer bacağı olan bağımsız denetim konusunda Türkiye’de 1983 yılında Sermaye 

Piyasası Kurumu ile yapılandırılma başlamış ama bu sadece SPK’ya tabi şirketler boyutunda olduğu 

için çoğu şirket kapsam dışı kalmış ve istenilen etkinlikte oluşturulamamıştı. Bu açığı kapatmak için 

bağımsız denetim konusunda yasal otorite olarak 2011 yılında KGK kuruldu. Günümüze kadar da 

gereken titizlik ve özenle çalışmalarını, yasal mevzuat düzenlemelerini yapmış ve güncelleme, 

iyileştirme çalışmaları devam etmektedir.  

4.2.1. KGK'nın Görev ve Yetkileri  

KGK, kaliteli mali tablolar üretmek; dünya ile muhasebe ve denetimde ortak bir dil tesisi 

açısından gereken “uluslararası finansal raporlama standartlarını”; “bağımsız denetim standartlarını”; 

“etik ilkeleri” ve “kalite yönetim sistemine” yönelik standartları yayınlamış ve gerektiğinde bunları 

güncelleştirmektedir. Bu standartlar, denetçilerin ve muhasebecilerin faaliyetlerini düzenler, finansal 

raporlama süreçlerinin şeffaflığını ve güvenilirliğini sağlar. 

Bu kapsamda KGK, bağımsız denetim yapabilme yetkisine sahip olan kişilerin yeterliliklerini 

gösteren mesleki yetki belgesini verir. Denetçilerin, yeterliliklerini ve etik kurallara uyumlarını gösteren 

bu belge, meslek mensuplarının davranışlarını ve meslekî standartlara uyumlarını düzenler. KGK, 

mevcut düzenlemelerin etkinliğini artırmak için yaptığı incelemeler sonucunda, bağımsız denetim ve 

muhasebe alanındaki standartlara uyulmadığı durumlarda, meslek mensuplarına idari ve hukuki 

yaptırımlar uygulayabilir. Kısaca KGK, bağımsız denetim, muhasebe ve finansal raporlama alanlarında 

standartların ve düzenlemelerin sağlanmasını, meslekî etik kurallara uyumu ve denetim kalitesini 

artırmayı amaçlayan bir kamu kurumudur. 

4.2.2. KGK'nın Kayıt Dışı Ekonomiyle Mücadelede Rolü  

KGK, bugüne kadar görev ve yetkileri kapsamında güçlü bağımsız denetim sistemi kurmak, 

bağımsız denetim yapabilme yetkisine sahip kişilerin yeterliliklerini belirlemek ve sürekli eğitimlerini 

gerçekleştirmek boyutunu da tasarlamış ve takibini yapmaktadır. Tüm bu etkin çalışmalara rağmen 

KGK, güçlü bağımsız denetim sistemi için önemli bir paydaş olan şirketleri ihmal edilmiştir. Zira 
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bağımsız denetim olgusunun şirketlerce yeterince anlaşılması, kapsayıcılığının sağlanması, kayıt dışılığı 

engelleyici rolü konusunda eksiklikler vardır. Bu da, bağımsız denetimin gücünü azaltan, şirketlerin ve 

ülke ekonomisinin sürdürülebilirliği için olumsuz bir durumdur. KGK’nın, kayıt dışı ekonominin 

azaltılması ve adil ekonomik ortamın sağlanmasındaki rolünü şu şekilde özetleyebiliriz: 

 - Bağımsız denetim standartlarının belirlenmesinden sorumlu olan KGK, bu standartlar 

kapsamında gerçekleştirilen bağımsız denetim süreçleri sonunda kayıt dışı ekonominin tespit ve 

önlenmesine katkı sağlar.   

 - Bağımsız denetçilerin, etik kurallar kapsamında, dürüstlük, tarafsızlık, objektiflik gibi 

prensiplere göre faaliyetlerini yürütmesi ekonomide kapsayıcılığı sağlayarak kayıt dışı ekonominin 

önlenmesine katkı verir.  

 - Kayıt dışı ekonominin boyutlarını belirlemek, nedenlerini analiz etmek ve önlemler 

geliştirmek için KGK'nın yapacağı çalışmalar, diğer kamu kurumları, vergi idaresi, iş dünyası ve STK 

işbirliğine ortam hazırlaması, kayıt dışı ekonomiyle mücadelede bilgi paylaşımını, denetimlerin 

koordinasyonunu artırarak, etkili politikalar geliştirilmesinde önemli bir faktördür. KGK'nın bu 

paydaşlarla işbirliği yapması, kayıt dışı ekonomiyle mücadelede daha etkili, kapsayıcı bir yaklaşımın 

benimsenmesini sağlar ki, şirketlere de özetle şu olumlu yansımaları olacaktır: Bağımsız denetimden 

geçen şirketlerin, finansal tablolarının doğruluğu ve şeffaflığı artar. Dolayısıyla şirketlerin faaliyetlerini 

gizlemesi, yanlış uygulamaları ve potansiyel sahtekârlıkları önlenerek finansal bilgilerini manipüle 

etmesi zorlaşır. Bu da, finansal tabloların doğruluğunu ve güvenilirliğini artırarak şirketlerin hesap 

verebilirliğine; vergi kaçırmanın ve vergi kaçakçılığının önlenmesine katkıda bulunur. Makro boyuttaki 

kazanımlar yanında mikro ölçekte şirketlerin, iç kontrol sistemlerinin devamlı gözden geçirilerek, 

gerektiğinde işleyişleri düzeltilerek, risklerin azaldığı, verimliliklerinin artırıldığı konusunda güvence 

sağlar. Bunların somut göstergesi hem yatırımcıların hem de kredi verenlerin olumlu bakışı sonucunda 

şirketin kredibilitesi artar ki, yeni fonlara; krediye erişim ve fiyatlamasında avantajlar sağlar. 

5.KAYIT DIŞI EKONOMİYLE MÜCADELEDE DİĞER ÖNLEMLER  

Denetim fonksiyonu ülkemizde arz edilen bir hizmet gibi algılansa da esasında denetim talep ile 

oluşmuş bir hizmettir. Talep edilmesinin arkasındaki nedenler, olgular ve faktörler denetim literatüründe 

önemli bir yer kaplamaktadır. Denetim, ekonomik birimin muhasebe sürecinin dışında yer almaktaysa 

da üçüncü kişilere sunulan finansal tabloların doğruluğu ve güvenilirliği konusunda dışarıdan bağımsız 

bir görüş oluşturup, bu görüşü ilgili tarafların bilgisine sunarak ekonomik birimin muhasebe sürecinin 

tamamlayıcısı rolünü yerine getirmektedir (Sakin, 2018: 2460).  
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Kayıt dışı ekonomiyle mücadele bağımsız denetim talebini artırarak ekonomik birimlerin 

muhasebe sürecinden daha geniş bir şekilde yararlanabilmeleri için teşvikler dahil çeşitli önlemler 

alınabilir. Bunlardan bazıları şöyle özetlenebilir: 

- Denetim Masraflarının Desteklenmesi - Vergi Teşvikleri 

 Bağımsız denetimin maliyeti, bazı şirketler için yüksek olabilir. Bu nedenle, denetim 

masraflarının bir kısmının devlet tarafından karşılanması ve/veya vergi avantajları sağlanması gibi 

destekler, bağımsız denetim talebini artırabilir.  

- Bilinçlendirme – Eğitim Kampanyaları  

 Kayıt dışı ekonomiyle mücadelede bağımsız denetimin faydalarını ve önemini vurgulayacak 

bilinçlendirme – eğitim kampanyalarının düzenlenmesi, ekonomik birimlerin ve toplumun bağımsız 

denetimi daha iyi anlamasına, talebinin artmasına yardımcı olabilecektir.  

- Kapsayıcı Yasal Düzenlemeler ve Yaptırımlar  

 Kayıt dışı ekonomiyle mücadelede vergi sistemini daha adil ve etkili hale getirmek için vergi 

reformları uygulanabilir. Vergi oranlarının makul düzeyde olması; vergi tabanının 

genişletilebilmesinde, denetim süreçlerinin daha etkili hale getirilebilmesi için risk tabanlı denetim 

yaklaşımının kullanımı ki, bu yaklaşım, kayıt dışı ekonomiye yatkın sektörler ve şirketler üzerinde 

yoğunlaşarak denetim kaynaklarının etkin bir şekilde kullanılmasını sağlar.  

- Bağımsız Denetçilerde Sigorta Bilincinin Oluşturulması  

 Bağımsız denetçilerin, uygun olmayan denetim görüşleri nedeniyle müşterisi olan şirketlerin 

zarar görmeleri durumunda oluşacak maddi kayıplardan sorumlu tutulmaları sonucunda sigortanın 

devreye girmesi önemli bir konudur. Sakin’e (2018: 2462) göre sigortalanma konusunun, daha çok ABD 

ve İngiltere gibi ülkeler için geçerli olabilecek bir hipotez olduğunu iddia etmek çok da yanlış 

olmayacaktır. Özellikle ülkemizde bu hipotezin varsayımlarının geçerli olmadığını söylemek 

mümkündür. Ülkemizde bugüne kadar yanlış denetimlerden dolayı denetim firmalarının yatırımcıların 

zararını karşıladığı bir örnek yoktur. Fakat bu yönde düzenlemelerin yapılması yatırımcıların korunması 

açısından önem arz etmektedir. Meral (2023: 142) çalışmasına göre de: Kayıptan kaçınma eğilimi 

insanların sigorta ürünlerine karşı mesafeli durmasına ve ürünlerin faydalarının yeterince 

anlaşılamamasına neden oluyor. Sigortacılar hem bireysel hem de toplumsal bazda sigorta farkındalığını 

artırarak, insanların sigorta ürünleriyle ilgili karar vermesini kolaylaştırmalı. Böylece sigorta yalnızca 

mecbur kalındığında başvurulan değil hayatın her alanında kendine yer bulan bir ürün haline gelebilir. 
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6. SONUÇ VE ÖNERİLER 

Sonuç olarak şu notları düşebiliriz: Şirketler, ülke ekonomilerinin en küçük dinamolarıdır. Birbiri 

ile domino etkisi gösteren, sürdürülebilirlik bağlamında sıkı ilişkisi olan taraflardır. Sürdürülebilirliğin 

en önemli açılımı şeffaflık, hesap verilebilirlik ve adilliktir. Bu üç olguyu hem ülkedeki özel sektörü 

oluşturan şirketlerde hem de devlet bazında hayata geçirmek büyük önem taşımaktadır. Şeffaflık, hesap 

verilebilirlik ve adillik açılımı ile şirketler aynı bağlamda ülke açısından iç ve dış piyasalarda ekonomik 

anlamda yüksek güvence oluşturularak yabancı yatırımcının ülkeye gelmesi için zemin yaratılmış 

olacaktır. Gelen yabancı yatırımcı da ülkedeki finansal piyasaların gelişmesine, istihdamın artırılmasına 

bu da ülkenin refah düzeyinin yükseltilmesine yol açacaktır. 

Sürdürülebilir şirketler ve ekonomilerin önündeki en önemli unsurlardan biri kayıt dışı ekonomik 

yapının oluşması ile yeterli güvencenin yatırımcı açısından yaratılamamasıdır. Diğer bir ifade ile ülkede 

güçlü denetim mekanizmalarının kurulamaması ya da kurulmuş, oluşturulmuş olanların yeterli etkinliğe 

getirilememesi kayıt dışılığı önlemede yetersiz kalmaktadır. Dolayısıyla vergi denetimi, bağımsız 

denetim ve iç denetimden oluşan; üç boyutta gerçekleştirilen denetim ile istenilen güvence düzeyine 

ulaşılabilir. Böylece tüm paydaşlar özellikle yatırımcı ve kredi verenler açısından karar almada daha 

rahat ve güvenilir hareket alanının oluşumu gerçekleşir. 

Ülkemizde vergi denetimi boyutu devlet tarafında gayet güçlü bir şekilde yapılandırılmış, 

gerekenler yapılmış diyebiliriz. Ancak iç denetim konusunda hala gereken farkındalık yaratılamamıştır. 

Bu konuda ilgili kamu kurumları ve STK’lar gereken farkındalığı yaratmak yönünde çalışmalar 

yapmalıdır. 

Çalışmamızın ana odak noktası olan bağımsız denetim ise aslında 1983 yılında Sermaye Piyasası 

Kurumu ile yapılandırılmaya başlanmış ama bu yapılanma sadece SPK’ya tabi şirketler açısındandı bu 

da ülkedeki çoğu şirketi kapsam dışı bırakmış ve istenilen etkinlikte oluşturulamamıştır. Bu açığı 

kapatmak için 2011 yılında bağımsız denetim konusunda yasal otorite olarak KGK kuruldu. Günümüze 

kadar da gereken titizlik ve özenle çalışmalarını, yasal mevzuat düzenlemelerini yapmışlar ve 

güncelleme, iyileştirme çalışmaları devam etmektedir.  

KGK, bugüne kadar güçlü bağımsız denetim sistemi kurmak yönünde paydaşlardan bağımsız 

denetçilerin eğitimlerine gereken önemi verdi ve sürekli eğitim boyutunu da etkin bir şekilde dizayn 

etmiştir. Ayrıca kaliteli mali tablolar üretmek konusunda ve dünya ile muhasebe ve denetimde ortak bir 

dil yaratma açısından gereken “uluslararası finansal raporlama standartlarını” ve “bağımsız denetim 

standartlarını”, “etik ilkeleri” ve “kalite yönetim sistemine” yönelik standartları en güncel halleri ile 

yayımlayarak büyük bir eksikliği tamamladı. 
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Tüm bu etkin çalışmalara rağmen KGK, güçlü bağımsız denetim sistemi için önemli bir paydaşı 

olan şirketleri ihmal edilmiştir. Bu paydaşla ilgili de acil olarak şirket ortaklarını, sahiplerini 

bilinçlendirmek, onlara bağımsız denetimden elde edecekleri kazanımlar konusunda farkındalık yaratma 

konusunda çalışmalar yapmalıdır. Çünkü bağımsız denetim olgusu şirketlerce yeterince anlaşılmadı, 

yaratacağı katma değer algılanmadı bu nedenle de ülkemizde bağımsız denetimin gücünü azaltan 

özellikle kayıt dışılığı engelleyici rolü göz ardı edildi ki, bu da ülke ekonomisinin sürdürülebilirliği için 

olumsuz bir durumdur. 

Tüm bu olumsuzluklar nasıl aşılabilir sorusunun cevabı ise şöyle bir öneri ile anlam bulabilir: 

Bağımsız denetimin müşterisi olan şirketlere ilişkin bu durum konusunda KGK, TOBB, sanayi ve ticaret 

odalarını yanlarına alarak ülke bazında bir dizi paneller serisi ile bu farkındalığı yaratmalı. Yine KGK, 

ilgili bakanlığın desteğini alarak bağımsız denetimi teşvik edici, güçlendirici, vergi indirimi tabanlı 

teşvikler oluşturmaları uygun olacaktır. Şöyle ki, bir şirket 3 yıl üst üste olumlu görüşlü bağımsız 

denetim raporu almış ise o şirkete kurumlar vergisinde yüzde 5-10 gibi bir teşvik indiriminin tatbiki 

yerinde olabilir ki, bazı gelişmiş ülkelerde uygulaması olan bir yaklaşımdır. 

Bu teşviklerle şirketler açısından yaratılan farkındalık güçlü bağımsız denetim sisteminin 

oluşturulmasındaki eksikliği giderecektir. Güçlü bağımsız denetim ise şeffaflaşan, hesap veren, 

güvenilirliği yüksek finansal raporlama ile gereken güvenilirliği berberinde getirecektir ki, bu da kayıt 

dışılığı önlemedeki en önemli unsurlardan biri olarak çalışmamızda ele alınmıştır. 

KAYNAKLAR 

Akarsu, Ü. ve Aydın M. (2015) “Ekonomik Krizlerde Kayıt Dışı Ekonomi: Seçilmiş Bazı Ülkeler ile 

Türkiye Değerlendirmesi”, Yönetim ve Ekonomi Araştırmaları Dergisi, 13(3): 289 - 315.  

Biçerli, M.K. (2023) “Çalışma Ekonomisi”, 12. Baskı, İstanbul: Beta. 

Erdinç, Z. (2016) “Türkiye’de Kayıt Dışı Ekonomiyle Mücadeleye Yönelik İzlenen Politikalar ve 

Çözüm Önerileri”, Anadolu Üniversitesi Sosyal Bilimler Dergisi, 16 (4): 39-52.  

HMB (2023) “2023–2025 Kayıt Dışı Ekonomiyle Mücadele Eylem Planı”, 

https://ms.hmb.gov.tr/uploads/2022/12/Kayit-Disi-Ekonomiyle-Mucadele-Eylem-Plani-

2023_2025-1.pdf , (22.05.2023). 

Kara, V. (2020) “Kayıt Dışı Ekonomi ve Çözümler”, İstanbul: Kitapyurdu Doğrudan Yayıncılık. 

KGK (2023) “Bağımsız Denetim Yönetmeliği”, 

https://www.mevzuat.gov.tr/File/GeneratePdf?mevzuatNo=16907&mevzuatTur=KurumVeKuru

lusYonetmeligi&mevzuatTertip=5 , (22.05.2023). 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

157 
 

Kıldiş, Y. (2000) “Kayıt Dışı Ekonominin Ulusal-Uluslararası Boyutu ve Çözüm Önerileri”, Dokuz 

Eylül Üniversitesi Sosyal Bilimler Enstitüsü Dergisi, 2(2): 182-210. 

Meral, H. (2023) “Tüketicilerin Sigorta Talebini Etkileyen Davranışsal Faktörler”, 21. Yüzyılda Türk 

Sigorta Sektörüne 21 Tavsiye içinde (Ed. Hasan Meral): 131-144. İstanbul: Nobel.  

Sakin, T. (2018) “Bağımsız Denetim ve Denetimin Ekonomik Etkileri”, Hitit Üniversitesi Sosyal 

Bilimler Enstitüsü Dergisi, 11(3): 2455-2466.  

Tolkun, S. (2021) “Türk Vergi Sisteminde Dijital Dönüşüm ve Vergi Güvenliğinin Etkinliği Üzerindeki 

Rolü: Ampirik Bir Araştırma”, Ankara: Detay Yayıncılık.  

Topçu, Ç. ve Koç, S. (2017) ‘‘İşsizlik İle Kayıt Dışı İstihdam Arasındaki İlişkinin Ekonometrik 

Analizi”, Kayıt Dışı İstihdam ve Ekonomi, (Editörler: Selçuk Koç, Ayhan Orhan ve Mehmet 

Çağrı Özen), Kocaeli: Umuttepe Yayınları: 123-138. 

Yazıcı, R. (2004) “Türkiye'de Faiz Dışı Fazlayı Artırmak ve Kamunun Finansman Açığını Azaltmak 

İçin Borçlanmanın İzlenmesi ve Vergi Kaçağının Önlenmesi Hususunda Alınması Gereken 

Önlemler”, Afyon Kocatepe Üniversitesi İktisadi ve İdari Bilimler Fakültesi Dergisi, 6 (1): 145-

166.  

Yergi, C. (2001) “Vergi Kim Ödüyor? Kim Kaçırıyor? Kim Yakınıyor?”, Ankara: Özlem Yayıncılık 

Yürekli, C.A. (2017) “Kayıt Dışı Ekonomi Siyaset Din Paralel Devlet ve Darbe”, İstanbul: Yüzleşme 

Yayınları. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

158 
 

ULUSLARARASI DEĞERLEME STANDARTLARI İLE MUHASEBE VE FİNANSAL 

RAPORLAMA STANDARTLARININ KARŞILAŞTIRILMASINA YÖNELİK BİR 

ARAŞTIRMA 

Ayşe Nur Buyruk AKBABA 

ÖZET 

Uluslararası Değerleme Standartları, değer esasları, değerleme yöntemleri ve raporlama 

konusunda bilgi sunan standartlardır. Standartlara göre değerleme, tarafsız olarak ve tüm varlık 

grupları için oluşturulmuştur. Değerleme standartları, genel ve varlık standartları olmak üzere 

açıklamalara yer verilmiştir. Genel standartlarda, değerleme esasları ve bazı kavramsal bilgilere 

değinilmiş, varlık standartlarında ise işletmelerdeki varlık türlerinin değerlenmesine ilişkin bilgiler ele 

alınmıştır. Muhasebe ve Finansal Raporlama Standartları ise muhasebe uygulamalarını doğru, 

güvenilir ve karşılaştırılabilir bir şekilde yapılmasını, sunulmasını sağlayan ölçütlerdir. Muhasebe ve 

Finansal Raporlama standartlarına yönelik hem uluslararası hemde ulusal düzenlemeler yapılmıştır. 

Ulusal yapılan düzenlemelerde genellikle uluslararası yapılan çalışmalar esas alınmıştır. Çalışmada, 

değerleme kavramı ile ilgili kavramsal bilgiler ele alınarak, Uluslararası Değerleme Standartları ve 

Muhasebe/Finansal Raporlama Standartları ile karşılaştırma yapılmıştır. Benzer ve farklı yönler ele 

alınarak uygulamada birlik sağlanabilmesi adına öneriler sunulması amaçlanmıştır. Araştırma 

kısmında, Yükseköğretim Kurulu Başkanlığı’nın (YÖK) ulusal tez merkezinde, Uluslararası Değerleme 

ve Muhasebe/Finansal Raporlama Standartlarına yönelik yapılan çalışmalar incelenmiştir. Çalışmada, 

nitel araştırma yöntemlerinden içerik analizi yapılmıştır. Yükseköğretim Kurulu Başkanlığı’nın tez 

merkezinde 76 adet Muhasebe/Finansal Raporlama Standartları, 3 adet ise Değerleme Standartları ile 

ilgili çalışma yapılmış, bu çalışmalardan erişim izini olanlar incelenmiştir. Çalışmanın sonucunda; 

Muhasebe/Finansal Raporlama Standartlarına yönelik çalışmaların daha fazla yapıldığı, Değerleme 

Standartları ile ilgili çalışmaların daha az olduğu görülmüştür. Bunun sebebi ise Muhasebe/Finansal 

Raporlama Standartlarının gelişim süreci daha eski ve uygulanma düzeyi daha yaygın, Değerleme 

Standartlarının ise daha yeni düzenleme olmasından kaynaklanmaktadır. Muhasebe/Finansal 

Raporlama Standartları ile benzer ve farklı uygulamalar olmakla birlikte daha detaylı bir şekilde 

gözden geçirilerek, standartları uygulayacakların ihtiyaçlarına yanıt verecek şekilde düzenlenmesi 

gerekmektedir. İşletmelerde ve meslek mensuplarının uygulamalarında, mevcut ihtiyaçlara göre 

tespitler yaparak, değerleme konusunu tek çatıda toplayabilmek ve uygulanmasında daha anlaşılır, 

kolay, doğruyu yansıtıcı şekilde olabilmesi adına görüşler alınarak düzenlemeler yapılmalıdır. Bilimsel 
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yapılan çalışmalar ve eğitimler ile konuya ilişkin bilgiler sunularak, katkı sağlanabilmesi mümkündür. 

Bu araştırma ile konuya ilişkin ulaşılan sonuca göre öneriler sunulmaya çalışılmıştır. 

Anahtar Kelimeler: Değerleme, Değerleme Standartları, Muhasebe/Finansal Raporlama 

Standartları. 

JEL Kodları: M4, M40, M41. 

 

A RESEARCH ON THE COMPARISON OF INTERNATIONAL VALUATION STANDARDS 

AND ACCOUNTING/FINANCIAL REPORTING STANDARDS 

ABSTRACT 

International Valuation Standards are standards that provide information on value principles, 

valuation methods and reporting. The valuation according to the standards has been established 

objectively and for all asset groups. Explanations on valuation standards, general and asset standards 

are included. In general standards valuation principles and some conceptual information are mentioned 

while in asset standards, information on valuation of asset types in businesses is discussed. Accounting 

and Financial Reporting Standards are the criteria that ensure that accounting practices are recorded 

and presented in an accurate, reliable and comparable way. Both international and national regulations 

have been made for Accounting and Financial Reporting standards. National regulations are generally 

based on international studies. In this study conceptual information about the concept of valuation has 

discussed and a comparison has made with International Valuation Standards and 

Accounting/Financial Reporting Standards. It is aimed to present suggestions in order to ensure unity 

in practice by considering similar and different aspects. In the research part have examined the studies 

on International Valuation and Accounting/Financial Reporting Standards in the national thesis center 

of the Council of Higher Education. Content analysis, one of the qualitative research methods has used 

in the study. In the thesis center of the Council of Higher Education, 76 Accounting/Financial Reporting 

Standards and 3 Valuation Standards have studied. Studies with access permission from these studies 

have examined. As a result of the study, it has seen that more studies have carried out on 

Accounting/Financial Reporting Standards and less studies on Valuation Standards. The reason for this 

is that the development process of the Accounting/Financial Reporting Standards is older and the 

application level is more common and the Valuation Standards are more recent. Although there are 

similar and different applications with the Accounting/Financial Reporting Standards, they should be 

reviewed in more detail and arranged to meet the needs of those who will apply the standards. In the 

practices of businesses and professionals by making determinations according to current needs, 
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arrangements should be made by taking opinions in order to gather the subject of valuation under one 

roof and to make it more understandable, easy and reflective of the truth in its implementation. It is 

possible to contribute by presenting information on the subject with scientific studies and trainings. In 

this study suggestions have presented according to the results reached on the subject. 

Keywords: Valuation, Valuation Standards, Accounting/Financial Reporting Standards. 

JEL Codes: M4, M40, M41. 

 

1. GİRİŞ 

Uluslararası Değerleme Standartları, varlıkların değerlemesinde esas alınan standartlardır. 

Değerlemede gerçeği yansıtacak, her bir ülkenin uygulamasındaki farklılıklardan kaynaklı sorunları 

giderebilmek amacıyla standartlar yayımlanmıştır. Yayımlanmış standartlarda; standartların genel 

çerçevesi ele alınmış, genel standartlar ve varlık standartları şeklinde açıklamalara yer verilmiştir. Genel 

standartlarda; işin kapsamı, incelemeler, uyum, raporlama, değerleme esaslarına, yaklaımlarına ve 

yöntemlerine yönelik açıklamalar yapılmıştır. Varlık standartlarında ise işletmelerdeki paylar, maddi 

olmayan varlıklar, tesis, ekipman, taşınmaz mülkiyet hakları, geliştirme amaçlı mülk ve finansal araçlara 

hakkında bilgilere değinilmiştir (UDS/IVS 2017, 01.06.2023). Yapılan düzenlemeler ile daha önce 

yayımlanmış standartlara varlıkların yanı sıra stoklar gibi yeni kalemlerin değerlemesine ilişkin 

eklemeler yapılmıştır (UDS/IVS 2023 Taslak, 01.06.2023). 

Hazırlanmış olan bu çalışmada; Değerleme Standartları ve Muhasebe/Finansal Raporlama 

Standartlarına yönelik kavramsal bilgilere yer verilmiş, karşılaştırılması yapılmış ve araştırma kısmında 

Yüksek Öğretim Kurumu (YÖK) Ulusal Tez Merkezinde yer alan standartlarla ilgili hazırlanmış olan 

tezler incelenmiştir. YÖK Ulusal Tez Merkezi’nde erişime sunulmuş tezlerin içerik analizi yapılarak 

bibliyometrik analiz yöntemi uygulanmıştır. Yapılan analiz ile ulaşılan sonuca göre öneriler 

sunulmuştur. 

2. KAVRAMSAL ÇERÇEVE 

Bu bölümde; Uluslararası Değerleme Standartlarına, Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama 

Standartlarına ve standartların karşılaştırılmasına yer verilmiştir. 

2.1. Uluslararası Değerleme Standartları 

Uluslararası Değerleme Standartları, varlıkların değerlemesinde tarafsız belli bir yetkinliğe sahip 

oluşturulmuş olan ilkelerdir. Uluslararası Değerleme Standartları Konseyi değerleme mesleğinin 

kalitesini geliştirme adına standartların oluşturulmasında katkı sunmaktadır. Standartların amacı şeffaf 
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ve tutarlı değerleme esaslarının oluşturulmasını ve evrensel bir şekilde uygulanmasını sağlamaktır 

(Uluslararası Değerleme Standartları, 2017:4-5). Uluslararası değerleme standartları daha çok 

varlıkların değerlenmesine yönelik açıklamalara yer verilmiştir (Ellis, 2018:29). Küreselleşmenin etkisi 

ile değerleme adına her ülkede farklı uygulamaların olması, ülkeler arasında yapılan işlemlerde 

tekdüzenin sağlanması gibi ihtiyaçlardan dolayı Uluslararası Değerleme Standartlarına ihtiyaç ortaya 

çıkmıştır. Bu ihtiyaç doğrultusunda standartlara ilişkin değerleme esasların ve ölçülerine standart 

kapsamında yer verilmiştir (Fawcett, 2008:34-35). Değerleme, bir varlığın değişiminde muhtemel 

ödencek fiyat veya sahipliğinde sağlanan ekonomik faydalardır (Parker, 2016:81). 

2.2. Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama Standartları 

Standart, muhasebe uygulamalarında ulusal ve uluslararası esas alınması gereken ilkeler, 

ölçütlerdir (Erol ve Aslan, 2017:58). Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama Standartları 2001 

yılına kadar Uluslararası Muhasebe Standartları Komitesi tarafından muhasebe standartları olarak 

yayımlanmaktaydı. 2001 yılından itibaren komite Uluslararası Muhasebe Standartları Kuruluna 

dönüştürüldükten sonra muhasebe standartlarında revizyona gidilerek finansal raporlama standartları 

olarak yayımlanmaya başlanmıştır (IFRS, 01.06.2023). 

Bugüne kadar 41 adet muhasebe standard, 17 adet finansal raporlama standardı ve standartlara 

yönelik yorumlar yayımlanmıştır (Standards-IASPLUS, 01.06.2023). Türkiye’de de ulusal yapılan 

çalışmalarda uluslararası yapılan çalışmalar esas alınarak yapılmıştır. Standartların yayımlanmasında 

Kamu Gözetimi Muhasebe ve Denetim Standartları Kurumu (KGK) yetkilidir. 41 adet Türkiye 

Muhasebe Standardı, 17 adet Türkiye Finansal Raporlama Standardı ve standartlara yönelik yorumlar 

yayımlanmıştır (KGK, 01.06.2023). 

2.3. Uluslararası Değerleme Standartları ile Muhasebe/Finansal Raporlama 

Standartlarının Karşılaştırılması 

Uluslararası Değerleme Standartları, Uluslararası Değerleme Standartları Konseyi tarafından 

esaslar belirlenerek yayımlanmıştır. İlk olarak 2017 yılında Türkiye’de de uluslararası yapılan 

çalışmalar esas alınarak uygulanmaya başlanmıştır (Türkcan ve Akdoğan, 2018:427). 2017 yılında 

yayımlanmış olan standartlar üç bölümden oluşmaktadır. Bu bölümler; Uluslararası Değerleme 

Standartları Çerçevesi, Genel Standartlar ve Varlık Standartları şeklindedir (Uluslararası Değerleme 

Standartları, 2017:3). Konsey tarafından çalışmalar yapılmaya başlanmış, bazı kamuoyu görüşleri 

alınarak öneriler doğrultusunda değişiklikler yapılmıştır. 28 Nisan 2023’de görüşmelere başlanıp 28 

Temmuz 2023 tarihinde yapılan görüşmelerin sonuçlandırılarak yapılan değişikliklere göre yeni taslağın 

güncellenmesi planlanmaktadır (IVSC, 01.06.2023). 31 Ocak 2022 tarihinde uygulanacak standartlarda 

bazı standart eklemeleri şeklinde değişiklikler yapılmıştır (IVS-Deloitte, 2022). 2022 ve 2023 yılında 
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yapılan değişikliklere göre Temmuz 2023’de sonuçlandırılması planlanan taslak yayımlanmış, 

yayımlanmış olan bu taslaklarda standartlara bazı eklemeler yapılmıştır (IVS Drafts 2023, 01.06.2023). 

2017, 2022 ve 2023 yıllarına ilişkin yayımlanmış olan standart içeriği aşağıda yer almaktadır. 

Tablo 1. 2017, 2022 ve 2023 Uluslararası Değerleme Standartları (UDS/IVS) 

2017 UDS/IVS 2022 UDS/IVS 2023 UDS/IVS 

-Uluslararası Değerleme 

Standartları Çerçevesi 

-Genel Standartlar 

UDS 101 İşin Kapsamı 

UDS 102 İncelemeler ve Uyum 

UDS 103 Raporlama 

UDS 104 Değer Esasları 

UDS 105 Değerleme 

Yaklaşımları ve Yöntemler 

-Varlık Standartları 

UDS 200 İşletmeler ve 

İşletmedeki Paylar 

UDS 210 Maddi Olmayan 

Varlıklar 

UDS 300 Tesis ve Ekipman 

UDS 400 Taşınmaz Mülkiyet 

Hakları 

UDS 410 Geliştirme Amaçlı 

Mülk 

UDS 500 Finansal Araçlar 

-Uluslararası Değerleme Standartları 

Çerçevesi 

-Genel Standartlar 

UDS 101 İşin Kapsamı 

UDS 102 İncelemeler ve Uyum 

UDS 103 Raporlama 

UDS 104 Değer Esasları 

UDS 105 Değerleme Yaklaşımları ve 

Yöntemler 

-Varlık Standartları 

UDS 200 İşletmeler ve İşletmedeki 

Paylar 

UDS 210 Maddi Olmayan Varlıklar 

UDS 220 Finansal Olmayan 

Yükümlülükler 

UDS 230 Stoklar 

UDS 300 Tesis ve Ekipman 

UDS 400 Taşınmaz Mülkiyet Hakları 

UDS 410 Geliştirme Amaçlı Mülk 

UDS 500 Finansal Araçlar 

-Uluslararası Değerleme Standartları 

Çerçevesi 

-Genel Standartlar 

UDS 100 Değerleme Çerçevesi 

UDS 101 İşin Kapsamı 

UDS 102 Değerleme Esasları 

UDS 103 Değerleme Yaklaşımları 

UDS 104 Veri ve Girdi  

UDS 105 Değerleme Yöntemleri 

UDS 106 Belgeleme ve Raporlama 

-Varlık Standartları 

UDS 200 İşletmeler ve İşletmedeki 

Paylar 

UDS 210 Maddi Olmayan Varlıklar 

UDS 220 Finansal Olmayan 

Yükümlülükler 

UDS 230 Stoklar 

UDS 300 Tesis, Ekipman ve Altyapı 

UDS 400 Taşınmaz Mülkiyet 

Hakları 

UDS 410 Geliştirme Amaçlı Mülk 

UDS 500 Finansal Araçlar 
Kaynak: UDS/IVS 2017, 2022, 2023 Taslak, 01.06.2023. 

 

2017, 2022 ve 2023 yıllarına ait yayımlanmış standartlar incelendiğinde, 2017 yılındaki mevcut 

açıklamalar baz alınarak yeni standart eklemeleri yapılmış, 2022 ile 2023 yılı incelendiğinde bazı 

standartlarda yeni içerik eklemekle birlikte mevcut içeriklerde de değişiklik yapıldığı görülmektedir. 

2022 yılında mevcut standartlara finansal olmayan yükümlülükler ve stoklar eklenmiştir (2017-2022 

UDS/IVS, 01.06.2023). 2023 yılında ise daha kapsamlı düzenleme yapılması planlanmaktadır. 

Değerleme çerçevesi yeni bölüm eklenmiş, UDS 102-103-104-105 standartlarında ise bazı standartlar 

yer değiştirmiş ya da yeni standart olarak değiştirilmiştir. Daha once UDS 103 Raporlama olan standart 

UDS 106 Belgeleme ve Raporlama şeklinde düzenlenmiştir (IVS Summary 2023-IVS Draft 2023, 

01.06.2023). 

Uluslararası değerleme standartlarının ilk bölümünde bazı kavramlara yönelik sözlük şeklinde 

yer verilmiştir. Bu standardın kapsamı, amacı, raporlaması, değerleme ölüçüleri ve değerleme 

yaklaşımlarına yönelik bilgiler sunulmuştur (Uluslararası Değerleme Standartları, 2017). Değer esasları; 

Pazar değeri, Pazar kirası, makul değer, yatırım değeri/bedeli, sinerji değeri, tasfiye değeri, gerçeğe 

uygun değer (UFRS), gerçeğe uygun paza değeri (OECD), gerçeğe uygun Pazar değeri (ABD devlet 
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gelirleri dairesi), diğer mevzuatta gerçeğe uygun değer (Yasal) şeklindedir (Uluslararası Değerleme 

Standartları, 2017). 

❖ Pazar değeri; alıcı ve satıcı arasında pazarlama faaliyetleri sonucunda değerleme tarihindeki 

tahmini değerdir (D’Amato, Siniak ve Mastrodonato, 2019:269).  

❖ Pazar kirası; taşınmaz mülkiyetlerin kiralayan ve kiracı arasında pazarlama faaliyetlerine göre 

gerekli görülen değerdir (Uluslararası Değerleme Standartları, 2017). 

❖ Makul değer; bilgili ve istekli taraflar arasında bir varlığın ya da borcun devri için tahmini 

değerdir (IVS 2022, 01.06.2023). 

❖ Yatırım değeri/bedeli; varlığın, bireysel yatırım ya da işletme amaçlarına göre sahibi, 

gelecekteki sahibi için belirlenmiş olan değeridir (IVS Draft 2023, 01.06.2023). 

❖ Sinerji değeri; bir araya gelerek oluşan iki ya da daha fazla varlığın/hakkın toplam değerinin, 

ayrı değerlerine göre yüksek olan değerdir (Uluslararası Değerleme Standartları, 2017). 

❖ Tasfiye değeri; grup ya da bir varlığın tek tek satılmasındaki değerdir (IVS 2022, 01.06.2023). 

❖ Gerçeğe uygun değer (UFRS); (13) numaralı finansal raporlama stadanrdında belirtilmiş olan 

değerdir (IVS 2023, 01.06.2023). Piyasadaki katılımcılar arasında bir varlığın satışından 

sağlanan değerdir (Oyewo, 2020:590). 

❖ Gerçeğe uygun paza değeri (OECD); OECD tarafından tanımlanmış olan değer, alıcı ve satıcı 

tarafından ödecek değerdir (IVS 2022, 01.06.2023). 

❖ Gerçeğe uygun Pazar değeri (ABD devlet gelirleri dairesi); ABD vergi uygulamalarına uygun 

olan, alış ya da satış baskısı olmadan, alıcı ve satıcı arasında el değiştirme değeridir (Uluslararası 

Değerleme Standartları, 2017). 

❖ Diğer mevzuatta gerçeğe uygun değer (Yasal); her ulusal, bölgesel ve yerel düzenlemelere göre 

gerçeğe uygun değer tanımlaması değişebilmektedir. Bu durumdaki yasalara mahkemelerine 

göre belirlenmiş değerdir (IVS Draft 2023, 01.06.2023). 

Standarda göre değerleme yaklaşım ve yöntemler; Pazar yaklaşımı/yöntemleri, gelir 

yaklaşımı/yöntemleri, maliyet yaklaşımı/yöntemleri, aşınm/yıpranma ve değerleme model şeklindedir 

(IVS 2022, 01.06.2023). 

❖ Pazar yaklaşımı; varlığın fiyatı aynı ya da benzer varlıklarla belirlenebilir, karşılaştırılması 

yoluyla değerin belirlendiği yaklaşımdır (Uluslararası Değerleme Standartları, 2017). 

❖ Pazar yöntemleri; karşılaştırılabilir işlemler yöntemi ve borsadaki kılavuz emsaller yöntemi 

şeklinde yöntemler söz konusudur. Karşılaştırma yönteminde varlığın benzer ya da aynı 

varlıklara göre karşılaştırması yapılarak belirlenir. Borsadaki kılavuzda ise borsada işlem gören 

emsallerine göre değerleme yapılır (IVS 2022, 01.06.2023). 
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❖ Gelir yaklaşımı; varlığın değeri, varlık tarafından elde edilen gelirlerin, nakit akışların ve 

maliyet tasarruflarının bugünkü değerine göre belirlenen yaklaşımdır (IVS Draft 2023, 

01.06.2023). 

❖ Gelir yöntemleri; gelecekteki nakit akışların bugünkü değerine indirgenmesini esas alan 

yöntemlerdir. İndirgenmiş nakit akışları yöntemi kullanılır. İndirgenmiş nakit akış yönteminde, 

tahmini nakit akışları değerleme tarihine indirgenerek, bu işlem varlığın bugünkü değerine göre 

yapılmaktadır (IVS 2022, 01.06.2023). 

❖ Maliyet yaklaşımı; varlığın elde etme maliyetine göre belirlenen yaklaşımdır. Varlığın cari 

ikame maliyetinin ya da yeniden üretim maliyetinin hesaplanması, değer kaybetme ve diğer 

kapsamda yıpranma paylarının düşülerek belirlenen değeri esas alan yaklaşımdır (Uluslararası 

Değerleme Standartları, 2017). 

❖ Maliyet yöntemleri; ikame maliyeti yöntemi, yeniden üretim maliyeti yöntemi ve toplama 

yöntemi şeklindedir (IVS 2022, 01.06.2023). 

❖ Aşınm/yıpranma; amortisman olarak düzeltme gider yazma anlamında kullanılmaktadır. 

Amortisman düzeltmeleri; fiziksel yıpranma, işlevsel yıpranma, dışsal veya ekonomik yıpranma 

şeklinde sınıflandırılmıştır (IVS Draft 2023, 01.06.2023). Amortismanda varlığın fiziksel ve 

ekonomik ömrünü dikkate alınması gereklidir (Uluslararası Değerleme Standartları, 2017). 

Bu çalışmaların yanı sıra Sermaye Piyasası Kurulu tarafından, 2017 yılında Sermaye Piyasasında 

Değerleme Standartları Hakkında Tebliğ yayımlanmış, Türkiye Değerleme Uzmanları Birliği ve 

Türkiye Sermaye Piyasaları Birliği tarafından yayımlanan Uluslararası Değerleme Standartlarının 

uygulanma zorunluluğu getirilmiştir (SPK-Tebliğler, 01.06.2023). 

Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama Standartları ile karşılaştırıldığında 17 adet finansal 

raporlama, 41 adet muhasebe standardı yayımlanmıştır. Değerleme Standartları başlangıçta varlıkların 

değerlemesi üzerine ağırlıkta olduğu, 2023 yılında yapılan çalışmalarda stoklar, finansal olmayan 

yükümlülükler gibi kalemlerinde dahil edilmeye başlandığı söylenebilir (2023 Standartlar-IFRS/KGK 

ve IVS Drafts 2023, 01.06.2023). Muhasebe/Finansal Raporlama standartlarında değerleme yapılırken 

her bir stadandartta yapılan açıklamalara göre belirlenmiş değerleme ölçüleri esas alınmaktadır (2023 

Standartlar-IFRS, 01.06.2023). Muhasebe/Finansal Raporlama Standartlarına göre kullanılan değerleme 

ölçüleri; tarihi maliyet, gerçeğe uygun değer, satış maliyetleri düşülmüş gerçeğe uygun değer, itfa 

edilmiş maliyet, gerçekleşebilir değer, net gerçekleşebilir değer, kullanım değeri, cari maliyet, geri 

kazanılabilir değer şeklindedir (Fırat, 2014:37-39). 

Bu ölçüler değerleme standartları ile karşılaştırıldığında farklılık olduğu gibi benzer noktalarda 

olduğu söylenebilir. (13) Numaralı Gerçeğe Uygun Değer standardı Uluslararası Değerleme 

Standartlarındaki değerleme ölçüleri arasında yer almaktadır (IVS 2017-2022; IVS Draft 2023, 
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01.06.2023). Gerçeğe uygun değer önemli değerleme ölçüsüdür. Bir çok standart için değerleme ölçüsü 

olarak esas alınmaktadır. İşletmenin varlık ve borçlarının değerlemesinde değerleme ölçüsü olara ele 

alınmıştır (Claessen, 2021:380). Gerçeğe uygun değer hesaplaması gereken standartlar; UFRS 1-2-3-5, 

UMS 11-16-17-18-19-20-26-33-36-38-39-40-41 şeklindedir. Başka standartlara referans verip gerçeğe 

uygun değer hesaplanması gereken standartlar ise UMS 2-21-27-28-31-32 ve UFRS 4-7’dir (Yürekli, 

2019:274). Bu standartlardan da görüldüğü üzere gerçeğe uygun değer uluslararası muhasebe/finansal 

raporlama standartları için önemli değerleme ölçüsüdür. 

Uluslararası Değerleme Standartlarındaki değerleme ölçüleri incelendiğinde isim olarak farklı 

olsa da kavram olarak Muhasebe/Finansal Raporlama Standartlarında yer alan değerleme ölçülerine 

benzerlikleri vardır. Makul değer, yatırım değeri gibi ölçüleri örnek verebiliriz. 

3. LİTERATÜR ARAŞTIRMASI 

Uluslararası Değerleme Standartlarına ve Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama 

Standartlarının karşılaştırılmasına ilişkin yapılmış olan bazı çalışmalar şu şekildedir; 

Ellis (2004); çalışmasında maden ve petroller için Uluslararası Değerleme Standartlarına göre 

yapılan güncellemeleri ele almıştır. Standarda göre değerleme esasları ve analizine ilişkin açıklamalara 

yer vermiştir. 

Ellis (2006); çalışmasında Uluslararası Değerleme Standartları ve Uluslararası Değerleme 

Standartları Konseyi hakkında bilgilere yer vermiş, yaşanan gelişimler ve yapılabilecek çalışmalara 

değinmiştir. 

Fawcett (2008); çalışmasında Uluslararası Değerleme Standartlarına neden ihtiyaç duyulduğuna 

dair bilgiler sunmuş, tüm dünyada uygulanması, etkisi ve standartlar arasındaki farklılıkların neler 

olduğunu ele almıştır. 

Abergel (2014); çalışmasında uluslararası standartlara göre maden kaynaklarının değerlemesini 

incelemiş, hem değerleme standartları hem de muhasebe standartlarına göre karşılaştırmasını yapmıştır. 

Parker (2016); çalışmasında Uluslararası Değerleme Standarlarına, değerleme kavramına, 

standartlara göre değerleme ölçülerine ve yapılan açıklamalara göre uygulanmasına ilişkin bilgilere yer 

vermiştir. 

Aronsohn (2017); çalışmasında Uluslararası Değerleme Standartlarına yönelik bilgi sunmuş, ne 

gibi yeni uygulamalar olduğuna dair bilgi vermiştir. 
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Türkcan ve Akdoğan (2018); çalışmalarında etik ilkelerin Uluslararası Değerleme Standartları ve 

Uluslararası Denetim Standartlarına göre incelemiş, her iki standart açısından karşılaştırmasını 

yapmışlardır. 

D’Amato, Siniak ve Mastrodonato (2019); çalışmalarında Varlıkların değerlemesinde 

Uluslararası Değerleme Standartlarına göre nasıl değerlenmesi gerektiğine dair bilgiler sunmuşlardır. 

Bazı yöntemler kullanarak veriler analiz edilmiştir. 

Rodionov, Perepechko ve Nadezhina (2020); çalışmalarında maddi olmayan duran varlıkların 

değerlemesinde Uluslararası Değerleme Standartlarına göre ele almışlar, işletmeler için ekonomik 

güvenlikte önemli olduğundan etkisi analiz edilmiştir. Algoritma geliştirilmiş önerilen algoritmaya göre 

güvenlik seviyesi belirlenerek işletmelere bilgi sunulmaya çalışılmıştır. 

Walacik, Biłozor, Chmielewska ve Janowsk (2020); çalışmalarında varlıkların sürdürülebilir 

değerine yöneliz analiz yapmışlardır. Uluslararası Değerleme Standartlarına göre de karşılaştırılması 

yapılmış, en yüksek en iyi kullanımına yönelik analiz etmişlerdir. 

Sahk (2022); çalışmasında son yirmi yılda ekonomik olarak gelişmelerde uluslararası değerleme 

standartlarına yönelik ne gibi gelişmelerin olduğunu ele almıştır. Varlıkların değerlemesinde standarda 

göre ilkelere değinmiş, yasal ve ekonomik olarak etkilerine yer vermiştir. 

Yapılan çalışmalar incelendiğinde değerlerme standartlarına yönelik çalışmaların yapılmaya 

başlandığı dönemlerde bazı çalışmaların yapıldığı, güncel çalışmaların çok fazla olmadığı, daha çok 

varlıkların değerlemesi ve ekonomik olarak etkisine yönelik çalışmaların yapıldığı görülmektedir. 

Yapılmış olan bu çalışma ile konuya ilişkin bilgi sunulmasında katkı sağlanabileceği söylenebilir. 

4. ARAŞTIRMA 

Bu bölümde; araştırmanın amacına, kapsamına, yöntemine, bulgularına ve değerlendirmesine yer 

verilmiştir. 

4.1. Araştırmanın Amacı ve Kapsamı 

Araştırmanın amacı Uluslararası Değerleme Standartları ve Uluslararası Muhasebe/Finansal 

Raporlama Standartlarına yönelik Türkiye’de yazılmış lisansüstü tezlerin gelişimini incelemek, yapılan 

çalışmalar doğrultusunda bilgi kullanıcılarına bilgi sunabilmektir. Yüksek Öğretim Kurumu (YÖK) 

Ulusal Tez Merkezinde yer alan erişime açık ya da erişim kısıtı olan tezler incelenmiştir. Tezlerin; hangi 

üniversite bünyesinde hazırlandığı, anabilim dalı, erişim durumu, anahtar kelime bilgileri, yayımlanma 

yılı, tezin türü, tezin hazırlandığı dil, danışmanın unvanı, veri toplama/kullanılan yöntem bilgileri, tezin 

konusu gibi bilgiler incelenerek, elde edilen sonuçlar değerlendirilerek öneriler sunulmaya çalışılmıştır.  
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4.2. Araştırmanın Yöntemi 

Araştırma da kullanılan yöntem YÖK ulusal tez merkezi’nde erişime sunulmuş tezlerin içerik 

analizi yapılarak bibliyometrik analiz yöntemi uygulanmıştır. Bibliyometri, veri tabanlarından temin 

edilen verilerin bazı istatistiki ve matematik tabanlı yöntemler kullanılarak analiz yapılmasıdır. Kitap, 

makale gibi yayınların istatistiki teknikler kullanılarak analiz edilmesidir (Demir ve Erigüç, 2018:97). 

4.3. Araştırmanın Bulguları ve Değerlendirilmesi 

Araştırmanın ana kütlesi; Türkiye’de YÖK Ulusal Tez Merkezi’nde erişime sunulmuş, 

Uluslararası Değerleme Standartları ve Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama Standartlarına 

yönelik yazılmış toplamda 169 adet lisansüstü tezlerdir. Toplamdaki tezlerin 73 adet tez Uluslararası 

Muhasebe Standartlarına, 90 adet Uluslararası Finansal Raporlama Standartlarına, 3 adet tez 

Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama Standartlarına, 3 adet tez ise Uluslararası Değerleme 

Standartları konusuna yöneliktir. Toplam tez sayısının 19 adedi erişime açık olmayan tez şeklindedir. 

Araştırmada incelenen tezlerde erişime açık olmayan tezler dahil edilmemiştir. Toplam incelenen tez 

sayısı 150’dir. 

Tablo 2. Lisansüstü Tezlerin Erişime Açık/Kapalı Durumlarına Göre Dağılımı 

Konu 

Erişime Açık Erişime Kapalı 

Toplam Sayı Yüzde Sayı Yüzde 

Uluslararası Muhasebe Standartları 57 38 16 84,21 73 

Uluslararası Finansal Raporlama Standartları 88 58,7 2 10,5 90 

Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama 

Standartları 2 1,3 1 5,3 3 

Uluslararası Değerleme Standartları 3 2 - - 3 

Toplam 150 100 19 100 169 

 

Tablo 2 incelendiğinde; erişime açık olmayan tezlerde çoğunluk olarak Uluslararası Muhasebe 

Standartları konusu üzerine çalışılmış, erişime açık tezlerde ise çoğunluk olarak Uluslararası Finansal 

Raporlama Standartları konusu üzerine çalışılmıştır. Uluslararası Değerleme Standartları konusuna 

yönelik çok fazla çalışma yapılmamıştır. Bunun temel nedeni de yeni bir konu olması ve çalışmaların 

yeni yapılmasından kaynaklı olduğu söylenebilir. 

Tablo 3. Lisansüstü Tezlerin Türüne Göre Dağılımı 

Tez Türü 

  

Sayı Yüzde 

Yüksek Lisans 113 75,3 

Doktora 37 24,7 

Toplam 150 100 
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Hazırlanan tezlerin türüne göre incelendiğinde; çoğunluğun yüksek lisans tezi olduğu, geri 

kalanın ise doktora tezi şeklinde hazırlanmıştır. 

Tablo 4. Lisansüstü Tezlerin Yıllara Göre Dağılımı 

Yıl Sayı Yüzde 

1994 1 ,7 

2002 2 1,3 

2003 1 ,7 

2005 1 ,7 

2006 13 8,7 

2007 14 9,3 

2008 13 8,7 

2009 13 8,7 

2010 17 11,3 

2011 4 2,7 

2012 6 4,0 

2013 6 4,0 

2014 5 3,3 

2015 14 9,3 

2016 6 4,0 

2017 5 3,3 

2018 5 3,3 

2019 11 7,3 

2020 3 2,0 

2021 3 2,0 

2022 5 3,3 

2023 2 1,3 

Toplam 150 100,0 

 

Tezlerin hazırlanma zaman dilimine göre incelendiğinde; 2006-2010 yılları arasında artış olduğu, 

2015 ve 2019 yıllarında da diğer yıllara göre daha fazla çalışma yapıldığı görülmüştür. Bu yıllarda 

çalışmaların diğer yıllara göre daha fazla olması dönemler itibari ile stadandartlara yönelik yeni 

düzenlemelerin yapılmasından kaynaklı olduğu söylenebilir.  

Tablo 5. Lisansüstü Tezlerin Konusuna Göre Dağılımı 

Konu Sayı Yüzde 

Uluslararası Muhasebe Standartları 57 38,0 

Uluslararası Finansal Raporlama Standartları 88 58,7 

Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama Standartları 2 1,3 

Uluslararası Değerleme Standartları 3 2,0 

Toplam 150 100 

Hazırlanmış olan tezlerin konusuna göre değerlendirildiğinde; Uluslararası Finansal Raporlama 

Standartlarının en fazladır. Uluslararası Muhasebe Standartlarının ikinci sıradadır. Her iki standardın 

karşılaştırılması ile Uluslararası Değerleme Standartlarının pay olarak en az paya sahiptir. Finansal 

Raporlama Standartlarının daha fazla olmasının temel sebebi muhasebe standartlarında yapılan revizyon 
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sonrasında standartların finansal raporlama standartları adı altında yayımlanmaya başlamasından dolayı 

olduğu söylenebilir.  

Tablo 6. Lisansüstü Tezlerin Anabilim Dalı (ABD) Göre Dağılımı 

ABD Sayı Yüzde 

İşletme 46 30,7 

İşletme-Muhasebe 15 10,0 

İşletme Muhasebe-Finansman 58 38,7 

İşletme-Muhasebe Denetim 22 14,7 

Finansal Piyasalar ve Yatırım Yönetimi 1 ,7 

Maliye-Mali Hukuk 1 ,7 

Bankacılık 2 1,3 

Turizm İşletmecilği 1 ,7 

Disiplinlerarası-Gayrimenkul Geliştirme 1 ,7 

Tarım Ekonomisi 1 ,7 

Sermaye Piyası ve Borsa 1 ,7 

Finans ve Bankacılık 1 ,7 

Toplam 150 100,0 

Anabilim dalına (ABD) göre dağılım incelendiğinde; çoğunluk olarak Muhasebe-Finansman 

ABD olduğu, İşletme, Muhasebe, Muhasebe Denetim ABD’larının da çoğunluğu takip ettiği 

görülmüştür. Pay olarak az olsa da Bankacılık, Finans, Mali Hukuk gibi anabilim dallarının da 

hazırlanmış olan çalışmalar arasındadır.   

Tablo 7. Lisansüstü Tezlerin Üniversite Türüne Göre Dağılımı 

Üniversite Sayı Yüzde 

İstanbul Üniversitesi 5 3,3 

Marmara Üniversitesi 30 20,0 

Gazi Üniversitesi 21 14,0 

Akdeniz Üniversitesi 2 1,3 

Kocaeli Üniversitesi 7 4,7 

Uludağ Üniversitesi 2 1,3 

Çanakkale Onsekiz Mart Üniversitesi 1 ,7 

Ondokuz Mayıs Üniversitesi 1 ,7 

Dokuz Eylül Üniversitesi 8 5,3 

Karadeniz Teknik Üniversitesi 2 1,3 

Kadir Has Üniversitesi 2 1,3 

Gaziantep Üniversitesi 2 1,3 

Manisa Celal Bayar Üniversitesi 2 1,3 

Süleyman Demirel Üniversitesi 2 1,3 

Afyon Kocatepe Üniversitesi 3 2,0 

Ankara Üniversitesi 3 2,0 

Hitit Üniversitesi 1 ,7 

Erciyes Üniversitesi 1 ,7 

Hacettepe Üniversitesi 2 1,3 

Okan Üniversitesi 12 8,0 

Orta Doğu Üniversitesi 1 ,7 

Çukurova Üniversitesi 1 ,7 

Selçuk Üniversitesi 4 2,7 

Başkent Üniversitesi 5 3,3 

Sakarya Üniversitesi 3 2,0 

Mersin Üniversitesi 1 ,7 
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İstanbul Teknik Üniversitesi 1 ,7 

Anadolu Üniversitesi 1 ,7 

Haliç Üniversitesi 2 1,3 

Niğde Üniversitesi 2 1,3 

İstanbul Ticaret Üniversitesi 2 1,3 

İstanbul Aydın Üniversitesi 3 2,0 

Kahramanmaraş Sütçü İmam Üniversitesi 2 1,3 

Dicle Üniversitesi 1 ,7 

Bayburt Üniversitesi 1 ,7 

Işık Üniversitesi 1 ,7 

Pamukkale Üniversitesi 1 ,7 

İzmir Demokrasi Üniversitesi 1 ,7 

Başkent Üniversitesi 1 ,7 

Karabük Üniversitesi 1 ,7 

Galatasaray Üniversitesi 1 ,7 

İstanbul Bilgi Üniversitesi 1 ,7 

Ankara Hacı Bayram Veli Üniversitesi 1 ,7 

Kastamonu Üniversitesi 1 ,7 

Necmettin Erbakan Üniversitesi 1 ,7 

Ankara Yıldırım Beyazıt Üniversitesi 1 ,7 

Toplam 150 100,0 

Hazırlanmış olan tezlerin üniversitelere göre dağılımı değerlendirildiğinde; en yüksek Marmara 

Üniversitesi olmuştur. İkinci olarak Gazi Üniversitesi, üçüncü olarak da Okan Üniversitesi şeklindedir. 

Diğer üniversitelerde de bu konuya yönelik çalışmaların yapıldığı pay olarak az da olsa görülmüştür. 

Tablo 8. Lisansüstü Tezlerin Anahtar Kelimeye Göre Dağılımı 

Anahtar Kelime Sayı Yüzde 

Muhasebe, Muhasebe Standart, IAS, Muhasebe 

Politikaları 

121 80,7 

Muhasebe Standardı, Değerleme 7 4,7 

Muhasebe Standardı, Vergi 17 11,3 

Faaliyet Raporu, Finansal Raporlama 1 ,7 

Leasing, Finansal Kiralama 1 ,7 

Değerleme, Değerleme Standartları, Varlıkların 

Değerlemesi, Gerçeğe Uygun Değer 

3 2,0 

Toplam 150 100,0 

Hazırlanan tezlerde anahtar kelimeye göre incelendiğinde; Muhasebe, Muhasebe Standartları, 

Uluslararası Muhasebe Standartları en yüksek paya sahiptir. Değerleme, Değerleme Standartlarına 

yönelik çalışma sayısı az olmasının da etkisi ile anahtar kelime en az paya sahiptir. 

Tablo 9. Lisansüstü Tezlerin Diline Göre Dağılımı 

Dil Sayı Yüzde 

Türkçe 140 93,3 

İngilizce 9 6,0 

Almanca 1 ,7 

Toplam 150 100,0 

Tezlerin hazırlanma dili ele alındığında; çoğunluk olarak Türkçe olduğu görülmüştür. Az da olsa 

İngilizce ve Almanca dillerinde tezlerde hazırlanmıştır. 
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Tablo 10. Lisansüstü Tezlerin Dillerin Çalışılan Konuya Göre Dağılımı 

  UMS/IAS UFRS/IFRS 

UMS-

IAS/UFRS-IFRS UDS/IVS 

Tezlerin Yazım Dili Sayı Sayı Sayı Sayı 

Türkçe 54 81 2 3 

İngilizce 3 6 - - 

Almanca - 1 - - 

Toplam 57 88 2 3 

Dillere göre değerlendirmede en fazla Finansal Raporlama Standartlarına (UFRS/IFRS) yönelik 

hazırlandığı, bunu Muhasebe Standartları (UMS/IAS) konusunun takip etmiştir. Değerleme 

Standartlarına (UDS/IVS) yönelik çalışma sayısı az olduğu tespit edilmiştir. 

Tablo 11. Lisansüstü Tezlerin Danışman Ünvanına Göre Dağılımı 

Ünvan Sayı Yüzde 

Yrd. Doç. Dr 29 19,3 

Dr. Öğr. Üyesi 7 4,7 

Doç. Dr. 34 22,7 

Prof. Dr. 80 53,3 

Toplam 150 100,0 

Danışmanların ünvanlarına göre incelendiğinde; Profesör Doktor ünvanının en fazla paya sahip 

olduğu, diğer ünvanların paylarının da bu ünvanı takip ettiği görülmüştür. Doktor öğretim üyesi ünvanı 

düzenlemesi yapılmadan önce kullanılan Yardımcı Doçent Doktor ünvanının da çalışmalarda yer 

almaktadır. Doktor öğretim üyesi ve yardımcı doçent doktor ünvanı birlikte ele alındığında yaklaşık 

%24 oranında paya sahip olduğu söylenebilir. 

Tablo 12. Lisansüstü Tezlerde Kullanılan Yönteme Göre Dağılımı 

Yöntem Sayı Yüzde 

Nitel, İçerik Analizi 3 2,0 

Nitel, Kişisel Görüşme 3 2,0 

Nicel Anket Analiz 35 23,3 

Kavramsal, Vaka Örnek, Sektör Analizi 109 72,7 

Toplam 150 100,0 

Tezlerde kullanılan yöntem türüne göre ele alındığında; çoğunluk olarak kavramsal vaka örnek, 

sektör analizi olmuştur. Bu yöntemden sonra nicel anket analiz yöntemlerinin tezlerde kullanılmıştır. 

Nitel araştırma yöntemlerinden içerik analizi ve kişisel görüşme az da olsa çalışmalar arasında yer aldığı 

görülmüştür. 

5. SONUÇ 

Uluslararası Değerleme Standartları, varlıkların değerlemesinde objektif taraf gözetmeksizin 

uygulanmasında yetki sahibi ilkelerden oluşmaktadır. Standartlar oluşturulurken şeffaf, değerleme de 

tutarlılığı esas alarak evrensel uygulanması amaçlanmıştır. Uluslararası Değerleme Standartları Konseyi 
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tarafından yayımlanmaktadır. 2017 yılında standartlara yönelik açıklamalar yapılmıştır. Daha sonra bazı 

düzenlemeler yapılmış, Uluslararası Değerleme Standartlarına yönelik en son 2022 yılında 

düzenlemeler yapılarak standartlar yayımlanmış, 2023 yılında standartlara yönelik taslak hazırlanarak 

görüş alınması adına sunulmuştur. Temmuz 2023’den itibaren nihai sonuca ulaştırılması 

planlanmaktadır. 

Değerleme standartları ile Muhasebe/Finansal Raporlama Standartları karşılaştırıldığında bazı 

değerleme ölçülerinde benzerlikler olmakla birlikte (13) Numaralı Gerçeğe Uygun Değer ölçüsüne atıfta 

bulunulmuştur. Başlangıç olarak varlıkların değerlemesine yönelik değerleme ölçüleri ele alınmış, son 

dönemlerde yapılan güncellemeler ile Stoklar gibi kalemlerinde eklenmiş ve uygulamaya sunulması 

planlanmaktadır. 

Yapılan araştırma sonucuna göre Uluslararası Değerleme Standartları konusuna yönelik yeni 

düzenlemeler yapıldığı için uygulama da ve yayımlanmış bilgiler konusunda bazı eksikler mevcuttur. 

Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama Standartlarına yönelik daha fazla çalışma yapılmış ve 

uygulanması daha yaygındır. Bunun temel nedeni de hem ulusal hem de uluslararası yapılan 

çalışmaların sayıca fazla olması ve uygulanma zorunluluğun getirilmiş olmasının da etkili olduğu 

söylenebilir. Ulusal yapılan düzenlemelerde uluslararası yapılan çalışmalara uyumlaştırmanın 

sağlanabilmesi için birçok ülke tarafından benzer uygulamaların yapılması da etkili olmuştur. 

Uluslararası Değerleme ve Uluslararası Muhasebe/Finansal Raporlama standartlarına yönelik 

çalışmalar incelendiğinde, standartların ilk gündeme geldiği zaman aralığında daha fazla çalışma 

yapıldığı son dönemlerde ise daha çok finansal raporlama standartlarında yapılan güncellemeleri esas 

alarak daha spesifik özellik arz eden işlemlere yönelik standartların tercih edildiği görülmektedir. 

Yapılan çalışmalarda çoğunluk olarak yüksek lisans tezi, muhasebe finansman anabilim dalında, 

danışman ünvanı profesör doktor, yazım dili Türkçe, konu olarak Finansal Raporlama Standartları, 

kullanılan yöntem ise kavramsal vaka örnek analizi tercih edildiği görülmüştür.  

Uluslararası değerleme standartlarına yönelik hazırlanmış olan tez sayısı çok azdır. 2006, 2015 

ve 2021 yıllarında tezler tamamlanmıştır. Yayın olarak tezlerin dışında yerli yapılan çalışma sayısı da 

az olduğu söylenebilir. Yapılan yabancı çalışma sayısı yerli çalışma sayısına oranla daha fazladır. 

Yapılan çalışmalarda çoğunlukta varlıkların değerlemesine yöneliktir. Değerleme konusu çok önemli 

bir konu olmakla birlikte Muhasebe/Finansal Raporlama Standartlarında değerleme konusunda 

kullanılan ölçülere yönelik birçok açıklama olmasına karşın benzer şekilde Uluslararası Değerleme 

Standartları içinde hem yapılacak çalışmalara ağırlık verilerek, değerlemede temel alınması gereken 

ölçülere ilişkin açıklamalar yapılmalıdır. Yapılan çalışmalara ağırlık verilmesi ile konuya yönelik 

sağlıklı bilgi sunulması sağlanabilir ve uygulamada yaşanabilecek sorunlar azaltılabileceği söylenebilir.  
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ENERJİ TÜKETİMİ VE DIŞA AÇIKLIĞIN EKONOMİK BÜYÜME ÜZERİNE ETKİSİ: 

TÜRKİYE ÖRNEĞİ 

Feride ÖZTÜRK 

Neslihan KOÇAK 

ÖZET 

 

Bu çalışma, Türkiye ekonomisi için enerji tüketimi ve dışa açıklığın ekonomik büyüme üzerindeki 

etkisini Toda-Yamamoto nedensellik yaklaşımını kullanarak 1990 ve 2021 dönemi için analiz etmeyi 

amaçlamaktadır. Toda-Yamamoto nedensellik testi sonuçlarına göre, gayrisafi yurtiçi hâsıla ve ticari 

dışa açıklık arasında çift yönlü bir ilişki olduğu tespit edilmiş olup, ekonomik büyümenin ticari dışa 

açıklığın nedeni olduğu üzerine kurulan hipotez kabul edilmiştir. Diğer bir değişken olan enerji tüketimi 

ve ekonomik büyüme arasında ise tek yönlü bir nedensellik ilişkisi olduğuna ulaşılmıştır. Enerji 

tüketiminin ekonomik büyümenin bir nedeni olduğuna dair kurulan hipotez de kabul edilmiştir.  

Anahtar Kelimeler: Gayrisafi Yurtiçi Hâsıla, Ticari Dışa Açıklık, Enerji Tüketimi, Ekonomik Büyüme, 

Toda Yamamoto Nedensellik Testi. 

JEL Sınıflandırması: 040, F43, Q42. 
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THE IMPACT OF ENERGY CONSUMPTION AND OPENNESS ON ECONOMIC 

GROWTH: THE CASE OF TURKEY 

ABSTRACT 

This study aims to analyze the impact of energy consumption and openness on economic growth 

for the Turkish economy for the period of 1990 and 2021 using the Toda-Yamamoto causality approach. 

According to the results of the Toda-Yamamoto causality test, it was found that there is a bidirectional 

relationship between gross domestic product and openness, and hypotheses based on the fact that 

growth is the cause of openness were accepted. It has been also found that there is a one-way causality 

relationship between energy consumption and growth. The established hypothesis that energy 

consumption is a cause of economic growth has also been accepted. 

Anahtar Kelimeler: Gross Domestic Product, Trade Openness, Energy Consumption, Economic 

Growth, Toda Yamamoto Causality Test. 

JEL Sınıflandırması: 040, F43, Q42. 

1. GİRİŞ 

Sanayi devriminden sonra tüm dünya ülkelerinde yaşanan ekonomik gelişmeler, artan nüfus 

yoğunluğu, teknolojide görülen gelişmeler ile ülkelerin refah seviyesi yükselmiştir. Üretim sürecinden 

başlayarak her türlü alanda temel ihtiyaç olan enerji, sosyal gelişmeye, ekonomik büyümeye ve bununla 

beraber kalkınmaya da büyük etki etmiştir. Enerjiden sağlanan kaynaklar geçmişten bugüne kadar 

ekonominin büyümesinde büyük bir etken olmuştur. Toplumların gelişmesiyle enerji kaynaklarının 

kullanım alanlarında değişiklikler yaşanmıştır. Ekonomik büyümenin ve üretimin gerçekleşmesi için 

enerji politikaları tartışmalara konu olmuş ve ülkeler enerji arzını artırmak sağlamak için çalışmalar 

başlatmıştır (Yerlikaya, 2019: 1).  

Ekonomik büyümenin gerçekleşmesi noktasında, ülkelerin birbirleriyle yaptığı ticaret ilişkileri 

dolayısıyla mal alıp satması ile ortaya çıkan borç ve alacak kavramı ile tanımlanan dışa açıklık 

büyümenin bir diğer nedeni olarak ifade edilmektedir. Bu ticari ilişkiler gerçekleşirken esnek devlet 

kontrolünde yapılan alım ve satım işlemleri ticari dışa açıklık olarak belirtilirken, ödeme yöntemleri 

açısından sağlanan esneklikler ile gerçekleşen alım satım işlemleri de finansal dışa açıklık olarak ifade 

edilmektedir. Ticari ve finansal açıdan dışa açılan ülkeler hızlı bir şekilde ekonomik büyüme noktasında 

gelişim sağlamaktadır (Örgün ve Pala, 2017: 10).  

Enerji tüketimi, dışa açıklık ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi incelemek amacıyla literatür 

de bir çok çalışma yürütülmüş olup, farklı sonuçlar elde edilmiştir. Çalışmalar genellikle enerji tüketimi 

ve ekonomik büyüme arasındaki ilişki olarak ele alınmış ya da dışa açıklık ve ekonomik büyüme 
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arasındaki ilişki olarak ele alınarak incelenmektedir. Bu noktadan hareketle, bu çalışmanın amacı, 

Türkiye’de enerji tüketimi ve dışa açıklığın ekonomik büyüme üzerindeki etkisini Toda-Yamamoto 

nedensellik testi kullanarak 1990 ve 2021 dönemi için analiz etmektir. 

Çalışmanın takip eden ikinci bölümünde kavramsal çerçeveye yer verilirken, üçüncü bölüm enerji 

tüketimi, dışa açıklık ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi inceleyen çalışmaları içermektedir. 

Dördüncü bölümde veri ve yönteme yer verilirken beşinci bölümde çalışma bulguları yer almaktadır. 

Altıncı ve son bölüm sonuçtan oluşmaktadır. 

2. KAVRAMSAL ÇERÇEVE 

Bu bölümde; enerji, enerjiden elde edilen kaynaklar, dışa açıklık ve ekonomik büyüme kavramları 

ifade edilmeye çalışılmıştır.  

2.1. Enerji 

Enerji kavramı genel anlamda hareket ettirici bir güç olarak tanımlanmaktadır. Enerji, 

hayatımızdaki tüm faaliyetlerin içinde yer alan bir kavram olmasıyla beraber canlı ve cansız varlıkların 

faaliyetlerini yürütebilmesi için ihtiyaçtır. Enerji kelimesi eski Yunancada energeia diye 

adlandırılmıştır. Anlamı ise oluşturmak veya oluşmak anlamına gelmektedir. Energeia kelimesinin 

yerine zamanla fizik bilimciler bir işi yapabilme gücünden kaynaklı olarak ‘enerji’ kelimesini 

kullanmaya başlamıştır (Tunçtan, 2021: 3). 

Literatürde enerji kavramına karşılık gelen birçok tanım yapılmıştır. Genel olarak enerjiyi 

tanımlayacak olursak; Enerji; bir madde de olan ısı, ışık, vb şeklinde ortaya çıkan güç olarak 

tanımlanmaktadır (Doğan, 2021: 28). Enerji geçmişten günümüze kadar en önemli güç kaynağı olarak 

varlığını sürdürmektedir. Özellikle de enerji 1970’li yıllardan bu yana sanayi devriminden günümüze 

kadar üretimde önemli bir girdi olarak kullanılarak enerjiye duyulan ihtiyacı da kanıtlamaktadır (Yanar 

ve Kerimoğlu, 2011: 192). 

Enerjinin kendi içinde türleri mevcuttur. Potansiyel, kinetik, ışık, ısı, elektrik, kimyasal, nükleer 

ve ses enerjisi olmak üzere sekiz enerji türünden söz edilebilir (Yerlikaya, 2021: 3). Enerji kaynaklarının 

üç karakteristik özelliği vardır. İlk olarak enerjinin az sayıda yani kıt olmasıdır. İkincisi, enerji 

kaynaklarının evren üzerinde farklı ölçülerde eşitsiz bir biçimde dağılıyor olmasıdır. Son olarak ise 

enerjinin dönüştürülerek kullanılmasından kaynaklı olarak çevreye zarar veriyor olmasıdır (Aydın, 

2010: 319). 

Sonuç olarak enerji, dünyadaki tüm ülkelerde canlı ve cansız faaliyetlerini sürdürenler için temel 

bir ihtiyaçtır. Her ülke ekonomik kalkınma çalışmalarını yürütebilmek için enerji kaynaklarına ihtiyaç 
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duymaktadır. Bununla beraber de her ülke enerjiye günden güne daha fazla bağlı hale gelmekte ve bu 

durumda enerji gündemde bazen tartışmalara dahi yol açmaktadır (Tamzok, 2005: 280). 

2.2. Enerji Kaynakları 

Enerji kaynakları, enerjinin üretilerek kullanılmasından sağlanan kaynaklardır. Ekonomik 

amaçlar doğrultusunda belirli bir işi yapmak için değişik yöntemler kullanılarak üretilen kaynaklara 

enerji kaynakları denir (Doğanay, 1998: 1-2). Enerji kaynakları doğadaki tüm malzemelerin ekonomik 

açıdan kullanılabilir olup olmadığına bakılmaksızın teknoloji yardımı ile kullanılabilir hale getirilmesi 

aşamasını kapsamaktadır (Çukurçayır ve Sağır, 2008: 257-278). Enerji kaynakları, birincil ve ikincil 

enerji kaynakları olarak iki bölümden oluşmaktadır. Birincil enerji kaynakları kendi içinde yenilenemez 

ve yenilebilir enerji kaynakları olarak ikiye ayrılmaktadır. Yenilenemez enerji kaynaklarını petrol, 

doğalgaz, kömür ve nükleer oluştururken; yenilenebilir enerji kaynaklarını; güneş, hidrolik, rüzgâr ve 

dalga enerjisi oluşturmaktadır. Birincil enerji kaynaklarının dönüştürülerek kullanılması sonucunda 

oluşan enerjiye, ikincil enerji kaynağı denilmektedir (İncekara ve Oğulata, 2011: 3). İkincil enerji 

kaynaklarında ise; elektrik, benzin, mazot, motorin, ikincil kömür, kok, petrokok, hava gazı ve 

sıvılaştırılmış petrol gazı (LPG) yer almaktadır.  

2.3. Dışa Açıklık Kavramı 

Dışa açıklık bir ülkenin diğer ülkeler ile arasındaki mevcut durumunu, ülkelerin birbirleriyle 

hangi amaçlar doğrultusunda bütünleştiğini, ekonomik politikasını içe ya da dışa dönük şeklinde nasıl 

uyguladığını ve ülkelerin aralarında yaptıkları ticaret ilişkilerinin büyüklüğünü gösteren bir kavramdır. 

Ülkelerin dışa açılmaları ekonomi politikalarının serbest dolaşıma ne kadar izin verdiği ile doğru 

orantılıdır. Dışa açıklık aslında bir ülkenin dünyadaki diğer ülkeler ile uyumunu da ortaya koymaktadır. 

Ticari, finansal ve uluslararası iş gücü açıklığı doğrultusunda ülkeler dışa açıklık evresine 

girebilmektedir.  

İktisatçılar dışa açıklık kavramı için bazı tanımlamalar yapmıştır. Harrison (1996) dışa açıklığı, 

döviz kazancı ile döviz tasarrufu arasındaki tarafsızlık olarak tanımlamaktadır. Edwards (1997)’a göre 

dışa açıklık, ticarette döviz kontrolü, lisans, tarife ve kota gibi engellerin olmamasıdır. İhracata yönelik 

büyüme literatürüne göre ise dışa açıklık, ihracatın toplam gelir içindeki payı olarak tanımlanmaktadır. 

Alcala ve Ciccone (2004) dışa açıklığı, uluslararası ticaret ölçütü olarak nominal ithalat ve ihracat 

toplamının gayri safi yurtiçi hasılaya oranı olarak tanımlamaktadırlar (Şahbaz vd., 2016: 1107). 

2.3.1.Dışa Açıklık Ölçüm Yöntemleri 

Dışa açıklık kavramı genellikle ticari dışa açıklık ve finansal dışa açıklık olarak iki ana başlıkta 

incelenmektedir. Ticari dışa açıklık yöntemleri mal ve hizmetlerin ülkelerin arasında dolaşımı olarak 
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tanımlanırken, finansal dışa açıklık ise daha çok para, kredi, fon vb. gibi ödeme yöntemlerinin 

uluslararası piyasalarda serbest dolaşımı şeklinde tanımlanmaktadır (Orman, 2021: 6).  

2.3.2. Ticari Dışa Açıklık Ölçüm Yöntemleri  

Ülkeler arasında gerçekleştirilen ticaretler doğrultusunda, ülkelerin karşılaştırılması amacıyla 

yapılan çalışmalarda dışa açıklığı ifade etmek üzere çeşitli ölçme yöntemleri kullanılmıştır. Fakat bir 

ülkenin dünya ile entegrasyonunu ve zaman içerisinde gerçekleşen durumunu ölçmek gerektiğinde 

karşılaşılan önemli bir sorun açıklık değişkeninin gözlemlenememesi olmaktadır (Arı, 2001: 4). Ticari 

açıklığı ölçmek amacıyla birçok yöntem mevcuttur. Bu ölçüm yöntemleri arasında en çok bilinen 

olanları, ithalat ve ihracat hacminin GSYH’ye oranı (İhracat/GSYH ve ithalat/GSYH) veya ihracat ve 

ithalat toplamının GSYH’ye (ihracat+ithalat/GSYH) oranlanmasıdır (Ercan, 2017: 39).  

2.3.3. Finansal Dışa Açıklık Ölçüm Yöntemleri 

Ekonomide finansal dışa açıklık düzeyi ölçülürken, finansal dışa açıklığın iki ana yönü ele alınır. 

Bunlar “de jure” ve “de facto” olarak adlandırılan ölçümlerdir. De jure ölçümler, finansal işlemlerin dışa 

açık olmasında bir engel olmadığını ve ülkelerin dışa açıklık süreçlerinde izledikleri politikaları temel 

alan değişkenlerin adıdır. De facto ölçümleri, finansal piyasalarda aktif ve pasif oranların nicel 

değişkenler üzerinden finansal dışa açıklık ölçümü yapılması işlemidir (Türsoy, 2008: 224). 

2.4. Ekonomik Büyüme Kavramı  

Ekonomik büyüme makro iktisadın en önemli konularından biridir. Ekonomik büyüme birçok 

araştırmaya konu olmasıyla beraber literatürde de birçok tanımı bulunmaktadır. Belirli bir dönem 

içerisinde üretim hacmindeki büyüme ekonomik büyümenin artışına sebep olmaktadır. Bir ülkenin 

GSYH’si zaman içerisinde sürekli artış yaşanması sonucunda o ülkenin ekonomisinde büyüme 

yaşanacaktır. Ekonomik büyüme olumlu ve olumsuz durumlarda kendini göstermektedir. Büyümenin 

olduğu ülkelerde yaşam standartları, beslenme, sağlık hizmetleri ve maddi bolluk da artış yaşanır. 

Büyümenin olumsuz tarafı ise, büyümeden kaynaklı olarak artan gelir dengesizlikleri ve çevresel 

yıkımlar meydana gelmesidir (Mıll, 2019: 224). 

Ekonomik büyümenin ölçülebilmesi için GSYH önemli bir faktördür. GSYH, için önemli olan 

bir ülkenin sınırlarını ve belirli bir dönemi kapsamasıdır. GSYH iki farklı şekilde ölçülebilmektedir. 

Birincisi, nominal gayri safi yurtiçi hasıla’dır. Bir ülkede belirli bir dönemde üretilen nihai malların 

piyasa fiyatlarıyla hesaplanan ekonomik değerini kapsamaktadır. İkincisi ise, reel gayri safi yurtiçi 

hasıla’dır. Bir ülkede belirli bir dönemde üretilen nihai malların belirli bir yıl temel alınarak, sabit fiyatla 

hesaplanmasını kapsamaktadır (Türlüoğlu, 2019: 4). 
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2.4.1. Ekonomik Büyümenin Parametreleri 

Ekonomide var olan stok ve akım değişkenleriyle beraber gövde ve hacimlerinin büyümesi 

ekonomik büyüme olarak tanımlanmaktadır (Turan, 2007: 23). Ülkeler sahip oldukları avantajlar ve 

dezavantajlar sayesinde ekonomik büyüme düzeylerini oluşturabilmektedirler. Üretim girdilerinin 

büyümesi ve bununla beraber ekonominin büyümesiyle de bazı politik düzenlemeler yapılmaktadır. 

Ekonomik büyümeyi belirleyen temel kaynaklar; nüfus, sermaye birikimi, doğal kaynaklar ve teknolojik 

gelişmelerdir. 

2.4.2. Ekonomik Büyüme Modelleri 

Geçmişten günümüze ülkelerin uğraştığı önemli bir sorun olarak görülmekte olan ekonomik 

büyüme, toplumların gelişme sağlamak adına çalışmalarını yürüttüğü bir unsurdur. Ülkelerin hedefleri 

ekonomik büyümeyi sağlayarak gelişmişlik düzeylerini ileri noktalara taşımak ve bunu sürekli hale 

getirmektir. Ekonomik büyüme üzerine birçok iktisatçı ve araştırmacı düşünceler ve varsayımlar 

geliştirmişlerdir. Ekonomik büyüme modellerinin asıl amacı, ülkelerin ekonomilerindeki büyüme 

oranını belirleyen kavramlarla ülkeler arasında olan büyüme düzeylerindeki farklılıkları ve kişi başına 

düşen gelir oranındaki değişiklikleri açıklamaktır (Yerlikaya, 2021: 65). Ekonomik büyüme modelleri 

şu şekilde ifade edilebilir; 

• Adam Smith Büyüme Modeli 

• David Ricardo Büyüme Modeli 

• Thomas Robert Malthus Büyüme Modeli 

• Karl Marx Büyüme Modeli 

• John Maynard Keynes Büyüme Modeli 

• Harrod-Domar Büyüme Modeli 

• Neo Klasik Solow Büyüme Modeli  

• İçsel Büyüme Modeli 

3. LİTERATÜR  

Literatür incelendiğinde enerji tüketimi, dışa açıklık ve ekonomik büyüme değişkenleri arasındaki 

ilişkiyi inceleyen az sayıda çalışma yapılmıştır. Çalışmalar genellikle enerji tüketimi ve ekonomik 

büyüme arasındaki ilişki olarak ya da dışa açıklık ve ekonomik büyüme arasındaki ilişki olarak ele 

alınarak incelenmiştir. 1970 yıllarında petrol fiyatlarında yaşanan artış nedeniyle ortaya çıkan enerji 

krizinden dolayı gelişmekte olan ülkelerin ekonomileri olumsuz etkilenmiş ve enerji tüketimi ile 
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ekonomik büyüme arasındaki ilişki birçok çalışmaya konu olarak yoğun bir şekilde incelenmiştir. Dışa 

açıklık ve ekonomik büyüme üzerine yürütülen çalışmalar ise ilk olarak 1960’lı yıllarda başlamış olup, 

dışa açıklık ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi inceleyen çalışmalarda, dışa açık olan ülke 

ekonomilerinin dışa kapalı ve yarı dışa kapalı ülke ekonomilerine göre daha refah içinde gelişim 

gösterdikleri sonucuna ulaşılmıştır. Çalışmanın bu bölümünde enerji tüketimi ve dışa açıklığın, 

ekonomik büyüme ile arasındaki ilişkiyi ele alan çalışmalara yer verilmiştir.  

3.1. Enerji Tüketimi ve Ekonomik Büyüme Üzerine Literatür Taraması 

Literatürde enerji tüketimi ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi inceleyen birçok çalışma 

bulunmaktadır. Çalışmalarda genel olarak, değişkenlerin uzun dönemli ilişkisi ve nedensellik yönü 

incelemeye alınmıştır. Çalışmalarda araştırmaya tabi olan ülkeler, araştırmanın ele alındığı dönem ve 

araştırma yöntemlerine bağlı olarak farklı sonuçlar elde edilmiştir. Çalışmalardan elde edilen farklı 

sonuçlar dâhilinde literatürde farklı görüşler ortaya atılarak genel bir fikir birliği elde edilememiştir. 

Çalışmanın bu kısmında enerji tüketimi ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi inceleyen çalışmalara 

yer verilmiştir.  

Kraft ve Kraft (1978), 1941-1974 yılları arasında ABD’de brüt enerji girdileri ile gayri safi milli 

hasıla arasındaki nedenselliği incelemek amacıyla ampirik bir çalışma ortaya koymayı amaçlamışlardır. 

Araştırma sonucunda, gayri safi milli hasıladan enerjiye doğru tek yönlü bir ilişki olduğu ve enerjiden 

gayri safi milli hâsılaya doğru herhangi bir nedenselliğin olmadığı tespit edilmiştir.  

Yu ve Hwang (1984), çalışmalarında, 1947 ile 1979 yılları arasında, ABD verilerini kullanarak 

enerji tüketimi ve gayri safi milli hâsıla arasındaki ilişkiyi incelemişlerdir. Çalışmada Sims’in tekniği 

kullanılmış olup, enerji tüketimi ve büyüme arasında hiçbir ilişki olmadığı sonucuna ulaşılmıştır. 

Bununla beraber çalışmada istihdamdan enerji tüketimine doğru tek yönlü zayıf bir nedensellik ilişki 

olduğuna ulaşılmıştır. 

Erol ve Yu (1987), çalışmalarında, 1950-1982 ile 1950-1973 dönemleri arasında Batı Almanya, 

İngiltere, Kanada, Fransa ve İtalya için enerji tüketimi, istihdam ile ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi 

Sims’in nedensellik testi ve Granger nedensellik testi kullanılarak analiz etmişlerdir. Yapılan analizler 

sonucunda hem enerji tüketimi ve büyüme arasında hem de enerji tüketimi ve istihdam arasında bir ilişki 

tespit edilememiştir.  

Hwang ve Gum (1992), 1961 ve 1992 dönemini kapsayan çalışmalarında, Tayvan’da enerji 

tüketimi ve ekonomik büyüme arasındaki ilişki incelenmiş olup, Granger nedensellik testi sonuçlarına 

göre iki yönlü nedensellik ilişkisi olduğu belirtilmiştir. 

Stern (1993), 1947-1990 dönemlerini kapsayan çalışmasında, ABD’ de gayri safi yurtiçi hâsıla 

ile enerji tüketimi arasındaki nedensellik ilişkisi incelenerek, Granger nedensellik testi sonuçlarına göre 
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enerji tüketiminden gayri safi yurtiçi hasılaya doğru bir nedenselliğin olduğu ve enerji ile sermaye 

arasında bir ilişkinin olmadığı sonucuna ulaşılmıştır.  

Soytaş vd. (2001), 1960-1995 dönemlerini kapsayan çalışmalarında, Türkiye’de enerji tüketimi 

ve gayri safi yurtiçi hâsıla arasındaki nedensel ilişkiyi araştırmayı amaçlamışlardır. Çalışmada 

Johansen-Juselius eşbütünleşme testi ve vektör hata düzeltme modelinden yararlanılmıştır. Sonuçlara 

göre, enerji tüketiminden gayri safi yurtiçi hâsılaya doğru tek yönlü bir nedensellik olduğu 

görülmektedir.  

Erbaykal (2007), 1970–2003 dönemlerini kapsayan çalışmasında, Türkiye’de ekonomik büyüme 

ile enerji tüketimi ilişkisini incelemeyi amaçlamıştır. Çalışmada Pesaran (2001) eş bütünleşme testi, 

kısıtlanmamış hata düzeltme modeli ve ARDL Sınır testi uygulanmıştır. Analiz sonuçlarına göre, 

değişkenler arasında kısa dönemde pozitif bir ilişki ortaya çıkarken, uzun dönemde istatistiksel olarak 

anlamlı bir ilişki bulunamamıştır. 

Yanıktepe vd. (2021), 1970-2015 dönemlerini kapsayan çalışmalarında, Türkiye için enerji 

tüketimi ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi incelemeyi amaçlamışlardır. Nedensellik testi 

sonucunda enerji tüketimi ve ekonomik büyüme arasında pozitif yönlü bir ilişki olduğuna ulaşılmıştır.  

Uslu (2022),  1960-2019 dönemlerini kapsayan çalışmasında, finansal gelişme ve enerji 

tüketiminin ekonomik büyüme üzerindeki etkilerini incelemeyi amaçlamıştır. Analiz sonuçlarına göre, 

ekonomik büyümeden enerji tüketimi ve para arzına doğru tek yönlü, kredi hacminden enerji tüketimi 

ve para arzına doğru tek yönlü, enerji tüketimi ile para arzı arasında ise iki yönlü uzun dönem nedensellik 

ilişkisinin var olduğuna ulaşılmıştır. 

3.2.Dışa Açıklık ve Ekonomik Büyüme Üzerine Literatür Taraması 

Literatürde dışa açıklık ve ekonomik büyüme ilişkisi üzerine yapılan birçok çalışma 

bulunmaktadır. Çalışmaların birçoğunda dışa açıklık, ticari dışa açıklık olarak ele alınmış ve ekonomik 

büyüme ilişkisi incelenmeye çalışılmıştır. Literatürde yer alan çalışmalarda farklı dönemler ve farklı 

analiz yöntemlerinin kullanılmış olması ampirik çalışmaların sonuçlarında değişkenlik göstermektedir. 

Ampirik çalışmaların çoğunda ticari dışa açıklık ve ekonomik büyüme değişkenleri arasında pozitif 

ilişki olduğuna ulaşılırken bazı çalışmalarda da herhangi bir ilişki olmadığına da ulaşılmıştır. Ticari dışa 

açıklık ile ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi inceleyen ulusal ve uluslararası literatürdeki çalışmalara 

bu bölümde yer verilmiştir.  

Dollar (1992), 1976 ve 1985 dönemini kapsayan çalışmasında, 95 gelişmekte olan ülke için ticari 

dışa açıklığın büyüme üzerindeki etkisini incelemiştir. Endeks sonuçlarında,  1976 ve 1985 yılları 

arasında ticari açıdan dışa daha açık durumda olan 16 Asya ülkesinde yıllık kişi başı gelir oranı ortalama 

%3,4 olarak elde edilmiştir.  Aynı zamanda ticari açıdan dışa daha kapalı durumda olan 24 Latin 
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Amerika ülkesinde %0,3 oranında ve Afrika’da bulunan 43 ülkede ise bu oran %0.4 olarak kişi başına 

yıllık gelirde azalma olduğunu ortaya koymuştur.  

Edwards (1998), çalışmasında açıklığın büyüme üzerindeki etkisini incelemeyi amaçlamıştır. 

Çalışmada içlerinde Türkiye’nin de bulunduğu 93 ülke ele alınmış ve panel veri analizi yönteminden 

yararlanılmıştır. Analiz sonuçlarına göre, ticarete açık olan ülkeler için toplam faktör verimliliğindeki 

yükselişin ve ekonomik büyümenin pozitif olduğuna ulaşılmıştır. 

Ghatak ve Utkulu (1996), 1950-1995 yıllarını kapsayan çalışmalarında, Türkiye, Malezya ve 

Hindistan için ticari dışa açıklık açısından uygulanan ticaret politikasının uzun vadede büyüme oranı 

üzerindeki etkisini incelemeyi amaçlamışlardır. Çalışmada elde edilen veriler için eş bütünleşme ve hata 

düzeltme analizleri yapılmış olup,  ticari dışa açıklığın ekonomik büyümeyi etkileyen bir unsur olduğuna 

ulaşmışlardır. 

Wacziarg (2001), 1970 ve 1989 yıllarını kapsayan çalışmasında, 57 ülkenin yıllık verilerini 

kullanarak ticari dışa açıklığın ekonomik büyüme üzerindeki etkisini ölçmeyi amaçlamıştır. Çalışmada 

panel veri analiz yöntemi kullanılmış olup, analiz sonuçlarına göre beşeri sermaye ve teknoloji 

transferine yapılan yatırımlar sayesinde dışa açıklığın ekonomik büyüme üzerinde pozitif bir etki 

yarattığına ulaşılmıştır. 

Kurt ve Berber (2008), 1989 ve 2003 yıllarını kapsayan çalışmalarında, Türkiye’de dışa açıklık 

ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi incelemeyi amaçlamışlardır. Çalışmada Granger nedensellik 

testinden yararlanılmıştır. Analiz sonuçlarına göre, dışa açıklık ve ekonomik büyüme arasında çift yönlü 

bir nedensellik olduğuna ulaşılmıştır.  

Türedi ve Berber (2010), 1970 ve 2007 dönemlerini kapsayan çalışmalarında, Türkiye için yıllık 

veriler kullanılarak finansal kalkınma ve ticari dışa açıklığın ekonomik büyüme ile ilişkisini incelemeyi 

amaçlamışlardır. Çalışma sonuçlarına göre, finansal kalkınmadan ekonomik büyümeye doğru tek yönlü 

bir ilişki, ticari dışa açıklık ile ekonomik büyüme arasında ise çift yönlü bir nedensellik ilişkisi olduğuna 

ulaşılmıştır.  

Mercan vd. (2012), 1989 ve 2010 yıllarını kapsayan çalışmalarında, BRİCS ülkeleri ve Türkiye 

için dışa açıklık ve ekonomik büyüme arasındaki ilişki incelenmiştir. Çalışmada elde edilen sonuçlara 

göre ticari dışa açıklık değişkeninin ekonomik büyümeyi etkileyerek arttıracağına ulaşılmıştır. Ayrıca 

finansal dışa açıklık değişkeninin doğrudan yabancı yatırımlar yardımıyla oluşan artış sayesinde 

ekonomik büyümeye etki ederek artış yaşanacağına ulaşılmıştır.  

Muhammad ve Ali (2020), 2002 ve 2014 yıllarını ele aldıkları çalışmada 26 Müslüman ülkesi 

için, Panel veri analizinden yararlanarak ticari dışa açıklık, finansal gelişme ve ekonomik büyüme 
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değişkenleri arasındaki ilişkiyi incelemiştir. Çalışma sonuçlarına göre, ticari dışa açıklık ve ekonomik 

büyüme değişkenlerinin finansal gelişme üzerinde pozitif bir etki yarattığına ulaşılmıştır.  

4. VERİ SETİ VE YÖNTEM 

Bu bölümde veri seti ve yönteme yer verilmiş olup, daha sonra birim kök testleri ve Toda 

Yamamoto nedensellik testi tanımları ifade edilmiştir.  

4.1. Veri Seti  

Bu çalışmada enerji tüketimi ve dışa açıklığın ekonomik büyüme üzerindeki etkisi nedensellik 

analizi yapılarak incelenmiştir. Çalışmada 1990-2021 yılları baz alınmıştır. Çalışmada ele alınan 

değişkenler ise; gayrisafi yurtiçi hâsıla (GDP), kişi başına enerji tüketimi (EC) ve ticari dışa açıklık 

(TRO)’dan oluşmaktadır. Çalışmada kullanılan verilerin para birimi Dolar  ($) bazında olup, GDP ve 

TRO verileri Dünya Bankasından elde edilmiş olup, EC verileri ise Enerji ve Tabii Kaynaklar 

Bakanlığından (ETKB) elde edilmiştir. Verilerin tümü 2015 yılı değer bazlıdır. 

4.2. Yöntem  

Değişkenlerin durağan olup olmadıklarını incelemek için Augmented Dickey-Fuller (ADF) ve 

Phillips-Perron (PP) birim kök testleri uygulanmıştır. Daha sonra VAR modeli kurulmuş olup, Akaike 

ve Schwarz bilgi kriterlerinden faydalanılarak optimum gecikme uzunluğu belirlenmiş ve sonrasında 

değişkenler arasındaki nedensellik ilişkisini tespit edebilmek için Toda-Yamamoto (1995) testi 

uygulanmıştır.  

4.2.1. ADF ve PP Birim Kök Testleri 

Durağanlık göstermeyen seriler için regresyon sonuçlarında yanlışlık olmaması adına nedensellik 

testi yapılmadan önce serilerin durağan olup olmadıklarını test etmek amacıyla, Augmented Dickey-

Fuller (ADF) ve Phillips-Perron (PP) birim kök testleri yapılmaktadır. 

Dickey ve Fuller (1979) tarafından geliştirilen ADF birim kök testi, karar seçeneği olarak t-

statiğinin sapmalı bir durum oluşturmasından kaynaklı 𝜏 (tau) olarak adlandırılan t tablosunun 

kullanılmasını savunmaktadır. Kritik sonuçları üç modelde toplayan Dickey ve Fuller bu değerleri 

tablolaştırmıştır. Bu modeller;     

                                                                                                  (1)  

                                                                                          (2)  

                                                                           (3) 
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(1)’deki eşitlik sadece skostatik trende sahip modeli ifade etmektedir. Eşitlik (2) skostatik trend 

ve sabit terimi ifade ederken, (3) eşitliği sabit terimin determinist ve skostatik değerle bütünleştiği 

modeli içermektedir.. ADF birim kök testi için Dickey ve Fuller ’in oluşturmuş olduğu modeller 

aşağıdaki gibidir;                                       

                                                                         (4)  

                                                              (5)  

                                                 (6) 

(6) Eşitliğinde  değişkeni için birim kök tahmin edilirken,  sabit terimi,  trend ve  ise 

beyaz gürültü diye adlandırılan hata terimini temsil etmektedir.  Değişkenin durağanlaşması 

ihtimaline karşın eşitlikte  değişkenin birim köke yer verdiği boş hipotezi de test edilecek şekilde iki 

farklı hipotez kurulmuştur. Bu hipotezler (Yıldız & Berber, 2011, s. 173); 

: 𝜃 = 0 (Birim kök yoktur.)  

: 𝜃 < 0 (Birim kök yoktur, yani seri durağan durumdadır.) 

Phillips ve Perron’nun (1988) tarafından oluşturulan PP birim kök testi, hata terimleri açısından 

kıyaslandığında daha geniş ve esnek bir sonuç yaratırken ADF birim kök testi daha sabit bir sonuç ortaya 

çıkarmaktadır. ADF birim kök testi aynı zamanda hata terimlerinin bağımsız olduğu sonucunu 

yaratırken, PP birim kök testinde bağımsız olmadığı sonucunu yaratmaktadır. Phillips ve Perron’nun 

(1988) adlandırmış olduğu PP birim kök testinde yer alan eşitlikler aşağıdaki gibidir;        

                                                                                       (7) 

                                                                                               (8) 

(7) eşitliği sabitli modeli ifade ederken (8) eşitliği sabitli trendli modeli ifade etmektedir. 

Denklemlerdeki ifadelerin tanımları aşağıdaki gibidir;                      

𝑦𝑡 = Test edilen değişkeni,  

𝛼 = Sabit terimi,  

𝑡 = Trendi,  

𝑇 = Hata terimini ve aynı zamanda gözlem sayısını ifade etmektedir. 

PP birim kök testinde kurulan hipotezler ise aşağıdaki gibidir; 

𝜌 = 0 (Birim kök içermekte olup ve seri durağan durumda değildir.)  
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: 𝜌 ≠ 0 (Birim kök içermemekte olup ve seri durağan durumdadır.) 

4.2.2.Toda Yamamoto Nedensellik Testi 

Toda ve Yamamoto (1995) nedensellik testi, Granger nedensellik testini geliştirmeyi amaçlayan 

ve bu gelişimi VAR modeli tahminine dayalı olarak uygulayan bir analiz yöntemidir. Durağan olmayan 

serilerde dahi nedenselliğin test edilmesini sağlayan Toda Yamamoto nedensellik testi, eş bütünleşme 

ve birim kök testlerine ihtiyaç duyulmadan çalışmanın yürütülmesini sağlamaktadır. Toda Yamamoto 

nedensellik testinin doğru bir sonuç vermesindeki en önemli etken gecikme uzunluğunun doğru bir 

şekilde belirlenmesi ve bununla beraber VAR modeline dâhil edilen bütün değerlerin teste eklenmesidir. 

VAR modelinde gecikme uzunluğunun k olarak oluşturulması ve aynı zamanda, en yüksek düzeyde 

bütünleşme derecesi dmax şeklinde oluşturulması testin nedenselliğini incelemek için gerekli bilgiyi 

sağlamaktadır.  Bu değerlerin eklenerek oluşturulan model ise aşağıdaki gibidir; 

  

                                              (9)  

                                            (10)                           

 

(9) ve (10) denklemlerinde k modele göre en uygun gecikme uzunluğunu ifade ederken dmax en 

yüksek bütünleşme derecesini ifade etmektedir. (  , ) hata terimlerini sıfır ortalamaya ve aynı 

zamanda sabit bir kovaryans matrisine sahip olduğu varsayılmıştır. Değişkenler arasındaki nedenselliği 

test etmek amacıyla  ve  hipotezleri düzeltilmiş, WALD testi istatistiği 

kullanılarak sınanmaktadır. İnceleme sonucunda hesaplanmış olan WALD testinde, k serbestlik 

derecesini ifade eden  tablo değerinden büyük olduğu durumda oluşturulmuş olan hipotezler red 

edilmektedir. 

5. EKONOMETRİK BULGULAR 

Çalışmanın verilerinin yer aldığı bölümde görüldüğü üzere ele alınan değişkenler LNGDP, LNEC 

ve LNTRO’dan oluşmaktadır. Değişkenlere ait tanımlayıcı istatistikler ise Tablo 1’de yer almaktadır. 

Tablo 1’deki Jarque-Bera testi istatistiklerine göre tüm değişkenlerin normal dağılıma sahip oldukları 

görülmektedir.  
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Tablo 1. Değişkenlere Ait Tanımlayıcı İstatistikler 

 
LNGDP LNEC LNTRO 

Mean 8.964807 7.175791 3.758006 

Median 8.954784 7.130389 3.894697 

Maximum 9.498642 7.540622 3.992320 

Minimum 8.567305 6.850126 3.149453 

Std. Dev. 0.291177 0.216546 0.269568 

Skewness 0.271107 0.076917 -1.151644 

Kurtosis 1.717856 1.634676 2.926537 

Jarque-Bera 2.583854 2.517033 7.080707 

Probability 0.274741 0.284075 0.029003 

Sum 286.8738 229.6253 120.2562 

Sum Sq. Dev. 2.628301 1.453659 2.252674 

Observation 32 32 32 

 

Çalışmada ele alınan LNGDP, LNEC ve LNTRO değişkenleri için yapılmış olan ADF ve PP 

birim kök testlerinin sonuçları tablo 2’de yer almaktadır. Değerlendirmeye alınan veriler ile yapılan 

ADF ve PP kök testleri sonucunda serilerin düzeyde I (0) düzeyde durağan olmadıkları ve serilerin 

birinci farkları I (1) alındığında ise durağan hale geldikleri görülmektedir. 

Tablo 2. ADF (1979) ve PP (1988) Birim Kök Testleri Sonuçları 

ADF PP 

Değişkenler 
 

Düzey Birinci Fark Düzey Birinci Fark 

LNGDP 

Sabitli 

Sabitli ve 

trendli 

0.571 

     -2.524 

-5.509* 

-5.540* 

1.941 

-2.412 

-12.088* 

-15.233* 

LNEC 

Sabitli 

Sabitli ve 

trendli 

-0.941 

 -5.437* 

-9.325* 

-9.157* 

-1.614 

-5.437* 

  -20.344* 

-19.697* 

LNTRO 

Sabitli 

Sabitli ve 

trendli 

   -2.906*** 

    -2.384 

-4.703* 

-7.026* 

       -2.906*** 

-2.213 

 

-4.811* 

-15.440* 

 
Not: *, ** ve *** sırayla %1, %5 ve%10 anlamlılık düzeylerini ifade etmektedir. ADF testi için Schwarz Bilgi Kriterine göre 

belirlenen gecikme uzunlukları alınırken, PP testinde Newey-West bant genişliğine göre gecikme uzunlukları dikkate 

alınmıştır. 
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Toda Yamamoto nedensellik testini yapmadan önce kurulan VAR modeli kapsamında optimum 

gecikme uzunluğunun belirlenmesi adına Akaike ve Schwarz bilgi kriterleri dikkate alınmıştır. Tablo 

3’de kurulan modellere ait optimum gecikme uzunlukları sonuçları yer almaktadır. 

Tablo 3. Gecikme Uzunluğu Sonuçları 

VAR Lag LogL LR FPE AIC SC HQ 

LNGDP- 

LNEC 

 

0 

1 

2 

3 

25.42417 

77.98522 

78.30958 

79.29883 

NA 

94.24740* 

0.536884 

1.500932 

0.000682 

2.40e-05* 

3.11e-05 

3.87e-05 

-1.521164 

-4.964498* 

-4.711006 

-4.503368 

-1.521164 

-4.681609* 

-4.239524 

-3.843294 

-1.585928 

-4.875900* 

-4.563344 

-4.296641 

 

LNGDP- 

LNTRO 

0 

1 

2 

3 

12.07127 

115.1061 

118.9372 

119.6416 

        NA 

184.7521* 

6.341216 

1.068673 

 

0.001712 

1.85e-06* 

1.88e-06 

2.40e-06 

-0.694570 

-7.524558* 

-7.512913 

-7.285627 

-0.600274 

-7.241669* 

-7.041432 

-6.625553 

-0.665038 

-7.435961* 

-7.365251 

-7.078900 

(∗) sembolü her kritere göre tavsiye edilen gecikme uzunluğunu ifade etmektedir. LR: Likelihood ratio test istatistiği (%5 

düzeyinde), FPE: Son tahmin hata kriteri, AIC: Akaike bilgi kriteri, SC: Schwarz bilgi kriteri, HQ: Hannan-Quinn bilgi kriteri 

 

Kurulan VAR modellerinde hata terimlerini test etmek amacıyla LM testi yapılmıştır. Yapılan 

Otokorelasyon testi sonucunda %5 anlamlılık derecesinde LNGDP, LNEC ve LNTRO değişkenleri 

arasında otokorelasyon olup olmadığı test edilmiştir. Otokorelasyon testi sonuçları Tablo 4’ de yer 

verilmiştir.  

Tablo 4. LM Testi Sonuçları 

VAR Gecikme Uzunluğu LM İstatistik Değerleri Olasılık 

LNGDP- 

LNEC 

 

1 

2 

3 

0.193775 

0.190528 

0.191249 

0.2952 

0.2168 

0.3684 

LNGDP- 

LNTRO 

1 

2 

3 

7.708786 

-1.246025 

-0.184029 

0.0000 

0.2235 

0.8554 
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Normal dağılım testi için, Jargua-Bera normal dağılım testi uygulanmaktadır. Tablo 5’de 

görüldüğü üzere normallik testine göre olasılık düzeyi 0.05’den büyük olduğu için = kabul 

edilmektedir. Yani Jargua-Bera testine göre seriler normal dağılım sergilemektedir.  

Tablo 5. Normallik Testi Sonuçları 

VAR Skewness Df Olasılık Kurtosis Df Olasılık 
Jarque-

Bera 
Df Olasılık 

LGDP- 

LEC 
2.666167 2 0.0360 21.319902 2 0.8375 344.4972 4 0.1088 

LGDP 

LTRO 

 

0.437315 

 

2 0.7544 4.481244 2 0.3568 2.624752 4 0.6224 

 

Ele alınan bütün örneklem için hata terimlerinin sabit olup olmadığını test etmek amacıyla değişen 

varyans testi yapılmıştır. Değişen varyans testi sonucunda %5 anlamlılık düzeyine göre hata terimleri 

kurulan tüm VAR modelleri açısından değişim göstermediği görülmektedir. Tablo 6’ da görüldüğü 

üzere olasılık değeri 0.05’den büyük olduğundan değişen varyansın olmadığı görülmektedir. 

Tablo 6. Değişen Varyans Testinin Sonuçları 

VAR Ki-Kare Test Olasılık 

LNGDP-LNGDP 24.47954 0.1399 

LNGDP-LNEC 25.06884 0.1230 

LNGDP-LNTRO 14.29615 0.7096 

Tablo 7’de yer alan nedensellik ilişkisini test etmek amacıyla yapılan Toda-Yamamoto 

nedensellik testi sonuçlarına göre, gayrisafi yurtiçi hâsıla ile ticari dışa açıklık arasında çift yönlü ilişki 

tespit edilmiştir. Diğer bir değişken olan enerji tüketimi ile gayrisafi yurtiçi hâsıla arasında ise tek yönlü 

bir nedensellik ilişkisi olduğu sonucuna ulaşılmıştır.  
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Tablo 7. Toda Yamamoto Nedensellik Testi Sonuçları 

İlişkinin Yönü Chi-sq Olasılık 
Toda Yamamoto 

Nedensellik ilişkisi 

LNGDP → LNEC 

LNEC → LNGDP 

1.282278 

11.31422 

0.5267 

0.0035 

YOK 

VAR 

LNGDP → LNTRO 

LNTRO→ LNGDP 

6.680703 

7.152432 

0.0354 

0.0280 

VAR 

VAR 

6. SONUÇ VE ÖNERİLER 

Literatürde yer alan çalışmalarda çoğunlukla enerji tüketimi ve ekonomik büyüme arasındaki 

ilişki birlikte incelenip, dışa açıklık ve ekonomik büyüme arasındaki ilişki ise ayrı incelenmiştir. Bu 

noktadan hareketle bu çalışmanın amacı Türkiye’de 1990 ve 2021 yılları arasında enerji tüketimi ve dışa 

açıklık ile ekonomik büyüme arasındaki nedensellik ilişkisini Toda-Yamamoto Nedensellik testi 

kullanarak analiz etmektir. Çalışmada ele alınan değişkenler gayrisafi yurtiçi hâsıla, enerji tüketimi ve 

ticari dışa açıklık olarak belirtilenmiştir. Literatür incelendiğinde, enerji tüketimi ve dışa açıklık 

değişkenleri ile ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi inceleyen çalışmaların sınırlı sayıda olması dikkat 

çekmiş olup, bu anlamda çalışmanın literatüre katkı sağlayacağı düşünülmektedir.  

Toda Yamamoto analiz sonuçlarına göre, enerji tüketimi ve ekonomik büyüme arasında tek yönlü 

bir nedensellik ilişkisi olduğuna ulaşılmış olup enerji tüketimi ekonomik büyümenin bir nedeni olduğu 

üzerine kurulan hipotez kabul edilmiştir. Ele alınan bir diğer değişken olan dışa açıklık ile ekonomik 

büyüme arasındaki ilişki incelendiğinde ise, çift yönlü bir nedensellik ilişkisi olduğuna ve aynı zamanda 

dışa açıklığın ekonomik büyüme de pozitif bir etki sağladığına ulaşılmıştır. Bu sonuçlar doğrultusunda 

dışa açıklık ve ekonomik büyüme arasındaki ilişki, literatürde yer alan çalışmalar doğrultusunda 

incelendiğinde, Edward (1998), Türedi ve Berber (2010), Yalçınkaya (2017) ve Kurt ve Berber 

(2008)’in Türkiye için dışa açıklık ile ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi incelediği çalışmalarında, 

dışa açıklık ile ekonomik büyüme arasında çift yönlü bir ilişki olduğu sonucu ile benzerlik göstermiştir. 

Ayrıca yine literatürde enerji tüketimi ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi analiz etmeyi amaçlayan 

çalışmalar incelendiğinde, Soytaş vd. (2001), Yanar ve Kerimoğlu (2011) ve Yanıktepe vd. (2021)’in 

Türkiye için enerji tüketimi ve ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi inceledikleri çalışmalarında enerji 

tüketimi ve ekonomik büyüme arasında pozitif yönlü bir ilişki olduğu sonucu ile benzerlik göstermiştir. 

Bu çalışma doğrultusunda, literatürde sınırlı sayıda olan çalışmalara katkı sağlamak adına bu 

alanda yürütülecek olan çalışmalara öneride bulunmak mümkündür. Daha sonra yürütülecek 

çalışmalarda ise, bu çalışma da yer verilmeyen dışa açıklık değişkenlerinden bir diğeri olan finansal dışa 

açıklığında çalışmaya dâhil edilmesi, enerji tüketimi yerine ise enerji ithalatı veya elektrik tüketimi 
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değişkenlerinin incelenmesi daha farklı sonuçlar ortaya çıkarabilecektir. Ayrıca çalışmada ele alınacak 

olan analiz yönteminin de değiştirilmesi çalışma açısında farklı sonuçlar ortaya çıkaracağı 

düşünülmektedir.   
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MAKİNE ÖĞRENİMİNİN GELİR ETKİSİ 

Süleyman YÜKÇÜ 

Seda YAVUZASLAN SÖYLEMEZ 

ÖZET 

Makine öğrenimi ve derin öğrenme işletmeler için en yıkıcı ve güçlü gelir arttırıcı, pazar ve 

rekabet avantajı sağlayan (Shobana, Gangadhar, Arora, Renjith, Bamini, Chincholkarf 2023:2) 

geleceği şekillendiren vizyoner bir teknoloji olarak görülmektedir. Her sektör, her düzeydeki yönetici, 

ister operasyonda ister iş geliştirme aşamasında, makine öğrenimi projelerinden maksimum düzeyde 

faydalanarak doğru tahminlerle işletmelerine değer katmayı hedeflemek ve makine öğrenimi 

tekniklerine aşina olmak zorundadır (Lee, Shin 2023: 158). 

“Büyük Veri” olarak ifade edilen büyük miktardaki veriyi (işletme merkezli ve harici veriler) hem 

uzayda hem de zamanda yapay zekâ uygulamaları olan makine öğrenimi ve derin öğrenmeyi kullanarak 

analiz etmek ve ortak davranışları büyük ölçeklerde incelemek, ilginç durumları ve anormallikleri tespit 

etmek mümkündür (Mauro, Sestino, Bacconi 2022: 440). Makine öğrenmesinin ve derin öğrenmenin 

amacı, belirlenen problemde geçmişe ait yığın verilerden, girdi çıktı ilişkisini öğrenerek model 

oluşturmak ve yeni gelecek girdiler için tahmini çıktılar üretebilmektir (Maddikuntra, vd 2021:1; 

Çayıroğlu, Schlege 2022: 2). 

Makine öğrenimi, aynı zamanda işletmelere; iş süreçlerinin otomasyonu (Maddikuntra, vd 

2021:1), doğru stok ve satış tahminleme ve takibi, doğru envanter yönetimi (Chakrabortty, Rahman, 

Ding 2023 :3296), satışları arttırma, maliyetleri düşürme , müşteri içgörü ve istihbaratı sağlama (Ersöz, 

Çınar 2021: 398), müşteri deneyimi sağlama, yöneticilerin karar verme yetenek ve kalitesini arttırma 

(Volkmar , Fischer, Reinecke 2022:601), müşteri adayı oluşturma (Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, 

Mehmet2022:3) ve yeniden satın alma davranışı geliştirme (Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, Mehmet 

2022: 3), yakın ve benzer sektörlere kolay girme vb operasyon ve faaliyetler sonucu parasal ve parasal 

olmayan gelirler sağlamaktadır.  

Gelirlerin yanında makine öğrenmesi ve derin öğrenme projelerinin maliyeti; faaliyetlerini kendi 

bilgi işlem merkezlerinde yürüten işletmelerde; yatırım maliyetleri, idari ve operasyonel maliyetler 

olmak üzere üç tür maliyetten oluşmaktadır (Çayıroğlu, Schlege 2023: 37). Yatırım maliyetleri; 

donanım ve yazılım maliyetlerinden oluşmaktadır. Donanım maliyeti; CPU kartlı sunucu bilgisayar 

 
 Prof. Dr. Dokuz Eylül Üniversitesi, İ.İ.B.F., Muhasebe ve Finansman Anabilim Dalı, İzmir/ Türkiye, suley-
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maliyeti, disk maliyeti, işlemci maliyeti, soğutucu vb maliyetlerden, yazılım maliyeti; sistem kurulumu, 

yedekleme, güncelleme, lisanslama ve insan kaynağı maliyetlerinden oluşmaktadır.  

Operasyonel maliyetler de; veri toplama ve hazırlama maliyeti, algoritmanın geliştirilmesi, 

eğitilmesi, test edilmesi ve optimize edilmesi maliyeti (Ersöz, Çınar 2021: 402) ve enerji maliyetlerinden 

oluşmaktadır. Proje maliyeti hesaplanırken, kullanılan veri setinin büyüklüğü, seçilen algoritmanın 

karmaşıklığı, modelin eğitim süresi ve performansı gibi faktörler dikkate alınmaktadır. 

Bu çalışmada amaç makine öğrenmesi ve derin öğrenme kavramını ortaya koymak, makine 

öğrenince gelir artıyor mu? Azalıyor mu? Gerçeğine bakmak, artıyor ise ‘nasıl, ne kadar artıyor ‘un 

muhasebesine bakmak ve bu gelir artışının arkasında saklı duran maliyetleri ortaya çıkarmaktır. 

Makine öğreniyor ama maliyeti nedir? Bunlara kimler katlanıyor ve ortaya çıkan gelirleri nasıl, kimler, 

hangi şirketler elde ediyor. Ve nasıl bölüşüyorlar? Sorularına verilen yanıtlarla makine öğrenmesinin 

gelir etkisini yönetim muhasebesi açısından maliyet analizine tabi tutmaktır. Senaryolaştırılan işletmede 

yatırım maliyeti 53.980.490 TL, yıllık gelir 6.000.000.000 TL olarak hesaplanmıştır. Uzun vadeli 

satışlar, klasik maliyetleri ve pazarlama maliyetlerini düşürme ve elde edilen enerji tasarrufu 

eklendiğinde bu gelir 22.380.000.0000 TL’ye çıkmıştır. Analizin sonunda işletmenin makine öğrenimi 

net getirisinin, yatırım maliyetinin çok üstünde gerçekleştiği görülmüştür. 

Anahtar Kelimeler: Makine Öğrenmesi, Derin Öğrenme, Makine Öğrenmesi Maliyetleri, Parasal ve 

Parasal Olmayan Makine Öğrenmesi Gelirleri. 

JEL Kodu: M41, M15.  

MACHINE LEARNING EFFECT ON INCOME 

ABSTRACT 

Machine learning and deep learning are seen as a visionary technology that shapes the future, 

providing the most disruptive and powerful revenue-enhancing, market and competitive advantage 

(Shobana, Gangadhar, Arora,Renjith, Bamini, Chincholkarf 2023:2) for businesses. 

As machine learning technologies develop rapidly and technological, societal and competitive 

pressures increase, every industry, every level of manager must aim to add value to their businesses 

with accurate predictions by making maximum use of machine learning projects, whether in operation 

or in development, and must be familiar with machine learning techniques. (Lee, Shin 2023:158).  

It is possible to analyze large amounts of data (business-centric and external data) referred to as 

“Big Data”, both in space and time, using machine learning and deep learning and to examine common 

behaviors at large scales, detect interesting situations and anomalies (Mauro, Sestino, Bacconi 2022: 
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440). The purpose of machine learning and deep learning is to create a model by learning the input-

output relationship from the past data in the determined problem and to produce predictive outputs for 

new future inputs (Maddikuntra et al. 2021:1; Çayıroğlu, Schlege 2022: 2).  

Machine learning provides businesses with monetary and non-monetary revenues such as 

automation of business processes (Maddikuntra et al. 2021:1), accurate stock and sales forecasting and 

tracking, accurate inventory management (Chakrabortty, Rahman, Ding 2023 :3296), increasing sales, 

reducing costs , providing customer insight and intelligence (Ersöz,Cınar 2021: 398), providing 

customer experience, increasing managers’ decision-making ability and quality (Volkmar , Fischer, 

Reinecke 2022:601), generating customer prospects (Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, Mehmet2022:3) 

and developing repurchase behavior(Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, Mehmet2022:3), easy entry into 

close and similar sectors etc.  

In addition to revenues, there is a cost of machine learning and deep learning projects. The cost 

of machine learning and deep learning projects in businesses that carry out their activities in their own 

computing centers; It consists of three types of costs: investment costs, administrative and operational 

costs. (Ersöz,Cınar 2021: 402), Investment costs; consists of hardware and software costs.Hardware 

cost, consists of the cost of server computer with CPU card, disk cost, processor cost, cooler etc. And 

software cost consists of, system setup, backup, update, licensing and human resource costs.  

Operational costs consists of cost of data collection and preparation developing, training, testing 

and optimizing the algorithm (Ersöz, Çınar 2021: 402) and energy costs. While calculating the project 

cost, its taken into factors such as the size of the data set used, the complexity of the chosen algorithm, 

the training period of the model. 

The aim of this study is to reveal the concept of machine learning and deep learning. To look at 

the reality of whether machine learning increases or decreases income. If it increases ‘how much does 

it increase’ to look at the accounting and to reveal the hidden costs behind this income increase. 

Machine learns but what is its cost? Who bears these costs and who gets the revenues that arise? And 

how do they share? It is to subject the income effect of machine learning to cost analysis from a 

management accounting perspective by answering these questions. 

In the scenarioized enterprise, the investment cost was calculated as 53,980,490 TL and the 

annual income as 6,000,000,000 TL. When long-term sales, reduction of classical and marketing costs, 

and energy savings are added, this income has increased to 22,380,000,000 TL. At the end of the 

analysis, it was seen that the machine learning net return of the enterprise was much higher than the 

investment cost. 
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Keywords: Machine Learning, Deep Learning, Machine Learning Costs, Monetary and Non-Monetary 

Machine Learning Revenues. 

JEL Code: M41, M15. 

1. GİRİŞ 

Bugün herkes bilerek veya bilmeyerek makine öğrenimini kullanmaktadır. Günümüzde makine 

öğrenmesi, görüntü, ses tanımadan otomatik konuşma çevirisine, insansız tıbbi ilaç teşhisinden ve e-

posta filtrelemeden, ekonomik kriz ve terör saldırıları tespitine/uyarısına, arama motorlarının 

kullanıcıların ilgi alanını hemen görebilmesinden, internette ürün tanıtımında hedef tüketici kitlesine 

ulaşma, otonom araçların tasarlanması vb çeşitli uygulamalarda yaygın olarak kullanılmaktadır 

(Zhengxin, Yi, Jingyu, Yue, Yuechen, Qinghua, Xiwei, Jeff, Chen, Shuai, Shiping 2023: 2; Küçükefe 

2019: 2) 

Makine öğrenimi teknolojileri hızla geliştikçe ve teknolojik, toplumsal ve rekabetçi baskılar daha 

fazla arttıkça her sektör, her düzeydeki yönetici, ister operasyonda ister geliştirme aşamasında, makine 

öğrenimi projelerinden maksimum düzeyde faydalanarak doğru tahminlerle işletmelerine değer katmayı 

hedeflemek ve makine öğrenimi tekniklerine aşina olmak zorundadır (Lee, Shin 2023: 158). 

PwC'nin 26. Yıllık Küresel CEO Anketinde, CEO’ların % 93’ü süreç ve sistem otomasyonuna, 

% 82’si ise bulut, yapay zekâ ve diğer ileri teknoloji uygulamalarına yatırım yapmayı düşündüklerini 

ifade etmişlerdir (https://www.pwc.com.tr/ceo-arastirmasi). Teknoloji ve dönüşüm odaklı yatırımların 

artması ile yapay zekâ ve makine öğrenmesinin şirketler ve iş modelleri üzerindeki etkisi giderek 

artacaktır. 

Makine öğreniminin sektörler arasında yayılımında; “büyük verilerin ortaya çıkışı, işleme ve veri 

depolama alanlarında bilgisayar teknolojisindeki ilerleme ve makine öğrenimi araştırmasında ilerleme” 

etkili olmuştur (Lee, Shin 2023:158). 

Türkçemizde konumuzla ilgili çok yaygın kullanılan özdeyiş vardır. ‘Emek olmayınca yemek 

olmaz’. Ve ‘sevdik gitmeyince, sevdik gelmez’. Bu özdeyişler toplumlarda muhasebe felsefesinin 

oluşması ile ortaya çıkmış söylemlerdir. 

Bir geliri elde etmeyi çalışıyorsun, ancak onu elde ederken katlanman gereken bazı maliyetler 

olacaktır. Sıfır maliyet ile getiri elde etmek ancak bebeğin anne sütü aldığı esnada gerekebilir. Onda bile 

anneye gösterilen sevgi ve saygı ile manevi getiri sağlanmış olmaktadır. Emek olmayınca yemek olmaz 

özdeyişinde; yemek getiriyi ifade ederken, emek maliyet olarak düşünülür. Ulaşmak istediğin hedef 

(kâr) için gelir elde ederken bu gelirler için bazı maliyetlere katlanmak gayet doğaldır. Gelir ile 

maliyetler arasındaki fark kâr olarak karşımıza çıkacaktır. Diğer özdeyişle sevdik gitmeyince başka bir 
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sevdik (hedeflenen varlık) elde edilemez. İstediğimiz marka otomobil için kullanmakta olduğunuz 

otomobili ve bir miktar parayı veririz. Aksi takdirde istediğimiz marka model otomobil elde edilememiş 

olur.  

Yıllarca kitabımızın iç kapağında olan bir söylemimizi hatırlamak uygun olacaktır. ‘Yeryüzünde 

her olgunun bir maliyeti vardır. Bir nefes havanın bir yudum suyun, bir saniyelik huzurun bile’. Bu 

söylemimize neden olan fakültemin ilk iktisat dersinde öğretim üyemiz hocamızın bazı malların fiyatı 

yoktur. Su ve hava çok fazla olduğu için onlara bir bedel ödenmez açıklaması olmuştur. O tarihte bu 

söylem doğru görünüyordu; ancak günümüzde temiz bir hava, nefes, temiz bir yudum su çok pahalı hale 

geldi. Hele huzur paha biçilmez bir değere sahip gibi görünüyor. 

Bu çalışmada makine öğretmenimizin getirisini ele alırken; getiriye bağlı maliyet ve giderleri göz 

ardı edemezdik. Muhasebe eğitimine yeni başlayan öğrenciler ‘Satılan malın maliyeti’ kavramını 

kafalarında oluşturmakta zorluk çekerler. Çünkü henüz ‘Maliyet-Cost’ kavramıyla tanışmamışladır. 

Oysa getiriye bağlı oluşan maliyetler çok önemlidir. 

Bu çalışmada amaç makine öğrenmesi kavramını ortaya koymaktır. Endüstri ve bilgi 

teknolojilerindeki gelişmeleri anlatmak değildir. Makine öğrenince gelir artıyor mu? - azalıyor mu? 

gerçeğine bakmak, artıyor ise ‘nasıl, ne kadar artıyor’ un muhasebesine bakmak ve bu gelir artışının 

arkasında saklı duran maliyetleri ortaya çıkarmaktır. Makine öğreniyor ama maliyeti nedir? Bunlara 

kimler katlanıyor ve ortaya çıkan gelirleri nasıl, kimler, hangi şirketler elde ediyor. Ve nasıl 

bölüşüyorlar? Sorularına verilen yanıtlarla makine öğrenmesinin gelir etkisini yönetim muhasebesi 

açısından maliyet analizine tabi tutmaktır. 

2. MAKİNE ÖĞRENMESİ (MACHİNE LEARNİNG) - BÜYÜK VERİ (BİG DATA) İLİŞKİSİ 

Algoritma tabanlı modeller olan makine öğrenmesi modelleri, istatistiksel teknikler ve teorik 

bilgisayar biliminden oluşturulmuştur ve sürekli öğrenmek ve gelişmek için büyük veri kümelerini 

kullanırlar (Deloitte 2017). 

İşletmelerde de işletme içi ve dışından sürekli bir veri akışı olmaktadır. İşletmelerde kullanılan 

bilgi teknolojisi, işletmelerde iş verimliliğini ve departmanların etkinliğini artırmanın yanında çok fazla 

veri de biriktirmektedir. İşletmeler, faaliyet yılları boyunca big data olarak da ifade edilen, büyük 

miktarda ticari operasyon verileri, tedarikçi verileri, müşteri verileri, ürün satış verileri ve diğer işletme 

merkezli veriler biriktirirler. Özellikle büyük işletmeler için bu büyük veri setinden nasıl yararlanılacağı 

en önemli öncelik haline gelmiştir (Chang 2023: 350). 

Özellikle orta ve büyük ölçekli işletmeler rekabet edebilirliklerini koruyabilmek için big data 

olarak ifade edilen işletme merkezli ve harici verileri toplamak (tüketici eğilimleri, alışkanlık vb) 
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işlemek ve verimliliği ve kârlılığını arttırmak için kullanmak zorundadırlar. İşletmenin operasyonlarının 

verimliliği, etkinliği ile yönetimde ve karar almada ihtiyaç duyduğu bilgileri elde edebilmesi için 

operasyonlara ait verilere ihtiyaç duymasının yanında farklı sunucuların, tarayıcıların, kurumların veri 

tabanlarındaki bazen ham bazen işlenmiş verilerine ihtiyaç duyarlar. 

Verinin bu kadar yaygınlaşması, telekomünikasyon ve mobil teknolojilerindeki gelişmeler, 

nesnelerin interneti (IoT) ve bulut depolamadaki gelişmelerle (Climent, Haftor, Staniewski 2023: 1) 

2021’de 55 ZB olan küresel veri hacminin 2024’te 143 ZB düzeyine yükseleceği tahmin edilmektedir. 

2025 yılında kişi başı dünya ortalamasının 19TB veri olacağı tahmin edilmektedir. (T.C. 

Cumhurbaşkanlığı Dijital Dönüşüm Ofisi, 2021: 26). 

Verilerin bu kadar sürekli ve hızlı çoğalması, şirketler için hem bir fırsat hem de bir zorluk 

oluşturmaktadır ve veri ambarındaki veriler dağınıktır. Kaynak veri tabanı, verilerinin ayıklanması ve 

temizlenmesi esasına göre sistematik olarak işlenmesi, özetlenmesi ve sıralanması yoluyla elde edilir 

(Mauro, Sestino, Bacconi 2022: 440). 

Veri madenciliği; yapay zekâ, makine öğrenimi, istatistik, veri tabanı, örüntü tanıma, veri 

tabanlarında bilgi keşfi (KDD), nöral hesaplama (nöro bilgisayar) disiplinleri ile ilişki içindedir. Ancak 

Şekil1’de görüldüğü gibi makine öğrenimi; veri madenciliği, yapay zekâ, veri tabanlarında bilgi keşfi 

(KDD), nöro bilgisayar ve örüntü tanıma gibi disiplinlerin birleşimidir (Ersöz ve Çınar, 2021: 398). 

Şekil 1. Makine Öğrenimi ile İlişkili Disiplinler 

 

“Büyük Veri” olarak ifade edilen büyük miktardaki veriyi hem uzayda hem de zamanda yapay 

zekâ uygulamaları olan makine öğrenimi ve derin öğrenmeyi kullanarak analiz etmek ve ortak 

davranışları büyük ölçeklerde incelemek, ilginç durumları ve anormallikleri tespit etmek mümkündür 

(Mauro, Sestino, Bacconi 2022: 440).  

“Yapay Zekâ” nın alt bir kolu olarak tanımlanan Makine Öğrenmesi (ML), verileri alarak 

öğrenme faaliyetini kendi kendine gerçekleştiren bu öğrenmeyi de geçmiş deneyimlerinden öğrenerek 
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gerçekleştiren bir teknoloji olarak tanımlanır (Çayıroğlu, Schlege 2022: 2). Bazen yapay zekâ (AI) ve 

makine öğrenmesi (ML) terimleri birbirinin yerine kullanılabilmektedir. Ancak makine öğrenimi 

uygulamalarının hepsi yapay zekâyı kapsarken, yapay zekâ uygulamalarının hepsi makine öğrenimi 

değildir. (Ersöz, Çınar 2021:399; Çayıroğlu, Schlege 2022: 32). 

Makine öğrenimi, şekil 1’de de görüldüğü gibi yapay zekânın bir alt dalı olarak ve yapay zekânın 

kilit teknolojisi olarak görülür. Derin öğrenme de makine öğreniminin merkezindedir. Makine öğrenimi, 

verilere dayalı yüksek olasılıklı kararlardan öğrenebilen, bunları tahmin edebilen algoritmaların inşası 

ve incelenmesiyle ilgilenen bir teknoloji olarak da tanımlanır (Mellema 2022; Çayıroğlu, Schlege 

2022:32; Lee, Shin 2023: 158). 

Şekil 2. Yapay Zekâ, Makine Öğrenmesi ve Derin Öğrenme Arasındaki İlişki 

Kaynak: (Lee, Shin 2023:158). 

Şekil 1, yapay zekâ, makine öğrenimi ve derin öğrenme arasındaki ilişkiyi göstermektedir. Yapay 

zekâ; konuşma ve görüntü tanıma, doğal dil işleme (NLP) ve nesne manipülasyonunu içeren makine 

öğreniminden daha geniş bir alandır. Üst küme-altküme ilişkisinde, makine öğrenmesi, yapay zekânın 

alt kümesidir; derin öğrenme, makine öğreniminin bir alt kümesi olarak kabul edilir. Yapay zekâ için 

makine öğrenmesi ve derin öğrenme gereklidir. Makine öğrenimi için derin öğrenme gereklidir. (Lee, 

Shin 2023:158). 

Yapay zekâ, daha çok insanların yaptıkları işleri robot bilgisayarların yapması nedeni ile makine 

öğrenmesinden kapsam olarak daha geniş kapsamlı kabul edilir ve makine öğrenmesi, yapay zekâyı 

gerçekleştirmeye yarayan teknolojilerden biri olarak tanımlanır. Makine öğrenmesi bilgisayarı 

programlamadan, verilerden bilgileri ortaya çıkarabilen bir teknolojidir (Küçükefe 2019:2). 

Yapay zekâ; görsel algı, konuşma, tanıma, dil çevirisi, algoritma, makine öğrenimi, derin 

öğrenme, otonom robotik sinir ağları gibi normalde insan zekâsı gerektiren görevleri gerçekleştirme 

yeteneğine sahip teknolojiler olarak tanımlanmaktadır (Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, Mehmet 

https://blog.converted.in/en-us/blog/author/valerie-mellema
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2022:2). Makine öğrenimi de toplanan yığın verilerden öğrenen veya performansı artıran sistemler 

oluşturmak için kullanılan karmaşık bir sistemi ifade eder (Mauro, Sestino, Bacconi 2022: 440) 

Makine öğrenmesi, bilgisayarların işleri kendi başlarına nasıl yapacaklarını öğrenmelerine 

yardımcı olan bir yapay zekâ tekniğidir (Mellema 2022). 

Son yıllarda insanlık bilgisayarı programlamadan, verilerden bilgileri ortaya çıkarabilen bir 

teknoloji olan makine öğrenmesinden faydalanmaktadır. Makine öğrenimi algoritmaları, çok büyük 

miktarda yapılandırılmış ve yapılandırılmamış veriden yararlanarak, operasyonları desteklemekte ve 

bilinçli kararlar alınmasını sağlamaktadır. Örneğin Google vb tarayıcılar, Amazon vb siteler ile 

Facebook, Instagram vb sosyal medya siteleri makine öğrenmesinden faydalanmaktadır (Mellema 2022; 

Mauro, Sestino, Bacconi 2022: 440). 

Makine öğrenimi, programlama olmadan yalnızca davranış örneklerinin analizi ile bilgisayarların 

değişkenleri ve sonuçları planlama ve kontrol etme gibi belirli görevleri gerçekleştirmesini sağlar. 

Otonom olarak öğrenen ve yeni verilere maruz kaldığında davranışlarını ayarlayabilen algoritmalardan 

oluşur (Mauro, Sestino, Bacconi 2022: 440). 

Makine öğreniminin amacı, bilinmeyen çıktıyı en doğru şekilde tahmin etmek için sistem girdisi 

ile belirli bir eğitim örneğinin çıktısı arasındaki bağımlılığı tahmin etmektir. İkincisi, veriye dayalı 

makine öğrenimi modern istihbarat araştırmanın önemli bir yönüdür. Gözlemlenen veri örneklerinde 

kalıplar arar ve bu kalıpları gelecekteki veya gözlemlenemeyen verileri tahmin etmek için kullanır 

(Chang 2023: 350). 

2.1. Makine Öğrenimi Algoritmaları 

Farklı alanların ve işletmelerin çeşitli nedenlerle kullandıkları makine öğrenmesi modelleri, farklı 

algoritmalar kullanır. Çünkü verinin hacmi, çeşitliliği ve hızı ile eldeki problemin türü gibi çeşitli 

değişkenlere bağlı olarak farklı alanlar için farklı makine öğrenimi algoritması kullanılması gerekir 

(Lee, Shin 2023:161). Bu yüzden makine öğreniminde farklı algoritma türleri kullanılır. Her duruma 

uyan tek bir algoritma türü yoktur. Kullanılacak algoritmanın türü, çözmek istenilen sorunun türüne, 

değişken sayısına ve en uygun modelin türüne vb. bağlı olarak değişir. Tüm algoritmalar, eğitim veri 

kümesinden bir tür kalıp öğrenir ve bunları tahmin veya sınıflandırma için test veri kümesine uygular 

(Mahesh 2020: 381). 

https://blog.converted.in/en-us/blog/author/valerie-mellema
https://blog.converted.in/en-us/blog/author/valerie-mellema
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Şekil 3. Makine Öğrenimi Türleri 

 

Kaynak: (Mahesh 2020: 381). 

Son yıllarda yaygın olarak kullanılan makine öğrenme türleri; denetimli, denetimsiz, yarı 

denetimli ve pekiştirmeli öğrenme olarak kategorize edilen makine öğrenmesi algoritmalarıdır. 

Denetimli makine öğrenmesi, örnek girdi-çıktı çiftlerine dayalı olarak bir girdiyi bir çıktıya eşleyen 

makine öğrenme türüdür. Verilerin etiketlenmesi veya uygun olmayanların düzeltilmesi yoluyla, 

sınıflandırma ve tahmin amacıyla kullanılır ve karar verme (ör. sınıflandırma veya tahmin), hesaplanan 

ve istenen sonuçları karşılaştırma, hata oranlarını azaltmak için eğitilir. Popüler denetimli makine 

öğrenimi algoritmaları; karar ağaçları, doğrusal regresyon, lojistik regresyon, destek vektör makineleri 

ve yapay sinir ağlarıdır. Denetimsiz makine öğrenimi, istenen çıktılar hakkında hiçbir bilgi 

bulunmadığında tema analizi veya gruplama amaçları için girdi verileri arasındaki ilişkiyi veya 

korelasyonu yakalamayı amaçlar. Bilinen denetimsiz makine öğrenimi algoritmaları; kümeleme, 

hiyerarşik kümeleme, k-ortalamalar, temel bileşen analizi ve ilişkilendirme kurallarıdır. Daha çok büyük 

veri kümeleri için daha iyi performans ve sonuçlar verir. Kolayca erişilebilen çok büyük bir veri seti 

varsa derin öğrenme teknikleri önerilmektedir. Yarı denetimli makine öğrenmesi; hem denetimli 

hem de denetimsiz makine öğreniminin unsurlarını kullanan iki aşamalı veya çok aşamalı bir süreçtir. 

Örneğin hiçbir sınıflandırma bilgisi olmadığında denetimsiz bir makine öğrenimi algoritmasından 

faydalanılır. Devamında da denetimli makine öğreniminden faydalanılabilmektedir. Pekiştirmeli 

makine öğrenmesi; öğrenme sürecinde deneme yanılma ile öğrenme vardır. Bir yazılım aracısı, ceza 

ve ödül mekanizmaları ile nasıl davranılacağı konusunda eğitmek için kullanılır. Çoklu Görev makine 

öğrenmesi, farklı görevler arasındaki benzerliklerden yararlanarak aynı anda birden çok farklı görevi 

çözmeyi amaçlayan makine öğreniminin bir alt alanıdır. Toplu makine öğrenmesi; problemi çözmek 

için algoritmaların birleştirildiği süreçtir. Bir modelin performansını artırmak veya kötü bir modelin 

seçilme olasılığını azaltmak için kullanılır. Toplu öğrenmenin diğer uygulamaları, model tarafından 

verilen karara bir güven atama, en uygun özellikleri seçme, veri birleştirme, artımlı öğrenme, durağan 

olmayan öğrenme ve hata düzeltmeyi içerir. Sinir ağları, değişen girdilere uyum sağlayabilen; böylece 

ağ, çıktı kriterlerini yeniden tasarlamaya gerek kalmadan mümkün olan en iyi sonucu üretebilen 
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teknolojilerdir. Sinir ağları, ticaret sistemlerinin geliştirilmesinde hızla popülerlik kazanmaktadır. Sinir 

ağları da denetimli, denetimsiz ve pekiştirmeli olarak 3’ e ayrılır. Denetimli sinir ağlarının 

kullanıldığı makine öğrenmesi; Yapay sinir ağının tahmin edilen çıktısı, gerçek çıktı ile karşılaştırılır. 

Hataya bağlı olarak, parametreler değiştirilir ve ardından tekrar sinir ağına beslenir. Ve son türü örnek 

tabanlı makine öğrenmesidir (Lee, Shin 2023:158; Mahesh 2020:381). Yapay sinir ağları da bir 

algoritmadır. 

Makine öğrenimi modelleri oluşturmak için makine öğrenimi araçlarında uzmanlaşmak 

önemlidir. Makine öğrenimi araçlarında uzmanlaşmak, verilerle oynamanıza, modellerinizi eğitmenize, 

yeni yöntemler keşfetmenize ve algoritmalar oluşturmanıza olanak tanır. Makine öğrenimi için farklı 

araçlar, yazılımlar ve platformlar mevcuttur ve ayrıca her geçen gün yeni yazılımlar ve araçlar 

gelişmektedir. Modelinize göre en iyi aracı seçmek zorlu bir iştir. Modeliniz için doğru aracı seçerseniz, 

onu daha hızlı ve verimli hale getirebilirsiniz. 

Bir makine öğrenimi uygulaması geliştirmek için alan bilgisi ve uygulama alanında uygun 

öğrenme algoritma bilgisi gerekir (Lee, Shin 2023:158). 

2.2. Derin Öğrenme  

Makine öğrenmesinin türlerinin hepsinin birlikte büyük yapay zekâ kümesini oluşturduğunu ifade 

etmiştik. Makine öğrenmesi türleri yapay zekânın alt kümeleriydi. Derin öğrenme de makine 

öğrenmesinin alt kümesidir. 

Derin Öğrenme, derin yapay sinir ağları ile özel bir öğrenme türüdür. Yapay sinir ağları, 

istatistiğin ve yapay zekânın (AI) bir alt alanı olanı olan makine öğreniminin alt dalıdır Yapay sinir 

ağları, yapay zekâdan istatistikten çok daha popülerdir ve yapay zekâda bir yaklaşım yöntemidir (Skansi 

2018: V). 

Derin öğrenme uygulamalarının geliştirilmesinde en yaygın kullanılan derin öğrenme yöntemi, 

derin sinir ağı (DNN) olmuştur. Sınırlı sayıda birbirine bağlı düğüm ve katmana sahip makine 

öğrenmesinin aksine derin öğrenme gizli ve çoklu katman ve karmaşık öğrenme algoritmaları içeren 

çok karmaşık bir yapı kullanır (Lee, Shin 2023:160). 

 Derin öğrenmede makine öğrenmesine göre daha fazla f(x) fonksiyonu yani çoklu katmanlardan 

oluşan modeller ve daha karmaşık örümcek ağı gibi yapay sinir ağları vardır ve dolayısıyla makinenin 

fonksiyonları çözebilmesi ve öğrenebilmesi için daha fazla veriye ihtiyacı vardır. Derin öğrenmede 

makine, büyük miktarda veri ile daha karmaşık öğrenme görevlerini gerçekleştirmektedir (Lee, Shin 

2023: 160). Derin öğrenme, makine öğrenmesi algoritmalarından daha fazla veriyi işleyebilmekte, 

makine öğrenmesi algoritmalarında olduğu gibi veri miktarı çok arttığında doygunluğa ulaşmak yerine 
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büyümeye devam etmektedir (https://bilisim.io/2019/07/09/makine-ogrenmesinin-blok-zinciri-ile-

bulusmasi/). 

Derin öğrenmede, makine öğrenmesinde veri işleme ve komut gerçekleştirmede kullanılan çok 

çekirdekli CPU' ların hesaplama yeteneklerinin çok ötesinde yüksek performanslı grafik işlemcilere 

ihtiyaç vardır. Yüksek performanslı grafik işlemcilerin gelişmesi çok daha büyük ölçekli veriyi işleyen 

derin öğrenme yöntemlerinin uygulanabilirliğine katkıda bulunmuştur (Lee, Shin 2023:160). 

Sonuç olarak derin öğrenmede; daha fazla f(X) fonksiyonu daha fazla sinir ağı vardır. Katmanlı 

n tane f(x) fonksiyonu, makinenin öğrenebilmesi ve sonuç çıkarabilmesi için, daha büyük big dataya 

ihtiyacı vardır. Bu n tane f(x) fonksiyonu birleşmekte, öğrenmekte ve karar vermektedir. Verilen 

girdileri öğrenmesi sonrasında çıktılar elde edilmektedir. 

3. MAKİNE ÖĞRENMESİ KULLANIMININ İŞLETMELERDEKİ GELİR ETKİSİ 

Her büyüklükteki işletme, makine öğrenimi tekniklerini, işletmenin maliyetlerini düşürmek, 

müşteri içgörü ve istihbaratı oluşturarak, müşteri deneyimini (ürün ve hizmetler önererek ve müşteri 

desteği için sohbet robotları ve sanal asistanlar sağlayarak) arttırarak gelirlerini arttırmak (Ersöz, Çınar 

2021: 398), amaçlı kullanmaktadır. Ayrıca müşterileri segmentlere ayırarak, müşteri adaylarını 

önceliklendirerek ve gelecekteki satışları tahmin ederek de gelirleri arttırıcı kararlar almada 

kullanmaktadır. 

İşletmelerin süreçleri ve operasyonları ile ilgili makine öğrenmesinden ya da derin öğrenmeden 

faydalanarak tahminler yapabilmesi için makinenin geçmişi öğreneceği yığın veriye (big data) ihtiyacı 

vardır. İşletmelerin süreçleri ve operasyonlarına ait veriler ERP veri tabanlarında vardır. Bu verilerin 

dışında işletmenin yaptığı araştırmaya bağlı farklı şekilde veri madenciliği teknikleri ile toplanacak 

verilere de ihtiyaç olmaktadır. 

İşletmeler, makine öğrenmesi ve derin öğrenme ile iş süreçlerini akıllı, otomatik süreçlere 

dönüştürerek, finansal kaynaklarını müşterilerine daha iyi ürün ve hizmetler sunmak ve müşteri 

kazanımını ve elde tutmayı iyileştirmek gibi daha yüksek değerli faaliyetlere odaklanma amaçlı 

kullanmayı tercih edebilmektedirler (Lee, Shin 2023:157). 

Günümüzde tüketiciler, dijital medyadaki (örneğin Facebook gönderisi) bir reklama veya bir 

markanın içeriğine tıkladığında, yeniden hedeflemeyle ilişkili yapay zekâ ve makine öğrenmesi 

algoritması devreye girmekte ve satışı "teşvik etmek" için potansiyel müşterinin önüne bir reklam veya 

içerik yerleştirmektedir. Yapay zekâ ve makine öğrenmesinin tekrar satın aldırma yeteneği her geçen 

gün daha da gelişmektedir (Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, Mehmet, 2022: 2-3). Ya da işletmeler, 

yapay zekâ ile sohbet robotlarını kullanarak insan etkileşimlerini taklit eden akıllı sistemler aracılığı ile 
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kârlılık düzeylerini belirleyebilmekte ve stratejilerini gerçek zamanlı olarak yönetebilmektedir. Makine 

öğrenmesi, insanlarla bireysel olarak konuşan içerik oluşturma konusunda yeteneklerini genişleterek, 

içeriği her müşterinin özel tercihlerine göre özelleştirmeyi başarmıştır. Kişiselleştirmeyi genişleten 

makine öğrenmesi algoritmalarının, gelecekteki potansiyel satışları tahmin etmeye yardımcı olabileceği 

de ifade edilmektedir (Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, Mehmet, 2022: 2). Geçmiş verileri kullanarak 

ve rakip davranışlarını keşfederek, eğilim modellemesi ile temel olarak bireyin bir satışı tamamlama 

olasılığını, harcama düzeyini ve işlemin kârlılığını tahmin edebilmektedir (Bezuidenhout, Heffernan, 

Abbas, Mehmet, 2022: 2). 

Tahmine dayalı analitik talep tahmini ve envanter yönetimi optimizasyonu yapmak da 

mümkündür. Makine öğrenmesi, önceki verileri ve son modelleri inceleyerek gelecekteki talebi tahmin 

edebilir. Böylece doğru envanter planlama doğru miktarda tedarik gerçekleşecektir. Bu da, işletmelerin 

stok tükenmelerine veya fazla stok tutmalarına karşı önlem almalarına olanak tanır (Chakrabortty, 

Rahman, Ding 2023: 3296). Makine öğrenmesi müşteri profilleri ve satın alma alışkanlıkları gibi önemli 

kayıtlı bilgileri değerlendirerek E-ticaret işletmelerinin stoğu iyileştirmesine ve tedarik toplamlarını 

artırmasına yardımcı olmaktadır (Shobana, Gangadhar, Arora, Renjith, Bamini, Chincholkarf 2023:2).  

Makine öğrenimi (ML) algoritmaları, kullanan işletmelere, müşteri davranışını derinlemesine 

anlama yeteneği ve pazarda önemli bir rekabet avantajı sağlamaktadır. Bu gelişmiş teknolojiler aynı 

zamanda satışların artmasına, daha yüksek kâr marjlarına, gelişmiş müşteri odaklılığına, 

kişiselleştirilmiş ve özelleştirilmiş reklamcılığa ve sonuçta artan sayıda memnun müşteri sayısının 

artmasına neden olur (Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, Mehmet, 2022: 1).  

Yapay zekâ ve makine öğrenimi, kapsamlı bilgi edinmek için çeşitli ortamlardan (ör. metinsel, 

görsel, sözlü) ve kaynaklardan (web, mobil, yüz yüze) büyük miktarda veriyi analiz ederek oluşturduğu 

içgörülerle, yöneticilerin işletmenin gelirlerini arttırma konusunda karar verme yeteneklerini 

geliştirmelerine de yardımcı olur. İnsanın karar verme sürecini, insan hatasını azaltarak karar kalitesini 

arttırmaktadır (Volkmar, Fischer, Reinecke 2022: 601). AI ve ML kullanılarak müşterilere 

kişiselleştirilmiş teklifler aracılığıyla kilit müşterileri belirlemek, hedeflemek ve elde tutmak mümkün 

olabilmektedir (Volkmar, Fischer, Reinecke 2022: 601). 

Yapay zekâ ve makine öğrenimi müşteri deneyimini artırabilmekte, şirketler de net hedefler 

belirlemelerinde ve tüketici davranışını tam olarak anlamaları sonucunda satış gelirlerini arttırmada AL 

ve ML’ nin önemini anlamaktadırlar. Makine öğrenimi, müşterilerin ihtiyaçlarını anlamayı kolaylaştırır, 

bu da şirketlerin ihtiyaçları daha hızlı ve daha kişisel bir şekilde ele almasını ve böylece müşteri 

deneyimini geliştirmesini sağlar (Volkmar, Fischer, Reinecke 2022: 610). 
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Yapay zekâ ve makine öğrenimi, üstün operasyonel mükemmelliği ve verimliliği artırmayı 

hedeflemenin yanında müşteri deneyimini dışsal bir bakış açısıyla geliştirmeyi de hedefler (Volkmar, 

Fischer, Reinecke 2022: 611). 

Makine öğrenimi ile satış otomasyonu JP Morgan tarafından, e-postayla erişim için makine 

öğrenimi yapıldı. Yapay zekâ ile e-posta kampanyalarının sonuçları analiz edildi ve elde edilen bu 

veriler, daha fazla tıklama sağlayacak yeni e-posta kopyası oluşturmak için kullanıldı ve sonuçta e-posta 

tıklama oranlarında % 450' lik bir artış olduğunu gördüler. Yapay zekâ e-postaları otomatik olarak 

göndermekle kalmadı, makine öğrenimi de geri bildirimleri analiz etmelerine ve daha da iyi sonuçlar 

elde etmek için çıktılarını iyileştirmelerine olanak sağladı (https://www.zendesk.com/sell/features/ai-

for-sales/). 

Araştırmalar işletmelerin iş potansiyellerinin % 60’ nın, e-ticaret satışında makine öğrenmesi ile 

analiz edilen ve yönlendirilen müşteriler kaynaklı olduğunu göstermektedir (Shobana, Gangadhar, 

Arora, Renjith, Bamini, Chincholkarf 2023: 7). 

Makine öğrenmesi algoritmaları kullanılarak satışta talep dalgalanmaları ve müşteri adayı 

oluşturma için yapılan tahminlemelerle, yeniden satın alma davranışı geliştirmek için yeni 

fiyatlandırmalarla, fiyatlandırmanın akışkanlığı da iyileştirilebilir. Burada algoritmalar, işletmelerin kârı 

maksimize etmelerine yardımcı olmak için satış hacmini kâr marjı ile dengeleyebilir (Bezuidenhout, 

Heffernan, Abbas, Mehmet, 2022: 3). Satıştaki dalgalanmalara bağlı yaşanacak kâr kaybını önlemek 

için yeni fiyat politikaları belirlenerek gelir dengelenmiş olur. 

Yapay zekâ ve makine öğrenimi, mal ve hizmetlerin tanıtılması maliyetini olumlu yönde 

etkilediğinden, kârı en üst düzeye çıkarmak için getirilen yeni fiyatlandırma modelleriyle mal ve 

hizmetlerin fiyatı dahili olarak yeniden yapılandırılabilmektedir (Bezuidenhout, Heffernan, Abbas, 

Mehmet, 2022: 3). 

İşletmeler bulundukları sektörlere ve maliyet, satış stratejileri vb değişkenlere bağlı yazılan 

algoritmalara dayalı veri madenciliği modelleri ile makine öğrenmesinin çıkardığı sonuçlarla güçlü 

yönetim ve karar verme sonuçları elde etmektedirler (Chang 2023: 353-354). 

4. MAKİNE ÖĞRENMESİ MALİYETLERİ 

IDC' ye (2018) göre, bilişsel ve yapay zekâ sistemlerine yapılan harcamaların 2022'de 77,6 milyar 

dolara ulaşması beklenmektedir. 2018’de en büyük yatırımları bankacılık ve perakende sektörlerinin 

yaptığı tespit edilmiştir (Lee, Shin 2023: 160). 2019’da yapay zekâ uygulamalarına küresel ölçekli özel 

sektör yatırım toplamı, 78 milyar ABD dolara ulaşmıştır. Fortune’ da yayınlanan yazıda da küresel 
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makine öğrenimi (ML) pazar büyüklüğünün 2022'de 19,20 milyar dolar olduğu, 2023'te 26,03 milyar 

dolardan 2030'a kadar 225,91 milyar dolara çıkması beklendiği ifade edilmiştir. 

Makine öğrenmesi ile ilgili harcamalar sürekli artarken, işletmelerin makine öğrenmesi için 

yaptıkları harcamalarla oluşan maliyetleri konusunda da doğru kararlar almaları çok önemlidir. 

Makine öğrenmesi maliyetleri, işletmenin makine öğrenimi uygulamalarını nasıl tedarik etmeye 

ve uygulamaya karar vermesine bağlıdır (Deloitte 2017). İşletmeler makine öğrenmesi hizmetini satın 

alabilirler ya da makine öğrenmesi süreçlerini kendi bilgi işlem merkezlerinde oluşturarak 

kullanabilirler. Makine öğrenimi yatırımlarının önemli bir yatırım maliyeti vardır. İşletmeler makine 

öğrenimini kendi bilgi işlem birimlerinde yürütmek istediklerinde önemli bir yatırım maliyetine 

katlanmaktadırlar.  

Bulut Hizmet sağlayıcılarının sunduğu çeşitli hizmet seçeneklerinden kaynaklanan farklı maliyet 

kalemleri açısından Yoo & Kim (2018) maliyetleri; yatırım maliyetleri, idari ve operasyonel maliyetler 

olmak üzere üç tür maliyet olarak önermiştir (Çayıroğlu, Schlege 2023: 37). Bu çerçevede işletmelerin 

makine öğrenim hizmeti kullanım şekilleri ve oluşan maliyetler aşağıdaki gibi oluşturulmuştur; 

İşletmelerin makine öğrenmesi hizmetlerini kullanım şekillerine göre ortaya çıkan maliyetler; 

1- Makine öğrenimi hizmetinin tamamının dış kaynak kullanımı olarak satın alma bedeli 

2- Makine öğrenimi hizmetinin işletme birimlerinde kurulması (Yatırım Maliyeti) 

a- Yatırım maliyetinin tamamının işletme tarafından karşılanması 

a. Donanım Maliyetine katlanma 

b. Yazılım maliyetine katlanma 

c. Operasyonel Maliyetler 

b- Yatırım maliyetinin kısmi olarak işletme tarafından karşılanması 

a. Donanım hizmetinin dışarıdan sağlanması 

b. Yazılım maliyetinin işletme tarafından sağlanması 

c. Operasyonel maliyetler 

Yatırım maliyetleri; donanım ve yazılım maliyetlerinden oluşmaktadır. Donanım maliyeti; CPU 

kartlı sunucu bilgisayar maliyeti, disk maliyeti, işlemci maliyeti, soğutucu vb maliyetlerden 

oluşmaktadır. Donanım maliyetinde kullanılan makinelerin yarattığı dikkate değer elektrik maliyeti 

operasyonel maliyetler içinde yer almaktadır. Yazılım maliyeti; sistem kurulumu, bakım (yedekleme), 

güncelleme ve kullanılan paralı yazılımların lisans ücretleri ve insan kaynağı maliyetinden (veri 
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bilimciler, veri analistleri, veri mühendisleri, yazılım mühendisleri) oluşmaktadır. Operasyonel maliyet 

içinde; veri madenciliği maliyeti (veri toplama ve hazırlama maliyeti; algoritmanın geliştirilmesi, 

eğitilmesi, test edilmesi ve optimize edilmesi maliyeti) yer almaktadır. 

İşletmeler yukarıda da belirtildiği gibi yatırımı kendileri yaptıklarında 1. seçenek olarak, donanım 

maliyetini yani bulut hizmetini, bulut hizmet sağlayıcısından satın alıp yazılım maliyetine kendileri 

katlanabilirler ya da 2. seçenek olarak hem donanım hem de yazılım maliyetinin her ikisine de kendileri 

katlanabilirler. 

Bulut (cloud) hizmet sağlayıcısından hizmet satın almadıklarında tüm donanım maliyetlerine 

kendileri katlanırlar.  

Makine öğrenimi hizmeti sunanlar ya da projeleri kendileri yürüten işletmeler bu hizmet için 

bilinen belli platformları diğer adıyla sağlayıcıları kullanmak zorundadırlar. Azure Machine Learning, 

Amazon Web Services (AWS) veya Google Cloud Platform (GCP) tanınmış sağlayıcılardır. Bu 

sağlayıcılarla, veri bilimciler, geliştiriciler için makine öğrenimi (ML) algoritmalarını oluşturmak, 

eğitmek, akıllı sesli asistanlar geliştirmek veya görüntü tanıma yazılımı geliştirmek gibi çeşitli yapay 

zekâ odaklı hizmetler sunulur. Bu büyük oyuncuların yanı sıra, görüntü işleme veya metin sınıflandırma 

gibi belirli makine öğrenimi problemlerini çözmede uzmanlaşmış birçok küçük şirket de vardır 

(Çayıroğlu, Schlege 2023: 31). 

Maliyetlerde, her ne kadar projenin şirket içinde geliştirilip geliştirilmemesi ve hizmetin dışarıdan 

alınması önemli olsa da çözümün ne kadar özelleştirilmiş olduğu, verilerin hacmi, kullanılabilirliği ve 

derecesi, makine öğrenimi "öğretmenlerinin" proje süresinin kullanılabilirliği ve ayrıca satıcıların 

spesifikliği maliyetleri etkileyen unsurlardır (Deloitte 2017). 

Makine öğrenmesi projelerinde maliyet hesaplanırken, kullanılan veri setinin büyüklüğü, seçilen 

algoritmanın karmaşıklığı, modelin eğitim süresi ve performansı gibi faktörler dikkate 

alınmaktadır. Makine öğrenmesi projelerinin maliyetini azaltmak için, veri ön işleme, algoritma seçimi 

ve optimizasyonu, model doğrulama ve testi gibi adımlara dikkat etmek önemlidir.  

Makine öğrenimi hizmet süreçleri (Ersöz, Çınar 2021: 402); 

- Verilerin toplanması ve veri kümesinin birleştirilmesi 

- Verilerin hazırlanması  

- Veri temizleme  

- Veri dönüşümü, veri normalleştirme, aykırı ve uç değer temizleme,  

- Eğitim ve değerlendirme setlerinin bölünmesi 

https://medium.com/machine-learning-t%C3%BCrkiye/makine-ogrenmesine-giris-62bcfa9b124a
https://medium.com/machine-learning-t%C3%BCrkiye/makine-ogrenmesine-giris-62bcfa9b124a
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- Algoritmaların (modelin) seçilmesi 

- Modelin eğitilmesi 

- Modelin değerlendirilmesi 

- Modelin düzenli hale getirilmesi ve parametre ayarlama (Hiperparametre) 

- Tahmin yapma’ dan oluşur. 

Ayrıca büyük ve orta ölçekli işletmeler için veri madenciliği, işlem verilerinin "gizli" yasalarını 

bulmanın önemli bir yolu haline gelmiştir. Bu yasaların tespit edilmesi genellikle zordur veya çok 

karmaşıktır. Regresyon analizi ve karar ağacı gibi tek bir tahmin modelleme teknolojisi kullanarak 

cevabı bulmak kolay değildir (Chang 2023: 350). Bu cevabı bulmak için ortaya algoritma maliyeti 

ortaya çıkmaktadır, bu maliyet de algoritmanın karmaşıklığına, doğruluğuna ve hızına göre değişir.  

5. MAKİNE ÖĞRENMESİNİN İŞLETME AÇISINDAN MALİYET ANALİZİ 

Yukarıda tanımlanan maliyetler çerçevesinde ve sahada yapılan araştırmalar sonucunda makine 

öğrenmesi yatırımı yapacak işletmelerin karşılaşacakları parasal ve parasal olmayan maliyetler ile elde 

edecekleri parasal ve parasal olmayan gelirleri görmeleri açısından durumu somutlaştırmak amacı ile 

aşağıdaki tablo oluşturulmuştur.  

Senaryolaştırdığımız işletme tüm satışlarını internet üzerinden yapan Trendyol büyüklüğünde bir 

işletme olarak tanımlanmıştır. Maliyetleri hesaplarken Trendyol’un etki raporunda yayınladığı bilgi 

işlemde çalıştırdıkları kişi sayısı referans alınarak donanım maliyeti ve yazılım maliyeti tahmini olarak 

hesaplanmıştır. Gelirler tahminlenirken de Fast Company’ nin internetten satış yapan işletme ciroları ile 

ilgili yaptıkları araştırmalar referans alınarak hesaplamalar yapılmıştır. 

Hazırlanan tablodaki parasal gelir ve parasal olmayan gelirler ile parasal ve parasal olmayan 

maliyet unsurları ile ilgili sayısal tahminlemeyi yapmamızın nedeni durumu sayılarla somutlaştırmaktır. 

Deloitte (2017) raporunda, ilk yıldaki makine öğrenimi yatırım getirisinin, projenin doğasına ve 

endüstri ve uygulama başarısı gibi bir dizi faktöre bağlı olarak maliyetin yaklaşık 2 ila 5 katı arasında 

değişebileceğinin tahminlendiği ifade edilmiştir (Deloitte Access Economics, 2017). Bazı işletmeler için 

makine öğrenimi yatırımlarının, birkaç yıl içinde birkaç milyar dolarlık fayda sağlaması beklenen uzun 

vadeli, dönüştürücü bir yatırım olabildiği de vurgulanmıştır. 

Senaryo işletmemizde de yatırım maliyeti 53.980.490 TL olarak hesaplanmıştır. Yıllık gelir de 

Fast Company’ nin yayınladığı Trendyol’un yıllık ciro tutarı referans alınarak yukarıda hesaplanan tutar 

olan 6.000.000.000.000 TL’dir. Bizim çalışmamızda işletmenin yatırım maliyetinin çok üstünde bir 

gelirin ortaya çıktığı görülmektedir. 
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Tablo 1. Makine Öğrenmesinin İşletme Açısından Maliyet Analizi 

MAKİNE ÖĞRENMESİNİN İŞLETME AÇISINDAN 

MALİYET ANALİZİ 

  

GELİRLER                                                              22.380.000.0000 

PARASAL GELİRLER 

• Satış artışı                           ………………………….                                                                         

• Uzun vadeli satışlar         …………………………….                                                                            

• Klasik maliyetleri düşürme ……………………… 

• Klasik pazarlama giderlerinin düşmesi                                                                  

• Zaman ve enerji tasarrufu 

 

 

 

 6.000.000.000 

15.000.000.000 

    600.000.000 

    600.000.000 

    180.000.000 

 

PARASAL OLMAYAN GELİRLER 

• Olumlu imaj                                                                                                

• Tanınırlık                                                                                                  

• Sektör liderliği                                                                                            

• Büyüme ve Pazar payını arttırma                                                                

• Pazar ve rekabet avantajı                                                                   

• Müşteri segmentasyonunu ve hedeflemeyi iyileştirme  

• Müşteri bağımlılığı                                                                                                                      

• Müşteri davranışını derinlemesine anlama                                        

• Müşteri içgörü ve istihbaratı oluşturmak                                           

• Müşteri deneyimini arttırmak                                                             

• Müşteri memnuniyeti                                                                          

• Yöneticilerin karar verme yetenek ve kalitesini arttırma                   

• Müşteri adayı oluşturma ve yeniden satın alma davranışı 

geliştirme  

• Yakın ve benzer sektörlere girme                                                         

 

Var 

Var 

Var 

Var 

Var 

Var  

Var 

Var 

Var 

Var 

Var 

Var 

Var 

 

 

 

Var 

 

MALİYETLER     53.980.490 

PARASAL MALİYETLER 

• Global bulut sağlayıcı şirketlere ödemeler (depolama ve 

sunucu/server maliyeti)                                                     

• Makine öğrenme alt yapımı yatırım maliyeti                                                                                    

  -Yazılım maliyeti (bakım, antivirüs, internet, destekleyici 

yazılımlar, güncelleme ve (kullanılan paralı yazılımların 

lisans ücretleri dahil) 

 

40.000 

 

 

11.299.500 
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  - Donanım maliyeti (satın alma maliyeti) (CPU kartlı 

sunucu   bilgisayar maliyeti, disk maliyeti, işlemci, soğutucu 

makine yatırımı,)                                                                                        

• İnsan kaynağı maliyeti   

-Yazılım geliştirme insan kaynağı maliyeti (veri bilimciler, 

veri analistleri, veri mühendisleri, yazılım mühendisleri)     

• Operasyonel maliyetler 

  - Elektrik Maliyeti  

  -Veri Madenciliği maliyeti (veri toplama ve hazırlama 

maliyeti) 

  - Algoritmanın geliştirilmesi, eğitilmesi, test edilmesi ve 

optimize edilmesi maliyeti 

  - İşletme süreçlerinde tahminleme maliyeti 

  - İşletme operasyonlarında tahminleme maliyeti   

    (talep tahmini ve  envanter yönetimi optimizasyonu  vb)                                                                        

 

14.240.990 

 

 

 

 

27.900.000 

 

 

 

 

500.000 

 

 

PARASAL OLMAYAN MALİYETLER 

• Olumsuz imaj                                                                                              

• Haksız rekabet baskısı                                                                                                                                                

 

Var 

Var 

 

MAKİNE ÖĞRENMESİNİN NET GETİRİSİ  22.326.019.510 

Satış artışı için Fast Company’ nin internetten satış yapan işletme ciroları ile ilgili yaptıkları 

araştırmalar referans alınarak hesaplanmıştır. 2021 En büyük 100 internet şirketi listesinde Trendyol 

2020 yılı ciro 20 milyar TL üstü, 2021 yılı ciro 50 milyar TL üstü olarak yayınlanmış ve 2021’deki ciro 

artışı yüzde 90’a yakın gerçekleşmiştir. 2022’de Trendyol gibi şirketlerin ortalama ciro büyümesi yüzde 

65-70 düzeyinde gerçekleştirmiştir. 

Satış gelirleri de cironun % 20’si olarak alınmıştır. Çünkü Trendyol vb sadece internet üzerinden 

satış yapan işletmeler platformlarında satış yapanlardan komisyon geliri elde etmektedirler. Komisyon 

gelirleri de, sektörel bazlı % 8 ile % 32 (web sitesindeki sözleşme) arasında değişen oranlarda 

olabilmektedir. Çalışmada da Trendyol gibi büyük internet sitelerinin ortalama % 20 komisyonla 

çalıştığı varsayılmıştır. 

Satışlarda 20 milyardan 50 milyara % 90’ lık artış olduğu için, satış artışı 30 milyar olarak 

alınmıştır. 

Satış artış geliri de 30.000.000.000 x 0.20 = 6.000.000.000 TL olarak hesaplanmıştır. 

Uzun vadeli satışlar = 6.000.000.000 x 2.5 = 15.000.000.000 satışların 2.5 katı alınmıştır. 
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Klasik maliyetleri düşürme; satışların % 10’ u olarak hesaplanmıştır. 6.000.000.000 x 0.10 = 

600.000.000 TL 

Klasik pazarlama giderlerini düşürme; satışların % 10 ‘u olarak hesaplanmıştır. 6.000.000.000 

x 0.10 = 600.000.000 TL 

Zaman ve enerji tasarrufu; satışların % 3’ ü olarak hesaplanmıştır. 6.000.000.000 x 0.03 = 

180.000.000 TL 

Global bulut sağlayıcı şirketlere ödemeler; 40.000TL/yıl (Bknz: 

https://turkcellbulut.com/product-detail/Yeni-Nesil-Sanal-Sunucu)   

Yazılım maliyeti (Satın alma maliyetleri); bakım, antivirüs, internet, destekleyici yazılımlar, 

güncelleme maliyetleri (kullanılan paralı yazılımların lisans ücretleri dahil) 

Her bir yazılımcı için yaklaşık 10.000 TL yazılım geliştirme, kod yazma için bilgisayar ve lisanslı 

yazılımlar (10.000 x 930 = 9.300.000 TL 

Her bir yazılımcı için yaklaşık 1.000 TL Windows İşletim Sistemi (ömür boyu lisans) 1.000TL x 

930 = 930.000 TL 

Her bir yazılımcı için yaklaşık 150 TL antivirüs (1 yıllık, her yıl yenileri ama ufak rakam) 

150 x 930 = 139.500 TL 

Her bir yazılımcı için yaklaşık 1.000TL MS Office (Word, Excel) (ömür boyu lisans) 1.000 x 930 

= 930.000 TL 

Yazılım Maliyeti = 9.300.000 TL + 930.000 TL + 139.500 TL + 930.000 TL = 11.299.500 TL 

Donanım maliyeti (satın alma maliyeti) (bilgisayar maliyeti, CPU kartlı sunucu bilgisayar 

maliyeti (disk maliyeti, işlemci), soğutucu makine maliyeti 930 tane bilgisayar)         

Bilgisayar, her bir yazılımcı için 930 bilgisayar x 15.000TL =13.950.000 TL 

CPU Kartlı sunucu 10 adet x 29.099 TL = 290.990 TL (https://www.akakce.com/server/en-ucuz-

dell-poweredge-t150-pet150cm1-e-2314-16gb-2tb-tower-fiyati,2046813505.html) 

Sunucu soğutucu maliyeti 10 adet x 2.399TL = 20.399 TL (https://www.akakce.com/islemci-

sogutucu/en-ucuz-cooler-master-masterliquid-ml240l-v2-mlw-d24m-a18pc-r2-sivi-sogutucu-fiyati, 

7504 23396.html) 

Donanım Maliyeti = 13.950.000 TL + 290.990 TL = 14.240.990 TL 

İnsan kaynağı maliyeti; Trendyol büyüklüğündeki bir işletme referans alındığı için yazılım ve 

donanım bölümünde yaklaşık % 70’ nin Junior ve Mid % 30’nun Senior’ dan oluşan 930 kişilik yazılım 

https://www.akakce.com/server/en-ucuz-dell-poweredge-t150-pet150cm1-e-2314-16gb-2tb-tower-fiyati,2046813505.html
https://www.akakce.com/server/en-ucuz-dell-poweredge-t150-pet150cm1-e-2314-16gb-2tb-tower-fiyati,2046813505.html
https://www.akakce.com/islemci-sogutucu/en-ucuz-cooler-master-masterliquid-ml240l-v2-mlw-d24m-a18pc-r2-sivi-sogutucu-fiyati,%207504%2023396.html
https://www.akakce.com/islemci-sogutucu/en-ucuz-cooler-master-masterliquid-ml240l-v2-mlw-d24m-a18pc-r2-sivi-sogutucu-fiyati,%207504%2023396.html
https://www.akakce.com/islemci-sogutucu/en-ucuz-cooler-master-masterliquid-ml240l-v2-mlw-d24m-a18pc-r2-sivi-sogutucu-fiyati,%207504%2023396.html
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mühendisi kadrosu olduğu varsayılmıştır. Çünkü Trendyol etki raporu 2023’ de teknoloji geliştirmede 

930 mühendis çalıştırıldığı beyan edilmiştir. Çalışan maliyeti de ortalama 30.000 TL baz alınmıştır. 

930 x 30.000 TL= 27.900.000 

Operasyonel Maliyetler; en önemli kalem elektrik maliyetidir. Tahminleme projesi değiştiğinde 

kullanılan veriler değiştiği için proje maliyeti olarak operasyonel maliyetler ortaya çıkmaktadır. 

6. SONUÇ 

Endüstri 4.0, makine ve derin öğrenme çalışmalarının asıl amaçlarından bir tanesi fayda 

yaratmaktır. Şirketler için, insanlar için ve insanlık için fayda yaratmaktır. Fayda yaratmanın anlamı 

gelir elde etmektir. Gelir elde edilmesi söz konusu olduğu zaman elde edilecek geliri yaratan maliyete 

katlanmak gerekmektedir. Gelir ve maliyetin ölçülmesi söz konusu olduğunda konu muhasebecilerin 

çalışma alanına girmektedir. Sonuç itibari ile bu tür faaliyetler, girişimler gelir arttırma ve karşılığında 

maliyet yaratma gibi sonuçlara neden olduğu için muhasebecilerin yapacağı maliyet analizi de önem 

kazanmaktadır. Gelecekte de makine öğrenmesi, derin öğrenme gibi yapay zekâ tabanlı çalışmaların 

artmasına paralel işletmelerde yaratacakları gelir etkisi de artarak devam edecektir. İlerleyen yıllarda 

makine öğrenmesi kullanılmadan işletmecilikte başarılı olunamayacağına dair bir öngörümüz de vardır. 

Son yıllarda işletmelere yatırım yapmayı düşünenler ile finans desteği verecek kredi kuruluşları 

için ve belki de tüm paydaşları için işletmenin yapay zekâ, makine öğrenmesi yatırımları var mı, yok 

mu en temel kriter olmaya aday gibi görünmektedir. 
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TÜRKİYE’DE GERİ DÖNÜŞÜM MESAJLARINDA KULLANILAN ÇERÇEVELEME 

YAKLAŞIMLARI: DİJİTAL AFİŞLER ÜZERİNE BİR İÇERİK ANALİZİ 

 

Mehmet YÜKSEL 

Ebru TÜMER KABADAYI 

İnci DURSUN 

 

ÖZET 

Bireysel geri dönüşümün teşvik edilmesi ve vatandaşların geri dönüşüm yapma konusunda daha 

istekli olmasının sağlanması tüm dünyada olduğu gibi ülkemizde de merkezi hükümet, yerel yönetimler, 

çevre odaklı kurum/kuruluşların en önemli hedeflerinden birisidir. Bu bağlamda bireyleri geri dönüşüm 

yapmaya teşvik etmek maksadıyla düzenlenen iletişim kampanyalarında yazılı ve görsel unsurlar içeren 

afiş, broşür ve basılı reklam araçlarından faydalanılmaktadır.  

Bu çalışmada ülkemizde bireysel geri dönüşümün teşvik edilmesi maksadıyla kullanılan iletişim 

araçlarından dijital afişlerdeki mesaj içeriklerinin incelenmesi ve kullanılan çerçeveleme 

yaklaşımlarının belirlenmesi amaçlanmıştır.  Bir içerik analizi olan araştırmamız kapsamında, internet 

arama motorunda “geri dönüşüm” sözcüğünün taranmasıyla elde edilen görsel sonuçlar incelenmiş, 

geri dönüşüm temalı 132 adet dijital afiş değerlendirmeye alınmıştır. Araştırma sonucunda yazılı mesaj 

ve/veya görsel öğeler içeren afişlerdeki içerikler gruplandırılmış, içeriklerde çerçeveleme açısından 

kazanç odaklı, duygusal içerikli, başkası odaklı ve somut çerçeveleme yaklaşımlarının daha fazla 

kullanıldığı görülmüştür. Bulguların geri dönüşümün teşviki maksadıyla yürütülecek kampanyalarda 

kullanılacak söylemlerin daha sistematik bir zemine oturtulmasına yönelik kurum ve kuruluşlara fayda 

sağlayacağı düşünülmektedir. 

Anahtar Kelimeler: Geri Dönüşüm, Mesaj Çerçeveleme, Geri Dönüşüm Afişi. 

JEL Kodları: M31, M37, Q53. 
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FRAMING APPROACHES USED IN RECYCLING MESSAGES IN TURKEY: A CONTENT 

ANALYSIS ON DIGITAL POSTERS 

ABSTRACT 

Encouraging individual recycling and ensuring that citizens are more willing to recycle is one of 

the most important goals of the central government, local governments, and environment-oriented 

institutions/organizations in our country as well as all over the world. In this context, posters, brochures, 

and printed advertising tools containing written and visual elements are used in communication 

campaigns organized to encourage individuals to recycle. 

In this study, it is aimed to examine the message contents in digital posters, which is used to 

encourage individual recycling in our country, and to determine the framing approaches used. Within 

the scope of our research, which is a content analysis, the visual results obtained by scanning the word 

"recycle" in the internet search engine were examined and 132 digital posters with the theme of 

recycling were evaluated. As a result of the research, the contents of the posters containing written 

messages and/or visual elements were grouped, and it was seen that the gain-oriented, emotional, other-

focused, and concrete framing approaches were used more in terms of framing the messages. It is 

thought that the findings will benefit institutions and organizations to put the discourses to be used in 

campaigns to promote recycling on a more systematic basis. 

Keywords: Recycling, Message Framing, Recycling Poster.  

JEL Codes: M31, M37, Q53. 

1. GİRİŞ 

Bireylerin çevre ve geri dönüşüm konusundaki farkındalık ve bilgi düzeylerinin artması onları 

geri dönüşüm yapmaya yönlendirmektedir (Clay, 2005; Seacat ve Northrup, 2010; Andersson ve 

Borgstede, 2010; Miafodzyeva ve Brandt, 2013). Bu sebeple geri dönüşüm imkanlarının sunulmasına 

ek olarak hükümetler, yerel yönetimler, sivil toplum kuruluşları, işletmeler ve diğer paydaşlar, konuya 

ilişkin farkındalık oluşturmak, bilgi düzeyini artırmak ve tüketicileri geri dönüşüm yapmaya ikna etmek 

için iletişim kampanyaları düzenlemektedir. Bu kampanyaların davranışını teşvik edip edemeyeceği 

veya ne kadar etkili olabileceği üzerinde durulması gereken bir konudur (Lee, Hutchens, ve Krieger, 

2022). İletişim kapmayanlarında kullanılan mesajların içeriği ve nasıl çerçevelendiği iletişimin amacına 

ulaşıp ulaşmayacağında etkili olacaktır (Smith ve Petty, 1996).  Tüketiciler açısından geri dönüşüm 

planlama yapmayı, atık ayrıştırma ve geri dönüşüm noktalarına ulaştırmak için çaba sarfetmeyi zaman 

ayırmayı ve hatta bazı maddi giderlere katlanmayı gerektiren maliyetli bir davranıştır.  Ülkemizde belirli 

bölgelerde geri dönüşüm alt yapılarının henüz yaygınlaşmamış olması algılanan maliyeti artırmaktadır. 
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Diğer taraftan geri dönüşümü teşvik etmeye yönelik ülke çapında geçerli bir uygulama 

bulunmamaktadır. Bu sebeple halkın geri dönüşümün maliyetlerini karşılamaya gönüllü olması ve geri 

dönüşüm yapması için iletişim mesajlarının sistematik ve etkili şekilde tasarlanması gereklidir.  

Geri dönüşümün teşvik edilmesine yönelik son dönemde artan iletişim kampanyalarına rağmen 

davranışlarda istenilen değişikliğin yakalanamamış olması bireye verilen mesajların yeterince etkili 

olmaması olasılığını akla getirmektedir. Ülkemizde geri dönüşümün teşvikine ilişkin yürütülen 

kampanya mesajlarının genelinde, bireyin bilgi eksikliğine odaklanılmakta ve onlara geri dönüşüm nasıl 

ve neleri içerecek şekilde yapılacağına ilişkin bilgi vermek esas alınmaktadır. Ancak çalışmalar bilgi 

sayesinde geri dönüşüm farkındalığının artmasına karşın (Izagirre-Olaizola, Fernández-Sainz ve 

Vicente-Molina,2014), bilginin fiili olarak geri dönüşüm davranışını veya sıklığını arttırmadığını 

(McCarty ve Shrum,1994; Scott,1999) göstermektedir. Bu noktada mesaj içeriklerinin neler olması 

gerektiği ve nasıl çerçevelendiğinin incelenmesi gereklidir. Mesaj çerçeveleme bir davranışı örneğin 

geri dönüşümü teşvik etmek için oluşturulan mesajların nasıl organize edildiği, şekillendirildiği ile 

ilgilidir. Öyle ki bir mesaj içeriğinde sunulacak olan sorunlar, bilgiler, sonuçlar birden farklı şekil 

çerçevelenebilmekte ve farklı çerçevelemeler farklı tepkilere sebep olabilmektedir (Kahneman ve 

Tversky, 1984).  Davis (1995) bu duruma örnek olarak, yeni geliştirilen bir ameliyat tekniğinin “%80 

tedavi oranı” veya “%20 ölüm oranı” ile tanıtılmasının hastaların algısı üzerinde yaratacağı farkı 

göstermiştir. Geri dönüşüm gibi çevreci davranışlarını motive edilmesinde kullanılan mesajlar da farklı 

şekillerde çerçevelenebilmektedir.   

Bu çalışmada Türkiye’de bireysel geri dönüşümün teşvik edilmesi maksadıyla kullanılan iletişim 

araçlarından biri olan dijital afişlerdeki mesaj içeriklerinin incelenmesi amaçlanmıştır. Bu kapsamda 

Türkiye’deki geri dönüşüm afişlerindeki mesaj özelliklerine dair içerik analizi yapılarak mevcut durum 

resmedilmiş, kullanılan temel çerçeveleme yaklaşımlarının neler olduğu ortaya koyulmuş, bu iletişim 

mesajlarının oluşturulmasındaki eksikliklere değişmiş ve afişlerin etkinliğinin arttırılabilmesi 

bağlamında önerilere yer verilmiştir. 

2. İKNA İLETİŞİMİNDE MESAJ ÇERÇEVELEME 

Yaygın bir ikna iletişimi tekniği olan mesaj çerçeveleme, bir davranışın diğerleri yerine belirli bir 

özelliğinin veya yönünün özellikle vurgulanarak sunulmasıdır (Anghelcev ve Sar,2014). Entman (1993) 

mesaj çerçevelemeyi algılanan bir gerçekliğin bazı yönlerinin seçilerek, onların daha belirgin hale 

getirilebilmesi için belirli bir tanımın, yorumun, değerlendirmenin veya önerinin teşvik edici şekilde 

sunulması olarak tanımlamaktadır. 

Yapılan çalışmalar mesajların, çerçevelenme biçimlerine bağlı olarak etki açısından farklılık 

gösterebileceğini ortaya koymuştur (Lindenmeier, 2008; Fransen, Fennis, Pruyn ve Vohs, 2011). 
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Literatürde kayıp/kazanç odaklı çerçeveleme (Cheng, Woon ve Lynes, 2011), mesajın odağına göre 

(self/other focused) çerçeveleme (Samu ve Bhatnagar, 2008;), mesaj tonuna göre çerçeveleme 

(duygusal, rasyonel) (Jones ve Owen, 2006); zamansallığa bağlı çerçeveleme (Smith ve Stutts, 2003) 

gibi çok sayıda farklı çerçeveleme yaklaşımı bulunmaktadır. 

Çevreci davranış özelinde, kayıp/kazanç odaklı çerçeveleme literatürde sıklıkla tercih edilen bir 

çerçeveleme türüdür.   Kayıp çerçeveli bir mesaj, hedef bir eylemin dezavantajlarını vurgularken, kazanç 

çerçeveli bir mesaj eylemin faydalarını vurgulayacaktır (Meyers-Levy ve Maheswaran, 2004). Geri 

dönüşüm davranışı özelinde örneklendirmek gerekirse, bireyin geri dönüşüm yapması halinde 

kendisi/çevresi/toplum vb. kapsamda elde edeceği faydalar kazanç odaklı (gain) bir çerçeveleme iken; 

bunun tam aksine geri dönüşüm yapılmaması halinde ortaya çıkacak sorun ve olumsuzluklardan 

bahseden bir iletişim süreci ise kayıp (loss) odaklı bir çerçevelemedir. Geri dönüşümün teşvik edilmesi 

maksadıyla kullanılan mesaj çerçevelemeler ağırlıklı olarak kazanç odaklı çerçeveleme yaklaşımını 

kullanmaktadırlar (Segev, Fernandes ve Wang ,2015). İnsanların geri dönüşümün çevresel faydalarına 

olan inancının ve bu davranıştan duyulacak memnuniyetin, kayıp odaklı çerçevelerin yaratacağı korku 

ve endişeden daha etkili olduğu düşünülmektedir (Lord, 1994). Kazanç odaklı çerçevelemenin özellikle 

bireysel eylemin önemini vurgulayan çevresel mesajlarda oldukça etkili olduğu bilinmektedir 

(Obermiller, 1995). Diğer taraftan ortaya çıkacak olumsuz durumların bireye iletilmesiyle yani kayıp 

odaklı çerçeveler ile daha fazla etki sağlandığını ortaya koyan çalışmalar da bulunmaktadır (White, 

MacDonnell ve Dahl ,2011; Amatulli, Angelis, Peluso, Soscia ve Guido, 2019; Chang ve Wu, 2015). 

 Çevreci davranış veya geri dönüşüm davranışı kapsamında kullanılan bir diğer çerçeveleme türü 

ise soyut/somut çerçevelemedir (White, MacDonnell ve Dahl ,2011). Soyut çerçevede bireye sunulan 

bilgi ya da görsel içerik “genel” ve “belirsiz” iken (Örn.: Geri dönüşüm yapmak çevreye faydalıdır); 

somut çerçeveli bir iletişim de daha spesifik ve belirli kavramlar vardır (Örn.: Kâğıt ambalajlarınızı geri 

dönüşüme götürerek yılda 10 ağacı kurtarabilirsiniz). 

Kendisi/başkası odaklılık da çevreci davranışın teşvikinde kullanılan bir çerçeveleme türüdür. 

İletişim sürecindeki mesajların bireyin yalnızca kendisine odaklanması durumunda (Örn.: Geri dönüşüm 

yapmaz isen kirli bir çevre seni bekliyor) kişisel bir çerçeveleme söz konusu iken; bireyin dışındaki 

dünyaya odaklanan mesajlar başkası odaklı (Örn.: Dönüşmeyen her atık denizdeki balıklar için yeni bir 

tuzak olacak) bir çerçevelemedir (Green ve Peloza, 2014).  

Görüldüğü üzere çerçevelemeler, istenilen etki ve hedef kitle bağlamında çok farklı biçim ve 

sayılara ulaşabilmekte; 

• Geri dönüşüm sorunlarının algılanan zamansal uzaklığına 

• Bireyde yaratılmak istenilen duyguya 
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• Afişte sunulan görsel ve mesajların özelliklerine 

• Mesajda kullanılacak yazının el /bilgisayar yazısı olması  

gibi çok farklı şekillerde oluşturulabilmektedir. 

3. METODOLOJİ  

Çalışma kapsamında 01 Nisan 2023 tarihinde “Geri Dönüşüm” ifadesi kullanılarak Google’da 

yapılan görsel aramalar neticesinde, bireysel geri dönüşüm davranışının teşviki/önemi konularına ilişkin 

olarak oluşturulmuş olan afişlerden en başta çıkan ilk 132 afiş/broşür çalışma kapsamında kullanılmak 

üzere kaydedilmiştir. 

 Bahse konu afişler incelendiğinde ülkemizde kullanılan afiş/broşürlerin “yazılı mesaj” ve/veya 

“görsel öğeler” kullanarak hazırlandığı görülmüştür. Mesajın bir yazı ile iletilmesinin etkinliği zaten 

bilinmekte olup birçok çalışma, renklendirme (Gerend ve Sias, 2009), ve görsel öğelerin sunumu ile de 

çerçeveleme yapılabildiğini göstermektedir (Chang ve Lee, 2009; Schneider, Salovey, Pallonen, 

Mundorf, Smith ve Steward, 2001).  Bu kapsamda Türkçe afişleri, sunulan yazılı mesajın içeriği ve 

görsel öğenin özelliklerine göre- her iki özelliğe sahip afişler de vardır- 2 temel gruba ayırmak 

mümkündür.  

3.1. Yazılı Mesajlar 

Bu afiş türü, sunduğu mesaj ile bireyde etki oluşturmayı hedeflemektedir. Bu bağlamda afişin 

tasarım öğelerinden ziyade mesajın içeriğine göre bir inceleme yapılmıştır. Yazılı bir mesaj içeren geri 

dönüşüm afişleri, bu mesajların odak noktaları/içeriklerine göre temelde 11 farklı mesaj türü 

bulunmaktadır. Bunlar:  

Bilgi Veren Mesajlar: Hangi atıkların, ne şekilde, hangi kutulara atılarak geri 

dönüştürülebileceğine ilişkin bilgiler veren; atık kutularının renlerini açıklayan, bireyin geri dönüşüm 

için neler yapması konusunda aydınlatan ifadelere sahip mesaj türüdür. 

Doğa, Çevre ve Dünyanın Geleceğini, Geri Dönüşümle Bir Tutan Mesajlar: Bireyi, geri 

dönüşümün sıradan bir davranış değil dünyanın geleceğine etki eden çok önemli bir davranış olduğuna 

ikna etmeye yönelik ifadelere sahip mesajlardır.  

Bireyin Önemine ve Gücüne Odaklanan Mesajlar: Geri dönüşüme teşvik edilmeye çalışılan 

bireylerin doğa, gelecek ve dünya için ne kadar önemli olduğunu vurgulayan mesajlardır.  

Milli Duygulara Odaklanan Mesajlar: Bireyin milli duygularını harekete geçirerek geri 

dönüşümü özendirmeyi hedefleyen mesajlardır.  
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Atık ve Çöp Farkını İfade Eden Mesajlar: Atık ve çöpün aynı şey olmadığını, atıkların geri 

dönüştürülebilir kaynaklar olduğunu ifade eden mesajlardır.  

Rakamların Büyüklüğüne Odaklanan Mesajlar: Geri dönüşüme ilişkin verilerin büyüklüğünü 

ifade eden sayıları içeren mesajlardır.  

Harekete Geçiren, Cesaretlendiren Mesajlar: Bireyi geri dönüşüm konusunda 

cesaretlendirerek, bu davranış için harekete geçmeye davet eden mesajlardır.  

Uyumlu Kelime veya Deyim Kullanan Mesajlar: Birbiriyle kafiyeli, uyumlu olan kelimelerin 

kullanıldığı veya deyimsel ifadelere yer verilen mesajlardır.  

Emir/Direktif Veren Mesajlar: Doğrudan bir emir cümlesinin kullanılarak bireyin geri 

dönüşüme yönlendirilmeye çalışıldığı mesajdır.  

Korkutan/Endişelendiren Mesajlar: Çevresel sorunların olumsuz etkileri vasıtasıyla bireyde 

endişe yaratarak onları geri dönüşüme yönlendirmeye çalışan mesajlardır.  

Maddi Kazanç/Ödül Sunan Mesajlar: Bireyin geri dönüşüm yapması durumunda elde edeceği 

maddi kazançları belirten mesajlardır.  

Bireyleri geri dönüşüme teşvik etmeyi amaçlayan ve çalışmamız kapsamında incelenmiş olan 132 

afişteki mesajlar, ağırlıklı olarak geri dönüşüme ilişkin bilgi sunumu ile doğa, çevre ve dünyanın 

geleceğini geri dönüşümle bir tutan ifade kullanımına odaklanmaktadır. Geri dönüşüm afişlerinde 

kullanılmış olan bahse konu 11 adet yazılı mesaj türüne ilişkin kullanım miktarları ve örnek ifadeler 

Tablo-1’de sunulmuştur. 

Tablo 1. Yazılı Mesaj Türlerine İlişkin Kullanım Miktarları ve Örnek İfadeler 

AFİŞTE 

KULLANILAN 

ÖĞE 

MESAJ İÇERİĞİ MİKTAR* ÖRNEK İFADE 

Yazılı Mesaj 

Geri Dönüşüme İlişkin 

Bilgi Sunumu 
22 

• Cam şişeler yeşil kutulara 

• Metal kutuları da dönüştürebildiğini 

unutma 

Doğa, Çevre ve 

Dünyanın Geleceğini 

Geri Dönüşümle Bir 

Tutan İfade Kullanımı 

23 

• Geri dönüşüm hayattır 

• Atıklar çöp değil, gelecektir 

• Geleceğimizin kurtuluşu için geri dönüşüm 

Bireyin Önem ve Gücüne 

Odaklanan İfade 

Kullanımı 

4 

• Gelecek nesillerin nasıl yaşayacağına 

sizler karar vereceksiniz 

• Doğanın doktoru sensin 

Milli Duygulara 

Odaklanan İfade 

Kullanımı 

3 

• Ülkemizin kalkınması ve doğal 

kaynaklarının korunması için geri 

dönüşüm önemli 

• Geri dönüşümle, sizin de ülkenize katkınız 

olsun 
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Atık ve Çöp Farkını 

Anlatan İfade Kullanımı 
15 

• Biz çöp değiliz 

• Çöp deyip atmayın, o bir hammadde 

Rakamların Büyüklüğüne 

Odaklanan İfade 

Kullanımı 

15 

• Bir pet şişe 400 yılda yok oluyor 

• Yılda 190 milyon ton atık üretiyoruz 

• Yılda 42 milyon ağaç kurtarılabilir 

Harekete Geçiren, 

Cesaretlendiren İfade 

Kullanımı 

2 
• Harekete geçme zamanı 

• Geri Dönüşüm Kahramanlarısınız 

Uyumlu Kelime veya 

Deyim Kullanımı 
19 

• Dönüştür kullan, hayata bağlan  

• Çöpleri ayır, geri dönüşüme katıl 

• Geri Dönüşüm Muhteşem Olacak 

Emir/Direktif Veren 

İfade Kullanımı  
5 

• Çöpünüze sahip çıkın 

• Geri dönüşüme destek ver 

• Üzerinize düşeni yapın 

Korkutan/Endişelendiren 

İfade Kullanımı 
5 

• Kendi çöplüğümüzde boğulacağız  

• Rahatlığın bir bedeli var 

• Dünyayı hor gören, geleceği zor görür 

Maddi Kazanç/Ödül 

Sunumu 
5 

• Atığı getir puan kazan 

• Atığını getir, hediyeni götür 

• Plastik atık getiren çocuklara giriş ücretsiz 
*Not: Aynı afişte birden fazla ifade bulunması, aynı ifadelerin farklı afişlerde kullanılması, yazılı ifade içermeyen afişlerin 

olması vb. sebepler nedeniyle toplam miktar, incelenen afiş sayısından farklıdır. 

 

3.2. Görsel Öğeler İçeren Mesajlar 

Bu afiş türü, sunduğu yazılı bir mesaj yerine görsel tasarım ve öğelerle (renk, resim, şekil vb.)  

birey üzerinde etki yaratmayı hedeflemektedir. Bu bağlamda afişte yer alan mesajdan ziyade tasarım 

öğelerine ilişkin bir inceleme yapılmıştır. Görsel tasarımları vasıtasıyla bireylere etki etmeyi planlayan 

geri dönüşüme yönelik bu afişler, ögelerin türlerine göre temelde 12 gruba ayrılmıştır. Bunlar:  

İnsani Özelliklerin Kullanımı: Afişlerde insana özgü özelliklerin geri dönüşüme ilişkin öğelere 

aktarıldığı tasarımlardır. Konuşan atıklar veya ağzı/gözü olan geri dönüşüm kutuları bunlara örnek 

olabilir. Bu vasıtayla geri dönüşüm öğeleri bireye daha samimi ve yakın gösterilmeye çalışılmaktadır.  

Şekil 1. İnsani Özellikler 

  

Kaynak: https://tr.pinterest.com/pin/342766221609866245/ (Erişim Tarihi:01.04.2023) 
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Yeşil Rengin Ön Planda Tutulması: Doğa ve çevreyi en iyi ifade eden renk olan “yeşil” rengin 

afişlerde baskın olarak kullanılarak bireysel geri dönüşümün yeşili korumakla ilgili olduğu algısının 

oluşturulmaya çalışıldığı afişlerdir. 

Şekil 2. Yeşil Renk Kullanımı 

 

Kaynak: https://www.epsblock.com/dunya-geri-donusuyor/ (Erişim Tarihi:01.04.2023) 

Su, Toprak, Çiçek, Hayvan, Ağaç vb. Doğal Figürlerin Sunumu: Doğa veya doğaya ilişkin 

öğelerin kullanılarak, doğanın öneminin ve değerinin göz önünde bulundurulduğu afişlerdir. 

Şekil 3. Doğal Figürler 

 

Kaynak: https://www.facebook.com/photo/?fbid=817972525070952&set=pb.100064704494556.-2207520000. 

(Erişim Tarihi:01.04.2023) 

Geri Dönüşüm Çarkının/Aşamalarının Sunumu: Geri dönüşüm işareti olarak küresel anlamda 

kabul görmüş olan geri dönüşüm ambleminin kullanıldığı afişlerdir. 
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 Şekil 4. Geri Dönüşüm Çarkı/Aşamaları 

 

Kaynak: https://www.rokadesign.net/atik-dongusu-posteri-2 (Erişim Tarihi:02.04.2023) 

Geri dönüşüm Renk Gruplarının Sunumu: Geri dönüştürülebilen atık gruplarına ait renklerin 

atık kutusu veya atıklarda renk olarak kullanılıp, bireyin eğitilmesi ve yönlendirilmesi için yapılmış 

afişlerdir. 

Şekil 5. Geri Dönüşüm Renk Grupları 

 

Kaynak: https://www.okulposterleri.com/sifir-atik-projesi-okul-posteri-3-op-ok30 (Erişim Tarihi:02.04.2023) 

Çocuk/Masumiyet Özelliklerinin Kullanımı: Bireyde masumiyet, temizlik ve güzel bir gelecek 

anlamları yaratan çocuk figürünün kullanıldığı afişlerindir.  

Şekil 6. Çocuk/Masumiyet Özellikleri 

 

Kaynak: https://bakposter.com/urun/Geri-Donusum/1161 (Erişim Tarihi:01.04.2023) 
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Bilinen Öğeler Vasıtasıyla Atık/Geri Dönüşüm Boyutunun Gösterilmesi: Toplumda yaygın 

olarak bilinen öğelerin afişlerde kullanılarak, ortaya çıkan atık ya da geri dönüştürülmüş malzeme 

miktarının daha iyi kavranmasının hedeflendiği afişlerdir. 

Şekil 7. Bilinen Öğeler Vasıtasıyla Boyut Sunumu  

 

Kaynak: https://www.facebook.com/temavakfi/photos/a.130462340326230/3948205185218574/?type=3       (Erişim 

Tarihi:01.04.2023) 

Maddi Kazanç İşaretlerinin Kullanımı: Geri dönüşüm sayesinde bireyin elde edeceği maddi 

kazancı gösteren afişlerdir. 

Şekil 8. Maddi Kazanç  

   

Kaynak: https://piyasaanketi.com/geri-donusumden-nasil-para-kazanilir/ (Erişim Tarihi:01.04.2023) 

Geri Dönüştürülebilir Atık Resimlerinin Sunumu: Hangi atıkların geri dönüştürülebilir atıklar 

olduğunun gösterildiği afişlerdir. 
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Şekil 9. Geri Dönüştürülebilen Atıklar  

 

Kaynak: https://www.facebook.com/sifiratikgovtr/photos/a.2108276292821290/2135604016755184/?type=3 

(Erişim Tarihi:01.04.2023) 

Dünyanın/Çevrenin Korunması Teması: Geri dönüşümün dünya ve çevreyi koruyan ve 

savunan bir davranış olduğunu ifade etmek üzere düzenlenen afişlerdir. 

Şekil 10. Koruyuculuk Teması  

  

Kaynak: https://www.okulhaberleri.net/geri-donusum-hayattir-5910197 (Erişim Tarihi:03.04.2023) 

Kirlilik Teması: Geri dönüşümün yapılmaması halinde ortaya çıkacak olumsuzlukların bireye 

gösterilmesinden hareketle çöp ve atık birikintilerinin bireyde olumsuzluk yaratacak biçimde sunulduğu 

afişlerdir.  

Şekil 11. Kirlilik Teması  

 

Kaynak: https://tr.pinterest.com/pin/763782418032892771/ (Erişim Tarihi:01.04.2023) 
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Kayıp ve Kazanç Temasının Birlikte Kullanılması: Geri dönüşümün faydaları ile yapılmaması 

halinde ortaya çıkabilecek kayıpların aynı afişte kullanılarak bireye iyi ve kötünün birlikte sunulmasıdır. 

Şekil 12. Kayıp ve Kazanç Teması  

 

Kaynak: https://shoptr4.trading-shim.org/content?c=insan%C4%B1n+do%C4%9Faya+olumsuz+etkileri&id=30 (Erişim 

Tarihi:01.04.2023) 

Araştırmamız kapsamında içerikleri incelenmiş olan 132 adet afişinin büyük bir çoğunluğunda 

dönüşüm çarkına yer verilmiştir. Ayrıca bu afişlerde geri dönüştürülebilen atıklar ve doğal figürler 

sıklıkla kullanılmıştır. Afişlerde kullanılmış olan görsel tasarım öğelerinin içeriklerine ilişkin kullanım 

miktarları Tablo-2’de sunulmuştur. 

Tablo 2. Afişlerde Kullanılan Görsel Öğe Türlerine İlişkin Bilgiler  
 

*Not: Aynı afişte birden fazla görsel öğe bulunması, aynı öğelerin farklı afişlerde de kullanılması, görsel öğe içermeyen 

afişlerin olması vb. sebepler nedeniyle toplam miktar, incelenen afiş sayısından farklıdır. 

AFİŞTE 

KULLANILAN 

ÖĞE 

GÖRSEL ÖĞE İÇERİĞİ MİKTAR* 

 

Görsel Tasarım 

İnsani Özelliklerinin Kullanımı 8 

Yeşil Rengin Ön Planda Tutulması 22 

Su, Toprak, Çiçek, Hayvan, Ağaç vb. Doğal Figürlerin Sunumu 39 

Geri Dönüşüm Çarkının/Aşamalarının Sunumu 70 

Geri dönüşüm Renk Gruplarının Sunumu 22 

Çocuk/Masumiyet Özelliklerinin Kullanımı 9 

Bilinen Öğeler Vasıtasıyla Atık/Geri Dönüşüm Boyutunun 

Gösterilmesi 

1 

Maddi Kazanç İşaretlerinin Kullanımı 6 

Geri Dönüştürülebilir Atık Resimlerinin Sunumu 52 

Dünyanın/Çevrenin Korunması Teması 33 

Kirlilik Temasının Kullanımı 5 

Kayıp ve Kazanç Temasının Birlikte Kullanımı 3 
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3.3. Uluslararası Literatürde Kullanılan Çerçeveleme Türlerine Göre Afişlerin 

Sınıflandırılması 

Uluslararası literatürdeki mesaj çerçeveleme çalışmalarında, birbirlerine zıt çerçeveleme türleri 

kullanılarak, bu çerçevelemelerin etkileri ele alınmaktadır. Örneklendirmek gerekirse Shao ve 

arkadaşları (2020) insanlaştırma (anthropomorphism) öğelerin kullanılması &kullanılmaması; Bang ve 

arkadaşları (2021) afişte iddialı &iddialı olmayan mesaj kullanımı; Lee ve Johnson (2022) bir internet 

fenomeninin yüzünün kullanılıp &kullanılmaması gibi zıt çerçeveleme türlerinin etkilerini 

incelemişlerdir. Bir içerik analizi olan bu çalışma kapsamındaki geri dönüşüm afişlerinin birbirinden 

bağımsız afişler olması ve akademik bir amaç çerçevesinde bir fark/etki testi için oluşturulmuş olmaması 

sebebiyle afişlerin karşılaştırılması gibi bir durum söz konusu değildir. Bununla birlikte, uluslararası 

literatürde sıklıkla kullanılan, 

• Kayıp/Kazanç Odaklı Çerçeveleme (Grazzini, Rodrigo, Aiello ve Viglia, 2018) 

• Bilişsel/Duygusal/Normatif (Fang ve Zhang, 2021; Humphreys ve Latour, 2013) 

• Yaratılmak İstenilen Duyguya Göre Çerçeveleme (Baek ve Yoon, 2017) 

• Kendi/Başkası Odaklı Çerçeveleme (Florence, Fleischman, Mulcahy ve Wynder, 2022) 

• Soyut/Somut Çerçeveleme (White, MacDonnell ve Dahl ,2011 

kapsamında, içerik analizine tabi tuttuğumuz afişlerin bu çerçeveleme türlerinden hangisine uygun 

olduğuna ilişkin bir sınıflandırma yapılmıştır. İçerik incelemesine tabi tutulan 132 afişte, yaratılmak 

istenilen duygu temelinde suçluluk ve utanç odaklı bir çerçevelemeye rastlanmamış; diğer çerçeveleme 

türlerine ilişkin bilgiler ise Tablo-3’te sunulmuştur.  

Tablo 3. Uluslararası Literatürde Yaygın Kullanılan Çerçeveleme Türlerine Göre Afişlerde 

Kullanılan Çerçeveler 

ÇERÇEVELEME TÜRÜ 

ALT 

ÇERÇEVE 

GRUBU 

MİKTAR ÖRNEK İFADE/GÖRSEL 

Kayıp/Kazanç Odaklı 

Çerçeveleme 

Kayıp 3 • Çevreyi Hor Gören, Geleceği Zor Görür 

Kazanç 56 • Bkz. Şekil 13 

Bilişsel/Duygusal/Normatif 

Çerçeveleme 

Bilişsel 23 • Bkz. Şekil 14 

Duygusal 37 • Bkz. Şekil 15 

Normatif 2 • Bkz. Şekil 16 

Yaratılmak İstenilen 

Duyguya Göre Çerçeveleme  

Utanç - Taramalarda rastlanmamıştır. 

Suçluluk - Taramalarda rastlanmamıştır. 

Kendi/Başkası Odaklı 

Çerçeveleme 

Kendisi 

Odaklı 
9 • Bkz. Şekil 17 
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Şekil 13. Kazanç Odaklı Çerçeveleme 

 

Kaynak: https://www.nkfu.com/geri-donusum-ve-onemi-ile-ilgili-sloganlar-resimli-guzel-sozler/                    (Erişim 

Tarihi:01.04.2023) 

Şekil 14. Bilişsel Çerçeveleme 

 

Kaynak: https://eodev.com/gorev/12625027 (Erişim Tarihi:01.04.2023) 

    Şekil 15. Duygusal Çerçeveleme 

 

Kaynak: https://twitter.com/cop_degil/status/1396909501270437893 (Erişim Tarihi:01.04.2023) 

Başkası 

odaklı 
47 • Bkz. Şekil 18 

Soyut/Somut Çerçeveleme 
Soyut 37 

• Geleceğe Kazandırıyoruz 

• Yaşanabilir dünya için geri dönüşüme destek 

ol 

Somut 52 • Bkz. Şekil 19 
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    Şekil 16. Normatif Çerçeveleme 

 

Kaynak: https://www.canva.com/tr_tr/sablonlar/EAEY7YRXOpA-bej-ve-siyah-yararl-atk-bertaraf-hatrlatmas-geri-

donusum-afis/ (Erişim Tarihi:01.04.2023) 

Şekil 17. Kendisi Odaklı Çerçeveleme 

 

Kaynak: https://esenler.bel.tr/haberler/duyurular/donustur-biriktir-kazan/ (Erişim Tarihi:01.04.2023) 

Şekil 18. Başkası Odaklı Çerçeveleme 

 

Kaynak: https://www.medipol.edu.tr/akademik/rektorluge-bagli-birimler/atik-yonetimi-ofisi/sifir-atik                           

(Erişim Tarihi:01.04.2023) 

Şekil 19. Somut Çerçeveleme 

 

Kaynak: https://www.aa.com.tr/tr/info/infografik/1844#! (Erişim Tarihi:01.04.2023) 
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4. SONUÇ VE ÖNERİLER 

Türkiye’de bireysel geri dönüşümü teşvik etmek amacıyla oluşturulmuş afişler özelinde bir içerik 

analizi olarak gerçekleştirilen bu çalışmamızda toplam 132 adet afiş, mesaj ve görsel içerikleri 

bağlamında ele alınmıştır. İnceleme neticesinde metin olarak sunulan mesajların 11 grup altında, görsel 

tasarım öğelerinin ise 12 grup altında toplanabileceği değerlendirilmiştir. Yazılı bir mesaj vasıtasıyla 

bireysel geri dönüşümü teşvik etmeyi amaçlayan afişlerde sırasıyla “Doğa, Çevre ve Dünyanın 

Geleceğini Geri Dönüşümle Bir Tutan”,” Geri Dönüşüme İlişkin Bilgi Veren” ve “Uyumlu Kelime veya 

Deyim Kullanan” afişlerin en çok tercih edilen afişler olduğu görülmüştür. Görsel tasarım öğeleriyle bu 

etkiyi yaratmaya odaklanmış afişlerde ise “Geri Dönüşüm Çarkının/Aşamalarını Sunan”, “Geri 

Dönüştürülebilir Atık Resimlerine Yer Veren” ve “Su, Toprak, Çiçek, Hayvan, Ağaç vb. Doğal 

Figürlerin Bulunduğu” afişlerin ön planda olduğu tespit edilmiştir. 

Rothman ve Salovey (1997)’in tanımlamalarından hareketle bireyin davranışlarını, sonuçlara 

ilişkin kazanımları veya kayıpları açısından manipüle etme tekniği olarak adlandırılan çerçeveleme için 

kayıp/kazanç kavramı literatürdeki en yaygın çerçeveleme türüdür.  İncelemiş olduğumuz afişlerde de 

kayıp/kazanç odaklı çerçeveleme en çok tercih edilen tür olmuştur. 132 afişin 56 tanesinde kazanç odaklı 

çerçevelemeye yer verilirken, “korkutan/endişelendiren” olarak isimlendirdiğimiz mesajlar ile “kirlilik” 

ve “kayıp/kazanç” odaklı görsel temaların bulunduğu toplam 3 afişte kayıp odaklı çerçeve tercih 

edilmiştir. Elbette kazanç odaklı çerçevelemenin bireysel geri dönüşüm davranışının teşvik edilmesinde 

etkisi yadsınamaz. Ancak ülkemizde hazırlanmış kayıp/kazanç çerçeveli afişlerden yalnızca 3 tanesinin 

kayıp odaklı olması şaşırtıcı bir durumdur. Bu durumun temel nedeni, halen yeterince bireysel geri 

dönüşüme uzak duran bir toplum olmamız sebebiyle, bireyleri kazanım odaklı mesajlarla geri 

dönüşümün sempatik tarafına odaklandırmak olabilir. Ancak bireyin geri dönüşüm yapılmaması halinde 

ortaya çıkabilecek olumsuz koşullar hakkında daha fazla bilgiye sahip olması, onun daha motive 

olmasını sağlayabilir (White, MacDonnell ve Dahl ,2011; Amatulli vd., 2019; Chang ve Wu, 2015). 

Buradan hareketle, bireysel geri dönüşümün teşvik edilmesi için oluşturulacak afişlerde kayıp odaklı 

afişlere de yer verilmesinin veya hem kayıp hem de kazanç içeriklerinin birlikte kullanılmasının (Bkz: 

Şekil 12) daha faydalı olabileceği değerlendirilmektedir. 

Çevreci davranışlara ilişkin sıklıkla kullanılan bir diğer çerçeve türü de bilişsel/duygusal/normatif 

çerçevelemedir. İncelememiz kapsamındaki 132 adetten afişten 23 adetinde bilişsel özellikler içeren 

ifade ve tasarımlar kullanılmış, afişlerde geri dönüşüme ilişkin rakamsal veriler sunulmuş; 37 adedinde 

ise doğayı, geleceği, çevreyi vb. koruma ve kurtarmaya odaklanan ve bireyin duygusal alanına hitap 

eden mesaj/figürler kullanılmıştır. Bununla birlikte normatif özellikler içeren bir başka ifade ile geri 

dönüşümün toplumsal normlara uygun ve yapılması gereken bir davranış olduğuna odaklanan yalnızca 

2 adet afiş vardır. Bahse konu istatistik, geri dönüşüm davranışının ülkemiz için hali hazırda bir norm 
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olmadığının ve bu nedenle normatif çerçevelemenin afişlerde kendisine yer edinemediğinin bir 

göstergesi olarak düşünülebilir.  

İncelenen 132 afişte karşımıza çıkan bir diğer ilginç bir durum ise uluslararası literatürde önemli 

bir yere sahip olmasına karşın bizim geri dönüşüm afişlerimizde kendisine yer bulamamış olan “utanç 

(shame)”, “suçluluk (guilt)” vb. bireyin ahlaki ve kanuni sorumluluklarına ilişkin olarak oluşturulan 

çerçevelemedir. Ülkemizde geri dönüşüme ilişkin bir yasa bulunmaması; geri dönüşüm yapmamanın 

ise hali hazırda toplumca ayıplanacak bir durum olarak görülmemesi sebebiyle bahse konu çerçeveleme 

özelliklerinin afişlerimizde bulunmaması normal karşılanabilir. Bununla birlikte bahse konu 

düzenlemeler yapılıncaya veya toplumda, geri dönüşüm yapmamanın utanç verici bir durum olması 

inancı oluşuncaya kadar bireyde vicdani olarak utanç/suçluluk yaratabilecek mesaj ve öğelerin 

kullanılmasının faydalı olabileceği düşünülmektedir.  

Uluslararası literatürde yaygın olarak kullanılan bir diğer tür olan kendisi/başkası odaklı (self-

other focused) çerçeveleme kapsamında yapılan incelemede, afişlerin 9 tanesinin doğrudan bireyin 

kendisini ilgilendiren mesaj/tasarımlar içerdiği; kişinin kendisinden başkasını ifade gelecek, dünya, 

çevre, ülke, ekonomi gibi mesaj ve tasarımların ise 47 afişte yer aldığı görülmüştür.  Afişlerde başkası 

odaklı çerçevenin daha baskın kullanılmasının nedeni olarak, Hofstede ve Bond (1988)’un kültürün bir 

boyutu olarak gördükleri bireycilik-kolektivizm boyutundan hareketle ülkemizin kolektivist bir kültüre 

sahip olmasından kaynaklandığı değerlendirilmektedir.   

Yukarıda değinilen hususlar göz önüne alındığında, gelecek dönemlerde bireysel geri dönüşümün 

teşvik edilmesi için oluşturulacak afişlerde; 

• Mesaj çerçevelemenin önemli bir unsur olarak göz önünde bulundurulmasının, 

• Farklı çerçeveleme türlerinin birey üzerindeki farklı etkilerinden hareketle, hedef kitleye uygun 

nitelikte afiş ve çerçeveleme türlerinin belirlenmesinin, 

• Toplumumuzun geri dönüşüme bakış açısı ve bu konudaki normlarından kaynaklı olarak 

afişlerde yeterince yer bulamamış olan kayıp odaklı, normatif odaklı, utanç/suçluluk odaklı vb. 

çerçeveleme türlerine de yer verilmesinin, 

Devlet, yerel yönetimler ve kurumlar tarafından yürütülecek iletişim süreçlerine fayda 

sağlayabileceği ve mesaj çerçevelemenin etkinliğinin test edilebilmesine olanak sunabileceği 

değerlendirilmektedir. 

Genel olarak değerlendirildiğinde Türkiye’de geri dönüşümü teşvik etmeye yönelik iletişim 

kampanyalarında kullanılan dijital afişlerdeki mesajların planlı çerçeveler dahilinde organize edilip 

şekillendirildiğini söylemek zordur. Afişler ağırlıklı olarak yeşil, doğayı/çevreyi koruma ve gerekli 
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olduğu inanılan bilgileri sağlamak için yazlı ve/veya görsel öğelerin bir araya getirilmesi ile 

oluşturulmuştur. Nisbet (2009:15) tarafından da belirtildiği gibi “çerçevelenmemiş bir mesajdan 

bahsetmek mümkün değildir ve en başarılı iletişimciler ya planlı ya da içgüdüsel olarak çerçevelemeyi 

en başarılı yapanlardır”. Elbette, özellikle geri dönüşüm gibi yüksek maliyetli ve gönüllülük esasına 

dayalı çevreci bir davranışın teşvikinde hangi mesaj çerçeveleme yaklaşımının etkili olacağında dair 

bilimsel araştırma bulguları mesajların daha sistematik şekilde yapılandırılmasına olanak tanıyacaktır. 

Ancak yaptığımız tarama kapsamında ülkemizde bu alanda yapılmış bilimsel bir araştırmaya 

rastlanmamıştır. Bu durum hangi mesaj çerçeveleme yönteminin Türk tüketicilerini geri dönüşüme 

yönelmeye ikna edeceğini değerlendirmeyi zorlaştırmaktadır. Konuya ilişkin yapılacak gelecek 

araştırmalar geri dönüşümü teşvike yönelik iletişim kampanyalarının etkinliğinin artırılması açısından 

büyük önem arz etmektedir.   
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THE ISLAMIC INVESTMENT FUNDS AND CONVENTIONAL INVESTMENT FUNDS: 

DIFFERENCES AND SIMILARITIES 

Yüksel Akay ÜNVAN 

 Nader Mahmoud BAHOMAID 

ABSTRACT 

This study highlights more deeply the similarities and differences in Islamic investment funds and 

conventional investment funds. Most audience Muslims and non-Muslims believe that the products and 

services in Islamic and conventional institutions are the same also, some writers view the same opinion 

and they believe the difference only in the shape and forbidden some products that means Islamic 

institutions imitate the conventional one. Still, until now more Muslims believe the Islamic banks are 

the copy from conventional banks in practice. Actually, there are several papers and studies about the 

differences between Islamic and conventional banks in general however; I did not find the papers 

comparative in investment funds. This research will fulfill this gap to explore more details about the 

differences and similarities in Islamic and conventional investment funds in one paper. This study was 

depended on papers and websites and science books to determine the features of them and discuss the 

differences between Islamic and conventional investment funds. This paper found that there are 

differences between Islamic and conventional investment funds in the operating ways and contracts of 

funds. The significant one is that the money is not goods in the Islamic rules however, its only instrument 

of exchange as not like conventional institutions which believe the money can create from money. So in 

Islamic investment funds; the money could not able to create money but the activities can add value and 

create more money. To conclude, there are some recommendations to the Islamic investment funds to 

do more clarification for their products to avoid the fuzziness in the Islamic products. And they should 

avoid the fictitious activities and focus on real activities which share to improve the growth economy of 

countries. And they should have applied the Shari'ah principle in a strict manner.      

Key words: Investment Funds, Islamic Institution, Conventional Institution. 
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1. INTRODUCTION 

Investment funds are among the most important investment instruments in financing the economy 

with financial resources to revive the economy. They are an effective tool in pooling savings and 

redistributing them to various areas of economic activity. There are two factors making them the concern 

of many institutions. First, the economies of scale have reduced wealth management costs. And the 

second factor is that Investors may expect the existence of departments as a class to work on Managing 

investment funds, which leads to great returns (El-Masry and El-Mosallamy, 2016). 

 According to its advantages and characteristics, investment funds have been divided into two 

sections: traditional which usury-based investment funds and Islamic funds' investments (Noor Aladin, 

2013). That adheres to Islamic Shari'ah controls and has emerged recently to be a substitute for 

traditional investment funds. As a result of the expansion of Islamic investment funds and their 

competition with traditional investment funds, they combine social and moral responsibility and even 

withstand and overcome financial conditions and crises. In general, the investment funds started 1822 

in the Netherlands. At the same time the thought of investment funds by collecting the small capital and 

money from small investors and create different ways of investment to invest in big projects (Ezzamane, 

2020). However, in conventional banks and western countries there is dealing with all activities no any 

forbidden. So the scholars of Islamic law thought to create an alternative of these forbidden transactions, 

so they established on the Islamic banks which appeared last the century and spread in different 

countries.  

In particular, the Islamic investment funds known and started in 1979 in Saudi Arabia United. 

According to (IFDI, 2022) the Islamic funds sector grew by a very robust 34% to US$238 billion in 

assets under management (AUM) in 2021. In spite of more than forty years, the Islamic products and 

services still not clarifying and there are some confusing and un-clarifying when was applied in life. 

This confusing cause to make similarity in their product and services with conventional banks for the 

purpose to clarify this point this paper highlight the similarities and clarify some confusing transaction 

that is an investment funds distinct in operating and marketing. This paper used the deductive approach 

and historical to collective the information from different books and research papers also internet 

websites. This paper is targeted to increase the knowledge about the Islamic products and services. 

Highlight the differences between Islamic and conventional bank transactions. Bring out the benefit of 

Islamic products and services for all parties which they deal together.  

This paper is organized as follows. This research divided into five sections, Section 1 after the 

introduction cites the previous studies and revealed the problem statement. Section 2 discusses the 

definition of investment funds and types in Islamic and conventional banks. Section 3 explains in detail 
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the principles of Islamic investment funds contracts and their features, and discusses briefly other types 

of investment. Section 4 mentions the differences between Islamic and conventional investment and the 

similarities. Section 5 displays the result of if this paper and provides recommendations on the basis of 

the results derived from the background information. 

2.  PREVIOUS STUDIES 

There are some comparative studies the different aspects like as: (Kamarulzaman and Madun, 

2013) In this paper, the researcher chose statistical research to measure profitability, and this paper also 

discusses the reasons why the marketing of Islamic banking products is ineffective at both the micro 

and macro levels. This paper adopts a comprehensive review of literature from various published sources 

as scientific research and papers also the internet resource. All relevant references have been discovered 

through electronic databases, magazines and books in the field of relevant literature in Islamic finance, 

banking and service marketing. Results - The driving force for the growth of Islamic banking and 

financial products is corporate, Muslim and non-Muslim customers. In fact, non-Muslim individuals 

also use Islamic banking if they find that the service is good and meets their expectations. This paper 

shows that the marketing activities of Islamic banking products are relatively ineffective compared to 

traditional banking products in Malaysia. 

(Metwally, 1997) This research uses statistical analysis to highlight structural differences between 

financial characteristics Interest-free banks and traditional banks and evaluated: liquidity, leverage, 

credit, risk, profitability and efficiency. This paper selected 15 interest-free banks and 15 traditional 

banks from the world. The results of statistical evidence of this research Indicated that the two groups 

of banks can be distinguished in terms of liquidity, leverage and credit risk, but not in terms of 

profitability and efficiency. 

(Loghod, 2010) this research also, used the statically analysis to discover the differences in the 

structure and liquidity and risks between Islamic banks and conventional banks. This paper selected 

only two banks during the five years from 2000-2005in the GCC countries. The results of this paper 

ensure that there no any effect statically on the profitability between the Islamic and conventional banks 

like what previous study referred. However, there was a significant effect on liquidity and risk. The 

Islamic banks more stability than conventional banks that make Muslims and non-Muslims attractive 

and looking for Islamic products and services. 

(Merdad et al., 2010) This paper is focused on the performance of Islamic mutual funds and 

conventional mutual funds, this research was selected the HSBC managers in Saudi Arabia during the 

period 2003 to 2010. This Study was examined their risk returns behavior and take its community that 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

242 
 

Islamic funds underperform Conventional funds during full period and bullish period. In contrast, they 

found that Islamic funds over perform conventional funds during bearish and financial crisis period.  

(Mansor and Bhatti, 2011) This study depended on the historical, analytical and statistical 

approach for the period from 1990 to 2009 to measure the risk/ return performance based on an extended 

version of the CAPM model in the Malaysian market. It relied on statistical and historical data for 

investment funds during that period. The study showed that performance in Islamic funds outperforms 

its traditional counterparts. Evidence revealed that managers in Islamic funds enjoy high performance 

and efficiency in stock selectivity, but lower performance in the ability to time the market compared to 

traditional fund managers. 

The problem that revealed from the previous studies that most previous studies were discussed 

the differences between conventional and Islamic investment funds through the performance and 

profitability and liquidity also risks of activities. In spite of, this point is very important however this 

paper highlights the differences that distinct the Islamic transactions and contracts from the conventional 

transactions and contracts. 

3. BACKGROUND ACKNOWLEDGEMENT 

3.1 Conventional Investment funds 

3.1.1 Definition of Conventional Investment Funds 

An investment fund is a supply of capital belonging to numerous investors used to collectively 

purchase securities while each investor retains ownership and control of his own shares.(Chen, 2020) 

3.1.2 The Characteristics of Conventional Investment Funds 

Investment funds make saving and investing simple, accessible, and affordable in briefly to clarify 

the investment funds through the features of them (ICI, 2007): 

1- Professional management: the investment established by the bank or institutions and the 

investment funds are operated by efficient and experienced members of management.   

2- Diversifications: the investors know that the investment funds will able to reduce the risk 

through invest in variety securities and different money market around the world. 

3- Variety: that means the investor will be able to select from different categories like as stock 

funds, bond funds, money market funds. 

4- Low costs: according to the individual investors the investment funds able to reduce the cost 

of acquiring securities and reduce the costs of registration and other fees.  

https://www.investopedia.com/video/play/law-supply-and-demand/
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5- Liquidity: in investment funds the investor has ability to access your money in investments; 

also able to sell the securities in the primary market and get liquidity again redeem them. 

6- Protecting investors: Securities and Exchange Commission (SEC). As part of U.S government 

regulation, obligate all funds must meet certain operating standards, observe strict antifraud rules, and 

disclose complete information to current and potential investors.  

3.1.3 Types of Conventional Investment Funds: 

The most famous type of conventional investment funds are there (Investor, 2023):  

1. Money market funds they invest in short term investment that issued by governorate or 

corporations and have relatively low risks and high return. 

2. Bond funds it has higher risk than money market funds because it usually aims to achieve 

higher returns. 

3. Stock funds invest in corporate stocks. And get return from profits of company. It's has high 

return and low risks. 

4. Target date funds hold a mix of stocks, bonds, and other investments.  Known as lifecycle 

funds are designed for individuals with particular retirement dates in mind. 

The process of operating flow of investment fund (mutual funds) according to (ICI, 2007) 

Table 1. Structure of Mutual Funds 

Investment 

adviser 

 

Manages the 

fund's portfolio 

according to the 

objectives and 

policies described 

In the fund's 

prospectus. 

Principal 

underwriter 

 

Sells funds 

shares, either 

directly to the 

public or 

through other 

firms e.g. 

broker-

dealers. 

Administrator 

 

Oversees the 

performance of 

other companies 

that provide 

services to the fund 

and ensures that the 

fund's operations 

comply with 

applicable federal 

requirements. 

Transfer agent 

 

Executes 

shareholder 

transactions 

maintains records of 

transactions and 

other shareholder 

account activity, and 

sends account 

statements and other 

documents to 

shareholders. 

Custodian 

 

Holds the 

fund's assets 

maintaining 

them 

separately to 

protect 

shareholder 

interests. 

Independent 

public 

 

Accountant 

Certifies the 

fund financial 

statements. 

Source: (ICI, 2007). 

https://www.investor.gov/introduction-investing/general-resources/news-alerts/alerts-bulletins/investor-bulletins/updated-12
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3.2. Islamic Investment Funds 

3.2.1. Definition of Islamic Investment Funds 

The definition of Islamic investment funds according to (Mufti Taqi Usmani, n.d.) The term 

"Islamic Investment Fund" means a joint pool wherein the investors contribute their surplus money for 

the purpose of its investment to earn halal profits in strict conformity with the precepts of Islamic 

Shari'ah. The subscribers of the Fund may receive a document certifying their subscription and entitling 

them to the pro-rated profits actually accrued to the Fund. These documents may be called "certificates" 

"units" "shares" or may be given any other name, but their validity in terms of Shari'ah, will always be 

subject to two basic conditions: 

- First, instead of a fixed return tied up with their face value, they must carry a pro-rated profit 

actually earned by the Fund. 

- Second, the amounts so pooled together must be invested in a business acceptable to Shari'ah. 

3.2.2. Principle of Financial Islamic Banks in General  

There are four categories or principles of Shari'ah was used in Islamic banking (Kamarulzaman 

and Madun, 2013), which replace the interest-based transactions: 

1. Profit and loss sharing principles, example: Mudarabah and Musharakah. 

2. Fee or charged based principles, example: Murabahah and Ijarah. 

3. Free service principles, example: Qard-Hassan. 

4. Ancillary services, example: Wadiah. 

Islamic banking serves as a commercial and investment bank as well as an investment trust and 

investment-management institution. At this point, the Islamic view of the parties of this transaction as 

shareholder and participate in profit and losses versus the conventional banks always looks to the 

customer as victim.  

The following are five major categories of funds that are widely in operation throughout the world 

in Islamic investment funds (Bose and McGee, 2011):  

1. Equity Funds  

2. Commodity Funds  

3. Ijara Funds  

4. Murabaha Funds  
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5. Mixed Funds.  

The Quran is first book which depend on it and took the Islamic principle said: 

In one of his sayings, the Prophet asserted that the entitlement to the return on an asset relates to 

the risks of ownership i.e. “al-kharaj bi al-dhaman.” Based on this hadith, Muslim jurists developed a 

legal maxim “al-ghurm bi al-ghunm” or gain is justified by the risk (BinMohamad, 2014). 

In Islamic principles, no side of the transaction can protect his self from the risk and the other side 

takes the all risks this injustice. The Islamic principle refers to there is no profit without risk. The Islamic 

principle was come to avoid the speculating and take the money of people without rights. The justice is 

the first principle for all society (OZSOY, 2010). At every sustainability or environmental assessment, 

values and preferences are crucial (Koellner et al., 2005). This is significant principle the Islamic rules 

were coming to protect the environment from the harms activities and strive to build the environment 

and considering the human resources.  

Table 2. The Process of Operating Flow of Investment Fund According to Sources: 

Stage one 

conceptualization 

Stage two 

planning 

Stage three 

regulatory  

approval 

Stage four  

implementation 
Stage five monitoring 

Investment 

analysis 

• Target investors -

retail, 

sophisticated 

investors or 

wholesale. 

• Choice of 

Shari'ah assets 

e.g.  Equities 

Sukuk, money 

market 

combination of 

assets.  

• Shari'ah screening 

and benchmark 

selection e.g. 

(AAOIFI 

DOWJONE). 

• Select investment 

strategy e.g. 

passive balanced 

aggressive.   

Financial analysis 

• Selection of asset 

class  

Investment. 

• Strategy  

Quantitative 

measures of risk 

and return 

• Shari'ah 

screening 

methodology. 

• Shari'ah 

compliance 

procedures 

• Define 

compliance and 

audit review 

process. 

 

Submission 

• Guidelines 

and policies. 

•  Checklist 

and 

submission 

for approval. 

• Proactive 

engagements 

with 

regulators. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Portfolio 

development 

• Implement 

investment. 

•  Strategy  

Optimization of 

risk and return. 

• Shari'ah review 

and compliance  

• Appointment of 

professional 

managers e.g. 

Shari'ah advisors 

legal trustee, 

Auditor, tax 

consultants. 

Performance analysis 

and portfolio review 

• Performance 

measurement. 

• Peer benchmarks. 

• Rebalancing 

considerations. 

• Review of Shari'ah 

compliance e.g. 

Shari'ah compliance 

stocks. 

• Implement 

purification process if 

required 

• Perform compliance 

and audit reviews. 

• Committee reporting 

and strategy update 

based on market 

conditions. 

Source: (Billah, 2019) 
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3.2.3. The Type of Islamic Investment Funds  

The significant classification of Islamic investment funds which depend on sector there five types 

according to the sector of investment (Fanazi, 2019): 

1- Islamic stock funds: and this type represents the huge investment and hold biggest assets of 

Islamic investment. During this type, the professional management purchase shares in different 

companies depend on the balance between risk and return.  

2- Merchandise funds: in this type the management purchase goods in cash then sell them on 

credit except the gold and silver, this type has low risks, the purchase and sale transactions must be real, 

not fictitious, so the sale contract takes place on a commodity that actually exists, and have been 

possessed. 

3- Lease funds (IJARA): this kind, the professional management purchase Assets with the Fund's 

money and leased them for a long period. Where the rental income is collected and the profits are 

distributed to the participant of investment fund. It is considered a fixed return for the fund and the 

ownership of the assets remains in the fund. 

4- Cost plus markup Murabaha funds: in this type the professional management purchase goods 

and resell it to third parties in installment according to contract. The profit is known by all parties. This 

type has low risks, however the profit is acceptable. 

5- Salam is a sale whereby the seller undertakes to supply some specific goods to the buyer at a 

future date in exchange for an advanced price fully paid on spot. 

6- Fixed income debt instrument funds: These are funds that invest in permissible debt 

instruments Shari'ah, represented in the instruments issued by companies, governmental and semi-

governmental agencies. 

4 .  ISLAMIC INVESTMENT FUNDS AND CONVENTIONAL INVESTMENT FUNDS  

4.1.1 Similarities between Islamic Banks and Conventional Banks  

There are some similarities between Islamic banks and conventional banks as: 

1- Islamic and conventional banks must be able to collect funds from depositors and investors 

and then invest the funds in profitable business (Kamarulzaman and Madun, 2013).  

2- The activities of the two sets of funds are also similar, involving the following: 

-Determining clients’ financial needs and objectives. 

-Financial analysis of investments. 

-Selection of assets and securities. 
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- Investment planning and strategies. 

- Portfolio monitoring and periodic rebalancing (Billah, 2019). 

3- Investment Activity of Islamic, and Traditional Investment Funds: 

Investment activity in Islamic investment funds goes through the following stages according to 

(Budiah, Fatma, Kuhli, 2013): 

- The Islamic Financial Institution wishing to establish investment funds shall search for certain 

economic projects, or activity, and prepare a study of the economic feasibility of investing in them; 

- After that financial institution is able to form an investment fund that defines its purposes, it 

prepares a prospectus that includes all details of the Fund's activity, its duration and investment 

conditions, and the rights and obligations of the various parties involved;  

- The capital of the investment fund shall be divided into speculative instruments (units) of equal 

nominal value and submitted to the public for subscription. Each subscriber in these instruments shall 

be considered to be a partner with a common share of the capital of the fund in the proportion of the 

equity shares he owns. Such instruments shall normally be issued nominally and not bearer, and may be 

dealt with and disposed of by sale, two parents and other legally determined conduct of the owner; 

-  After the Fund's issuer receives and aggregates the funds of the subscribers, it begins to invest 

in the areas specified in the prospectus. When the profits are realized, they will be distributed to the 

owners of speculative instruments as to how they are approved, and will liquidate the Fund in a timely 

manner; 

- The investment instrument or unit represents the ownership of a common interest in the Fund, 

which shall continue for the duration of the Fund and shall entail all legitimate rights and dispositions 

of the owner to sell, endow, and inherit and others. 

4.1.2 Differences Between Services and Products of Islamic Banks and Conventional 

Banks 

There are many differences between services and products of Islamic banks and conventional 

banks as: 

1- The definition of Islamic investment funds according to (Mufti Taqi Usmani, n.d.) The term 

""Islamic Investment Fund" means a joint pool wherein the investors contribute their surplus money for 

the purpose of its investment to earn halal profits in strict conformity with the precepts of Islamic 

Shari'ah. The subscribers of the Fund may receive a document certifying their subscription and entitling 

them to the pro-rated profits actually accrued to the Fund. These documents may be called "certificates" 
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"units" "shares" or may be given any other name, but their validity in terms of Shari'ah, will always be 

subject to two basic conditions: 

- First, instead of a fixed return tied up with their face value, they must carry a pro-rated profit 

actually earned by the Fund. 

- Second, the amounts so pooled together must be invested in a business acceptable to Shari'ah". 

2- The money in Islamic perspective could not be a commodity the money only tools of exchange 

so the money is a value which measure the other things (Ozsoy, 2010). And Abu-Hamid al-Ghazali 

(450–505 A.H./1058–1111 A. C.) Islamic scholar recognized that money had no intrinsic value of its 

own. He perceived its functions as a means of exchange and as a store of value (Al-jarhi, 2021). 

3- Differences between Islamic and traditional banks are the structure of the product. The product 

structure of Islamic banks is an asset-backed tool financing, while it is not in traditional banks, which 

may affect the performance of Islamic banks. For example, Islamic banks are not exposed to certain 

types of assets that are considered risky and are exposed to losses by traditional banks, such as financial 

derivatives (Zeitun, 2012) 

4- The Islamic funds' investments compliment to the Shari'ah law and in their transactions. So, 

Islamic Shari'ah is forbidden the investment in some activities which contain, speculations, uncertainty 

or pharar, alcohol (Ezzamane, 2020). With the prohibition of Usury in place, the banking and finance 

transaction must involve the exchange of an asset or money. In summary, there are four categories or 

principles of Shari'ah used in Islamic banking, which replace the interest-based transactions mentioned 

in principles (Kamarulzaman & Madun, 2013): 

5- The existence of bodies for the legitimate approval and control of these funds 

Fatwa and Shari'ah oversight bodies are responsible for the production and design contracts for 

investment activities and supervise them and ensure that they comply with the Shari'ah provisions. The 

role of these bodies is not limited to mere assignment in financial matters and transactions, however 

rather to monitor these activities and ensure that they do not violate the provisions of the Islamic 

Shari'ah. And if there are any violations the bodies of Shari'ah must correct and modifying the faults 

(Budiah, Fatma, Kuhli, 2013). 

6- Relying on an approach that is much closer to equity-based financing, so that the parties 

effectively share the risk element. For many Muslim customers, this approach to providing financial 

services is very attractive because it is compatible with religious beliefs. Increasingly, products provided 

in accordance with Islamic principles have also proved attractive to non-Muslim customers (Ennew and 

Waite, 2009). 
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7- The general term "socially responsible investment" refers to a range of approaches to 

investment decisions that includes social, ethical and environmental considerations as well as traditional 

financial screening criteria (Jones et al., 2008) and this paragraph represents the spirits of Shari'ah rules. 

Also, (Bose and McGee, 2011) definitions the Islamic investment funds as " considered a special case 

of ethical funds where in addition to the keeping out of certain sectors, such funds do not deal any 

business or transactions involving interest" 

8- Creating and adding value according to (Lovelock, Christopher. Vandermerwe, Sandra. Lewis, 

Barbara. Fernie, 2016) mentions that mentions that the Managers need to be interested about giving 

good value to customers and treating them fairly in decisions involving all elements of the 8Ps. This is 

what Islam means when Islamic forbidden interest of the loan. And permit use sale and other contracts 

that create value for the customers. And also forbidden some products that harm the society and these 

products do not add value to the society or environment. However, there are no any ethical or social 

rules in conventional investment funds except the financial law of districts or countries. So, many 

investors prefer to invest in ethical investment funds to avoid conventional investment fund (Hamilton 

et al., 1993). In other words, the conventional investments have not got any strict law. 

5. THE RESULTS AND RECOMMENDATIONS 

To conclude this research light-shed to the similarities and differences between the investment 

funds in Islamic and conventional intuitions. This research attempted to discover and clarify the 

significant confusing which in Islamic view the money represents a tool of exchange. In other words, 

the money is not goods and no any return from moneys as loans or changes and the return must be versus 

creating value or adding value. In contrast, the money in conventional investment funds can create 

money or in the other works the loans can create interest and this interest is prohibited in Islamic rules. 

The second point the Islamic rules on investment depend on ethical and society values. So, it is forbidden 

investing in activities which harm mankind or destroy the environment.  

In similarities, the investment funds represent instruments which collecting and clustering the 

money and deposits from small and medium investors and provide provisional management that manage 

the portfolios in sufficient and effective manner. In addition, the investment funds help the small 

investors to invest in variety market and diversification low costs. At that time, investors represent the 

shareholder of stock and able to hold or re-sale stock in the primary money market. 

The Islamic investment funds have several kinds of activities that create value and distribute to 

develop the country like as: Islamic stock fund, IJARA fund, SALAM fund, Merchandise fund, and 

Sukuk fund. That means in the Islamic investment fund there are different contracts and sectors that 

permissible to create money and increase the wealth however, there are only a few activities which harm 
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mankind or destroy environment is prohibited. In addition, Islamic provision is forbidden exploiting the 

needs of the poor by interest, pharar (uncertainty) or speculating activities. This research display 

recommendations to the concerning parties like banks, funds investment. They should build the trust 

between them and the small investors through complement with Shari'ah rules and use real contracts not 

fictitious activities in practice. This researcher should highlight the difference aspects of investment 

funds not only performance to persuade the society and clarify the contracts and activities that they 

applied.   
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FEATURES OF STATE SUPPORT OF ESG PRINCIPLES IN TURKEY 

Dvoryashina Sophia Sergeevna 

 Shepel Tatiana Sergeevna 

ABSTRACT 

Turkey is at the beginning of the ESG transformation path. Currently, the country pays special 

attention to improving energy efficiency, increasing the use of renewable energy sources and integrating 

the country's development policy with climate change policy. The Turkish Exchange actively implements 

ESG principles in its activities and promotes the development of sustainable financing. Turkey is actively 

working to develop and improve national policies, strategies and action plans to achieve sustainable 

development. Since 2009 Turkey is a party to the Kyoto Protocol. It joined the Paris Agreement in 

October 2021. Having taken these steps, Turkey declared its ambitions to make a "Green Development 

Revolution". Turkey is deeply integrated into the world community, and therefore international norms 

actively penetrate into the regulatory activities of the country and influence business development, 

taking into account ESG aspects. The sustainable development agenda in Turkey is widely regulated at 

the level of executive authorities, ensuring a balanced solution to socio-economic problems, climate 

change issues and the preservation of a favorable environment. 

In Turkey, it was noticed that many companies with foreign investments adhere to certain rules 

of business conduct, according to which ESG criteria are used in their business with their stakeholders. 

These codes of conduct are generally consistent with the SDGs and are intended to serve as guidelines 

for local companies and third-party suppliers. Companies in Turkey are increasingly considering 

diversity and inclusion in society as a business guideline that promotes innovation and competitiveness, 

and are working to create new jobs, as well as supporting companies in their quest to achieve the SDGs. 

In this regard, the purpose of the study is to study government initiatives that are used in Turkey's 

business models. Green financing in Turkey is in its infancy. As a rule, green finance initiatives focus 

on investments in renewable energy sources and are financed by bank loans. The article examined the 

main participants of the ESG financing market, which are also regulated by government agencies. 

Keywords: State Support, Turkey, ESG Principles. 
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1. INTRODUCTION 

As the demand for ethical and sustainable working methods grows among investors, clients and 

society as a whole, the need for improved and transparent ESG work is also growing. Confirmation of 

your ESG credentials in accordance with the requirements established by international organizations, 

local authorities and regulations may lead to additional benefits, including: 

• Attract customers by putting environmental and social issues at the forefront 

• Optimization of the efficiency of investments, capital expenditures and evaluation of the 

organization 

•  Improve the quality and management of ESG data to better assess and quantify the impact of 

social and environmental responsibility efforts 

• Provides organizations with the opportunity to report on the current state of affairs and outline 

future initiatives 

• Identification of relevant impacts and opportunities to reduce risk exposure 

• Reduce regulatory and legal pressure 

• Increases efficiency by saving resources, reducing costs and increasing productivity 

•  Providing more positive results throughout the value chain 

• Build trust with the governing parties for a smoother entry into new markets 

ESG uses standard criteria to evaluate and demonstrate indicators of sustainable development and 

success of the organization. Stakeholders expect that organizations will not only provide financial 

performance, but also make a positive contribution to society: 

• Environmental criteria take into account how the organization performs the functions of a nature 

conservator 

• Social criteria define how an organization manages social relationships with employees, 

suppliers, customers and the communities in which it operates 

• Management concerns the management of the organization, remuneration of managers, audits, 

internal control and shareholders' rights 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

255 
 

2.  LITERATURE REVIEW 

The abbreviation ESG consists of several aspects: 

Environmental criteria determine how much a company cares about the environment. This 

includes issues such as greenhouse gas emissions, environmental pollution and the use of natural 

resources, compliance with environmental laws. 

An effective ESG strategy involves combating operational costs, such as the consumption of raw 

materials, water or carbon, which can positively affect the company's profit. 

Social criteria reflect the company's attitude towards staff, suppliers, customers and partners. This 

also includes workers' health and safety, the use of child and slave labor, professional development of 

workers, harmful working conditions, respect for human rights, responsibility to customers for the 

quality of goods. 

It was found that a well-thought-out ESG strategy helps the company in attracting and retaining 

competent employees, increasing staff motivation, and increasing labor productivity. 

Management criteria or corporate governance criteria are related to the effectiveness of 

management, the validity of executive remuneration, shareholders' rights, audit quality, fraud and 

corruption. 

The study involved materials that help to delve into the legal system of Turkey. The dossier of 

the country was studied, where the main areas of activity and investment at the moment were indicated. 

The legislative framework, namely the Constitution of Turkey, the Criminal and Labor codes, has been 

studied. 

Regulatory documents were also studied, on the basis of which conclusions were drawn about the 

quality of the implementation of new environmental standards in Turkish companies. 

3. METHODOLOGY 

The purpose of this study is to analyze the implementation of new ESG standards in the business 

model of Turkey. The "green" economic transition has long been one of the relevant topics for the UN 

and individual programs of other countries of the world. Such an economic transition is difficult to 

implement, as it requires a lot of time, significant investments, the introduction and development of new 

technologies, in general, the restructuring of all spheres of society and companies. Already in almost all 

EU countries, as well as in Russia, unique "green" programs have been developed that relate to the fields 

of energy, private and public transport, household waste recycling and much more. 

The program for improving the sustainable financing strategy for Europe includes: 

https://tureng.com/tr/turkce-ingilizce/literature%20review
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• Financial support for the transformation of the green transition; 

• Increasing the involvement of not only small and medium-sized enterprises, but also consumers 

in the process; 

• Significant expansion of the influence of the financial system; 

• Introduction of new initiatives and standards into the systems at the international level to support 

EU cooperation with other states. 

The UN and its partners in Turkey are working to achieve the Sustainable Development Goals: 

17 interrelated and ambitious goals that address the major development challenges faced by people in 

Turkey and around the world. 

The organization has been operating in Turkey for more than 50 years and works closely with the 

Government, the private sector, the media, women's societies, NGOs, academia and other 

representatives of civil society, supporting the implementation of the national vision of Turkey's 

development and the implementation of national programs in priority areas. 

The UN initiatives in Turkey focus on capacity-building activities, support for the development 

of national policies, strategies and action plans, exchange of information, knowledge and experience, 

and the introduction of best practices from around the world for the benefit of the national development 

process. Thanks to this exchange of knowledge, Turkey's most successful development strategies are 

then applied in third countries. 

The collective efforts of the UN country team are aimed at interacting with Turkey on issues of 

its national development and strengthening North-South cooperation, involving people from all walks 

of life in the work. 

Article 20 of the Electricity Market Law No. 6446, entitled "Security of Supply", and Additional 

article 2 of the Natural Gas Market Law No. 4646, covering the period up to 2035, are based on Turkey's 

target of net zero emissions by 2053. 

While there are many alternatives by which countries can achieve their net zero emission targets, 

each of them has its own challenges. Achieving these goals requires major transformations in all sectors 

and a systematic approach that differs from the approach of the previous period. 

In turn, the leader of the People's Republic of China Xi Jinping announced his intention to achieve 

carbon neutrality of the Chinese economy by 2060. The transition to low-carbon development is also 

outlined in a number of strategic documents approved in Russia: "Strategies of socio-economic 

development of the Russian Federation with low greenhouse gas emissions until 2050", "Energy 



International Conference on  Empirical Economics and Social Sciences  

(ICEESS’23)- June 23-24th, 2023 / Bandırma - Türkiye 

 
 

257 
 

Strategy of the Russian Federation for the period up to 2035", "Concepts of hydrogen energy 

development in the Russian Federation". This agenda is also mentioned in the Sectoral Plan of 

Adaptation to Climate Change in the Sphere of the Industrial Complex and Foreign Trade and a number 

of other regulatory legal acts.  

4. RESULTS OF THE STUDY 

The ESG agenda in Turkey has begun to play a more important role both at the corporate and 

regulatory level. Some industries (energy, metal production, production of explosives and flammable 

materials, as well as mining and waste disposal) are strictly regulated. In the country, they are required 

to conduct a full environmental impact assessment before they can proceed with a specific project. 

The sustainable development agenda is increasingly affecting companies, investors, customers, 

the workforce and countries. 

In 2012, one of the five stock exchanges, the Turkish Borsa Istanbul, joined the Sustainable 

Development Stock Exchanges initiative, which is supported by the UN. 

Since 2014, Borsa Istanbul has been calculating the "BIST Sustainability Index" to assess their 

effectiveness in ESG issues. The Exchange cooperates with Refinitiv Information Limited ("Refinitiv") 

to evaluate companies based on international sustainability criteria. In accordance with these estimates, 

the components of the sustainability index are determined. 

Since 2017, Borsa Istanbul has been publishing the effectiveness and goals of ESG in its annual 

reports. These reports are prepared according to the International Integrated Reporting System. In them, 

the company talks about its achievements in the field of ESG. 

In 2020, the Capital Markets Council required listed companies to report on their sustainability 

indicators. The Council also issued a "Concept of compliance with the principles of sustainable 

development", which companies should follow. The structure is divided into three categories: 

environmental and social, as well as corporate governance principles. Although companies are not 

legally required to act in accordance with these principles, they will have to report on the causes and 

consequences of their non-compliance. 

In 2021, the Turkish Parliament ratified the adapted version of the Paris Climate Agreement and 

adopted a law approving the Paris Agreement. 

Turkish creditors are also making efforts to ensure that companies pay attention to the 

sustainability of their activities. A number of Turkish private banks have issued "green" bonds. They 

can be used to lend exclusively to sustainable projects. For example, related to renewable energy 

sources, energy efficiency, or closed-loop economics. 
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The activities of financial institutions, including ESG-related ones, are regulated by several state 

bodies. The key ones are: 

• The Central Bank of Turkey is the main regulator of the country's monetary policy; 

• Agency for Banking Regulation and Supervision (BRSA) — regulates deposit banks, investment 

banks and development banks, branches and representative offices of foreign banks, as well as some 

non-bank financial institutions, such as factoring and leasing companies; 

• Turkish Capital Markets Council (CMB) — regulates brokerage firms, management companies, 

mutual funds, pension funds, investment companies, investment advisory organizations, stock 

exchanges, real estate valuation companies, rating companies offering services to organizations 

operating in the capital markets; 

• Agency for Insurance, Private Pension Regulation and Supervision 

(IRSA) — regulates the activities of insurance and private pension companies and their 

intermediaries; 

• Savings Deposit Insurance Fund — responsible for the protection of depositors' rights and the 

restructuring system of banks experiencing financial difficulties. 

Turkey, as an OECD member country, has joined the OECD Declaration on International 

Investment and Multinational Enterprises. One of the areas of work in this area is to promote the 

principles of responsible business conduct in the business community in accordance with the guidelines 

for multinational enterprises. 

ESG regulation in Turkey is at the initial level, the creation of the main regulatory documents 

began in 2020-2021. 

In 2017, Turkey adopted the Declaration of Sustainable Financing, which assumes the 

consideration of social and environmental risks in the context of banking activities and the development 

of market strategies. The document was signed by eight banks, whose assets account for 40% of the 

entire Turkish banking sector. 

The banks that signed the declaration, in particular, undertake to expand the number of green 

financial instruments that they offer to their clients — both individuals and legal entities. 

In October 2020, the Turkish Financial Markets Council (CMB) amended the communique "On 

Corporate Governance" and obliged companies registered on the Turkish stock exchange to provide 

reports on sustainable development indicators starting with the reporting for the 2020 fiscal year. 
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In the summer of 2021, the Turkish Ministry of Commerce presented an "Action Plan for the 

implementation of the EU Green Deal", which should bring legislation 

Turkey in accordance with the current European environmental laws. 

These events are due to the fact that Turkey is an associate member of the EU and is a member 

of the EU Customs Union. The plan, in particular, includes the development of green finance, the fight 

against climate change, the creation of a pricing mechanism for carbon units, sustainable agriculture and 

the use of renewable energy. 

In October 2021, the Turkish government ratified the Paris Agreement. 

In the spring of 2022, CMB published guidelines for the issuance of green financial instruments. 

Reporting for public companies is conditionally mandatory. 

In 2020, the Capital Markets Council amended the existing corporate governance rules and 

obliged listed companies to report on indicators in the field of sustainable development starting with the 

financial statements for fiscal year 2020. Companies report in accordance with the principle — "follow 

or explain". According to this principle, the non-financial disclosure block should include data on 

whether the principles of sustainable development have been applied, or explanations of why they have 

not been applied [41]. 

The ESG principles are a set of 60 indicators grouped into four categories: 

• general principles (strategy, policies, goals, reporting, verification, etc.). 72% of reporting 

companies comply with these principles; 

• environmental principles (compliance with legislation, disclosure of information on energy 

consumption, integration of environmental issues into the company's goals and strategy, disclosure of 

strategies and measures aimed at reducing climate risk, etc.). 71% of reporting companies comply with 

these principles; 

• social principles (principles of human rights and workers' rights: disclosure of measures to 

reduce discrimination in the company, disclosure of policies on social support and employee 

development, social investment initiatives, etc.). 81% of reporting companies comply with these 

principles; 

• principles of corporate governance (disclosure of anti-bribery policies, compliance with national 

legislation in terms of corporate governance, etc.). 86% of reporting companies comply with these 

principles. 
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Arzelik Manufacturing Corporation, one of the top 20 largest companies in the country by market 

capitalization, has already declared its carbon neutrality. To maintain this status, the company plans to 

create renewable energy systems with a capacity of 15 MW by 2030, as well as reduce energy 

consumption per unit of production by 45% compared to the level of 2015. 

In 2020, Turkish Airlines created the Directorate for Sustainable Development Management, 

which implements ESG principles in the company. The company invests in resource-saving 

technologies, improves fuel efficiency and regularly replenishes the fleet with more modern aircraft. 

Thanks to this, the company saved 22,760 tons of fuel in 2020 and prevented emissions of 71,695 tons 

of CO2. Turkish Airlines, together with Bosphorus University, is developing a technology for creating 

biofuels from algae, as well as biofuel-powered engines. 

Turkcell Group, one of the largest telecommunications companies, plans to achieve carbon 

neutrality by 2050. The company is transforming the energy supply system using renewable energy 

(solar and wind energy). The first renewable energy projects were implemented in 2019, by 2030 the 

company plans to ensure the consumption of all electricity exclusively from renewable sources. 

The Turkish hotel chain The Stay, consisting of five hotels, is carbon neutral. By the end of the 

year, the company wants to organize waste-free work in all hotels of the chain. 

In March 2022, the Capital Markets Council of Turkey issued Guidance on Green Debt 

Instruments, Sustainable Debt Instruments, Green and Sustainable Lease Certificates.Turkey ratified the 

Paris Agreement in October 2021, reaffirming its commitment to achieve carbon neutrality by 2053. 

According to the analysis of the World Bank, Turkey needs to develop clearer and more transparent 

goals for the gradual achievement of decarbonization. 

Experts expect the first step in decarbonization to be the abandonment of coal by 2035, which 

will ensure a reduction in carbon emissions in the energy sector by 82.8%. The Roadmap for the 

abandonment of coal, published in 2021, states that the phase-out of coal and the transition to renewable 

energy sources can be achieved with an increase in annual spending on the development of sectors by 

only 0.5% of Turkey's GDP until 2029. 

In April 2021, Turkish President Recep Erdogan assured that the country would reduce 

greenhouse gas emissions by 21% by 2030. He also said that Turkey will increase the level of waste 

recycling to 60% by 2035. 

These goals are also contained in the Turkish Government’s Zero Waste program. 

According to the project, the level of waste recycling will be increased to 60% in 2035, and no 

new landfills will be created after 2050. The current level of wastewater reuse (2.5%) will be increased 
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to 5% in 2023 and to 15% in 2030, electricity production from renewable sources will be increased to 

10 GW for solar and 16 GW for wind energy by 2030, and by 2023 the use of fossil fuels in buildings 

will be reduced by 25 % 

5. CONCLUSION 

It is inevitable that ESG factors will increasingly influence how investors/buyers choose business 

goals, given that the internal requirements of investors and lenders increasingly require that any goal 

meet certain ESG criteria in its current activities. Companies seeking to improve their overall ESG 

profile will continue to make a number of investments to improve their corporate image or increase 

customer engagement by diversifying operations with a higher level of ESG compliance. Doing business 

with a robust ESG policy that limits exposure to legal and regulatory violations through sound 

management will attract investors with special ESG compliance requirements, increase value over the 

life of the investment and, as a result, will mean that shareholders have the best opportunity to generate 

higher returns on exit or attract further investments in the future. 
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ENERGY CRISIS IN THE EU: EFFECTS ON BUSINESSES 
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Meltem INCE YENİLMEZ 

ABSTRACT 

 

A more thorough and coordinated approach is needed to ensure the stability of the European 

energy market, it has become increasingly obvious as the energy crisis has worsened. One of the primary 

solutions to Europe's energy crisis has been a shift toward clean, renewable energy sources like biomass 

and biofuels. Additionally, market integration, a greater reliance on renewable energy sources, and 

energy efficiency are now being given more importance by EU member states. To reduce its dependency 

on imported fossil fuels, the EU is also emphasizing the development of cutting-edge technologies and 

the diversification of its energy sources.  The EU has also taken steps toward creating a unified external 

energy policy in order to fortify its bargaining position in the global arena and reduce its sensitivity to 

supply shocks. The impact of the energy crisis on businesses and consumers in the European Union 

(EU) is examined in this essay. Due to factors including supply disruptions, geopolitical unrest, and the 

transition to renewable energy, the EU energy crisis has significantly hampered both businesses and 

consumers.  This article examines the specific implications for various stakeholders, including the need 

for energy efficiency measures, shifting market conditions, erratic energy supply, and rising energy 

prices. It also examines how people and businesses have responded to the issue, notably via increased 

energy efficiency, diversification of their energy sources, and exploration of alternative energy sources.  

Keywords: European Union, Energy Policy, Energy Crises, Energy Consumption, Energy Price. 
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1.INTRODUCTION 

Significant changes are being brought about by the present energy crisis in Europe, which might 

hasten the transition to a more secure and sustainable energy system. The markets for natural gas, coal, 

and electricity are the ones that are most affected by this supply shock, which is of unprecedented size 

and complexity. The next winter looks challenging, especially for small and medium-sized industrial 

businesses as well as low-income homes that utilize gas for heating. Consumers will be protected from 

the consequences of the crisis by short-term policy measures, such as energy subsidies for homes and 

price restraints on gas and electricity. In the EU, several governments are now working to speed up 

structural transformation while also increasing or diversifying oil and gas supply. 

Theoretically, Europe may be able to address this crisis if we consider the energy structure, 

reserves, and potential exploration of energy sources in European nations. However, because there is 

currently no coordination among the member states, the overall response is uncoordinated. The future 

course of EU-Russian gas relations will depend on how the EU survives this winter. Although the euro 

may continue to weaken, there is currently no indication that the Eurozone is about to collapse. 

Contrarily, historical evidence demonstrates that Europe's integration process has advanced during times 

of crisis, and it is possible that the EU will continue to make modest progress in terms of common debt 

and finance in the coming stages. 

With little-known origins and wide-ranging effects, the present shifts in the global energy and 

commodities markets are unlike anything that has happened in recent memory. Given how terrible the 

situation is in Europe, the European Commission and the EU's member states should serve as a wake-

up call. A critical review of the causes and effects reveals that the absence of security and strategic 

autonomy in energy policy compromises the goals of economic, environmental, and foreign policy. 

The energy policies of certain nations are impacted by factors like fuel imports, which in turn 

affect the nation's participation in a single European energy strategy that ensures protection from the 

effects of energy crises. Despite their steadfast commitment to ensuring domestic energy security, the 

current state of European Union (EU) member countries' energy policies calls for a thorough 

examination of the challenges facing the continent's energy sector and possible solutions. More than 

half of the energy used today is imported by EU nations. around that time, natural gas imports were 

around 66% and crude oil imports were over 90%. Russia is one of the many nations that primarily rely 

on a single natural gas supply (Energy Security Strategy, 2023).  Russia is a significant source of gas 

and oil for Europe. Therefore, Russia contributed 29% of the oil imported into the EU in 2013 and 39% 

of the gas imported into the EU in 2013 (compared to 27% of usage). The Middle East and North Africa 

are two additional key suppliers of oil and gas for Europe. The EU is vulnerable to supply interruptions 
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brought on by a breakdown in infrastructure, a political or economic crisis, or other events since it 

depends so heavily on imported energy supplies. For a variety of fuel types and amounts, EU member 

states rely on imports. Malta, Cyprus, and Lithuania are among the nations wholly reliant on imports 

today. 80% to 90% of Italy, Portugal, Spain, and Ireland's energy requirements are imported, according 

to projections from the ECB and Hedberg (2015). 

Additionally, a few nations, like Poland, Romania, and the Czech Republic, depend on imports 

relatively little. The two countries that are most dependent on foreign energy sources are France and 

Great Britain. Great Britain can provide around 70% of its domestic energy demands from its own oil 

and gas reserves in the North Sea, but France generates 75% of its energy from nuclear power plants. 

Liquefied natural gas (LNG) imports from Qatar or Norway supply the remaining 30% of the country's 

energy needs. It is crucial to remember that, in contrast to European oil exporters, who have access to a 

variety of sources, European gas markets only have access to one source of supply (Tusk, 2014; EU, 

2015c).  By diversifying the supplies of natural gas, the EU energy plan's main goal is to reduce reliance 

on Russian gas. Even still, less Russian gas is being imported into the EU now than there was in 1990, 

when it accounted for 75% of the whole supply. Due to the advent of new suppliers like Qatar and 

Norway, this ratio fell to 39% in 2013 (Lu, 2022). 

2.THE ENERGY CRISIS: A REVIEW 

Europe is currently experiencing the worst energy crisis in 50 years. It has exposed how 

vulnerable most nations were to such a shock and how unprepared most of them were, which was 

sparked by Russia's invasion of Ukraine. The severe impact on the natural gas, coal, and power markets 

is pushing energy prices to record highs, even if the shock may hasten the transition to a more 

sustainable, secure, and resilient energy system. Because of the high cost of energy, low-income people, 

SMEs, and the sector are anxious about the next winter. In Europe, the energy crisis won't be short-

lived. The winter of 2023–24 is predicted to be worse than usual if anything. Energy-intensive firms 

worry about losing their global competitiveness, while families worry about losing their prosperity. By 

enacting short-term measures to shield consumers and businesses from the crisis' repercussions (such as 

gas and electricity price brakes, gas VAT reductions, home energy subsidies, and many more), European 

governments are avidly looking for methods to defuse the situation (Oilprice, 2021; Eurostat, 2022). 

National solutions might put European funding policies in danger, but certain actions could also go 

against the purpose of climate protection. Many EU governments are now adopting longer-term actions 

to boost or diversify the energy supply, hasten structural change, and promote renewable energy sources, 

as well as boosting the use of nuclear power. Finally, only by working closely together can Europe 

prosper. 
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After Russia invaded Ukraine in February 2022, energy security became a priority in the EU's 

energy policy. Three pillars—a competitive Single European Market, environmental sustainability, and 

energy security—have supported EU energy policy since the deregulation of the gas and electricity 

markets in the 1990s (Goldthau, 2012; Bordoff and O'Sullivan, 2022). Security was prioritized over 

competitiveness. In the first part of 2022, the EU addressed this, and it had a significant impact. At the 

national and EU levels, steps were taken to increase gas storage, import more liquefied natural gas 

(LNG) and pipeline gas from Norway and North Africa, make it easier to build new import 

infrastructure, switch from gas to alternative fuels like coal and renewable energy, reduce consumption, 

and assist customers and businesses that were paying high prices (Reyer et al., 2022). 

By September, the EU was importing less than 10% of the Russian gas it had previously bought 

at a rate of more than 40% (Gasworld, 2022). Given that the majority of these plans need considerable 

government intervention, the EU's ad hoc steps to prepare for an impending winter, however, raise more 

fundamental and severe questions about the viability of the energy markets. Due to two significant 

changes that occurred under the guise of prompt crisis management, the Ukraine crisis represents a 

turning point in European energy strategy. The first is a paradigm shift that involves abandoning a liberal 

perspective and adopting an interventionist one for the EU energy market and the international energy 

trade. Energy trading affects national security; hence EU governments are unlikely to quit engaging in 

the energy markets as they did after the financial crisis. The second modification is the securitization of 

the transition to a low-carbon economy. Since it has started to contribute to national security, renewable 

energy is now susceptible to a much wider range of policy instruments than just climate policy. This 

raises questions about the EU's strategic options for addressing energy security in 2022. 

3.THE ENERGY REGULATION SWITCH   

How Europe saw energy security was significantly altered by the Ukraine crisis. The question of 

whether the liberal gas market model is seasonal must be taken into account in light of supply limitations, 

the potential for gas rationing, rising wholesale prices, and the fact that TTF futures will continue to 

float over EUR 200 per MWh for a large amount of 2023. Does it just have the capacity to provide in a 

market where there are buyers? The governments of Europe made the brave decision to enter the gas 

and electricity markets through market interventions to solve urgent pricing and supply challenges. The 

most significant instances include nationalizing UNIPER by Germany, EDF by France, and taking 

analogous actions in the UK and Netherlands.  EU officials began advocating gas deals in various 

nations, including Qatar, Algeria, the US, and Norway (Financial Times, 2022; Von der Leyen, 2022). 

Using the German example, the government finally spent close to EUR 3 billion of tax money on LNG 

shipments. The EU Gas Platform was created following the Council's approval of the Commission's 
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proposal for joint gas purchases, and it is now thought to be the legally needed method of satisfying at 

least 15% of the storage needs through 2023. Furthermore, the debate over fuel price caps is developing 

swiftly. To protect consumers and businesses from historically high costs, the majority of member states 

have taken action (IEA, 2022).  

These initiatives may eventually out to be only short-term fixes to serious public policy issues. 

They may also represent a fundamental reversal in energy policy, moving it away from the market model 

and back toward the planning paradigm. The fundamental tenets of the open economy are in danger due 

to the possibility of an EU oligopoly in gas purchases, the limited role trading hubs can play in 

transmitting price signals, and the assault of gas diplomacy. The European Commission's head, Ursula 

von der Leyen, stressed the need to "continue to work to lower gas prices" on September 21. Von der 

Leyen (2022) claims that the existing merit-based power market structure no longer serves customers' 

interests. Additionally, she sought "a more representative benchmark" compared to TTF. The head of 

the European Commission successfully questioned the underlying assumptions that had driven the 

energy liberalization effort for three decades. 

4.THE CHANGE IN THE TRANSITION OF THE ENERGY   

Decarbonization is the second significant alteration brought about by the crisis in Ukraine. The 

major drivers of EU climate policy are subsidies (such as feed-in tariffs), while regulations (such as the 

Renewable Energy Directive) demand objectives (such as CO2 emissions or renewable energy). Despite 

a large increase in targets after the Russian invasion, they are nevertheless ongoing. Germany, for 

instance, has set a goal of utilizing 80% renewable energy in the production of electricity by 2030 

(Cleanergywire, 2022), whereas the UK aspires to attain a net-zero percentage of "home-made 

electricity" by 2035 (Bundesnetzagentur, 2022). According to Reuters (2022c), the Netherlands plans 

to increase the quantity of offshore wind energy accessible by thrice by 2030. Italy aims to have "tens 

of gigawatts of offshore wind energy" (TOM, 2022). The availability of 150 GW of wind energy by 

2050 is predicted by plans from Germany, Belgium, Denmark, Sweden, and Belgium (Reuters, 2022a). 

The oil and gas market is being impacted by structural demand damage in addition to supply-side 

measures as the EU commits to phase out internal combustion engine cars by 2035, governments look 

to upgrade homes and heating systems away from natural gas, energy-intensive industries are being 

transformed, and more. Significant public money have also been raised to assist it by the EU and its 

member states. The EU's REPowerEU project will offer €210 billion for investments in sustainable 

energy, according to S&P Global (2022) and the Energy Security Strategy (2023). For industrial 

decarbonization, Germany has contributed more than €200 billion alone (Reuters, 2022b), while France 

and other EU nations have also made substantial investments (Euractiv, 2022a). Of course, there are still 
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problems like overworked supply chains, a shortage of competent labour, and protracted planning 

procedures, and not all of the money promised is indeed "new" money. 

Supply: The lack of gas supplies might grow worse in 2023. 

With their rapid efforts to replenish their natural gas supplies, the majority of European countries 

are on schedule to meet the 95% objective by November 1. This was nevertheless primarily made 

possible by the summer's largely unbroken imports of Norwegian gas and LNG (which had occasionally 

slowed down in previous summers), as well as by the modest increases in supplies from Algeria and 

Azerbaijan (Goldthau and Sitter, 2022). In addition, less Russian gas will be imported into Europe 

between March and August of 2022, which will affect a significant portion of the continent's imports. 

The largest non-Russian import capacity in Europe has only slightly risen as a result, and the growth of 

import capacity in the future will be relatively sluggish. The development of up to five floating storage 

and regasification facilities in Germany and Italy is anticipated to result in the largest supply growth this 

winter. The installation timeline is susceptible to change, though, as they won't be functional until 

January. Additionally, until at least 2024, there won't be any price reductions in the global LNG market 

(Gasworld, 2022). 

Demand: It won't be effective in the long run to destroy demand. 

Until a significant amount of additional supply is brought online, which is not anticipated to 

happen until at least 2024, demand will be the primary factor influencing gas prices. Due to increased 

retail costs, switching from gas-fired power to other energy sources like coal and diesel will cause some 

reductions in demand, however the private and corporate sectors are likely to make as much cuts as they 

can. Many energy- and natural gas-intensive sectors, including those that manufacture chemicals, steel, 

ceramics, other materials, and fertilizer, are cutting back on output or temporarily stopping it. These 

industries are mostly to blame for the fall in demand. These industries have experienced a sharp fall in 

industrial production. Due to its impact on pricing, labor markets, and consumer confidence, declining 

output will exacerbate the recession in 2022–2023 and postpone the recovery that follows (Bloomberg, 

2022; Bruegel, 2022). 

Natural gas prices will only modestly decrease in 2023 as a result of the high capacity idleness in 

the energy-intensive industrial sector, which will delay any major economic rebound until 2024. A little 

increase is projected as a result of the industrial sector's more effective shift away from utilizing gas in 

industrial operations and toward alternatives like biomethane, coal power, or other replacements. These 

options are frequently more expensive upfront and less effective than industrial gas operations, though. 

Due to the difficulty of fast transitioning away from gas in the household sector, namely home heating, 

families won't be able to considerably cut their consumption.   
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Up until at least 2024, European products are likely to remain less competitive than their North 

American or Asian counterparts due to persistently high input costs (Berdysheva and Ikonnikova, 2021). 

Some businesses might be able to purchase intermediate items for less money, but doing so would 

worsen trade balances, which are already in the negative due to higher import costs. Beyond 2023, if 

energy costs climb even more, foreign consumers will begin to shun European suppliers, rearranging 

global supply networks in the process. After several years of unpredictability, it's feasible that these 

changes may become engrained and permanently harm European competitiveness (Financial Times, 

2022).  

The decisions of industrial enterprises to shut down, relocate, declare bankruptcy, or produce 

goods at unprofitable prices will be influenced by pressures from the competition. This is taking place 

as a number of industries, most notably the automotive sector, move to a greener economy. As a result, 

European producers of green goods like those who make batteries, solar panels, wind turbines, electric 

car motors, are starting off at a financial disadvantage. German business organizations have expressed 

concern that high energy costs might result in the "deindustrialization of Germany," and automakers in 

Eastern Europe have threatened to shift manufacturing to southern Europe, where energy costs are lower, 

or out of the area entirely. There's a good chance that additional industries will do the same (Baumeister 

et al., 2022; Der Spiegel, 2022).  

The current situation shows how closely tied to fossil fuels European foreign and security policy 

is. For instance, this is evident from the sharp rise in food costs. Fertilizers, which are based on ammonia 

produced from natural gas, are one of the major cost factors determining food costs. Given that many 

fertiliser companies have already ceased operations as a result of increased gas prices, the Food and 

Agriculture Organization issued a warning about potential worldwide crop failures. Given that gas prices 

are currently at levels they were at prior to the Arab Spring, a prolonged gas price crisis might 

conceivably lead to a food crisis. 

5.CONCLUSION 

The bloody riots that erupted in Kazakhstan on the morning of 2022 — which were sparked by 

the lowering of instinctively low energy prices serve as yet another illustration of how fragile societies 

are and how fleetly the price of essential particulars may climb. The fact that Europe has among the 

loftiest situations of low gas storehouses in the world has an effect on other husbandry as well because 

of the interdependence of the world's energy requests. premium energy leads to advanced food prices. 

Energy and food prices both contribute to rising affectation, which is formerly high, and act like a match 

on dry tinder, potentially kindling and swaying public disgruntlement brought on by cronyism, poor 

governance, and dwindling norms of living in numerous developing countries since the epidemic. It's 
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possible that there might be new swells of massive migration to Europe as a result of rising insecurity, 

severe uneasiness, or indeed deadly wars. 

The liability of a partial irruption is rising due to the growing conflict between the US and Russia 

over Ukraine's sovereignty and the lesser European security system. This conflict highlights the EU's 

nullity in geopolitics and hard power, although the reasons why are outside the horizon of this study. 

The extremity in energy prices and numerous EU member countries' reliance on gas significances, along 

with a dearth of military coffers, strategic vision, and political will, have stalled the expression of foreign 

policy. pitfalls to put harsh profitable warrants on the energy sector or indeed to have Russia leave the 

SWIFT payment system feel concave in light of the current gas extremity and the need for nonstop 

Russian significances. 

The natural gas extremity may have handed the Kremlin with a window of occasion that it would 

not have otherwise. Making matters worse is Ukraine's declining part as a nation of conveyance for 

Russian gas shipments to Europe, which might be halted in the case of a prolonged war. Until 1998, 

when gas flows peaked at 140 bcm, when they had declined to roughly 42 bcm, Ukraine was the primary 

conveyance mecca for the transportation of gas to Europe. This is the result of several effects. On the 

one hand, Russia has been laboriously diversifying its transport routes. utmost significantly, it has 

erected the Blue and TurkStream channels via Turkey and the Nord Stream 1 channel, which connects 

it to its biggest customer — Germany — directly (Mik, 2022; New York Times, 2022). 

Gas has become an extremely expensive and limited resource because Russia's gas is no longer 

supplied to Europe. To lessen the effects of rising energy prices, several governments are tacitly 

subsidizing the use of gas by aiding individuals and businesses. A different strategy is required; limited 

public resources should be used to increase the motivation to save gas. Governments may cut gas use 

without significantly raising costs if they compensate consumers for using less gas. In this approach, a 

gas savings subsidy provides a means of appeasing voters (at least in part) without compromising 

economic effectiveness. The planned gas savings incentive program may significantly reduce household 

gas use over the upcoming, crucial heating season. It may alter the marginal cost of utilizing gas for 

industry without reducing its profitability if it were expanded to large users. Because the cost of the 

savings subsidies only emerges at the margin (through the amounts saved) rather than at the whole 

amount, as in the case of a general price restriction or subsidy, the fiscal cost should be manageable. 

The terms-of-trade loss that the present high prices impose on Europe may be reduced if a gas savings 

subsidy could be implemented throughout the EU. This would also result in lower gas prices. Thus, gas 

providers would implicitly bear the financial expense of the subsidy. 
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NUCLEAR AND RENEWABLE ENERGY GENERATION: AS A TOOL TO COMBAT 

GLOBAL WARMING 

Fatih AYHAN 

ABSTRACT 

The fact that the effects of the global climate crisis are now felt publicly necessitates finding common 

and global solutions to environmental problems. Increasing energy demand and consumption on a 

global scale has increased CO2 emissions to alarming levels. For this purpose, examining worldwide 

energy and environmental pollution statistics is essential. This study plans to consider the effects of the 

global climate crisis from the energy dimension and propose renewable and nuclear energy 

consumption as a way for environmental sustainability. For this purpose, BP energy and environmental 

statistics will be examined, and the data of global and leading countries on environment and energy will 

be examined. As a result, it is presented as a policy recommendation that policymakers should urgently 

increase incentives and investments for the use of renewable energy resources all over the World. 

Keywords: Global Warming, Climate Crisis, CO2 Emission, Renewable Energy, Nuclear Energy. 
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INTRODUCTION 

Energy is critical to the continuity of life. Energy is needed to live, carry out our daily activities, 

and produce. How to meet this energy has become a fundamental problem with the climate change 

process. The use of fossil-type and nonrenewable energy sources harms the environment. With the 

increase in CO2 emissions, climate changes are experienced due to the greenhouse gas effect, and life 

is adversely affected. Clean Water resources are polluted and depleted, and some life forms disappear. 

To leave a livable planet to future generations, we must find solutions today and fight global warming. 

For this, we must develop consumption patterns to reduce CO2 emissions. In addition, we need to stop 

consuming energy sources that harm the environment and increase CO2 emissions. Renewable energy 

sources should be preferred to fossil fuel use. Nuclear energy sources that do not cause CO2 emissions 

can be preferred as another solution. 

Developed and developing countries should cooperate to fight global warming and climate 

change. Policymakers should take urgent measures at both the micro and macro levels. The World 

should be conscious of implementing individual actions to reduce its carbon footprint and take steps to 

use resources that are about to run out cleanly. 

In this paper, basic energy statistics will be analysed and some policy implications will be offered 

to combat climate crisis and global warming.  

1. GLOBAL WARMING AND CO2 EMISSIONS LEVELS IN COUNTRIES 

Greenhouse gas (GHG) emissions have reached alarming rate for countries, and all societies 

because of negative influences of increment in average global temperatures, worse climate change 

conditions, and rises in lost in forest lands on environmental quality. These kinds of reasons bring about 

deterioration in both economic, life conditions and environmental quality. Thus, decreasing the GHG 

emissions is very important to fight against the adverse air pollution and the progress of climate change. 

So, some studies have focussed on this issue recently (Ayhan et al., 2022). 

However, there are primary requirements to humanity, energy is among the most indispensable 

input as energy influences too many activities such as transportation, heating, cleaning, lighting, and, 

industrial production (Depren et al., 2022). It is impossible to reach these kinds of services without 

energy. Thus, both generation, consumption, and reach to energy are crucial for economic agents, 

households, societies, and policymakers. 

When examining the components of energy production, it can be seen that fossil fuel sources were 

the primary energy sources until the 1965s. With this date, renewable sources have emerged and begun 

to be used to produce energy. The share and contribution of renewable sources have been increasing 
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since then; however, fossil sources (i.e., coal and oil) are still the primary sources that are used for 

energy production (Kartal et al., 2022). 

Energy is vital to economic actions. However, intensive energy utilisation, especially by produced 

fossil fuel resources, brings about detrimental environmental deteriorations. It is accepted that higher 

energy consumption causes to immense and irreversible ecological degradation by generating CO2 

emissions. In the USA and China as developed countries, there is an immense energy demand and 

ecological deteriorations by rising CO2 emissions from excessive amount of energy demand in industrial 

actions. Under these circumstances, humanity needs to shift their energy usage behaviours and change 

to generation of energy sources towards to renewable energy sources due to the next generations’ living 

conditions (Kartal et al., 2022).  

Renewable energies, such as nuclear, solar, and wind energy, are believed to be carbon-free and 

have piqued the interest of the international public. Green energy utilization extended further in 2018, 

decreasing CO2 air pollution by 215 million tons. A massive share of inexperienced electricity in the 

electricity stock will no longer solely aid the economic boom and minimize CO2 emissions; however, 

it will additionally assist in accomplishing the sustainable energy goal, enlarging the strong economy, 

and reducing electricity reliance. Despite the reality that renewable energy is a fundamental element of 

energy methods for increasing/decreasing efficiency/dependence, many international locations have yet 

to progress in attaining the desired levels of environmental sustainability and renewable energy growth. 

Environmental corporations additionally argue for extended use of renewable strength sources to limit 

the fee of local weather change. Green energy sources have expanded public fitness by reducing the 

charge of air pollution, encouraging monetary improvement, and presenting employment opportunities. 

CO2 air pollution and the use of renewable energy have caused vital troubles in every developed and 

growing country. Alternative energy sources are used to combat air pollution in industrialized countries. 

Modern electrically structured buildings want to be investigated to accomplish the Millennium 

Development Goals. CO2 emissions and the use of renewable strength have emerged as quintessential 

problems in every developed and emerging nation. To reap the Millennium Development Goals, present-

day energy networks must be addressed. Economic growth, employment opportunities, transportation, 

and commerce are all linked to energy. Ecological economics gives an outstanding standpoint on the 

connection between non-renewable electricity consumption from fossil fuels and economic growth. 

According to the International Energy Agency and British Petroleum dataset, as can be found in 

Table 1, the countries that consume the most primary energy in 2021 are China, the USA, India, the 

Russian Federation, Japan, Germany, South Korea, and Brazil, respectively. China alone consumes 

26.5% of its energy consumption on a global scale, USA 15.6%, India 6%, and the Russian Federation 

5.3%. 
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Table.1 Global Primary Energy Consumptions By Countries (Exajoules, 2011-2021) 

Exajoules 2021 

Growth rate per annum Share 

2021 2011-2021 2021 

China 157,65 7,1% 3,4% 26,5% 

US 92,97 5,3% ♦ 15,6% 

India 35,43 10,4% 4,0% 6,0% 

Russian Fed. 31,30 8,7% 0,7% 5,3% 

Japan 17,74 3,8% -1,3% 3,0% 

Canada 13,94 1,1% -0,1% 2,3% 

Germany 12,64 2,6% -0,5% 2,1% 

South Korea 12,58 5,2% 0,9% 2,1% 

Brazil 12,57 5,0% 0,6% 2,1% 

Iran 12,19 1,7% 2,9% 2,0% 

Saudi Arabia 10,82 2,2% 1,7% 1,8% 

France 9,41 6,5% -1,0% 1,6% 

Indonesia 8,31 2,9% 2,0% 1,4% 

United Kingdom 7,18 2,0% -1,7% 1,2% 

Turkey 6,83 6,3% 3,5% 1,1% 

Mexico 6,79 5,9% -1,2% 1,1% 

Italy 6,36 7,6% -1,2% 1,1% 

Australia 5,72 ♦ 0,2% 1,0% 

Spain 5,59 8,2% -0,8% 0,9% 

Thailand 5,11 1,1% 1,2% 0,9% 

South Africa 4,98 0,8% -0,4% 0,8% 

Taiwan 4,98 6,2% 0,6% 0,8% 

Unt. Arab Emr. 4,53 6,6% 2,1% 0,8% 
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Poland 4,44 9,1% 0,5% 0,7% 

Vietnam 4,32 2,6% 7,2% 0,7% 

Malaysia 4,19 2,4% 2,1% 0,7% 

Pakistan 3,86 10,0% 3,8% 0,6% 

Egypt 3,79 7,4% 1,2% 0,6% 

Netherlands 3,47 2,9% -1,3% 0,6% 

Singapore 3,46 0,8% 1,5% 0,6% 

Argentina 3,43 8,5% 0,5% 0,6% 

Total World 595,15 5,8% 1,3% 100,0% 

Source: BP (2023). 

Regarding CO2 emissions caused by energy consumption, China emits the most, with 10.5 billion 

tons, as presented in Table 2. China's global share of CO2 emissions is 31.1%. Afterward, the USA's 

global share is 13.9% with 4.7 billion tons of emissions, India's share is 7.5% with 2.5 billion tons, and 

the share of the Russian Federation is 4.7% with 1.5 billion tons. 

Table.2 Global Carbon Dioxide Emissions From Energy By Countries (Million Tonnes Of CO2, 2011-

2021) 

Million Tonnes Of CO2 2021 

Growth rate per annum Share 

2021 2011-21 2021 

China 10523,0 5,791% 1,8% 31,1% 

US 4701,1 6,637% -1,3% 13,9% 

India 2552,8 12,212% 4,0% 7,5% 

Russian Federation 1581,3 8,887% 0,1% 4,7% 

Japan 1053,7 2,629% -1,4% 3,1% 

Iran 660,5 2,619% 2,5% 1,9% 

Germany 628,9 4,966% -1,9% 1,9% 

South Korea 603,8 2,815% -0,2% 1,8% 

Saudi Arabia 575,3 1,359% 1,4% 1,7% 

Indonesia 572,5 2,369% 2,0% 1,7% 
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Canada 527,4 2,222% -0,4% 1,6% 

South Africa 438,9 0,662% -0,6% 1,3% 

Brazil 436,6 12,113% 0,3% 1,3% 

Turkey 403,3 8,142% 3,0% 1,2% 

Mexico 373,8 4,781% -2,2% 1,1% 

Australia 369,4 -2,061% -1,0% 1,1% 

United Kingdom 337,7 6,845% -3,7% 1,0% 

Italy 311,2 9,946% -2,2% 0,9% 

Poland 309,1 9,062% -0,5% 0,9% 

Taiwan 279,2 5,820% 0,2% 0,8% 

France 273,6 9,044% -2,0% 0,8% 

Vietnam 272,7 -1,041% 7,5% 0,8% 

Thailand 269,4 0,041% 0,8% 0,8% 

United Arab Emirates 260,1 5,416% 1,7% 0,8% 

Spain 245,7 10,208% -2,3% 0,7% 

Malaysia 238,6 -0,555% 1,3% 0,7% 

Pakistan 226,4 10,048% 4,5% 0,7% 

Egypt 219,6 8,353% 1,3% 0,6% 

Kazakhstan 219,4 -0,527% 0,8% 0,6% 

Singapore 215,7 2,212% 1,1% 0,6% 

Argentina 181,7 10,508% 0,5% 0,5% 

Netherlands 178,2 2,300% -2,1% 0,5% 

Ukraine 167,9 -2,658% -5,7% 0,5% 

Iraq 141,0 8,724% 4,1% 0,4% 

Algeria 139,7 5,081% 3,3% 0,4% 

Total World 33884,1 5,9% 0,6% 100,0% 

Source: BP (2023). 
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2. ENERGY CONSUMPTION LEVELS IN THE WORLD 

Depending on the consumption of oil, which is a fossil fuel, CO2 emission is the highest level. In 

2021, 4.25 billion tons of oil was consumed globally. The countries that consume the most oil are the 

USA with 803 billion tons, the global share is 18.9%, China's share is 16.9% with 718.5 million tons, 

India's share is 220 million tons with 5.2%, and the share of Russian Federation is 153,4 million tons. 

Its share is 3.6% as it presented in Table.3. 

Table.3 Global Oil Consumption by Countries (Million tonnes, 2011-2021) 

Million tonnes 2021 

Growth rate per annum Share 

2021 2011-21 2021 

US 803,6 9,0% 0,1% 18,9% 

China 718,5 6,6% 4,7% 16,9% 

India 220,5 3,2% 3,2% 5,2% 

Russian Federation 153,4 6,1% 0,7% 3,6% 

Saudi Arabia 152,4 0,9% 1,0% 3,6% 

Japan 151,7 2,2% -2,8% 3,6% 

South Korea 122,0 6,8% 1,5% 2,9% 

Brazil 102,2 5,3% -1,0% 2,4% 

Canada 96,0 1,4% -1,0% 2,3% 

Germany 95,5 -0,8% -1,3% 2,2% 

Iran 73,9 1,1% -0,7% 1,7% 

Singapore 69,5 -0,5% 0,9% 1,6% 

France 66,7 8,7% -1,8% 1,6% 

Indonesia 64,3 5,2% -0,8% 1,5% 

Mexico 58,4 4,2% -4,3% 1,4% 

United Kingdom 57,3 6,5% -2,3% 1,4% 

Spain 57,3 10,7% -1,5% 1,4% 
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Italy 54,5 11,9% -2,4% 1,3% 

Thailand 50,5 -0,6% 0,6% 1,2% 

Turkey 44,6 2,2% 3,7% 1,1% 

Australia 44,2 3,0% -0,2% 1,0% 

Taiwan 43,6 5,0% 0,1% 1,0% 

United Arab Emirates 41,6 12,5% 2,3% 1,0% 

Netherlands 35,3 0,7% -2,5% 0,8% 

Iraq 34,5 14,7% 2,6% 0,8% 

Malaysia 33,0 2,3% 1,0% 0,8% 

Poland 31,7 7,8% 1,7% 0,7% 

Belgium 30,0 13,3% ♦ 0,7% 

Egypt 29,3 8,9% -1,6% 0,7% 

Argentina 28,6 13,9% ♦ 0,7% 

Pakistan 23,3 16,0% 1,2% 0,5% 

Vietnam 21,7 -5,7% 2,7% 0,5% 

Total World 4245,7 5,9% 0,6% 100,0% 

Source: BP (2023). 

 In 2021, 145.3 petajoules of natural gas were consumed on a global scale. The USA is the country 

that consumes the most natural gas, and it takes 20.5% of the worldwide share with 29.7 exajoules gas 

consumption. The Russian Federation received a share of 11.8% with 17 exajoules. Next are Iran, 

Canada, Saudi Arabia, Japan, and Germany (BP, 2023). 

3. GLOBAL NUCLEAR AND RENEWABLE ENERGY CONSUMPTION AND 

GENERATION 

 Nuclear energy consumption can be an alternative tool to combat global warming. The fact that 

nuclear energy production does not cause CO2 emissions provides a vital opportunity to combat climate 

change. In addition, technology standardization is seen as a factor that increases nuclear energy 

production. Recently, developed countries have preferred nuclear energy production. In 2021, 2800 
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terawatt-hours of nuclear energy were produced globally. The USA made 819 terawatt-hours of nuclear 

power in 2021 and has a 29.3% global share, as presented in Table 4. Later, China took a share of 14.6% 

with 407 terawatts, while France took 13.5% of the worldwide share with nuclear production of 379 

terawatts. On the other hand, the Russian Federation has a share of 7.9%, with a nuclear production of 

222 terawatts. Notably, most developed and industrialized countries have switched to nuclear energy 

production. 

Table.4 Nuclear Energy Generation (Terawatt-hours, 2011-2021) 

Terawatt-hours 2021 

Growth rate per annum Share 

2021 2011-21 2021 

US 819,1 -1,2% -0,2% 29,3% 

China 407,5 11,6% 16,7% 14,6% 

France 379,4 7,5% -1,5% 13,5% 

Russian Federation 222,4 3,3% 2,5% 7,9% 

South Korea 158,0 -1,1% 0,2% 5,6% 

Canada 92,0 -5,4% -0,1% 3,3% 

Ukraine 86,2 13,4% -0,5% 3,1% 

Germany 69,0 7,5% -4,4% 2,5% 

Japan 61,2 42,8% -9,3% 2,2% 

Spain 56,5 -2,8% -0,2% 2,0% 

Sweden 53,1 8,2% -1,3% 1,9% 

Belgium 50,6 47,3% 0,5% 1,8% 

United Kingdom 45,9 -8,5% -4,0% 1,6% 

India 43,9 -1,3% 3,1% 1,6% 

Czech Republic 30,7 2,6% 0,8% 1,1% 

Taiwan 27,8 -11,4% -4,1% 1,0% 

Finland 23,8 1,6% 0,2% 0,9% 
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Switzerland 18,5 -19,2% -3,7% 0,7% 

Bulgaria 16,5 -0,6% 0,1% 0,6% 

Hungary 16,0 -0,1% 0,2% 0,6% 

Pakistan 15,9 66,5% 14,9% 0,6% 

Slovakia 15,8 2,4% 0,2% 0,6% 

Brazil 14,7 4,9% -0,6% 0,5% 

Mexico 11,9 7,0% 1,7% 0,4% 

Romania 11,3 -1,3% -0,4% 0,4% 

Argentina 10,8 1,9% 5,4% 0,4% 

United Arab Emirates 10,5 551,1% - 0,4% 

South Africa 10,4 -25,1% -2,1% 0,4% 

Belarus 5,8 1614,7% - 0,2% 

Slovenia 5,7 -9,9% -0,9% 0,2% 

Netherlands 3,8 -6,1% -0,8% 0,1% 

Iran 3,5 -44,0% 41,9% 0,1% 

Total World 2800,3 4,2% 0,5% 100,0% 

Source: BP (2023). 

 Renewable energy production is crucial for combating global warming, reducing the greenhouse gas 

effect, and preventing climate change. To meet the increasing energy needs, renewable energy sources 

such as wind, solar, hydroelectric, and biomass should be increased. According to 2021 data, 35.8 

exajoules of renewable energy were produced globally. When the renewable energy statistics are 

analyzed, it is seen that China has 31.3%, the USA 16.7%, Germany 6%, and India 4.7% share of global 

renewable energy production. 

Table.5 Renewables: Renewable Energy Generation (Exajoules, 2011-2021) 

Exajoules (input-equivalent) 2021 

Growth rate per annum Share 

2021 2011-21 2021 
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China 11,21 33,2% 26,4% 31,3% 

US 6,00 13,7% 11,1% 16,7% 

Germany 2,15 -5,9% 6,8% 6,0% 

India 1,69 12,8% 14,3% 4,7% 

Brazil 1,47 12,0% 13,9% 4,1% 

Japan 1,30 10,2% 14,5% 3,6% 

United Kingdom 1,18 -7,9% 14,2% 3,3% 

Spain 0,92 14,9% 5,1% 2,6% 

Italy 0,71 3,7% 6,4% 2,0% 

France 0,61 -0,7% 11,7% 1,7% 

Turkey 0,60 22,1% 26,5% 1,7% 

Australia 0,58 22,6% 17,8% 1,6% 

Canada 0,49 1,4% 8,1% 1,4% 

Sweden 0,42 6,7% 8,2% 1,2% 

South Korea 0,41 32,2% 17,1% 1,1% 

Netherlands 0,40 21,8% 11,6% 1,1% 

Mexico 0,38 9,7% 15,6% 1,1% 

Indonesia 0,32 11,5% 13,4% 0,9% 

Chile 0,29 27,3% 18,4% 0,8% 

Poland 0,28 9,3% 8,8% 0,8% 

Vietnam 0,27 134,4% 73,1% 0,7% 

Denmark 0,26 13,1% 6,0% 0,7% 

Finland 0,24 13,0% 5,9% 0,7% 

Thailand 0,23 7,2% 17,4% 0,7% 

Belgium 0,22 -3,4% 9,6% 0,6% 
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Portugal 0,19 6,0% 3,8% 0,5% 

Argentina 0,17 30,9% 26,0% 0,5% 

South Africa 0,16 5,0% 38,8% 0,4% 

Greece 0,15 10,7% 13,7% 0,4% 

Austria 0,13 -1,4% 6,2% 0,4% 

Philippines 0,13 -6,3% 2,7% 0,4% 

Taiwan 0,12 16,6% 12,5% 0,3% 

Norway 0,12 18,4% 21,3% 0,3% 

New Zealand 0,11 3,3% 2,4% 0,3% 

Total World 35,81 16,0% 14,2% 100,0% 

Source: BP (2023). 

CONCLUSION 

The increasing population in the World, the progress of industrialization, the increase in energy 

demand, the rise in fossil fuel consumption, the decrease in nature and forest areas, the increase in 

consumption, and the irreversible pollution of the environment have significantly increased the CO2 

level on a global scale. The fact that the climate crisis is happening, along with the increase in 

greenhouse gases, has made it necessary to take urgent environmental measures. For this reason, global 

cooperation has increased, and COP meetings are held within the framework of the UN sustainable 

development goals, and common targets to solve the global climate crisis are shared. 

To combat environmental degradation, clean and renewable energy sources should be preferred, 

and the use of fossil-type energy sources should be abandoned. Developed and developing countries 

should emphasize government policies to reduce CO2 emissions and cooperate globally. In conclusion, 

combating environmental pollution worldwide is essential for a livable planet for future generations 
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